
GI I THI U MÔN H C KINH T  Ớ Ệ Ọ Ế
QU C TỐ Ế

1)Khái ni m v  môn h c Kinh t  Qu c tệ ề ọ ế ố ế
(International Economics):

Khái ni m:ệ
Kinh t  qu c tế ố ế – là môn khoa h c nghiên ọ
c u v n đ  ứ ấ ề phân ph i và s  d ng tàiố ử ụ  nguyên 
gi a các qu c gia thông qua con đ ng ữ ố ườ m u ậ
d chị  nh m đ t t i s  ằ ạ ớ ự cân đ i cung c uố ầ  v  hàng ề
hoá, d ch v , ti n t  trong ph m vi ị ụ ề ệ ạ m i qu c ỗ ố
gia và t ng th  ổ ể n n kinh t  toàn c uề ế ầ .



Nói theo cách khác: 
Kinh t  qu c t  nghiên c u qui lu t nh ng quan ế ố ế ứ ậ ữ
h  kinh t  và tác đ ng kinh t  qua l i gi a các ệ ế ộ ế ạ ữ
qu c gia, gi a các n n kinh t  và các khu v c ố ữ ề ế ự
kinh t  trên th  gi i.ế ế ớ



2) Ý nghĩa nghiên cứu Kinh tế quốc tế
Vai trò quan tr ng, ngày m t gia tăng c a ọ ộ ủ
quan h  kinh t  qu c t :ệ ế ố ế

Tác đ ng kinh t  qua l i m nh m  gi a các ộ ế ạ ạ ẽ ữ
qu c gia ố

Tác đ ng qua l i m nh m  gi a nh ng m i ộ ạ ạ ẽ ữ ữ ố
quan h  kinh t  qu c tệ ế ố ế



3) Ch ng trình môn h c:ươ ọ

Ph n I: Lý thuy t v  m u d ch qu c tầ ế ề ậ ị ố ế
• Ch ng 1: Lý thuy t c  đi nươ ế ổ ể
• Ch ng 2: Lý thuy t hi n đ iươ ế ệ ạ
Ph n II: Chính sách th ng m i:ầ ươ ạ
• Ch ng 3: Lý thuy t v  thu  quanươ ế ề ế
• Ch ng 4: Các công c  phi thu  quan ươ ụ ế



Ph n III: Liên k t kinh t  qu c tầ ế ế ố ế
• Ch ng 5: Liên k t kinh t  qu c t  và Lý thuy t ươ ế ế ố ế ế

v  liên hi p thu  quanề ệ ế
• Ch ng 6: Di chuy n qu c t  các ngu n l c ươ ể ố ế ồ ự

s n xu tả ấ
Ph n IV: Tài chính qu c tầ ố ế
• Ch ng 7: Th  tr ng ngo i h i và t  giá h i ươ ị ườ ạ ố ỷ ố

đoái

• Ch ng 8: Các y u t  nh h ng t i t  giá h i ươ ế ố ả ưở ớ ỷ ố
đoái

• Ch ng 9: Cán cân thanh toán qu c t  ươ ố ế
• Ch ng 10: Chính sách ngo i h iươ ạ ố



Giáo trình
• Kinh t  qu c tế ố ế, TS. Hoàng Vĩnh Long

(Khoa Kinh t  - ĐHQG TP.HCM)ế
• Kinh t  qu c tế ố ế, GS.TS. Hoàng Th  Ch nhị ỉ

(ĐH Kinh t  TPHCM) ế
• Kinh t  qu c t , ế ố ế PGS.TS. Đ  Đ c Bình; TS. ỗ ứ

Nguy n Th ng L ng ễ ườ ạ
(ĐH Kinh t  Qu c dân Hà N i)ế ố ộ

• Kinh t  h c qu c t : Lý thuy t và chính sách, ế ọ ố ế ế
Paul Krugman; Maurice Obstfend 



Đánh giá môn h cọ
KHÔNG S  D NG TÀI LI UỬ Ụ Ệ

• Gi a kì: Tr c nghi m, 20 câu (ữ ắ ệ 20%)

• Cu i kì: Tr c nghi m: 40 – 50 câu (ố ắ ệ 80%)

Sinh viên v ng t  3 bu i tr  lên: không ắ ừ ổ ở
đ c thiượ



CH NG 1:ƯƠ
LÝ THUY T M U D CH Ế Ậ Ị

QU C T  C  ĐI NỐ Ế Ổ Ể

• CH  NGHĨA TR NG TH NGỦ Ọ ƯƠ  

• LÝ THUY T L I TH  TUY T Đ I Ế Ợ Ế Ệ Ố
• LÝ THUY T L I TH  SO SÁNHẾ Ợ Ế
• LÝ THUY T CHI PHÍ C  H IẾ Ơ Ộ    



I. CH  NGHĨA TR NG TH NGỦ Ọ ƯƠ
(MERCANTILISM, Th  k  16 – gi a th  k  18)ế ỷ ữ ế ỷ

1) Hoàn c nh l ch s :ả ị ử
• Khám phá các vùng đ t và châu l c m iấ ụ ớ
• Phát tri n c a ngành hàng h i ể ủ ả
• Khám phá ra vàng  Châu M .ở ỹ
• S  phát tri n c a khoa h cự ể ủ ọ
• S  phát tri n c a các thành phự ể ủ ố

►C n thi t ph i có t  t ng kinh t  m i:ầ ế ả ư ưở ế ớ
• Thay th  t  t ng kinh t  th i phong ki n: ế ư ưở ế ờ ế

“T  cung t  c p”ự ự ấ
• Kh ng đ nh vai trò c a s n xu t hàng hóa ẳ ị ủ ả ấ



2) Quan đi m c a ch  nghĩa tr ng ể ủ ủ ọ
th ng v  Th ng m i Qu c tươ ề ươ ạ ố ế

L p lu n n n t ng:ậ ậ ề ả   
• Đo l ng s  th nh v ng (giàu có) c a m t ườ ự ị ượ ủ ộ

qu c gia b ng s  l ng vàng b c tích tr .ố ằ ố ượ ạ ữ
• S  th nh v ng (giàu có) c a th  gi i là có ự ị ượ ủ ế ớ

gi i h n. ớ ạ
►Gia tăng th nh v ng c a m t qu c gia ị ượ ủ ộ ố
ch  nh  phân chia l i c a c i v t ch t c a ỉ ờ ạ ủ ả ậ ấ ủ
th  gi i:ế ớ



• Duy trì th ng d  th ng m i (xu t siêu):ặ ư ươ ạ ấ
• Chính sách b o h  m u d ch: ả ộ ậ ị
• Khuy n khích xu t kh u: ế ấ ẩ
• B o h  ngành d ch v  ả ộ ị ụ
• Đ  cao vai trò c a nhà n c trong ngo i ề ủ ướ ạ

th ngươ
• Ki m soát nhà n c v i s  d ng, trao đ i kim ể ướ ớ ử ụ ổ

lo i quýạ
• Th c hi n đ c quy n m u d ch đ i v i thu c ự ệ ộ ề ậ ị ố ớ ộ

đ a:ị

Quan đi m v  m u d ch qu c t :ể ề ậ ị ố ế



H n ch  c a Ch  nghĩa tr ng th ngạ ế ủ ủ ọ ươ

Trao đ i th ng m i v i n c ngoài ch  xu t ổ ươ ạ ớ ướ ỉ ấ
phát t  l i ích dân t c, ch  không xu t phát t  ừ ợ ộ ứ ấ ừ
l i ích chung.ợ  
(Th ng m i qu c t  là trò ch i có t ng b ng 0)ươ ạ ố ế ơ ổ ằ
Th ng m i qu c t  ươ ạ ố ế không ph i là hai bên ả
cùng có l i  ợ
Nhi u t  t ng tr ng th ng v  TMQT là sai ề ư ưở ọ ươ ề
l mầ



3) Ý nghĩa c a t  t ng tr ng th ng ủ ư ưở ọ ươ
v  th ng m i qu c t :ề ươ ạ ố ế

• Là t  t ng l n đ u tiên đ  c p t i:ư ưở ầ ầ ề ậ ớ
Th ng m i qu c t  (TMQT), ươ ạ ố ế
Vai trò c a Th ng m i qu c t  và Chính ủ ươ ạ ố ế
sách th ng m i: ươ ạ

• L n đ u tiên đ  c p và mô t  cái khái ni m ầ ầ ề ậ ả ệ
Cán cân thanh toán qu c t  ố ế

• Nhi u t  t ng tr ng th ng còn t n t i ề ư ưở ọ ươ ồ ạ
hi n nay:  ệ



1) Hoàn c nh l ch s :ả ị ử
• Cách m ng công nghi p gi a th  k  18ạ ệ ữ ế ỷ
• N n kinh  t  hàng hoá phát tri n:ề ế ể
• S  phát tri n c a h  th ng ngân hàng:ự ể ủ ệ ố
► Đòi h i quan đi m m i, ti n b  h n quan ỏ ể ớ ế ộ ơ

đi m tr ng th ng. ể ọ ươ

II. LÝ THUY T L I TH  TUY T Đ I Ế Ợ Ế Ệ Ố
C A A. SMITHỦ

(ABSOLUTE ADVANTAGE THEORY)



2) Quan đi m c a A. Smith v  ể ủ ề
th ng m i qu c t .ươ ạ ố ế

L p lu n n n t ng:ậ ậ ề ả
• S  th nh v ng c a các qu c gia ph  thu c ự ị ượ ủ ố ụ ộ

không h n vào s  l ng vàng b c tích tr ,ẳ ố ượ ạ ữ
mà ph  thu c ch  y u vào kh  năng s n ụ ộ ủ ế ả ả
xu t hàng hóa và d ch v : ấ ị ụ
►Nhi m v  c  b n: ệ ụ ơ ả phát tri n s n xu t và ể ả ấ
trao đ iổ , 

• Chính sách không can thi p c a nhà n c ệ ủ ướ
vào n n kinh t  và t  do c nh tranh:ề ế ự ạ



Quan đi m c a A. Smith v  th ng ể ủ ề ươ
m i qu c t :ạ ố ế

• Không can thi p vào ho t đ ng ngo i ệ ạ ộ ạ
th ng; Th  tr ng m  c a và T  do th ng ươ ị ườ ở ử ự ươ
m i qu c t :ạ ố ế

• Lý thuy t l i th  tuy t đ i:ế ợ ế ệ ố
• Xu t kh u là y u t  tích c c cho phát tri n ấ ẩ ế ố ự ể

kinh t :ế
• Tr  c p xu t kh u là m t d ng thu  đánh ợ ấ ấ ẩ ộ ạ ế

vào ng i dân: d n t i s  tăng giá trong ườ ẫ ớ ự
n c, c n bãi b : ướ ầ ỏ



3) N i dung Lý thuy t l i th  tuy t đ i:ộ ế ợ ế ệ ố
Khái ni m L i th  tuy t đ i (LTTĐ):ệ ợ ế ệ ố
• “LTTĐ là s  khác bi t tuy t đ i v  năng su t ự ệ ệ ố ề ấ

lao đ ng (hay chi phí lao đ ng) gi a các ộ ộ ữ
qu c gia v  m t s n ph m”.ố ề ộ ả ẩ

• Năng su t lao đ ng (NSLĐ): ấ ộ
S  đ n v  s n ph m s n xu t trên m t m t ố ơ ị ả ẩ ả ấ ộ ộ
đ n v  (gi ) lao đ ng. ơ ị ờ ộ

• Chi phí lao đ ng (CPLĐ):ộ  
S  l ng (gi ) lao đ ng đ  s n xu t m t ố ượ ờ ộ ể ả ấ ộ
đ n v  s n ph m. ơ ị ả ẩ

• CPLĐ là đ i l ng ngh ch đ o c a NSLĐạ ượ ị ả ủ



Ví d  l i th  tuy t đ i:ụ ợ ế ệ ố

• Theo năng su t lao đ ng:ấ ộ
NSLĐ lúa mỳ c a M  là 6 giủ ỹ ạ
NSLĐ lúa mỳ c a Anh là 2 gi  ủ ạ

►M  có l i th  tuy t đ i v  lúa mỳ (6 > 2)ỹ ợ ế ệ ố ề
• Theo chi phí lao đ ng:ộ

Chi phí LĐ lúa mỳ c a M  là: 1/6ủ ỹ
Chi phí LĐ lúa mỳ c a Anh là: 1/2ủ  

►M  có l i th  tuy t đ i v  lúa mỳ (1/6 < ỹ ợ ế ệ ố ề
1/2)



a) Các gi  thi t:ả ế

• H c thuy t lao đ ng v  giá tr : ọ ế ộ ề ị
Ch  có 1 y u t  s n xu t duy nh t – lao đ ng ỉ ế ố ả ấ ấ ộ

• Chi phí s n xu t là không đ i.ả ấ ổ
• Th  tr ng c nh tranh hoàn h oị ườ ạ ả
• Lao đ ng (y u t  s n xu t) có th  t  do di ộ ế ố ả ấ ể ự

chuy n trong khuôn kh  m t qu c gia: ể ổ ộ ố
• Y u t  s n xu t không di chuy n gi a các ế ố ả ấ ể ữ

qu c gia ố



• T t c  các ngu n l c s n xu t đ c s  d ng ấ ả ồ ự ả ấ ượ ử ụ
hoàn toàn 

• Có 2 qu c gia tham gia th ng m i qu c t  và ố ươ ạ ố ế
trao đ i 2 m t hàngổ ặ

• Th ng m i qu c t  hoàn toàn t  do:ươ ạ ố ế ự
• Chi phí v n t i b ng 0.ậ ả ằ

b)Phát bi u:ể
N u m i qu c gia chuyên môn hóa s n ế ỗ ố ả
xu t và xu t kh u s n ph m mà h  có l i ấ ấ ẩ ả ẩ ọ ợ
th  tuy t đ i và nh p kh u s n ph m mà ế ệ ố ậ ẩ ả ẩ
các qu c gia khác có l i th  tuy t đ i, thì ố ợ ế ệ ố
t t c  các qu c gia đ u có l i.ấ ả ố ề ợ    



c) Công th c t ng quát:ứ ổ

• a1 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1. ố

• b1 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1. ố

• a2 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2.ố

• b2 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2.ố

1/a1)(Chi phí lao đ ng ộ α1 =

1/b1)(Chi phí lao đ ng ộ β1 =

1/a2)(Chi phí lao đ ng ộ α2 =

1/b2)(Chi phí lao đ ng ộ β2 =



• N u ế a1>a2 và b1<b2 ↔ (α1<α2 và β1>β2)  
(M i qu c gia có l i th  tuy t đ i v  m t s n ỗ ố ợ ế ệ ố ề ộ ả
ph m!!!)ẩ :

C  s  m u d ch: ơ ở ậ ị
Lý thuy t l i th  tuy t đ iế ợ ế ệ ố
• QG 1 có l i th  tuy t đ i v  s/p Aợ ế ệ ố ề
• QG 2 có l i th  tuy t đ i v  s/p Bợ ế ệ ố ề
Mô hình m u d ch: ậ ị
• QG 1 xu t kh u s/p A, nh p kh u s/p Bấ ẩ ậ ẩ
• QG 2 xu t kh u s/p B, nh p kh u s/p Aấ ẩ ậ ẩ
T  l  trao đ i:ỷ ệ ổ
(Áp d ng t ng t  lý thuy t l i th  so sánh)ụ ươ ự ế ợ ế



d) Ví d  v  l i th  tuy t đ iụ ề ợ ế ệ ố  

Năng su t lao đ ngấ ộ  Mỹ Anh

Lúa mỳ (gi /ng i-gi )ạ ườ ờ  – W 6 1

V i ả (mét/ng i-gi ) - Cườ ờ  2 4

C  s  m u d ch: ơ ở ậ ị
L i th  thuy t đ i: ợ ế ệ ố
(6>1), (2<4).
M  có l i th  tuy t đ i v  lúa mỳỹ ợ ế ệ ố ề
Anh có l i th  tuy t đ i v  v i ợ ế ệ ố ề ả



Mô hình m u d ch:ậ ị  

• M  xu t kh u lúa mì, nh p kh u v iỹ ấ ẩ ậ ẩ ả
• Anh xu t kh u v i, nh p kh u lúa mỳ.ấ ẩ ả ậ ẩ
T  l  trao đ i: ỷ ệ ổ

(nói sau trong LTSS)
L i ích c a m u d ch:ợ ủ ậ ị
• Xác đ nh L i ích m u d ch: ị ợ ậ ị
Ti t ki m Chi phí lao đ ng:ế ệ ộ
Gia tăng tiêu th : ụ



L i ích m u d chợ ậ ị

• Khi có th ng m i: ươ ạ
T  l  trao đ i: 1W = 1C ỷ ệ ổ
Kh i l ng m u d ch: 6W = 6Cố ượ ậ ị
M  và Anh trao đ i: 6 lúa mỳ (6W) v i Anh ỹ ổ ớ
l y 6 v i (6C). ấ ả
K t qu : ế ả
M  ti t ki m đ c 2 gi  ỹ ế ệ ượ ờ
Anh ti t ki m đ c 4,5 giế ệ ượ ờ



Ti t ki m: 2hế ệ

Ko TM Có TM 

Ti t ki m 4,5hế ệ

1,5h6h1h3h

MỸ ANH
6W

6CCó 6C Có 6W

Có TM Ko TM

SX 6WSX 6C SX 6W SX 6C

•MINH H A L I ÍCH M U D CH Ọ Ợ Ậ Ị



e) Giá tr  và h n ch  c a lý thuy t ị ạ ế ủ ế
l i th  tuy t đ i:ợ ế ệ ố

Giá tr :ị  

• Ch ng minh đ c l i ích c a t t c  các qu c ứ ượ ợ ủ ấ ả ố
gia khi tham gia m u d ch qu c t   ậ ị ố ế

• Ch  ra s  sai l m c a ch  nghĩa tr ng th ng ỉ ự ầ ủ ủ ọ ươ
v  m u d ch qu c t : ề ậ ị ố ế

H n ch :ạ ế
• Lý thuy t l i th  tuy t đ i ch  gi i thích đ c ế ợ ế ệ ố ỉ ả ượ

m t ph n th ng m i qu c t : ộ ầ ươ ạ ố ế
 



III. LÝ THUY T L I TH  SO Ế Ợ Ế
SÁNH C A D. RICARDOỦ

(THE COMPARATIVE ADVANTAGE THEORY)

Khái ni m l i th  so sánhệ ợ ế :
L i th  so sánh là s  khác bi t t ng đ i v  ợ ế ự ệ ươ ố ề
năng su t lao đ ng (hay chi phí lao đ ng) ấ ộ ộ
gi a 2 qu c gia v  m t s n ph m ữ ố ề ộ ả ẩ



1) Ví d  v  l i th  so sánhụ ề ợ ế  

Năng su t lao đ ngấ ộ  Mỹ Anh

Lúa mỳ (gi /gi )ạ ờ  – W 6 1
V i ả (mét/gi ) - Cờ  4 2

• M  có l i th  tuy t đ i v  c  hai s n ỹ ợ ế ệ ố ề ả ả
ph m:ẩ
(lúa mỳ: 6 > 1 và v i: 4 > 2) ả

• Có l i th  so sánh:ợ ế

• Có l i th  so sánh thì s  có m u d chợ ế ẽ ậ ị

6
4

1
2≠



a) Khi không có m u d ch:ậ ị
• Xác đ nh giá so sánh c a lúa mỳ và v i t i ị ủ ả ạ

M  và Anh  ỹ
• T  đó xác đ nh l i th  so sánh  ừ ị ợ ế



4C6W =

2
3( )US

Pw
Pc

=

( )US
Pc
Pw = 3

2

Giá so sánh
lúa mì t i Mạ ỹ

1W =

Mỹ
1gi  LĐ ờ ↔ 

C2
3

2C1W =

2( )UK
Pw
Pc

=

( )UK
Pc
Pw

= 1
2

Giá so sánh 
lúa mì t i Anhạ

1W =

Anh
1gi  LĐ ờ ↔ 

2C

Giá so sánh 
v i t i Mả ạ ỹ

Giá so sánh 
v i t i Anhả ạ

<
>



b) Khi có m u d ch:ậ ị
C  s  m u d ch:ơ ở ậ ị

L i th  so sánhợ ế . 
• M  có l i th  so sánh v  lúa mỳỹ ợ ế ề
Giá so sánh lúa mỳ t i M  r  h n so v i Anh ạ ỹ ẻ ơ ớ

(2/3 < 2)
• Anh có l i th  so sánh v  v i ợ ế ề ả
Giá so sánh v i t i Anh r  h n so v i Mả ạ ẻ ơ ớ ỹ

(1/2 < 3/2) 
Mô hình m u d ch:ậ ị  
• M  xu t kh u lúa mì, nh p kh u v iỹ ấ ẩ ậ ẩ ả
• Anh xu t kh u v i, nh p kh u lúa mỳ.ấ ẩ ả ậ ẩ



T  l  trao đ i: ỷ ệ ổ (Giá so sánh c a s n ủ ả
ph m)ẩ

=
2
3 < )T(Pw

Pc <)US(Pw

Pc
= 2

 Giá so sánh lúa mỳ khi có th ng m i :ươ ạ

 Giá so sánh v i khi có th ng m i :ả ươ ạ

)UK(Pw

Pc

=
1
2 < )T(Pc

Pw <)UK(Pc

Pw
=)US(Pc

Pw

3
2



(Thông qua ti t ki m chi phí lao đ ng)ế ệ ộ :

• Khi có th ng m i: ươ ạ
M  trao đ i v i Anh theo giá (Pw/Pc)=1:ỹ ổ ớ
M  xu t kh u 6 lúa mỳ (6W) đ i l y (nh p ỹ ấ ẩ ổ ấ ậ
kh u) 6 v i (6C). ẩ ả

• K t qu : ế ả
Mỹ ti t ki m đ c ế ệ ượ 0,5 gi  lao đ ng ờ ộ
Anh ti t ki m đ c ế ệ ượ 3 gi  lao đ ng ờ ộ

L i ích m u d ch:ợ ậ ị



2) N i dung lý thuy t l i th  so sánh.ộ ế ợ ế

a) Các gi  thi t:ả ế
Gi ng lý thuy t l i th  tuy t đ iố ế ợ ế ệ ố
b) Phát bi u:ể

N u m i qu c gia chuyên môn hóa s n ế ỗ ố ả
xu t và xu t kh u s n ph m mà mình có ấ ấ ẩ ả ẩ
l i th  so sánh và nh p kh u s n ph m mà ợ ế ậ ẩ ả ẩ
các qu c gia khác có l i th  so sánh, thì t t ố ợ ế ấ
c  các qu c gia đ u có l i.ả ố ề ợ    



c) Công th c t ng quát:ứ ổ

• a1 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1. ố

• b1 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1. ố

• a2 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2.ố

• b2 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2.ố

1/a1)(chi phí lao đ ng ộ α1 =

1/b1)(chi phí lao đ ng ộ β1 =

1/a2)(chi phí lao đ ng ộ α2 =

1/b2)(chi phí lao đ ng ộ β2 =



N uế :

C  s  m u d ch:ơ ở ậ ị  L i th  so sánhợ ế
• QG 1 có l i th  so sánh v  s/p Aợ ế ề
• QG 2 có l i th  so sánh v  s/p Bợ ế ề

Mô hình m u d ch:ậ ị
• QG 1 xu t kh u s/p A, nh p kh u s/p Bấ ẩ ậ ẩ
• QG 2 xu t kh u s/p B, nh p kh u s/p Aấ ẩ ậ ẩ

>
a1

b1

a2

b2
>

a1

a2

b1

b2
↔ ↔ <

α1

β1

α2

β2

Thì: 



T  l  trao đ i: ỷ ệ ổ (Giá so sánh c a s n ủ ả
ph m)ẩ

=b1
a1 < )T(Pa

Pb <)1(Pa

Pb =

 Giá so sánh s n ph m Aả ẩ

 Giá so sánh s n ph m B :ả ẩ

)2(Pa

Pb
b2
a2

=
α1
β1 = α2

β2

=a2
b2 < )T(Pb

Pa <)2(Pb

Pa =)1(Pb

Pa
a1
b1

=
β2
α2 =

β1

α1



•  

≠
a1

b1

a2

b2

Có l i th  ợ ế
so sánh

CÓ M U Ậ
D CH Ị

↔ ►

=
a1

b1

a2

b2

Không có l i ợ
th  so sánhế

KHÔNG  
M U D CH Ậ Ị

↔ ►

•  



d)Lý thuyết lợi thế tuyệt đối là trường hợp 
đặc biệt của lợi thế so sánh

• a1 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1 (chi phí lao đ ng ố ộ α1 = 1/a1)

• b1 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 1 (chi phí lao đ ng βố ộ 1 = 1/b1)

• a2 là năng su t lao đ ng s n ph m A t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2 (chi phí lao đ ng ố ộ α2 = 1/a2)

• b2 là năng su t lao đ ng s n ph m B t i ấ ộ ả ẩ ạ
qu c gia 2 (chi phí lao đ ng βố ộ 2 = 1/b2)



Theo lý thuy t l i th  tuy t đ iế ợ ế ệ ố :
• QG 1 có l i th  tuy t đ i v  s/p Aợ ế ệ ố ề
• QG 2 có l i th  tuy t đ i v  s/p Bợ ế ệ ố ề

N u:ế a1>a2

b1<b2

a1

b1

a2

b2
> QG 1 có l i th  s/sánh v  Aợ ế ề

QG 2 có l i th  s/sánh v  Bợ ế ề

•QG 1 xu t kh u s/p A, nh p kh u s/p Bấ ẩ ậ ẩ
•QG 2 xu t kh u s/p B, nh p kh u s/p Aấ ẩ ậ ẩ

Theo lý thuy t l i th  so sánhế ợ ế :

Lý thuy t L i th  tuy t đ i là tr ng h p ế ợ ế ệ ố ườ ợ
đ c bi t c a Lý thuy t L i th  so sánhặ ệ ủ ế ợ ế



3) L i th  so sánh d i góc đ  ti n t .ợ ế ướ ộ ề ệ
• Th c t , th ng m i hàng hoá đ c th c ự ế ươ ạ ượ ự

hi n thông qua ti n t  ệ ề ệ
• Trong đi u ki n nh  v y lý thuy t so sánh có ề ệ ư ậ ế

còn đúng hay không? 

• Ví d  ph n 1: ụ ầ
M  có l i th  s/sánh v  lúa mỳ, ỹ ợ ế ề
Anh có l i th  s/sánh v  v i. ợ ế ề ả
M  xu t kh u lúa mỳ, nh p kh u v iỹ ấ ẩ ậ ẩ ả
Anh xu t kh u v i, nh p kh u lúa mỳấ ẩ ả ậ ẩ  



Năng suất lao động  Mỹ Anh
Lúa mỳ (giạ/giờ) – W 6 1

Vải (mét/giờ)  C  4 2

Tiền lương  $6/h £1/h

-  £1 đ i E đ n v  $ổ ơ ịTỷ giá hối đoái: E

V i 3 m c t  giá E là: E=0,5; E=2; E=4 thì có ớ ứ ỷ
m u d ch hay không? N u có thì nh  th  ậ ị ế ư ế
nào?
Quy lu t LTSS có đúng khi trao đ i b ng ậ ổ ằ
ti n? N u đúng thì v i đi u ki n nào c a t  ề ế ớ ề ệ ủ ỷ
giá? 



4) Giá tr  và h n ch  c a lý thuy t LTSS:ị ạ ế ủ ế
Giá tr :ị  
 Ch ng minh: t t c  các qu c gia đ u có th  ứ ấ ả ố ề ể
tham gia và thu l i t  m u d ch, ợ ừ ậ ị th m chí c  ậ ả
các qu c gia không có l i th  tuy t đ i v  ố ợ ế ệ ố ề
t t c  các s n ph mấ ả ả ẩ .

H n ch :ạ ế
•H n ch  c a Ricardo là gi  thi t lao đ ng là y u ạ ế ủ ả ế ộ ế
t  s n xu t duy đ c s  d ng. ố ả ấ ượ ử ụ

•Th c t  thì còn có: đ t đai, v n, công ngh ,… ự ế ấ ố ệ



1) N i dung Lý thuy t chi phí c  h iộ ế ơ ộ
• Khái ni m Chi phí c  h i – CPCHệ ơ ộ

(Opportunity cost) :
Khái ni m:ệ

Chi phí c  h i c a m t s n ph m (Lúa mỳ) là ơ ộ ủ ộ ả ẩ
s  l ng c a m t s n ph m khác (V i) c n ố ượ ủ ộ ả ẩ ả ầ
ph i c t gi m, đ  s n xu t thêm 1 đ n v  s n ả ắ ả ể ả ấ ơ ị ả
ph m th  nh tẩ ứ ấ  (Lúa mỳ).

Công th c: ứ ∆QC

∆QW
(CPCHW) =

IV. LÝ THUY T CHI PHÍ C  H I C A Ế Ơ Ộ Ủ
HABERLER 

(The opportunity cost theory)



b) Ví d : ụ (Các ph ng án s n xu t c a M  và Anh)ươ ả ấ ủ ỹ  
M :ỹ
• ↑30W ↔ ↓20C

↑1W ↔↓2/3C

(CPCHW)US = 2/3

• ↑20C ↔↓30W

↑1C ↔↓3/2W

(CPCHC)US = 3/2
Anh:

• (CPCHW)UK = 2

• (CPCHC)UK = 1/2 

Mỹ Anh
Lúa 
mỳ V iả Lúa 

mỳ V iả

180 0
150 20
120 40
90 60
60 80
30 100
0 120

60 0
50 20
40 40
30 60
20 80
10 100
0 120

M : Qc = - 2/3*Qw +120ỹ

Anh: Qc = - 2*Qw +120



Xác đ nh L i th  so sánh thông ị ợ ế
qua chi phí c  h iơ ộ

<
>

= 2/3

=

• M  có l i th  so sánh v  lúa mỳỹ ợ ế ề
• Anh có l i th  so sánh v  v iợ ế ề ả
• M  CMH SX, xu t kh u lúa mỳ, nh p kh u v i ỹ ấ ẩ ậ ẩ ả
• Anh CMH SX, xu t kh u v i, nh p kh u lúa mỳấ ẩ ả ậ ẩ

)us(Pw
Pc

•(CPCHw)us
Mỹ 

= 3/2•(CPCHc)us

= 2•(CPCHw)uk
Anh

= 1/2•(CPCHc)uk

= )us(Pc
Pw

= )uk(Pw
Pc

= )uk(Pc
Pw



 Tóm l c:ượ
•Lý thuy t CPCH s  d ng qui lu t l i th  so sánh ế ử ụ ậ ợ ế
đ  gi i thích m u d ch qu c t : D a trên Giá so ể ả ậ ị ố ế ự
sánh khi không có th ng m i (Giá so sánh cân ươ ạ
b ng n i đ a) đ  xác đ nh L i th  so sánh ằ ộ ị ể ị ợ ế

•Khác bi t là gía so sánh xác đ nh d a trên chi ệ ị ự
phí c  h i. ơ ộ

•Do đó lý thuy t chi phí c  h i kh c ph c đ c ế ơ ộ ắ ụ ượ
khi m khuy t c a Ricardo liên quan t i gi  thi t ế ế ủ ớ ả ế
lao đ ng là y u t  duy nh tộ ế ố ấ
Chi phí c  h i không ph  thu c gi  thi t: “ch  có ơ ộ ụ ộ ả ế ỉ
1 y u t  s n xu t duy nh t là lao đ ng”ế ố ả ấ ấ ộ



c) N i dung:ộ
Các gi  thi t:ả ế

Các gi  thi t t ng t  các gi  thi t trong lý ả ế ươ ự ả ế
thuy t l i th  so sánh, ngo i tr  gi  thi t ế ợ ế ạ ừ ả ế
“Ch  có m t y u t  s n xu t  duy nh t là lao ỉ ộ ế ố ả ấ ấ
đ ng”ộ

Phát bi u:ể
N u m i qu c gia chuyên môn hoá s n xu t ế ỗ ố ả ấ
và xu t kh u s n ph m mà mình có chi phí ấ ẩ ả ẩ
c  h i th p h n và nh p kh u s n ph m mà ơ ộ ấ ơ ậ ẩ ả ẩ
mình có chi phí c  h i cao h n thì t t c  các ơ ộ ơ ấ ả
qu c gia đ u có l i.ố ề ợ



2) Chi phí c  h i không đ i và đ ng ơ ộ ổ ườ
gi i h n kh  năng s n xu t.ớ ạ ả ả ấ

Khái ni m “Chi phí c  h i không đ i”: ệ ơ ộ ổ
Chi phí c  h i không đ i (CPCHKĐ) –ơ ộ ổ
không thay đ i theo qui mô s n l ngổ ả ượ

Khái ni mệ  Đ ng gi i h n kh  năng s n ườ ớ ạ ả ả
xu tấ  
(The production possibility frontier – PPF):
PPF – là đ ng bi u th  các m c s n l ng ườ ể ị ứ ả ượ
khác nhau c a hai s n ph m mà 1 qu c gia ủ ả ẩ ố
có th  s n xu t đ ng th i khi đã s  d ng ể ả ấ ồ ờ ử ụ
toàn b  các ngu n l c.ộ ồ ự

Khi CPCH không đ i – PPF là đ ng th ng:ổ ườ ẳ



Mỹ Anh
Lúa 
mỳ

V iả Lúa 
mỳ

V iả

180 0 60 0
150 20 50 20
120 40 40 40
90 60 30 60
60 80 20 80
30 100 10 100
0 120 0 120

100

0  20 40 60 

80
60
40
20

Qc

Anh

Qw

100

0    30   60  90 120 150 180

120

80
60
40
20

Qc

B

MỹC

A1
A2

A
A3

A4

Qw
C’

B’

A’

Minh h a PPF ọ
c a Anh, Mủ ỹ

120



Xác đ nh CPCH thông qua đ  thị ồ ị

• Chi phí c  h i (CPCH) c a m t s n ph m xác ơ ộ ủ ộ ả ẩ
đ nh b ng đ  nghiêng tuy t đ i c a đ ng ị ằ ộ ệ ố ủ ườ
gi i h n kh  năng s n xu t (PPF) v i tr c t a ớ ạ ả ả ấ ớ ụ ọ
đ  bi u th  s n l ng c a s n ph m đó:ộ ể ị ả ượ ủ ả ẩ

• CPCH c a lúa mỳ - đ  nghiêng c a PPF v i ủ ộ ủ ớ
tr c hoành (bi u th  s n l ng lúa mỳ - Qw)ụ ể ị ả ượ

• CPCH c a v i - đ  nghiêng c a PPF v i tr c ủ ả ộ ủ ớ ụ
tung (bi u th  s n l ng v i - Qc)ể ị ả ượ ả



Qw

60

120

180
0

Qc

B

MỹC

0

Anh

Qw
C’

B’

Minh h a ọ
b ng đ  th  ằ ồ ị

CPCH
(CPCHw)us = 2/3 

= 3/2 (CPCHc)us 

(CPCHw)uk = 2 

(CPCHc)uk = 1/2 

• M :ỹ
(CPCHW)US = 2/3

(CPCHC)US = 3/2

•Anh:
(CPCHw)uk = 2
(CPCHc)uk = 1/2

120
Qc



3) Th ng m i v i chi phí c  h i ươ ạ ớ ơ ộ
không đ iổ

L i ích m u d ch xác đ nh thông qua gia tăng ợ ậ ị ị
tiêu th : ụ
(Khi có m u d ch tiêu th  gia tăng so v i khi ậ ị ụ ớ
không có m u d ch)ậ ị

a) Khi không có m u d ch:ậ ị
• S n xu t và tiêu th  b ng nhauả ấ ụ ằ
• Các qu c gia s n xu t và tiêu th  t i cùng 1 ố ả ấ ụ ạ

đi m trên PPFể
• M : ỹ S n xu t và tiêu th  ả ấ ụ 90W và 60C t i ạ A
• Anh: S n xu t và tiêu th  ả ấ ụ 40W và 40C t i ạ A’



M u d ch v i Chi phí c  h i không đ i ậ ị ớ ơ ộ ổ

90

60
70

B

C

110

E

Qw

Mỹ

Qc

0 180

120

D 70W

70C

A

120

0

50
40

40

Qc

Anh

QwC’

B’

A’

60 70

E’D’
70C

70W

K



b) Khi có m u d ch:ậ ị
S n xu t:ả ấ
•Khi có m u d ch, v i CPCH không đ i, các qu c ậ ị ớ ổ ố
gia chuyên môn hóa hoàn toàn vào s n ph m ả ẩ
mà mình có l i th  so sánh:ợ ế

•M  ch  s n xu t lúa mỳ, không s n xu t v iỹ ỉ ả ấ ả ấ ả
Anh ch  s n xu t v i, không s n xu t lúa mỳỉ ả ấ ả ả ấ

•M  s n xu t ỹ ả ấ 180W và 0C t i đi m ạ ể B 
Anh s n xu t ả ấ 0W và 120C t i đi m ạ ể B’   



Trao đ i th ng m i:ổ ươ ạ
• M  và Anh trao đ i m u d ch theo m c giá so ỹ ổ ậ ị ứ

sánh lúa mỳ cao h n t i M  và th p h n t i ơ ạ ỹ ấ ơ ạ
Anh (khi không có th ng m i):ươ ạ

2/3 < (Pw/Pc)T < 2
C  th :   (Pw/Pc)ụ ể T = 1 

• Kh i l ng trao đ i: 70W đ i l y 70Cố ượ ổ ổ ấ  
• M  xu t kh u 70W đ i l y (nh p kh u) 70Cỹ ấ ẩ ổ ấ ậ ẩ
• Anh xu t kh u 70C đ i l y (nh p kh u) 70Wấ ẩ ổ ấ ậ ẩ
• Tam giác m u d ch BDE b ng tam giác m u ậ ị ằ ậ

d ch B’D’E’ị
• (M u d ch cân b ng: xu t kh u c a M  b ng ậ ị ằ ấ ẩ ủ ỹ ằ

nh p kh u c a Anh và ng c l i)ậ ẩ ủ ượ ạ



L i ích m u d ch:ợ ậ ị
• M :Ỹ
S n xu t:ả ấ                                B (180W;   0C)
Trao đ i:ổ                                     (–70W; +70C)
Tiêu th  (có m u d ch):ụ ậ ị           E (110W;   70C)
Tiêu th  (Ko có m u d ch):ụ ậ ị     A (90W;     60C)
L i ích m u d ch:ợ ậ ị              A→E (+20W; +10C)  
• ANH:
S n xu t:ả ấ                                 B’ (0W;     120C)
Trao đ i:ổ                                       (+70W; –70C)
Tiêu th  (có m u d ch):ụ ậ ị           E’ (70W;   50C)
Tiêu th  (Ko có m u d ch):ụ ậ ị     A’ (40W;   40C)
L i ích m u d ch:ợ ậ ị             A’→E’ (+30W; +10C)

C  M  và Anh cùng có l i ả ỹ ợ



4) Đ ng gi i h n tiêu dùngườ ớ ạ
Đ ng gi i h n tiêu dùng c a M : ườ ớ ạ ủ ỹ
• Đ ng BK là đ ng gi i h n tiêu dùng c a ườ ườ ớ ạ ủ

M  khi có th ng m i ỹ ươ ạ v i m c giá trao đ i ớ ứ ổ
(Pw/Pc=1):
là đ ng đi qua đi m s n xu t (B) ườ ể ả ấ
có đ  nghiêng b ng m c giá trao đ i th ng ộ ằ ứ ổ ươ
m i (Pw/Pc)=1ạ

• Đ ng BK bi u th  t t c  các m c tiêu th  mà ườ ể ị ấ ả ứ ụ
M  có th  đ t đ c khi s n xu t t i ỹ ể ạ ượ ả ấ ạ B và trao 
đ i th ng m i v i giá (Pw/Pc)=1ổ ươ ạ ớ

• V i m i m t m c giá trao đ i, s  có m t ớ ỗ ộ ứ ổ ẽ ộ
đ ng gi i h n tiêu dùng t ng ngườ ớ ạ ươ ứ



90

60
70

B

C

110

E

Qw

Mỹ
Qc

0 180

120

A

180 K

• (Pw/Pc)T = 1
→Đ ng GHTD là ườ

đ ng BKườ
• (Pw/Pc)T = 3/2
→Đ ng GHTD là ườ

đ ng BH ườ

(Pw/Pc)T = 1

E1

E2

90

60

• Các đ ng Gi i h n tiêu dùng cao h n PPFườ ớ ạ ơ
Vì  2/3 < (Pw/Pc)T < 2
► u vi t c a m u d ch: tiêu th  v t ra bên Ư ệ ủ ậ ị ụ ượ

ngoài PPF khi có th ng m i ươ ạ

Đ ng gi i h n ườ ớ ạ
tiêu dùng c a Mủ ỹ



90

40
50

B’

C’

70

E’

Qw

Anh

Qc

0

120

60

A’

120

K’

• (Pw/Pc)T = 1

↔(Pc/Pw)T = 1

→Đ ng GHTD ườ
là đ ng B’K’ườ

(Pc/Pw)T = 1

E’1
30

40

• Các đ ng GHTD cao h n PPFườ ơ
Vì  1/2 < (Pc/Pw)T < 3/2

(tiêu th  v t ra ngoài PPF khi có th ng m i) ụ ượ ươ ạ

Đ ng gi i h n ườ ớ ạ
tiêu dùng 

(GHTD) c a Anhủ



5) Ví d  l i th  so sánh d i góc đ  lý ụ ợ ế ướ ộ
thuy t chi phí c  h i ế ơ ộ

Năng su t lao đ ngấ ộ  Mỹ Anh
Lúa mỳ (gi /gi )ạ ờ  – W 6 1

V i ả (mét/gi ) - Cờ  4 2

• PPF c a M : Qw/6 + Qc/4 = 30 ủ ỹ
↔ Qc = – 2/3*Qw + 120

• PPF c a Anh: Qw/1 + Qc/2 = 60 ủ
↔ Qc = – 2*Qw + 120  

Ngu n l c lao đ ng (gi )ồ ự ộ ờ 30 60



Tính chi phí c  h iơ ộ

M :ỹ
• Đ  s n xu t 6W c n 1h (gi  lao đ ng) ể ả ấ ầ ờ ộ
• Đ  có 1 gi  lao đ ng c n c t gi m 4Cể ờ ộ ầ ắ ả
► ↑ 6W

(CPCHw)us = 2/3
(CPCHc)us = 3/2

Anh:
↑ 1W c n 1h ầ
(CPCHw)uk = 2
(CPCHc)uk = 1/2

↑ 1W↓ 4C ↓ 2/3C↔ → ↔

↓ 2C↔



CH NG II: LÝ THUY T ƯƠ Ế
HI N Đ I V  TH NG M I Ệ Ạ Ề ƯƠ Ạ

QU C T .Ố Ế
• LÝ THUY T CHU N V  TH NG Ế Ẩ Ề ƯƠ

M I QU C TẠ Ố Ế
(CÂN B NG QU C T  V I CHI PHÍ Ằ Ố Ế Ớ

C  H I GIA TĂNG)Ơ Ộ
• LÝ THUY T HECKSCHER – OHLINẾ   



I. LÝ THUY T CHU N Ế Ẩ
V  TH NG M I QU C TỀ ƯƠ Ạ Ố Ế

1)H n ch  c a các lý thuy t c  đi n:ạ ế ủ ế ổ ể  
Lý thuy t c  đi n nghiên c u th ng m i v i ế ổ ể ứ ươ ạ ớ
chi phí c  h i không đ i:ơ ộ ổ
Th c t  chi phí c  h i gia tăng ự ế ơ ộ

Ch  t p trung vào cung, Ch a đ  c p t i c u.ỉ ậ ư ề ậ ớ ầ
Khái ni m chi phí c  h i gia tăngệ ơ ộ

•Chi phí c  h i gia tăng (CPCHGT) có nghĩa là ơ ộ
m t qu c gia ph i hy sinh tăng d n s  l ng ộ ố ả ầ ố ượ
m t s n ph m đ  s n xu t thêm m i 1 đ n v  ộ ả ẩ ể ả ấ ỗ ơ ị
ti p theo c a s n ph m khác.ế ủ ả ẩ

•Chi phí c  h i c a m t s n ph m tăng d n theo ơ ộ ủ ộ ả ẩ ầ
qui mô s n l ng ả ượ



Nguyên nhân chi phí c  h i gia tăngơ ộ

• Nguyên nhân c  b n là do tính đ c thù s n ơ ả ặ ả
ph m c a y u t  s n xu t.ẩ ủ ế ố ả ấ  
Tính thích h p (h u ích) c a m t y u t  ợ ữ ủ ộ ế ố
trong s n xu t các s n ph m khác nhau là ả ấ ả ẩ
không nh  nhauư

• Ví d : ụ
Vi t Nam s n xu t lúa và mía. ệ ả ấ
Đ t cao thích h p tr ng mía,ấ ợ ồ
Đ t th p thích h p tr ng lúa. ấ ấ ợ ồ
Gi  s  hi n th i t t c  đ t dùng s n xu t ả ử ệ ờ ấ ả ấ ả ấ
lúa.



Khi b t đ u chuy n tr ng lúa sang mía, ắ ầ ể ồ
đ u tiên đ t cao chuy n sang tr ng mía, ầ ấ ể ồ
(m i l n chuy n 1 ha đ t)ỗ ầ ể ấ
do đó s n l ng mía tăng nhi u và s n l ng ả ượ ề ả ượ
lúa gi m ít, ả
t c là CPCH c a mía còn th p. ứ ủ ấ

Khi s n xu t mía ti p t c tăng,ả ấ ế ụ
đ t th p thích h p cho s n xu t lúa, ít thích ấ ấ ợ ả ấ
h p h n cho mía, chuy n sang tr ng mía, ợ ơ ể ồ
do đó s n l ng mía tăng ch m h n, ả ượ ậ ơ
trong khi s n l ng lúa gi m m nh h n, ả ượ ả ạ ơ
có nghĩa là CPCH c a mía gia tăng. ủ



2) Chi phí c  h i gia tăng và đ ng gi i ơ ộ ườ ớ
h n kh  năng s n xu tạ ả ả ấ  (PPF) 

•V i CPCHGT thì đ ng gi i h n kh  năng s n ớ ườ ớ ạ ả ả
xu t là ấ đ ng cong lõm h ng v  g c t a đ .ườ ướ ề ố ọ ộ   
•Chi phí c  h i (CPCH) t i m t đi m s n xu t ơ ộ ạ ộ ể ả ấ
(t i m t m c s n l ng) b ng đ  nghiêng tuy t ạ ộ ứ ả ượ ằ ộ ệ
đ i c a đ ng PPF t i đi m s n xu t, là đ  ố ủ ườ ạ ể ả ấ ộ
nghiêng c a đ ng ti p tuy n v i đ ng PPF t i ủ ườ ế ế ớ ườ ạ
đi mể  s n xu t.ả ấ  
•CPCH c a s n ph m nào thì b ng đ  nghiêng ủ ả ẩ ằ ộ
v i tr c t a đ  bi u th  s n l ng c a s n ph m ớ ụ ọ ộ ể ị ả ượ ủ ả ẩ
đó



Chi phí c  h i gia tăng và PPFơ ộ
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• CPCHx(A) = 1/4 ↔ CPCHy(A) = 4

• CPCHx(B) = 1 ↔ CPCHy(B) = 1
• S n l ng X tăng (s n xu t t  A t i B)ả ượ ả ấ ừ ớ

→CPCHx tăng
• S n l ng Y tăng (s n xu t t  B t i A) ả ượ ả ấ ừ ớ

→CPCHy tăng 
• Chi phí c  h i còn g i là “T  l  chuy n đ i ơ ộ ọ ỷ ệ ể ổ

biên” – Marginal Rate of Transformation (MRT)



3) Đ ng bàng quan đ i chúng ườ ạ
(The Community Indifference curve)

a)Khái ni m đ ng bàng quan đ i chúng:ệ ườ ạ
• Th  hi u tiêu dùng c a ng i tiêu dùng cá th  ị ế ủ ườ ể

đ c bi u th  b ng s  đ  bàng quang (s  đ  ượ ể ị ằ ơ ồ ơ ồ
đ ng ích)ẳ

• Th  hi u tiêu dùng c a m t qu c gia đ c ị ế ủ ộ ố ượ
bi u th  b ng s  đ  bàng quan đ i chúng.ể ị ằ ơ ồ ạ

• Khái ni m:ệ
“Đ ng bàng quan đ i chúng c a m t qu c ườ ạ ủ ộ ố
gia là đ ng bi u th  nh ng k t h p tiêu dùng ườ ể ị ữ ế ợ
khác nhau c a hai s n ph m, mang l i m t ủ ả ẩ ạ ộ
m c tho  mãn tiêu dùng nh  nhau cho xã ứ ả ư
h i”ộ



Đ ng bàng quan đ i chúngườ ạ
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b) Tính ch t đ ng bàng quan đ i chúngấ ườ ạ  
• Các đi m trên cùng 1 đ ng BQĐC bi u th  ể ườ ể ị

m c đ  tho  mãn tiêu dùng nh  nhauứ ộ ả ư
BQ1: (A = B = C = D); 
BQ 2: (M = N = L)

• Các đ ng bàng quan không c t nhau:ườ ắ
• Đ ng bàng quan càng cao thì m c đ  tho  ườ ứ ộ ả

mãn tiêu dùng càng cao:
BQ3 > BQ2 > BQ1 

• Đ ng bàng quan d c xu ng v  bên ph iườ ố ố ề ả
• Đ ng bàng quan là m t đ ng cong l i v  ườ ộ ườ ồ ề

phía g c to  đ .  ố ạ ộ

:



T  l  thay th  c n biênỷ ệ ế ậ
• Hình d ng l i v  g c t a đ  c a đ ng BQĐC ạ ồ ề ố ọ ộ ủ ườ

là do tính ch t c  b n c a tiêu dùng:ấ ơ ả ủ
T  l  mà ng i tiêu dùng s n sàng đánh đ i ỷ ệ ườ ẵ ổ
gi a hai lo i s n ph m gi m d n. ữ ạ ả ẩ ả ầ
T  l  này g i là tỷ ệ ọ ỷ l  thay th  c n biên – ệ ế ậ
Marginal rate of substitution (MRS).

• Khái ni m MRS:ệ
T  l  thay th  biên c a s/p X cho Y (ỷ ệ ế ủ MRSxy),
là s  l ng s/p Y mà ng i tiêu dùng ph i c t ố ượ ườ ả ắ
gi m đ  tiêu th  thêm 1 đ n v  s/p X, sao cho ả ể ụ ơ ị
m c th a mãn chung là không đ i.ứ ỏ ổ



T  l  thay th  c n biên (ti p theo)ỷ ệ ế ậ ế

• T  l  thay th  c n biên c a X (MRSxy) b ng ỷ ệ ế ậ ủ ằ
đ  nghiêng tuy t đ i c a đ ng bàng quan t i ộ ệ ố ủ ườ ạ
đi m tiêu dùngể
(V i tr c OX, bi u th  tiêu th  s n ph m X)ớ ụ ể ị ụ ả ẩ

• Khi l ng tiêu dùng X tăng thì t  l  thay th  ượ ỷ ệ ế
biên c a X (MRSxy) gi m d n:ủ ả ầ
Đ  nghiêng c a đ ng bàng quan gi m d n ộ ủ ườ ả ầ
khi l ng tiêu dùng X tăng (đi m tiêu dùng ượ ể
d ch chuy n t  trái qua ph i)ị ể ừ ả   

MRSxy =MRSxy = ==
 ΔY
 ΔX

  MUxMUx
  MUyMUy



Đi u ki n t i u hóa tiêu dùng:ề ệ ố ư
• Đi u ki n t i u hoá tiêu dùng là khi đ ng ề ệ ố ư ườ

ngân sách (đ ng gi i h n tiêu dùng) ti p xúc ườ ớ ạ ế
v i đ ng bàng quan.ớ ườ

• Ti p đi m là đi m tiêu dùng t i uế ể ể ố ư
• T i đi m tiêu dùng t i u, t  l  thay th  biên ạ ể ố ư ỷ ệ ế

c a m t s n ph m b ng giá so sánh c a s n ủ ộ ả ẩ ằ ủ ả
ph m đó: ẩ MRSxy(A) = (Px/Py).

• Nguyên t c này áp d ng cho m t qu c gia ắ ụ ộ ố
trong mô hình lý thuy t chu n v  m u d ch ế ẩ ề ậ ị
qu c t .ố ế
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4) Th ng m i v i chi phí c  h i gia tăng ươ ạ ớ ơ ộ
(Tr ng h p qu c gia nh )ườ ợ ố ỏ

Mô hình: 
• 2 qu c gia: Qu c gia 1 và qu c gia 2ố ố ố

Qu c gia 1 nh  so v i qu c gia 2 ố ỏ ớ ố
Qu c gia 2 – Th  gi i (Ph n còn l i c a th  ố ế ớ ầ ạ ủ ế
gi i).ớ

• 2 s n ph m: X và Y ả ẩ
• Giá th  gi i: (ế ớ Px/Py)w = Pw = 1 
• Qu c gia nh : ố ỏ

là qu c gia khi tham gia vào th ng m i qu c ố ươ ạ ố
t  không nh h ng t i giá th  gi i, ế ả ưở ớ ế ớ
Qu c gia nh  là bên ch p nh n giá c a qu c ố ỏ ấ ậ ủ ố
gia l n (th  gi i).ớ ế ớ  



a) Tr ng thái cân b ng khi không có ạ ằ
th ng m i (t  cung t  c p):ươ ạ ự ự ấ

Khi không có th ng m iươ ạ : 

• Đ ng gi i h n tiêu dùng là đ ng gi i h n ườ ớ ạ ườ ớ ạ
kh  năng s n xu tả ả ấ

• Th  hi u tiêu dùng đ c bi u th  b i s  đ  ị ế ượ ể ị ở ơ ồ
các đ ng bàng quan đ i chúng.ườ ạ

• Tr ng thái cân b ng (t i u hoá s n xu t ạ ằ ố ư ả ấ
và tiêu dùng) đ t đ c t i đi m s n xu t ạ ượ ạ ể ả ấ
mà t i đó đ ng gi i h n kh  năng s n ạ ườ ớ ạ ả ả
xu t ti p xúc v i đ ng bàng quan đ i ấ ế ớ ườ ạ
chúng.



Tr ng thái Cân b ng khi không có ạ ằ
th ng m i (t  cung t  c p)ươ ạ ự ự ấ

CPCHx(A) = PA

= 1/4 = (Px/Py)1
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• Cân b ng c a qu c gia 1 là đi m A ằ ủ ố ể
đi m ti p xúc c a đ ng gi i h n kh  ể ế ủ ườ ớ ạ ả
năng s n xu t và đ ng bàng quan 1:ả ấ ườ

• CPCHx(A) = MRSxy(A) = (Px/Py)1 = PA 
• PA = 1/4 – là giá s n ph m so sánh cân ả ẩ

b ng n i đ a – Giá so sánh khi không có ằ ộ ị
th ng m i). ươ ạ

• T i đi m cân b ng n i đ a ạ ể ằ ộ ị A, s n xu t và ả ấ
tiêu dùng c a qu c gia 1 là t i u, qu c ủ ố ố ư ố
gia 1 s n xu t và tiêu th  t i ả ấ ụ ạ A (50X; 
60Y).



Xác đ nh l i th  so sánhị ợ ế

Khi không có th ng m i:ươ ạ
• Giá so sánh s/p X t i qu c gia 1: ạ ố

(Px/Py)1 = PA = 1/4 

• Giá so sánh s/p X c a th  gi i: ủ ế ớ
(Px/Py)w = Pw = 1

• (Px/Py)1 < (Px/Py)w 

• Qu c gia 1 có l i th  so sánh v  Xố ợ ế ề
• Th  gi i có l i th  so sánh v  Yế ớ ợ ế ề



b) Khi có th ng m i.ươ ạ
•Qu c gia 1 nh  tham gia vào th ng m i qu c ố ỏ ươ ạ ố
t  không nh h ng t i giá th  gi iế ả ưở ớ ế ớ

•Qu c gia 1 CMHSX s/p X và trao đ i v i th  gi i ố ổ ớ ế ớ
l y s/p Y.ấ

•Đi m s n xu t t  A d ch chuy n xu ng d i, chi ể ả ấ ừ ị ể ố ướ
phí c  h i s/p X tăng d n,ơ ộ ầ

•Chuyên môn hoá t i qu c gia 1 di n ra cho t i ạ ố ễ ớ
khi chi phí c  h i s/p X cân b ng giá th  gi i ơ ộ ằ ế ớ
(Px/Py)w = Pw =1.

•Đi m s n xu t m i t i qu c gia 1 là ể ả ấ ớ ạ ố
B(130X; 20Y): 

T i B:ạ  CPCHx(B) = PB = (Px/Py)w = Pw = 1.



CPCHx(A) = PA

= 1/4 = (Px/Py)1
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•Qu c gia 1 xu t kh u s/p X và nh p kh u s/p Y ố ấ ẩ ậ ẩ
theo giá th  gi i ế ớ (Px/Py)w = Pw = 1

•Ti p tuy n BK đi qua đi m s n xu t B, có đ  ế ế ể ả ấ ộ
nghiêng là giá cân b ng ằ PB=Pw=1, là đ ng gi i ườ ớ
h n tiêu dùng c a qu c gia 1 khi có m u d ch  ạ ủ ố ậ ị

•Qu c gia 1 có th  tiêu dùng trên đ ng BK thông ố ể ườ
qua m u d ch b ng cách trao đ i  v i th  gi i ậ ị ằ ổ ớ ế ớ
theo giá (Px/Py) = 1.

•Tiêu dùng khi có m u d ch là ti p đi m E c a ậ ị ế ể ủ
đ ng gi i h n tiêu dùng BK v i đ ng bàng ườ ớ ạ ớ ườ
quan đ i chúng 3. ạ

•Qu c gia 1 tiêu th  t i E(70X; 80Y), b ng cách ố ụ ạ ằ
trao đ i 60X l y 60Y v i qu c gia 2 theo giá th  ổ ấ ớ ố ế
gi i (Px/Py)w = 1 (xem tam giác m u d ch BCE). ớ ậ ị



• Đi m tiêu dùng E trên đ ng bàng quan 3 cao ể ườ
h n so v i đ ng bàng quan 1, t c là t i E m c ơ ớ ườ ứ ạ ứ
đ  tho  mãn tiêu dùng cao h n so v i đi m A ộ ả ơ ớ ể
khi ch a có m u d ch: đây chính là l i ích m u ư ậ ị ợ ậ
d ch.ị

• V i chi phí c  h i gia tăng thì chuyên môn hoá ớ ơ ộ
là không hoàn toàn: 
Qu c gia 1 chuyên môn hóa s n xu t s/p X là ố ả ấ
s n ph m có l i th  so sánh, ả ẩ ợ ế
v n ti p t c s n xu t c  s/p Y (s n ph m ẫ ế ụ ả ấ ả ả ẩ
không có l i th  so sánh)ợ ế  



L i ích m u d ch:ợ ậ ị
S n xu t:                                  B (130X;   20Y)ả ấ
Trao đ i:                                      (–60X; +60Y)ổ
Tiêu th  (có m u d ch):           E (70X;   80Y)ụ ậ ị
Tiêu th  (Ko có m u d ch):     A (50X;   60Y)ụ ậ ị
L i ích m u d ch ợ ậ ị
(Tiêu th ↑):                           Eụ (BQ3) > A(BQ1) 



5) Th ng m i v i chi phí c  h i gia ươ ạ ớ ơ ộ
tăng (Tr ng h p qu c gia l n)ườ ợ ố ớ

Mô hình: 
• 2 qu c gia: Qu c gia 1 và Qu c gia 2ố ố ố

Qu c gia 2 – Th  gi i (Ph n còn l i c a th  ố ế ớ ầ ạ ủ ế
gi i). ớ
Qu c gia 1 l n so v i qu c gia 2 ố ớ ớ ố

• 2 s n ph m: X và Y  ả ẩ
• Qu c gia l n: ố ớ

Qu c gia 1 là l n, khi có kh  năng nh h ng ố ớ ả ả ưở
t i giá th  gi i.ớ ế ớ
Qu c gia l n khi tham gia vào th ng m i ố ớ ươ ạ
qu c t  s  làm giá th  gi i thay đ iố ế ẽ ế ớ ổ



a) Tr ng thái cân b ng khi không có ạ ằ
th ng m i (t  cung t  c p):ươ ạ ự ự ấ

Qu c gia 1ố : 
(T ng t  tr ng h p qu c gia nh )ươ ự ườ ợ ố ỏ
• Cân b ng c a qu c gia 1 là đi m A ằ ủ ố ể

đi m ti p xúc c a đ ng gi i h n kh  ể ế ủ ườ ớ ạ ả
năng s n xu t và đ ng bàng quan 1:ả ấ ườ
CPCHx(A) = MRSxy(A) = (Px/Py)1 = PA 
PA = 1/4 

• Qu c gia 1 s n xu t và tiêu th  t i: ố ả ấ ụ ạ
A (50X; 60Y).



Tr ng thái cân b ng khi không có th ng ạ ằ ươ
m i (T  cung t  c p)ạ ự ự ấ

CPCHx(A) = PA

= 1/4 = (Px/Py)1
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Tr ng thái Cân b ng khi không có ạ ằ
th ng m i (t  cung t  c p)ươ ạ ự ự ấ

CPCHx(A’) = PA’
= 4 = (Px/Py)2
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Qu c gia 2ố : 
Xác đ nh đi m cân b ng t  cung t  c pị ể ằ ự ự ấ
T  đó xác đ nh CPCH hay giá trao đ i khi ừ ị ổ
không có th ng m i ươ ạ

• Cân b ng c a qu c gia 2 là đi m ằ ủ ố ể A’, là đi m ể
ti p xúc c a đ ng gi i h n kh  năng s n xu t ế ủ ườ ớ ạ ả ả ấ
và đ ng bàng quan 1’:ườ
CPCHx(A’) = MRSxy(A’) = (Px/Py)2 = PA’ 

• PA’ = 4 
• Qu c gia 2 s n xu t và tiêu th  t i ố ả ấ ụ ạ

A’ (80X; 40Y).



Xác đ nh l i th  so sánhị ợ ế

Khi không có th ng m i:ươ ạ
• Giá so sánh s/p X t i qu c gia 1: ạ ố

(Px/Py)1 = CPCHx(A) = PA = 1/4 

• Giá so sánh X c a qu c gia 2 (th  gi i): ủ ố ế ớ
(Px/Py)2 = CPCHx(A’) = PA’ = 4

• (Px/Py)1 < (Px/Py)2

• Qu c gia 1 có l i th  so sánh v  Xố ợ ế ề
• Qu c gia 2 có l i th  so sánh v  Yố ợ ế ề



b) Khi có th ng m i.ươ ạ
Theo quy lu t l i th  so sánh:ậ ợ ế  

• Qu c gia 1 chuyên môn hóa s n xu t s/p X và ố ả ấ
trao đ i l y s/p Y t  qu c gia 2.ổ ấ ừ ố

• Qu c gia 2 chuyên môn hóa s n xu t s/p Y và ố ả ấ
trao đ i l y s/p X t  qu c gia 1.ổ ấ ừ ố

• Qu c gia 1 CMHSX s/p X, đi m s n xu t t  A ố ể ả ấ ừ
d ch chuy n xu ng d i, CPCH s/p X tăng d n,ị ể ố ướ ầ

• Qu c gia 2 CMHSX s/p Y, đi m s n xu t t  A’ ố ể ả ấ ừ
d ch chuy n lên trên, CPCH s/p Y tăng, CPCH ị ể
s/p X gi m d n,ả ầ

• Giá so sánh s n ph m X t i 2 qu c gia có xu ả ẩ ạ ố
h ng cân b ng.ướ ằ



CPCHx(A) = PA

= 1/4 = (Px/Py)1
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CPCHx(A’) = PA’
= 4 = (Px/Py)2
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• Chuyên môn hoá t i 2 qu c gia di n ra cho t i ạ ố ễ ớ
khi chi phí c  h i cân b ng gi a 2 qu c gia. ơ ộ ằ ữ ố
Tr ng thái cân b ng đ t đ c khi CPCH s/p X ạ ằ ạ ượ
t i c  2 qu c gia b ng 1.ạ ả ố ằ

• Đi m s n xu t m i t i qu c gia 1 là ể ả ấ ớ ạ ố
B(130X; 20Y): 
T i B:ạ  CPCHx(B) = PB = 1. 

• Đi m s n xu t m i t i qu c gia 2 là ể ả ấ ớ ạ ố
B’(120X; 40Y): 
T i B’:ạ  CPCHx(B’) = PB’ = 1.

• Qu c gia 1 và 2 trao đ i m u d ch theo m c giá ố ổ ậ ị ứ
cân b ng (Px/Py)ằ T = PB = PB’ = 1 



• Ti p tuy n BK qua đi m s n xu t B, có đ  ế ế ể ả ấ ộ
nghiêng là giá cân b ng ằ PB = 1, là đ ng gi i ườ ớ
h n tiêu dùng c a q/g 1 khi có m u d ch. ạ ủ ậ ị

• Ti p tuy n B’K’ đi qua đi m s n xu t B’, có đ  ế ế ể ả ấ ộ
nghiêng là giá cân b ng ằ PB’ = 1, là đ ng gi i ườ ớ
h n tiêu dùng c a q/g 2 khi có m u d ch.ạ ủ ậ ị

• Đi m tiêu dùng c a q/g 1 khi có m u d ch là ể ủ ậ ị
ti p đi m E c a đ ng gi i h n tiêu dùng BK ế ể ủ ườ ớ ạ
v i đ ng bàng quan đ i chúng 3. ớ ườ ạ

• Đi m tiêu dùng c a q/g 2 khi có m u d ch là ể ủ ậ ị
ti p đi m E’ c a đ ng gi i h n tiêu dùng B’K’ ế ể ủ ườ ớ ạ
v i đ ng bàng quan đ i chúng 3’. ớ ườ ạ



•Qu c gia 1 tiêu th  t i E(70X, 80Y) b ng cách ố ụ ạ ằ
trao đ i 60X l y 60Y v i qu c gia 2 theo giá cân ổ ấ ớ ố
b ng khi có m u d ch (Px/Py)ằ ậ ị T=1 (xem tam giác 
m u d ch BCE). ậ ị

•Qu c gia 2 tiêu th  t i E’(100X, 60Y) b ng cách ố ụ ạ ằ
trao đ i 60Y l y 60X v i qu c gia 1 theo giá cân ổ ấ ớ ố
b ng khi có m u d ch (Px/Py)ằ ậ ị T =1 (xem tam giác 
m u d ch B’C’E’).ậ ị

•Khi có m u d ch, đi m tiêu dùng c a q/g 1 là E, ậ ị ể ủ
trên đ ng bàng quan 3 cao h n so v i đ ng ườ ơ ớ ườ
bàng quan 1, t c là t i E m c đ  tho  mãn tiêu ứ ạ ứ ộ ả
dùng cao h n so v i A, là đi m tiêu th  khi ơ ớ ể ụ
không có m u d ch: đây chính là l i ích m u ậ ị ợ ậ
d ch.ị
Qu c gia 1 có l i t  m u d ch ố ợ ừ ậ ị



• T ng t , tiêu th  khi có m u d ch c a q/g 2 là ươ ự ụ ậ ị ủ
E’ trên đ ng bàng quan 3’, cao h n so v i A’ ườ ơ ớ
trên đ ng bàng quan 1’ (đi m tiêu th  khi ườ ể ụ
không có m u d ch).ậ ị
Qu c gia 2 có l i t  m u d chố ợ ừ ậ ị

• V i chi phí c  h i gia tăng thì chuyên môn hoá ớ ơ ộ
là không hoàn toàn:

qu c gia 1 và qu c gia 2 v n ti p t c s n xu t ố ố ẫ ế ụ ả ấ
c  hai s n ph m X và Y khi có m u d chả ả ẩ ậ ị  



L i ích m u d ch:ợ ậ ị
• Qu c gia 1:ố
S n xu t:                                  B (130X;   20Y)ả ấ
Trao đ i:                                      (–60X; +60Y)ổ
Tiêu th  (có m u d ch):           E (70X;   80Y)ụ ậ ị
Tiêu th  (Ko có m u d ch):     A (50X;    60Y)ụ ậ ị
L i ích m u d ch (Tiêu th ↑): E(BQ3) > A(BQ1) ợ ậ ị ụ
• Qu c gia 2:ố
S n xu t:                                  B’ (40X;   120Y)ả ấ
Trao đ i:                                        (+60X; –60Y)ổ
Tiêu th  (có m u d ch):           E’ (100X;   60Y)ụ ậ ị
Tiêu th  (Ko có m u d ch):     A’ (80X;   40Y)ụ ậ ị
L i ích m u d ch (Tiêu th ↑) : E’(BQ3’) > A’(BQ1’)ợ ậ ị ụ



6) C  c u l i ích m u d chơ ấ ợ ậ ị  
L i ích m u d ch g m hai thành ph n:ợ ậ ị ồ ầ
•L i ích t  trao đ i (Gains from Exchange)ợ ừ ổ
hay L i ích tiêu thợ ụ
•L i ích t  chuyên môn hoá (Gains from ợ ừ
specialization). 
Phân tích qua ví d  qu c gia 1 nh , nh  ph n 4:ụ ố ỏ ư ầ  
a)L i ích t  trao đ i:ợ ừ ổ
Khi không có th ng m iươ ạ  (nh  ph n 4): ư ầ
•Q/g 1 s n xu t, tiêu th  t i A (50X; 60Y)ả ấ ụ ạ



C  c u l i ích m u d ch ơ ấ ợ ậ ị

CPCHx(A) = PA

= 1/4 = (Px/Py)1
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Khi có th ng m i:ươ ạ
• Gi  s  q/g 1 không chuyên môn hóa (v n s n ả ử ẫ ả

xu t t i A),ấ ạ  
• Nh ng trao đ i m u d ch theo giá ư ổ ậ ị Pw = 1. 
• AH có đ  nghiêng b ng Pw=1 là đ ng gi i h n ộ ằ ườ ớ ạ

tiêu dùng
• Đi m tiêu th : T(30X, 80Y) khi AH ti p xúc BQ ể ụ ế

2, trao đ i 20X l y 20Y (Pw=1)ổ ấ
• Gia tăng tiêu th  t  A (BQ1) t i T (BQ2) – l i ích ụ ừ ớ ợ

t  trao đ iừ ổ
• Không chuyên môn hóa, ch  trao đ i v n có th  ỉ ổ ẫ ể

thu l iợ



b) L i ích t  chuyên môn hóaợ ừ

• Q/g 1 chuyên môn hóa t i B (130X; 20Y),ạ
• Trao đ i m u d ch v i giá Pw=1, ổ ậ ị ớ
• Tiêu dùng t i E(70X; 80Y) trên BQ3ạ
• (T ng t  ph n 4: tr ng h p qu c gia nh )ươ ự ầ ườ ợ ố ỏ
• S  gia tăng tiêu th  t  T (BQ2) t i E (BQ3)ự ụ ừ ớ

– l i ích t  chuyên môn hóaợ ừ



7) Th ng m i trên c  s  khác bi t ươ ạ ơ ở ệ
th  hi u tiêu dùngị ế  

Hai qu c gia có đ ng gi i h n kh  năng s n ố ườ ớ ạ ả ả
xu t gi ng h t nhau v i chi phí c  h i tăng d n,ấ ố ệ ớ ơ ộ ầ
Th  hi u tiêu dùng khác bi t, ị ế ệ
M u d ch có di n ra hay không?ậ ị ễ
Ví d :ụ  
Qu c gia 1 và qu c gia 2; ố ố
2 s n ph m X và Yả ẩ
Q/g 1 và q/g 2 có đ ng gi i h n kh  năng s n ườ ớ ạ ả ả
xu t gi ng nhau, th  hi u tiêu dùng khác bi t ấ ố ị ế ệ



Th ng m i trên c  s  khác bi t th  ươ ạ ơ ở ệ ị
hi u tiêu dùngế
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Khi không có th ng m i:ươ ạ
• Qu c gia 1: ố
S n xu t, tiêu th : ả ấ ụ A ↔ BQ1 ti p xúc PPFế
CPCHx(A) = PA = (Px/Py)1

• Qu c gia 2: ố
S n xu t, tiêu th : ả ấ ụ A’ ↔ BQ1’ ti p xúc PPFế
CPCHx(A’) = PA’ = (Px/Py)2

• A ≠ A’ ↔ PA ≠ PA’ ► M u d ch di n raậ ị ễ
• Trong ví d : Pụ A < PA’ 

Q/g 1 có l i th  so sánh v  Xợ ế ề
Q/g 2 có l i th  so sánh v  Yợ ế ề



Khi có th ng m i:ươ ạ
Q/g 1 s n xu t t i Bả ấ ạ
Q/g 2 s n xu t t i B’ả ấ ạ
PB = PB’ ↔ B ≡ B’

• 2 qu c gia trao đ i m u d ch:ố ổ ậ ị
Q/g 1 tiêu th  t i E trên BQ 2 (Xem ∆BCE)ụ ạ
Q/g 2 tiêu th  t i E’ trên BQ 2’ ( Xem ∆B’C’E’)ụ ạ
• C  2 qu c gia cùng có l iả ố ợ
Q/g 1: (E > A) - Đ ng BQ 2 cao h n BQ 1ườ ơ
Q/g 2: (E’ > A’) - Đ ng BQ 2’ cao h n BQ 1’ườ ơ



K t lu nế ậ
•Hai qu c gia có đ ng GHKNSX gi ng h t ố ườ ố ệ
nhau v i ớ CPCH tăng d nầ , có th  hi u tiêu ị ế
dùng khác bi t thì m u d ch v n di n ra và các ệ ậ ị ẫ ễ
qu c gia đ u có l i t  m u d ch.ố ề ợ ừ ậ ị
•Hai qu c gia có đ ng GHKNSX gi ng h t ố ườ ố ệ
nhau v i ớ CPCH không đ iổ , có th  hi u tiêu ị ế
dùng khác bi t,ệ
M u d ch di n ra hay không? ậ ị ễ
KHÔNG CÓ TH NG M I ƯƠ Ạ



8) Đi u ki n m u d ch (T  l  m u d ch) ề ệ ậ ị ỷ ệ ậ ị
Terms of Trade (ToT) 

• Khái ni mệ : 
Đi u ki n m u d ch c a m t qu c gia là t ng ề ệ ậ ị ủ ộ ố ươ
quan gi a giá xu t kh u và giá nh p kh uữ ấ ẩ ậ ẩ

• Qu c gia 1: ố
ToT1 = Px/Py 

• ToT là giá so sánh c a s n ph m X (xu t kh u) ủ ả ẩ ấ ẩ
so v i s n ph m Y (nh p kh u), ớ ả ẩ ậ ẩ
cho bi t 1 đ n v  hàng xu t kh u (X) đ i đ c ế ơ ị ấ ẩ ổ ượ
bao nhiêu đ n hàng nh p kh u (Y).ơ ậ ẩ

• Qu c gia 2 (b n hàng n c ngoài):ố ạ ướ
ToT2 = Py/Px = 1/ToT1 



• Đi u ki n m u d ch c a m t qu c gia: là giá ề ệ ậ ị ủ ộ ố
xu t kh u so sánh v i giá nh p kh u, cho bi t ấ ẩ ớ ậ ẩ ế
m t đ n v  hàng xu t kh u đ i đ c bao nhiêu ộ ơ ị ấ ẩ ổ ượ
đ n v  hàng nh p kh u.ơ ị ậ ẩ

• Th c t , ĐKMD đ c tính trên c  s  ch  s  giá ự ế ượ ơ ở ỉ ố
xu t kh u và ch  s  giá nh p kh u.ấ ẩ ỉ ố ậ ẩ  

= =ToT IPx
IPm

Σaipi

Σajpj

IPx – Ch  s  giá xu t kh u trung bìnhỉ ố ấ ẩ
IPm – Ch  s  giá nh p kh u trung bìnhỉ ố ậ ẩ
ai – T  tr ng s/p i trong kim ng ch xu t kh uỷ ọ ạ ấ ẩ
pi – Ch  s  giá s n ph m i xu t kh u ỉ ố ả ẩ ấ ẩ

(x100%)



• aj – T  tr ng s/p j trong kim ng ch nh p kh u ỷ ọ ạ ậ ẩ
• pj – Ch  s  giá s n ph m j nh p kh u ỉ ố ả ẩ ậ ẩ
Khi ĐKMD tăng th ng là xu h ng có l iườ ướ ợ
Khi ĐKMD gi m th ng là xu h ng b t l iả ườ ướ ấ ợ
Đi u ki n m u d ch th ng phân tích trong dài ề ệ ậ ị ườ

h nạ
Trong ng n h n, ph i chú ý t i nguyên nhân ắ ạ ả ớ

ĐKMD thay đ i.ổ
Ví d :ụ



Ví d :ụ

• Qu c gia A giai đo n 1995 – 2005ố ạ

• IPx = 120%

• IPm = 150%

• ToT = (120/150)x100% = 80%

• Đi u ki n m u d ch năm 2005 b ng 80% so ề ệ ậ ị ằ
v i năm 1995, t c là gi m 20%ớ ứ ả

• Là xu h ng b t l i cho qu c gia A ướ ấ ợ ố



II. LÝ THUYẾT 
HECKSCHER – OHLIN 

Hay còn g i là:ọ  
Lý thuy t t  l  các y u t  ế ỷ ệ ế ố
(The factor endowment theory).

1) Các gi  thi t c a lý thuy t Heckscher – ả ế ủ ế
Ohlin.

V  Mô hình th ng m iề ươ ạ :  2x2x2
•Hai qu c gia: qu c gia 1 và qu c gia 2ố ố ố
•Hai s n ph m: S n ph m X và s n ph m Y ả ẩ ả ẩ ả ẩ
•Hai y u t  s n xu t: Lao đ ng và T  b n (L và ế ố ả ấ ộ ư ả
K)



S n xu t:ả ấ
•Tính thâm d ng y u t  s n xu t c a s n ph m ụ ế ố ả ấ ủ ả ẩ
là không thay đ i: M t s n ph m s  thâm d ng ổ ộ ả ẩ ẽ ụ
cùng m t y u t  s n xu t t i 2 qu c gia. ộ ế ố ả ấ ạ ố

•Công ngh  s n xu t nh  nhau t i 2 qu c gia: ệ ả ấ ư ạ ố
N u giá so sánh các y u t  s n xu t là nh  ế ế ố ả ấ ư
nhau t i hai qu c gia, thì các nhà s n xu t s  s  ạ ố ả ấ ẽ ử
d ng cùng m t s  l ng lao đ ng và t  b n cho ụ ộ ố ượ ộ ư ả
m i đ n v  c a cùng 1 s n ph m t i 2 qu c gia. ỗ ơ ị ủ ả ẩ ạ ố

•Chuyên môn hoá hoàn toàn không th  x y ra.ể ả
•L i su t theo quy mô không đ i trong s n xu t ợ ấ ổ ả ấ
(constant returns to scale) : S  gia tăng v  c  lao ự ề ả
đ ng và t  b n trong s n xu t b t c  s n ph m ộ ư ả ả ấ ấ ứ ả ẩ
nào s  d n t i s  gia tăng t ng ng đ u ra c a ẽ ẫ ớ ự ươ ứ ầ ủ
s n ph m đó ả ẩ



Y u t  s n xu t : ế ố ả ấ
• T  do di chuy n trong khuôn kh  qu c gia.ự ể ổ ố
• Không di chuy n gi a các qu c gia.ể ữ ố
• Các y u t  s n xu t là có gi i h n, s  d ng ế ố ả ấ ớ ạ ử ụ

hoàn toàn.
Th  tr ng:ị ườ

• Th  tr ng là c nh tranh hoàn h o: ị ườ ạ ả
đ i v i c  s n ph m và y u t  s n xu t.ố ớ ả ả ẩ ế ố ả ấ

• Th ng m i qu c t  là t  do hoàn toàn ươ ạ ố ế ự
• Chi phí v n t i b ng 0.ậ ả ằ
• Th  hi u tiêu dùng là nh  nhau t i 2 qu c gia, ị ế ư ạ ố

t c là hai qu c gia s  có các đ ng bàng quan ứ ố ẽ ườ
đ i chúng gi ng nhau.ạ ố



2) Thâm d ng y u tụ ế ố (factor intensity) 
• S n ph m X là thâm d ng lao đ ng (labor-ả ẩ ụ ộ

intensive) so v i s n ph m Y: n u t  l  lao ớ ả ẩ ế ỷ ệ
đ ng trên t  b n s  d ng trong s n xu t s n ộ ư ả ử ụ ả ấ ả
ph m X l n h n t  l  lao đ ng trên t  b n ẩ ớ ơ ỷ ệ ộ ư ả
trong s n xu t s n ph m Y:ả ấ ả ẩ

Lx và Kx là s  đ n v  lao đ ng và t  b n đ  ố ơ ị ộ ư ả ể
s n xu t ra 1 đ n v  X;ả ấ ơ ị
Ly và Ky là s  đ n v  lao đ ng và t  b n đ  ố ơ ị ộ ư ả ể
s n xu t ra 1 đ n v  Y.ả ấ ơ ị

Lx
Kx

Ly
Ky> (1)



• S n ph m Y là thâm d ng t  b n (capital-ả ẩ ụ ư ả
intensive):

n u t  l  t  b n trên lao đ ng trong s n ế ỷ ệ ư ả ộ ả
xu t Y là cao h n so v i X:ấ ơ ớ

Ky
Ly

Kx
Lx> (2)



3) D  th a y u t  (factor abundance)ư ừ ế ố  
• Xác đ nh y u t  d  th a c a m t qu c gia so ị ế ố ư ừ ủ ộ ố

v i qu c gia khác thông qua 2 ph ng pháp:ớ ố ươ
− D  th a v t th  (Phisical abundance): ư ừ ậ ể

thông qua s  l ng các y u t  s n xu t t i ố ượ ế ố ả ấ ạ
hai qu c giaố

− D  th a kinh t  (Economic abundance):ư ừ ế
thông qua giá so sánh các y u t  s n xu t t i ế ố ả ấ ạ
hai qu c giaố  



a)D  th a kinh tư ừ ế (Economic abundance)
• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng n u t  l  gi a ố ư ừ ộ ế ỷ ệ ữ

giá lao đ ng trên giá t  b n c a qu c gia 1 ộ ư ả ủ ố
th p h nấ ơ  ch  s  này c a qu c gia 2:ỉ ố ủ ố

PL1, PK1 là giá lao đ ng (ti n l ng - ộ ề ươ w1), và 
giá t  b n (lãi su t – ư ả ấ r1) c a QG 1 ủ
PL2, PK2 là giá lao đ ng (ti n l ng – ộ ề ươ w2), và 
giá t  b n (lãi su t – ư ả ấ r2) c a QG 2 ủ

PL1

PK1

PL2

PK2
↔ (3)

w1
r1

w2
r2<<



• M t qu c gia d  th a lao đ ng, đ ng ộ ố ư ừ ộ ồ
nghĩa khan hi m t  b n, và ng c l i.ế ư ả ượ ạ

• Qu c gia 2 d  th a t  b n n u t  l  gi a giá ố ư ừ ư ả ế ỷ ệ ữ
t  b n trên giá lao đ ng c a qu c gia 2 ư ả ộ ủ ố th p ấ
h nơ  ch  s  này c a qu c gia 1:ỉ ố ủ ố

PK2

PL2

PK1

PL1
↔ (4)

r2
w2

r1
w1<<



b) D  th a v t thư ừ ậ ể (Phisical abundance)
• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng n u t  l  gi a ố ư ừ ộ ế ỷ ệ ữ

t ng s  lao đ ng trên t ng s  t  b n c a ổ ố ộ ổ ố ư ả ủ
qu c gia 1 l n h n ch  s  này c a qu c gia 2:ố ớ ơ ỉ ố ủ ố

TL1, TK1 là t ng s  lao đ ng, t  b n c a QG 1 ổ ố ộ ư ả ủ
TL2, TK2 là t ng s  lao đ ng, t  b n c a QG 2ổ ố ộ ư ả ủ
• Qu c gia 2 d  th a t  b n n u t  l  gi a t ng ố ư ừ ư ả ế ỷ ệ ữ ổ

s  t  b n trên t ng s  lao đ ng c a qu c gia ố ư ả ổ ố ộ ủ ố
2 l n h n ch  s  này c a qu c gia 1:ớ ơ ỉ ố ủ ố

TL1

TK1

TL2

TK2> (5)

TK2

TL2

TK1

TL1> (6)



So sánh 2 ph ng pháp ươ
• Ph ng pháp d  th a kinh t  chính xác h n,ươ ư ừ ế ơ

vì thông qua giá so sánh t c là d a trên cung ứ ự
và c u c a y u t  s n xu t. ầ ủ ế ố ả ấ

• Ph ng pháp 1 thì ch  d a trên cung y u t  ươ ỉ ự ế ố
s n xu t, nên kém chính xác h n. ả ấ ơ

• Lý thuy t H-O có gi  thi t “s  thích th  hi u ế ả ế ở ị ế
tiêu dùng nh  nhau t i 2 qu c gia”, ư ạ ố
có nghĩa là c u s n ph m là nh  nhau, ầ ả ẩ ư
d n t i c u y u t  s n xu t nh  nhau,ẫ ớ ầ ế ố ả ấ ư
ch  c n d a trên cung y u t  s n xu t là đ cỉ ầ ự ế ố ả ấ ượ



4) N i dung lý thuy t Heckscher – Ohlinộ ế  

Hai đ nh lý c  b n:ị ơ ả
• Đ nh lý Heckscher – Ohlinị  v  mô hình ề

m u d chậ ị
• Đ nh lý cân b ng giá y u t  s n xu tị ằ ế ố ả ấ   
Hai đ nh lý m nh đ : ị ệ ề
• Đ nh lý Rybczynskiị
• Đ nh lý Stolper-Samuelson ị



a) Đ nh lý Heckscher – Ohlinị  v  mô hình ề
m u d ch (Heckscher – Ohlinậ ị  Theorem)

•Gi  thi t:ả ế  Gi ng ph n 1ố ầ
•Phát bi u:ể  
M t qu c gia s  xu t kh u s n ph m thâm d ng ộ ố ẽ ấ ẩ ả ẩ ụ
y u t  mà qu c gia đó d  th a t ng đ i và ế ố ố ư ừ ươ ố
nh p kh u s n ph m thâm d ng y u t  mà qu c ậ ẩ ả ẩ ụ ế ố ố
gia đó khan hi m t ng đ i.ế ươ ố  

Mô hình:
•S/p X thâm d ng lao đ ng; S/p Y t/d ng t  b n ụ ộ ụ ư ả
•QG 1 d  th a lao đ ng; QG 2 d/th a t  b nư ừ ộ ừ ư ả
•Mô hình m u d ch:ậ ị
Qu c gia 1 xu t kh u X, nh p kh u Y  ố ấ ẩ ậ ẩ
Qu c gia 2 xu t kh u Y, nh p kh u X ố ấ ẩ ậ ẩ



Tóm l cượ
• Th a nh n th ng m i qu c t  d a trên l i ừ ậ ươ ạ ố ế ự ợ

th  so sánh, ế
• Ch  ra nguyên nhân c a l i th  so sánh, là s  ỉ ủ ợ ế ự

khác bi t t ng đ i v  cung ng các y u t  ệ ươ ố ề ứ ế ố
s n xu t gi a các qu c gia. ả ấ ữ ố

• T i sao s  khác bi t v  cung ng các y u ạ ự ệ ề ứ ế
t  s n xu t gi a các qu c gia là nguyên ố ả ấ ữ ố
nhân l i th  so sánh?ợ ế

• L i th  so sánh là s  khác bi t giá so sánh ợ ế ự ệ
cân b ng n i đ a (GSSCBNĐ); ằ ộ ị

• GSSCBNĐ ph  thu c vào đ ng gi i h n kh  ụ ộ ườ ớ ạ ả
năng s n xu t và các đ ng bàng quan. ả ấ ườ



MINH H AỌ  L I TH  SO SÁNHỢ Ế
(GIÁ S/SÁNH KHI KHÔNG CÓ T/M I) Ạ

Đ NG GHKHSXƯỜ
(PPF)

CÁC Đ NG BÀNGƯỜ
QUAN Đ I CHÚNGẠ

(GI NG NHAU)Ố

GIÁ Y U T  Ế Ố
S N XU T Ả Ấ

CÔNG NGHỆ
(GI NG NHAU)Ố

CUNG Y U TẾ Ố
S N XU T Ả Ấ

C U Y U T  Ầ Ế Ố
S N XU TẢ Ấ

(GI NG NHAU) Ố



•Các đ ng bàng quan c a hai qu c gia là gi ng ườ ủ ố ố
nhau (Do th  hi u tiêu dùng nh  nhau t i 2 qu c ị ế ư ạ ố
gia). Vì v y, GSSCBNĐ ch  ph  thu c vào ậ ỉ ụ ộ
đ ng GHKNSXườ

•Đ ng GHKNSX ph  thu c vào công ngh  và ườ ụ ộ ệ
giá so sánh c a các y u t  s n xu t ủ ế ố ả ấ

•Công ngh  gi ng nhau t i 2 qu c gia nên giá so ệ ố ạ ố
sánh cân b ng n i đ a ch  còn ph  thu c vào giá ằ ộ ị ỉ ụ ộ
so sánh c a các y u t  s n xu t. ủ ế ố ả ấ

•Giá so sánh c a các y u t  s n xu t ph  thu c ủ ế ố ả ấ ụ ộ
vào cung và c u y u t  s n xu t ầ ế ố ả ấ

•C u y u t  s n xu t gi ng nhau do c u s n ầ ế ố ả ấ ố ầ ả
ph m gi ng nhauẩ ố

•Do v y, giá so sánh cân b ng n i đ a ch  còn ậ ằ ộ ị ỉ
ph  thu c vào cung y u t  s n xu t ụ ộ ế ố ả ấ

►S  khác bi t v  cung y u t  s n xu t gi a 2 ự ệ ề ế ố ả ấ ữ
qu c gia là ngu n g c l i th  so sánh ố ồ ố ợ ế



Minh h a đ  th  đ nh lý H-Oọ ồ ị ị
• S/p X thâm d ng lao đ ng ụ ộ

S/p Y thâm d ng t  b n.ụ ư ả
• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng, ố ư ừ ộ

Qu c gia 2 d  th a t  b n.ố ư ừ ư ả  

►C n minh h a:ầ ọ
Qu c gia 1 xu t kh u X, nh p kh u Yố ấ ẩ ậ ẩ
Qu c gia 2 xu t kh u Y, nh p kh u Xố ấ ẩ ậ ẩ
• Đ ng nghĩa:ồ
Qu c gia 1 có L i th  so sánh v  Xố ợ ế ề
Qu c gia 2 có l i th  so sánh v  Y ố ợ ế ề



Minh h a đ  th  đ nh lý H-Oọ ồ ị ị

BQ 1

0

K

X

A
B

E ≡ E’

Y

QG 1
BQ 2

QG 2

A’

B’

C’

C K’



• Đ ng PPF c a qu c gia 1 nghiêng g n ườ ủ ố ầ
tr c hoành bi u th  s  l ng s n ph m X,ụ ể ị ố ượ ả ẩ

• Đ ng PPF c a qu c gia 2 nghiêng g n ườ ủ ố ầ
tr c tung bi u th  s  l ng s n ph m Yụ ể ị ố ượ ả ẩ  

• Hai qu c gia có th  hi u tiêu dùng gi ng ố ị ế ố
nhau nên hai qu c gia có các đ ng bàng ố ườ
quan gi ng nhau.ố

• Các đ ng bàng quan, nh  trên đ  th  là ườ ư ồ ị
chung cho c  hai qu c gia. ả ố



Khi không có th ng m iươ ạ

• Đ ng bàng quan 1 ti p xúc v i đ ng PPF ườ ế ớ ườ
c a qu c gia 1 t i A, v i PPF c a q/g 2 t i A’. ủ ố ạ ớ ủ ạ

• Đi m A và A’ là đi m cân b ng t  cung t  ể ể ằ ự ự
c p c a qu c gia 1 và qu c gia 2. ấ ủ ố ố

• Các ti p tuy n t i A và A’ xác đ nh chi phí c  ế ế ạ ị ơ
h i s n ph m X (giá so sánh s n ph m X) t i ộ ả ẩ ả ẩ ạ
qu c gia 1 và qu c gia 2 là Pố ố A và PA’.  

• Do PA < PA’ nên qu c gia 1 có l i th  so sánh ố ợ ế
v  s n ph m X, ề ả ẩ
Qu c gia 2 – v  s n ph m Y.ố ề ả ẩ



Khi có th ng m i ươ ạ
• Qu c gia 1 chuyên môn hoá s n xu t X, và ố ả ấ

qu c gia 2 – s n ph m Y. ố ả ẩ
• Đi m s n xu t c a qu c gia 1 di chuy n ể ả ấ ủ ố ể

xu ng d i; CPCHx tăng d nố ướ ầ
• Đi m s n xu t c a qu c gia 2 di chuy n lên ể ả ấ ủ ố ể

trên, CPCHx gi m d n (CPCHy tăng d n)ả ầ ầ
• Chuyên môn hoá di n ra cho t i khi chi phí ễ ớ

c  h i c a X t i hai qu c gia cân b ng:ơ ộ ủ ạ ố ằ
• Qu c gia 1 s n xu t t i B, qu c gia 2 – t i B’:ố ả ấ ạ ố ạ

PB = PB’. 
• Trên đ  th  m c giá Pồ ị ứ B = PB’ đ c bi u th  ượ ể ị

b ng đ  nghiêng c a 2 ti p tuy n: BK ằ ộ ủ ế ế ≡ B’K’ 



• Qu c gia 1 xu t kh u s/p X (BC) và nh p ố ấ ẩ ậ
kh u s/p Y (CE), đ t t i tiêu dùng t i E trên ẩ ạ ớ ạ
đ ng bàng quan 2 (tam giác m u d ch BCE). ườ ậ ị

• Qu c gia 2 xu t kh u s/p Y (B’C’) và nh p ố ấ ẩ ậ
kh u s/p X (C’E’), tiêu dùng t i E’ trên đ ng ẩ ạ ườ
bàng quan 2 (tam giác m u d ch B’C’E’). ậ ị

• E trùng v i E’ ớ
• Tam giác m u d ch BCE = B’C’E’ậ ị
• T i E và E’ trên đ ng bàng quan 2, tho  mãn ạ ườ ả

tiêu dùng c a qu c gia 1 và qu c gia 2 đ u ủ ố ố ề
cao h n so v i t i A và A’ trên bàng quan 1, ơ ớ ạ

• C  hai qu c gia cùng có l i t  m u d ch.ả ố ợ ừ ậ ị



b) Đ nh lý cân b ng giá y u t  s n xu tị ằ ế ố ả ấ
(Factor Price Equalization Theorem)

 (Đ nh lý Heckscher-Ohlin-Samuelson).ị
• Gi  thi t: Gi ng ph n 1ả ế ố ầ
• Phát bi u:ể

Th ng m i qu c t  d n t i s  cân b ng giá ươ ạ ố ế ẫ ớ ự ằ
t ng đ i và tuy t đ i c a các y u t  s n ươ ố ệ ố ủ ế ố ả
xu t đ ng nh t gi a các qu c gia.ấ ồ ấ ữ ố  

• T  b n đ ng nh t: ư ả ồ ấ
T  b n có hi u qu  và r i ro nh  nhauư ả ệ ả ủ ư

• Lao đ ng đ ng nh t: ộ ồ ấ
Lao đ ng có cùng trình đ  đào t o và có ộ ộ ạ
năng su t lao đ ng nh  nhauấ ộ ư  



Ch ng minh đ nh lý cân b ng giá YTSXứ ị ằ
Ví d  mô hình: ụ

gi ng đ nh lý H-Oố ị
• S n ph m X thâm d ng lao đ ngả ẩ ụ ộ

S n ph m Y thâm d ng t  b n ả ẩ ụ ư ả
• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng ố ư ừ ộ

Qu c gia 2 d  th a t  b n ố ư ừ ư ả
• Mô hình m u d chậ ị :

Qu c gia 1 xu t kh u X, nh p kh u Y  ố ấ ẩ ậ ẩ
Qu c gia 2 xu t kh u Y, nh p kh u Xố ấ ẩ ậ ẩ

• Khi ch a có m u d ch: ư ậ ị
Giá so sánh lao đ ng t i qu c gia 1 (ộ ạ ố w1/r1) 
th p h n so v i t i qu c gia 2 (ấ ơ ớ ạ ố w2/r2)



Đ ng nghĩa: Giá so sánh t  b n t i qu c gia ồ ư ả ạ ố
2 (r2/w2) th p h n t i qu c gia 1 (ấ ơ ạ ố r1/w1).

• Khi có m u d ch:ậ ị
C n ch ng minh:ầ ứ
Giá so sánh lao đ ng t i QG 1 và QG 2 là ộ ạ
w1/r1 và w2/r2 cân b ng,ằ
đ ng nghĩa v i giá so sánh t  b n t i hai ồ ớ ư ả ạ
qu c gia là ố r2/w2 và r1/w1 cũng cân b ngằ  

• Qu c gia 1 chuyên môn hoá s n xu t X thâm ố ả ấ
d ng lao đ ng, và c t gi m s n ph m Y ụ ộ ắ ả ả ẩ
thâm d ng t  b nụ ư ả



• T i qu c gia 1 c u lao đ ng tăng lên làm cho ạ ố ầ ộ
ti n l ng tăng (ề ươ w1↑), 

• Đ ng th i c u t  b n gi m làm cho lãi su t ồ ờ ầ ư ả ả ấ
gi m (ả r1↓). 

• Nh  v y là giá so sánh lao đ ng t i qu c gia ư ậ ộ ạ ố
1 s  tăng lên (ẽ w1/r1), 

• Qu c gia 2 chuyên môn hoá s n xu t Y, và ố ả ấ
c t gi m s n ph m X,ắ ả ả ẩ

• C u t  b n tăng, do đó lãi su t tăng (ầ ư ả ấ r2↑);
c u lao đ ng gi m làm cho ti n l ng gi m ầ ộ ả ề ươ ả
(w2↓). 

• Nh  v y giá so sánh lao đ ng t i qu c gia 2 ư ậ ộ ạ ố
(w2/r2) cao h n s  gi m.ơ ẽ ả



• Nh  v y th ng m i làm cho giá so sánh ư ậ ươ ạ
lao đ ng t i qu c gia 1 tăng lên, giá so ộ ạ ố
sánh lao đ ng t i qu c gia 2 gi m xu ng.ộ ạ ố ả ố

• Quá trình này di n ra cho t i khi giá so ễ ớ
sánh lao đ ng t i hai qu c gia cân b ng.ộ ạ ố ằ

• Giá so sánh lao đ ng cân b ng cũng ộ ằ
đ ng nghĩa v i giá so sánh t  b n t i hai ồ ớ ư ả ạ
qu c gia cân b ng. ố ằ

• Giá y u t  s n xu t cân b ng khi giá so ế ố ả ấ ằ
sánh c a s n ph m t i hai qu c gia đ t ủ ả ẩ ạ ố ạ
tr ng thái cân b ngạ ằ  



Th c t :ự ế
Th c t , cân b ng giá y u t  s n xu t là ự ế ằ ế ố ả ấ

không hoàn toàn và s  khác bi t v  giá y u t  ự ệ ề ế ố
s n xu t là r t đáng k  gi a các qu c gia.ả ấ ấ ể ữ ố
Đ c bi t là v  ti n l ng ặ ệ ề ề ươ

Nguyên nhân c a v n đ  này là:ủ ấ ề
• Các y u t  s n xu t là không đ ng nh t t i các ế ố ả ấ ồ ấ ạ

qu c giaố  

• Các gi  thi t trên th c t  không đ c tuân th  ả ế ự ế ượ ủ
t t: ố

Chuyên môn hóa không hoàn toàn không đ c ượ
tuân th : ủ



Công ngh  s n xu t t i các qu c gia có khác ệ ả ấ ạ ố
bi t, ệ

Th  tr ng c nh tranh không hoàn h o, ị ườ ạ ả
Các rào c n th ng m i, ả ươ ạ
S  h n ch  trong t  do di chuy n c a các y u ự ạ ế ự ể ủ ế

t  s n xu t trong khuôn kh  m t qu c giaố ả ấ ổ ộ ố
Xu h ng cân b ng giá y u t  s n xu t ướ ằ ế ố ả ấ

gi a các qu c gia, m c dù không hoàn ữ ố ặ
toàn, nh ng b c l  rõ r t h n trong dài h nư ộ ộ ệ ơ ạ  



c) Đ nh lý Rybczynski ị
(Rybczynski Theorem) 

Các gi  thi t: ả ế
• Gi ng các gi  thi t c a đ nh lý H-O (ph n 1), ố ả ế ủ ị ầ
• Và thêm đi u ki n là: ề ệ

Giá so sánh c a s n ph m là không thay đ iủ ả ẩ ổ  
Phát bi u: ể

S  gia tăng cung c a m t y u t  s n xu t s  ự ủ ộ ế ố ả ấ ẽ
làm tăng s n l ng c a s n ph m thâm ả ượ ủ ả ẩ
d ng y u t  đó, và làm gi m s n l ng c a ụ ế ố ả ả ượ ủ
s n ph m còn l i. ả ẩ ạ
T  l  tăng s n l ng l n h n so v i t  l  tăng ỷ ệ ả ượ ớ ơ ớ ỷ ệ
l ng cung y u t  s n xu t.ượ ế ố ả ấ



Ch ng minh đ nh lý Rybczynski ứ ị
• S n ph m X thâm d ng lao đ ng, ả ẩ ụ ộ

S n ph m Y thâm d ng t  b n. ả ẩ ụ ư ả
• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng, ố ư ừ ộ
• Qu c gia 2 d  th a t  b n ố ư ừ ư ả
• Gi  s  qu c gia 1 là nh . ả ử ố ỏ
• Khi có th ng m i:ươ ạ  
• Qu c gia 1 s n xu t t i A và trao đ i th ng ố ả ấ ạ ổ ươ

m i, v i chi phí c  h i b ng giá th  gi i Pw. ạ ớ ơ ộ ằ ế ớ
• Gi  sả ử: cung lao đ ng tăngộ

C n ch ng minh: ầ ứ
S n l ng X tăng; s n l ng Y gi m.ả ượ ả ượ ả



Minh h a đ nh lý Rybczynskiọ ị

A
A’

Y

XF

H
U

V0

Qu c gia 1  ố

CPCHx(A) = PA = Pw

X1

Y1 CPCHx(A’) = 
PA’ = Pw

X2

Y2



• Cung lao đ ng tăng → ộ Đ ng đ ng gi i h n ườ ườ ớ ạ
kh  năng s n xu t t i v  trí m i là UV: ả ả ấ ớ ị ớ

• Giá so sánh s/ph m X là giá th  gi i không đ i, ẩ ế ớ ổ
trên đ ng đ ng gi i h n kh  năng s n xu t ườ ườ ớ ạ ả ả ấ
m i UV, đi m s n xu t c a qu c gia 1 là A’: ớ ể ả ấ ủ ố

• S n l ng X tăng và s n l ng Y gi m.ả ượ ả ượ ả  
Ý nghĩa: 

Đánh giá tác đ ng c a thay đ i ngu n l c s n ộ ủ ổ ồ ự ả
xu t t i chuy n d ch c  c u kinh t  ấ ớ ể ị ơ ấ ế



d) Đ nh lý Stolper-Samuelson ị
(Stolper-Samuelson Theorem) 

Gi  thi t: ả ế
Gi ng ph n 1ố ầ

Phát bi u:ể
S  tăng giá so sánh c a m t s n ph m s  ự ủ ộ ả ẩ ẽ
d n t i s  tăngẫ ớ ự  giá y u t  thâm d ng trong ế ố ụ
s n xu t s n ph m đó và làmả ấ ả ẩ  gi m giá c a ả ủ
y u t  còn l i.ế ố ạ

• T  l  tăng giá y u t  s n xu t l n h n t  l  ỷ ệ ế ố ả ấ ớ ơ ỷ ệ
tăng giá c a s n ph m  ủ ả ẩ



Ch ng minh đ nh lý Stolper-Samuelsonứ ị
Ví d  mô hìnhụ : 
Gi ng đ nh lý Rybczynskiố ị

• S n ph m X thâm d ng lao đ ng, ả ẩ ụ ộ
S n ph m Y thâm d ng t  b n. ả ẩ ụ ư ả

• Qu c gia 1 d  th a lao đ ng, ố ư ừ ộ
Qu c gia 2 d  th a t  b n ố ư ừ ư ả

• Gi  s  qu c gia 1 là nh . ả ử ố ỏ
• Giá th  gi i s/p X là ế ớ Pw
• Mô hình th ng m i là:ươ ạ

Qu c gia 1 xu t kh u s/p ố ấ ẩ X, nh p kh u s/p ậ ẩ Y
Qu c gia 2 xu t kh u s/p ố ấ ẩ Y, nh p kh u s/p ậ ẩ X



Khi t  do th ng m i: ự ươ ạ
• Qu c gia 1 s n xu t t i A và xu t kh u s/p X, ố ả ấ ạ ấ ẩ
• Chi phí c  h i s/p X t i A b ng giá th  gi i (ơ ộ ạ ằ ế ớ Pw)
• Gi  s  giá th  gi i s/p X (ả ử ế ớ Pw) tăng lên t i ớ P’w 
• C n ch ng minhầ ứ : 

Giá lao đ ng (ộ w1) tăng 
Giá t  b n (ư ả r1) gi mả

• Khi giá th  gi i s n ph m X tăng,ế ớ ả ẩ
• Qu c gia 1 ti p t c chuyên môn hóa s n xu t ố ế ụ ả ấ

s/p X, c t gi m s/p Yắ ả
S n xu t t i đi m Bả ấ ạ ể

• K t qu  là:ế ả  
C u lao đ ng tăng, c u t  b n gi m → giá lao ầ ộ ầ ư ả ả
đ ng (ộ w1) tăng, giá t  b n (ư ả r1) gi m ả



Minh h a đ nh lý Stolper-Samuelsonọ ị

A

Y

X

U

V
0

B

CPCHx(A) = PA = Pw

CPCHx(B) = PB = P’w



Ví d  tình hu ng khác:ụ ố
•Qu c gia 1 đánh thu  nh p kh uố ế ậ ẩ
•Giá lao đ ng và t  b n thay đ i th  nào?!ộ ư ả ổ ế

• Ý nghĩa đ nh lý Stolper-Samuelson:ị
Đánh giá tác đ ng c a th ng m i qu c t ,ộ ủ ươ ạ ố ế
c a các công c  chính sách th ng m i t i phân ủ ụ ươ ạ ớ
ph i l i thu nh p t  các y u t  s n xu t.ố ạ ậ ừ ế ố ả ấ



5) Ki m ch ng lý thuy t ể ứ ế
Heckscher-Ohlin:

a)Ngh ch lý Leontief (Leontief paradox):ị
Leontief ki m ch ng lý thuy t H-O v i M :ể ứ ế ớ ỹ
•Sau th  chi n th  2, M  là qu c gia d  th a t  ế ế ứ ỹ ố ư ừ ư
b n. ả
•Theo lôgic thì M  ph i xu t kh u hàng hoá thâm ỹ ả ấ ẩ
d ng t  b n và nh p kh u hàng hoá thâm d ng ụ ư ả ậ ẩ ụ
lao đ ng.ộ
•Leontief tính toán và so sánh t  l  t  b n trên lao ỷ ệ ư ả
đ ng (K/L) đ  s n xu t 1 tri u USD hàng xu t ộ ể ả ấ ệ ấ
kh u và 1 tri u USD hàng c nh tranh tr c ti p v i ẩ ệ ạ ự ế ớ
nh p kh u: ậ ẩ



•K t qu  tính toán v i s  li u năm 1947 cho th y ế ả ớ ố ệ ấ
nh p kh u c a M  thâm d ng t  b n h n so v i ậ ẩ ủ ỹ ụ ư ả ơ ớ
xu t kh u là 30%. ấ ẩ

•Tính toán v i s  li u năm 1951, nh p kh u c a ớ ố ệ ậ ẩ ủ
M  thâm d ng t  b n h n so v i xu t kh u là ỹ ụ ư ả ơ ớ ấ ẩ
6%, V i s  li u năm 1962 – 27%.ớ ố ệ

•Tính toán c a Leontief cho th y Nh t B n vào ủ ấ ậ ả
nh ng năm 1950 d  th a lao đ ng, nh ng xu t ữ ư ừ ộ ư ấ
kh u hàng hoá thâm d ng t  b n. ẩ ụ ư ả

• n đ  d  th a lao đ ng, xu t kh u t ng quan là Ấ ộ ư ừ ộ ấ ẩ ổ
hàng hoá thâm d ng lao đ ng, nh ng xu t kh u ụ ộ ư ấ ẩ
vào M  là thâm d ng t  b n.ỹ ụ ư ả  



b) Lý l  gi i thích ngh ch lý Leontief:ẽ ả ị
S  c n thi t ph i phân lo i lao đ ng: ự ầ ế ả ạ ộ
•Nhà kinh t  M  Donald Keesing phân lo i lao ế ỹ ạ
đ ng thành 8 lo i t ng ng v i trình đ  tay ộ ạ ươ ứ ớ ộ
ngh  khác nhau, và ch ng minh: M  d  th a ề ứ ỹ ư ừ
t ng đ i lao đ ng lành ngh  và khan hi m ươ ố ộ ề ế
t ng đ i lao đ ng gi n đ n. ươ ố ộ ả ơ

•Do đó M  xu t kh u s n ph m thâm d ng lao ỹ ấ ẩ ả ẩ ụ
đ ng lành ngh , ộ ề

•Chi phí cho giáo d c, đào t o xem nh  t  b n, ụ ạ ư ư ả
thì lý thuy t H-O là đúng.ế



B  sung thêm các y u t  s n xu t khác, và ổ ế ố ả ấ
chia các y u t  thành các y u t  đ c thù nh  ế ố ế ố ặ ỏ
h n có th  tăng kh  năng gi i thích c a lý thuy t ơ ể ả ả ủ ế
H-O v  c  c u m u d ch.ề ơ ấ ậ ị
Ki m ch ng Leontief ch a xét t i nh h ng ể ứ ư ớ ả ưở
c a rào c n th ng m iủ ả ươ ạ
Th  hi u tiêu dùng M  có truy n th ng h ng ị ế ỹ ề ố ướ
t i các s n ph m thâm d ng t  b n h n so v i ớ ả ẩ ụ ư ả ơ ớ

 n c ngoài. ở ướ
Đây là ph  nh n gi  thi t th  hi u tiêu dùng là ủ ậ ả ế ị ế
nh  nhau t i hai qu c gia.ư ạ ố



c) Ki m ch ng khác ể ứ
• Đ c th c hi n b i các nhà kinh t  M  là: ượ ự ệ ở ế ỹ

Bowen, Leamer và Sveikauskas, 

• Công b  năm 1987 cho th y lý thuy t H-O trên ố ấ ế
th c t  không đ c tuân th  t t: ự ế ượ ủ ố

• V i 27 qu c gia và 12 y u t  s n xu t thì lý ớ ố ế ố ả ấ
thuy t H-O ch  đúng v i 2/3 s  l ng y u t  ế ỉ ớ ố ượ ế ố
trong g n 70% các tr ng h p. ầ ườ ợ

• Đi u này m t l n n a kh ng đ nh ngh ch lý ề ộ ầ ữ ẳ ị ị
Leontief r ng lý thuy t H-O không ph i là gi i ằ ế ả ả
thích t t nh t v  m u d ch qu c t .ố ấ ề ậ ị ố ế



d) H n ch  khác c a lý thuy t H-Oạ ế ủ ế

Lý thuy t H-O không th  gi i thích m t s  v n ế ể ả ộ ố ấ
đ  khác v  m u d ch qu c t :ề ề ậ ị ố ế

Xu h ng gia tăng m u d ch gi a các n c ướ ậ ị ữ ướ
phát tri n t  nh ng năm 1960: ể ừ ữ

Xu h ng gia tăng trao đ i các s n ph m công ướ ổ ả ẩ
nghi p gi ng nhau (Các s n ph m cùng nhóm ệ ố ả ẩ
hàng hoá) gi a các n c, đ c bi t là gi a các ữ ướ ặ ệ ữ
n c phát tri nướ ể
(Th ng m i n i b  ngành) ươ ạ ộ ộ



III. M t s  lý thuy t m i v  th ng m i ộ ố ế ớ ề ươ ạ
qu c t :ố ế

• Lý thuy t th ng m i trên c  s  hi u qu  theo ế ươ ạ ơ ở ệ ả
quy mô

• Lý thuy t th ng m i n i b  ngànhế ươ ạ ộ ộ
• Các lý thuy t công ngh  v  th ng m i qu c t :ế ệ ề ươ ạ ố ế
• Lý thuy t c nh tranh ế ạ

Sách tham kh o thêmả  
● Qu n tr  kinh doanh qu c t  ả ị ố ế

Tác gi : Bùi Lê Hà, Nguy n Đông Phongả ễ
● Th ng m i qu c t  và phát tri n th  tr ng ươ ạ ố ế ể ị ườ

xu t kh u (Tác gi : Nguy n H u B t) ấ ẩ ả ễ ữ ộ



CH NG 3: ƯƠ
LÝ THUY T V  THU  QUAN.Ế Ề Ế

I.  Giới thiệu về thuế quan:
1)Khái niệm thuế quan (tariff) : 

Thu  quan là lo i thu  đánh lên hàng hoá ế ạ ế
xu t kh u hay nh p kh uấ ẩ ậ ẩ  khi đi qua biên gi i ớ
thu  quan.ế

● Phân bi t:ệ
Thu  quan xu t kh u ế ấ ẩ
Thu  quan nh p kh uế ậ ẩ  

● Thu  quan nh p kh u s  d ng ph  bi n.ế ậ ẩ ử ụ ổ ế  
● Thu  quan xu t kh u ít s  d ng ế ấ ẩ ử ụ



2) Ch c năng c a thu  quan ứ ủ ế

● B o h  s n xu t trong n cả ộ ả ấ ướ  
● Ch c năng thu thuứ ế 
● Đi u ti t xu t kh u ề ế ấ ẩ
● Đi u ti t tiêu dùngề ế
● Đi u ti t cán cân thanh toánề ế
● Phân bi t đ i x  trong chính sách th ng ệ ố ử ươ

m i ạ



3) Phân lo i thu  quan ạ ế
(Theo ph ng pháp tính thu )ươ ế  

a) Thuế quan tính theo giá trị
(Ad valorem duty)
Là thu  quan đ c tính b ng t  l  ph n trăm ế ượ ằ ỷ ệ ầ
c a giá tr  hàng hoá. ủ ị

● Ví dụ: 
Thu  nh p kh u c a xe h i là 20%, ế ậ ẩ ủ ơ
Xe h i giá $20.000 - ch u thu  4.000$.ơ ị ế  

Xe h i giá $30.000 - ch u thu  6.000$.ơ ị ế



Chú ý:
● Giá trị tính thuế (Customs value):
Giá h p đ ng:ợ ồ
Giá FOB ho c Giá Cặ IF (Giá CFR)

Giá FOB (Free on Boad)

Giá CIF: (Cost, Insurance, Freight)

Giá CFR: (Cost and Freight)
● Đặc điểm:
  T ng đ i đ n gi n, công b ng, thu n l i ươ ố ơ ả ằ ậ ợ

trong đàm phán c t gi m thu  quanắ ả ế
Có th  gian l n th ng m i ể ậ ươ ạ



b) Thu  quan tính theo s  l ng ế ố ượ
(Specific duty) – Thu  tuy t đ iế ệ ố

Là thu  tính b ng ti n đánh trên m i đ n v  ế ằ ề ỗ ơ ị
v t ch t c a hàng hoá xu t nh p kh u, không ậ ấ ủ ấ ậ ẩ
ph  thu c vào giá tr  hàng hoá. ụ ộ ị

● Ví dụ: 
Thu  đánh vào r u: $5/chai.ế ượ

● Đặc điểm:
Không công b ngằ
Th ng áp d ng v i các s n ph m đ ng nh t: ườ ụ ớ ả ẩ ồ ấ

nông s n, khoáng s n, kim lo i…ả ả ạ



c) Thu  quan h n h p (Compound duty)ế ỗ ợ

Là hình th c tính thu  k t h p c  hai cách ứ ế ế ợ ả
tính thu : theo giá tr  và theo s  l ng. ế ị ố ượ

Ví dụ: Thu  quan nh p kh u xe h i là thu  ế ậ ẩ ơ ế
quan h n h p, bao g m: ỗ ợ ồ

● Thu  theo giá tr  20% ế ị
● Thu  theo s  l ng $2.000 m i xe.ế ố ượ ỗ

Xe nh p kh u có giá $40.000; thu  nh p ậ ẩ ế ậ
kh u: $4.000 + $2.000 = $6.000ẩ
Trên th c t  thu  quan tính theo giá tr  đ c ự ế ế ị ượ
áp d ng ph  bi n nh tụ ổ ế ấ  



II. Tác đ ng c a thu  quan nh p kh uộ ủ ế ậ ẩ
● Khi qu c gia áp d ng thu  quan nh p kh u:ố ụ ế ậ ẩ

Giá trong n c s  tăng: ướ ẽ
Nhà s n xu t có l i, ả ấ ợ
Ng i tiêu dùng ch u thi t h i ườ ị ệ ạ
Nhà n c đ c l i (thu ngân sách)ướ ượ ợ
● Đ  đánh giá tác đ ng t ng th  c a thu  quan ể ộ ổ ể ủ ế

v i qu c gia, c n xác đ nh l i ích và t n th t ớ ố ầ ị ợ ổ ấ
nêu trên:

Ng i tiêu dùng: Th ng d  tiêu dùng ườ ặ ư
Nhà s n xu t: Th ng d  s n xu t ả ấ ặ ư ả ấ
Ngân sách: L ng thu  thu t  thu  quan ượ ế ừ ế



1) Th ng d  tiêu dùng ặ ư
(Consumer Surplus - CS)

Khái niệm: 

Th ng d  tiêu dùng bi u th  l i ích c a ng i ặ ư ể ị ợ ủ ườ
tiêu dùng trên th  tr ng, ị ườ
là kho n chênh l ch gi a giá t i đa mà ng i ả ệ ữ ố ườ
tiêu dùng s n sàng chi tr  và giá mà h  th c tr  ẵ ả ọ ự ả
theo giá th  tr ng.ị ườ

CS = Pmax – Pmark 

●Giá t i đa mà ng i tiêu dùng s n sàng chi tr  ố ườ ẵ ả
bi u th  b i đ ng c uể ị ở ườ ầ



Xác định: 

Th ng d  tiêu dùng là ph n di n tích n m ặ ư ầ ệ ằ
d i đ ng c u và trên giá th  tr ng.ướ ườ ầ ị ườ  

Ví dụ:
● Giá th  tr ng Po: CSo = ABC ị ườ
● Giá th  tr ng Pị ườ 1: CS1 = AEF
● Giá tăng t  Po ừ  → P1: CS gi m là BCFEả
● Giá gi m t  Pả ừ 1  → Po: CS tăng là BCFE 
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2) Th ng d  s n xu t:ặ ư ả ấ
(Producer Surplus - PS)

Khái niệm: 

Th ng d  s n xu t bi u th  l i ích c a nhà s n ặ ư ả ấ ể ị ợ ủ ả
xu t trên th  tr ng,ấ ị ườ
là kho n chênh l ch gi a giá bán c a nhà s n ả ệ ữ ủ ả
xu t (giá th  tr ng) và giá t i thi u mà nhà s n ấ ị ườ ố ể ả
xu t s n sàng bán.ấ ẵ

●Giá t i thi u mà nhà s n xu t s n sàng bánố ể ả ấ ẵ
bi u th  b ng ể ị ằ đ ng chi phí biênườ  

hay đ ng cung.ườ

PS = Pmark - Pmin



Xác định: 
● Th ng d  s n xu t là di n tích n m d i giá ặ ư ả ấ ệ ằ ướ

th  tr ng và trên đ ng cung ị ườ ườ (đ ng chi phí ườ
biên)

Ví dụ:
● Giá th  tr ng Po: ị ườ PSo = ABC 
● Giá th  tr ng Pị ườ 1: PS1 = AEF
● Giá tăng t  Po ừ  → P1: PS tăng là BCFE
● Giá gi m t  Pả ừ 1  → Po: PS gi m là BCFEả
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3) Tác đ ng c a thu  quan nh p kh u ộ ủ ế ậ ẩ
(tr ng h p qu c gia nh )ườ ợ ố ỏ  

● Qu c gia 1 nh  so v i th  gi i trên th  tr ng ố ỏ ớ ế ớ ị ườ
s n ph m Xả ẩ

● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ
Sd = 20P – 20

● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ
Dd = – 20P + 140

● Giá th  gi i s n ph m X: ế ớ ả ẩ Pw = $2
Xem xét theo trình tự các tình huống:

Không có th ng m i, T  do th ng m i và Áp ươ ạ ự ươ ạ
d ng thu  quan nh p kh u ụ ế ậ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a thu  quan NK ộ ổ ể ủ ế
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Khi không có th ng m i:ươ ạ  
● Cân b ng cung c u n i đ a (Sd = Dd)ằ ầ ộ ị
● Giá cân b ng: Pằ cb = $4
● L ng cân b ng: Qượ ằ cb = 60
Khi tự do thương mại: 
● Pw = $2 không thay đ iổ  
● Giá trong n c b ng giá th  gi i: ướ ằ ế ớ

Pd = Pw = $2 
● Đ ng th ng P = 2 là đ ng cung nh p kh u ườ ẳ ườ ậ ẩ

s n ph m X c a qu c gia 1 (ả ẩ ủ ố ?!)
● Tiêu th : 100 (t i F)ụ ạ
● S n xu t: 20 (t i H)ả ấ ạ
● Nh p kh u: 80 (HF)ậ ẩ



Khi áp d ng thu  quan nh p kh u:ụ ế ậ ẩ
●Chính ph  áp d ng thu  quan nh p kh u:ủ ụ ế ậ ẩ
T = $1/1X (hay t = 50%)

●Giá th  gi i không thay đ i: Pw = $2ế ớ ổ
●Giá trong n c (khi có thu  NK): ướ ế
P’d = $3

●Đ ng cung nh p kh u là đ ng P’ườ ậ ẩ ườ d = 3
●Tiêu th : 80 (t i G)ụ ạ
●S n xu t: 40 (t i C)ả ấ ạ
●Nh p kh u: 40 (CG)ậ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a thu  quan NKộ ổ ể ủ ế :
●Giá trong n c tăng t  $2 t i $3ướ ừ ớ
●Ng i tiêu dùng thi t h i (TDTD gi m): ườ ệ ạ ả

ΔCS = – (a+b+c+d) = $90
●Nhà s n xu t đ c l i (TDSX tăng): ả ấ ượ ợ

ΔPS = + a = $30
●Ngân sách tăng: 

ΔRev = +c = $40
●Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = – (b+d) = $20
Qu c gia 1 ch u t n th t ròng: (b+d)ố ị ổ ấ

 Qu c gia nh  áp d ng thu  quan nh p kh u ố ỏ ụ ế ậ ẩ
luôn gánh ch u thi t h i (t n th t ròng)ị ệ ạ ổ ấ



4) Tác đ ng c a thu  quan nh p kh u ộ ủ ế ậ ẩ
(tr ng h p qu c gia l n)ườ ợ ố ớ

● Qu c gia l n áp d ng thu  quan nh p kh uố ớ ụ ế ậ ẩ
● Giá th  gi i gi m ế ớ ả

Qu c gia nh p kh u ố ậ ẩ có l iợ
● Giá trong n c tăngướ

Qu c gia nh p kh u ố ậ ẩ thi t h iệ ạ   
● Qu c gia l n có th  thu l i, cũng có th  b  thi t ố ớ ể ợ ể ị ệ

h iạ



5) Các tác đ ng khác c a thu  ộ ủ ế
quan nh p kh u:ậ ẩ

● Làm phát sinh chi phí hành chính: chi phí h i ả
quan, l u kho, lãng phí th i gianư ờ

● H n ch  c nh tranh trên th  tr ng trong ạ ế ạ ị ườ
n cướ

● Gi m đ ng c  c a các công ty trong n c ả ộ ơ ủ ướ
đ i m i công ngh , gi m chi phí s n xu t. ổ ớ ệ ả ả ấ

● Chi phí do di chuy n ngu n l c t  các ể ồ ự ừ
ngành khác sang ngành đ c b o hượ ả ộ

● Tăng chi phí s n xu t hàng xu t kh u ả ấ ấ ẩ



III. T  l  b o h  th c t  c a thu  quan ỷ ệ ả ộ ự ế ủ ế
(Effective rate of protection):

1) Thu  quan danh nghĩa (Nominal Tariff):ế
● Khái ni m “Thu  quan danh nghĩa”: ệ ế

là thu  quan đánh vào s n ph m tiêu dùng ế ả ẩ
cu i cùng, hay s n ph m cu i cùng c a m t ố ả ẩ ố ủ ộ
công đo n s n xu t.ạ ả ấ

● Thu  quan danh nghĩa nh h ng tr c ti p ế ả ưở ự ế
t i giá bán c a nhà s n xu t ớ ủ ả ấ

● L i nhu n c a nhà s n xu t còn ph  thu c ợ ậ ủ ả ấ ụ ộ
vào thu  quan đánh trên nguyên li u đ u ế ệ ầ
vào. 



2) T  l  b o h  th c t  c a thu  quanỷ ệ ả ộ ự ế ủ ế
 (Effective rate of protection - ERP): 

● Khái ni m: ệ
ERP là m c đ  b o h  đ i v i s n ph m ứ ộ ả ộ ố ớ ả ẩ
cu i cùng c a m t ngành, tính t i nh h ng ố ủ ộ ớ ả ưở
c a thu  quan danh nghĩa và thu  quan đánh ủ ế ế
trên các s n ph m đ u vào, ả ẩ ầ
đ c tính b ng t  l  ph n trăm tăng lên c a ượ ằ ỷ ệ ầ ủ
giá tr  gia tăng trong n c do tác đ ng c a ị ướ ộ ủ
h  th ng thu  quan ệ ố ế (thu  quan danh nghĩa ế
và thu  quan đánh trên nguyên li u đ u vào).ế ệ ầ



Công th cứ  

● V – giá tr  gia tăng khi t  do th ng m i ị ự ươ ạ
● V’ – giá tr  gia tăng sau khi áp d ng thu  ị ụ ế

quan (t và ti). 
● t – thu  quan danh nghĩa.ế
● ti – thu  quan đánh vào s n ph m đ u vào ế ả ẩ ầ

nh p kh u ậ ẩ

• ai – t  tr ng đ u vào nh p kh u trong giá ỷ ọ ầ ậ ẩ
thành s n ph m (Khi t  do th ng m i).ả ẩ ự ươ ạ

V’ – V 
V

ERP = (1)
t – aiti 
1 – ai

ERP = (2)

Te =

Te =



Ví d : Vi t Nam s n xu t xe máyụ ệ ả ấ
● Khi t  do th ng m i: ự ươ ạ

Giá xe máy – $1000 (Pd = Pw = $1000) 
Linh ki n nh p kh u – $800 (ệ ậ ẩ Mi = $800)
V = $200  
Doanh nghi p có lãi n u chi phí s n xu t ệ ế ả ấ
trong n c không k  nh p kh u linh ki n (c) ướ ể ậ ẩ ệ
nh  h n $200 (c < $200 ).ỏ ơ
N u c = $200 → doanh nghi p hòa v nế ệ ố
N u c > $200 → doanh nghi p l  (đóng c a)ế ệ ỗ ử



● Áp d ng thu  quan: ụ ế
Thu  xe g n máy 20% (t = 0,2)ế ắ
Thu  linh ki n 10% (tế ệ i = 0,1). 
Giá xe: Pt = $1200, 
Linh ki n nh p kh u – $880 (M’ệ ậ ẩ i = $880) 
V’ = $320 
Doanh nghi p có chi phí trong n c không k  ệ ướ ể
nh p kh u linh ki n không quá $320, v n có ậ ẩ ệ ẫ
lãi 
K  c  tr ng h p: $200 < c < $320. (Khi t  ể ả ườ ợ ự
do th ng m i – không th  ho t đ ng)ươ ạ ể ạ ộ



● Công th c (1):ứ

ERP = Pe = (320 – 200)/200 = 0,6 (60%)
● Công th c (2):ứ

ai = 800/1000 = 0,8
ERP = Pe = (0,2 – 0,8*0,1)/(1 – 0,8) = 0,6 
(60%)

V’ – V 
V

ERP = (1)Te =

t – aiti 
1 – ai

ERP = (2)Te =



M i liên h  gi a ERP (Te), ai, t, ti:  ố ệ ữ

● ai = 0
● t = ti
● t > ti
● t < ti
● t ↑
● t ↓
● ti ↑
● ti ↓

t – aiti 
1 – ai

ERP = (2)Te = ai(t – ti) 
1 – ai

= t +

→ Te = t 
→ Te = t
→ Te > t
→ Te < t
→ Te ↑
→ Te ↓
→ Te ↓
→ Te ↑

● Leo thang thuế quan 
(Tariff escalation)
Gia tăng thu  quan theo ế
m c đ  gia công c a s n ứ ộ ủ ả
ph m (ẩ t > ti)
→ S n ph m cu i cùng ả ẩ ố
có t  l  b o h  th c t  ỷ ệ ả ộ ự ế
cao (cao h n thu  quan ơ ế
danh nghĩa)



1) Tác đ ng c a thu  quan xu t kh uộ ủ ế ấ ẩ
(tr ng h p qu c gia nh )ườ ợ ố ỏ  

● Qu c gia 1 nh  so v i th  gi i trên th  tr ng ố ỏ ớ ế ớ ị ườ
s n ph m Xả ẩ

● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ
Sd = 20P – 20

● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ
Dd = – 20P + 120

● Giá th  gi i s n ph m X: ế ớ ả ẩ Pw = $5

IV. Tác đ ng c a thu  quan xu t kh uộ ủ ế ấ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a thu  quan XK ộ ổ ể ủ ế
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Khi không có th ng m i:ươ ạ  
● Cân b ng cung c u n i đ a (Sd = Dd)ằ ầ ộ ị
● Giá cân b ng: Pcb = $3,5ằ
● L ng cân b ng: Qượ ằ cb = 50
Khi tự do thương mại: 
● Pw = $5 không thay đ iổ  
● Giá trong n c b ng giá th  gi i: ướ ằ ế ớ

Pd = Pw = $5 
● Đ ng th ng P = 5 là đ ng c u xu t kh u ườ ẳ ườ ầ ấ ẩ

s n ph m X c a qu c gia 1 (ả ẩ ủ ố ?!)
● S n xu t: 80 (t i F)ả ấ ạ
● Tiêu th : 20 (t i H)ụ ạ
● Xu t kh u: 60 (HF)ấ ẩ



Khi áp d ng thu  quan xu t kh u:ụ ế ấ ẩ
●Chính ph  áp d ng thu  quan xu t kh u: ủ ụ ế ấ ẩ
Tx = $1/1X (hay tx = 20%)

●Giá th  gi i không thay đ i: Pw = $5ế ớ ổ
●Giá trong n c (khi có thu  xu t kh u): ướ ế ấ ẩ
P’d = $4

●Đ ng c u xu t kh u là đ ng P’ườ ầ ấ ẩ ườ d = 4
●S n xu t: 60 (t i G)ả ấ ạ
●Tiêu th : 40 (t i C)ụ ạ
●Xu t kh u: 20 (CG)ấ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a thu  quan XKộ ổ ể ủ ế :
● Giá trong n c gi m t  $5 t i $4ướ ả ừ ớ
● Nhà s n xu t thi t h i (TDSX gi m): ả ấ ệ ạ ả

ΔPS = – (a+b+c+d)
● Ng i tiêu dùng đ c l i (TDTD tăng): ườ ượ ợ

ΔCS = + a
● Ngân sách tăng: 

ΔRev = +c
● Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = – (b+d)
Qu c gia 1 ch u t n th t ròng: (b+d)ố ị ổ ấ

Qu c gia ố nhỏ áp d ng thu  quan xu t kh u ụ ế ấ ẩ
luôn gánh ch u thi t h i (t n th t ròng)ị ệ ạ ổ ấ



2) Tác đ ng c a thu  quan xu t kh uộ ủ ế ấ ẩ
(tr ng h p qu c gia l n)ườ ợ ố ớ

● Qu c gia l n áp d ng thu  quan xu t kh uố ớ ụ ế ấ ẩ
● Giá th  gi i tăng ế ớ

Qu c gia xu t kh u ố ấ ẩ có l iợ
● Giá trong n c gi mướ ả

Qu c gia xu t kh u ố ấ ẩ thi t h iệ ạ   
● Qu c gia l n có th  thu l i, cũng có th  b  thi t ố ớ ể ợ ể ị ệ

h iạ



CH NG 4: ƯƠ
CÁC CÔNG C  PHI THU  QUANỤ Ế  
● Các bi n pháp h n ch  s  l ngệ ạ ế ố ượ
● Các công c  tài chínhụ
● Các bi n pháp h n ch  th ng m i ng m ệ ạ ế ươ ạ ầ

(trá hình)



I. Các bi n pháp h n ch  s  l ngệ ạ ế ố ượ
1) Hạn ngạch nhập khẩu (Import Quota):
Khái niệm hạn ngạch: (Quota): 
H n ng ch là bi n pháp h n ch  s  l ng, n ạ ạ ệ ạ ế ố ượ ấ
đ nh s  l ng t i đa c a m t s n ph m đ c ị ố ượ ố ủ ộ ả ẩ ượ
phép xu t kh u hay nh p kh u trong m t th i ấ ẩ ậ ẩ ộ ờ
kỳ nh t đ nh thông qua hình th c c p gi y ấ ị ứ ấ ấ
phép xu t nh p kh uấ ậ ẩ .
H n ng ch đ c phân b  cho các nhà nh p ạ ạ ượ ổ ậ
kh u thông qua đ u th u ho c c  ch  c p phát ẩ ấ ầ ặ ơ ế ấ
“cho không” 
●Phân bi t: H n ng ch xu t kh u H n ng ch ệ ạ ạ ấ ẩ ạ ạ
nh p kh uậ ẩ  



Tác đ ng h n ng ch nh p kh u ộ ạ ạ ậ ẩ
(tr ng h p qu c gia nh )ườ ợ ố ỏ  

Ví d : ụ gi ng thu  quan nh p kh uố ế ậ ẩ
● Qu c gia 1 nh  so v i th  gi i trên th  tr ng ố ỏ ớ ế ớ ị ườ

s n ph m Xả ẩ
● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ

Sd = 20P – 20
● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ

Dd = – 20P + 140
● Giá th  gi i s n ph m X: ế ớ ả ẩ Pw = $2



Tác đ ng t ng th  c a h n ng ch NK ộ ổ ể ủ ạ ạ
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Khi không có th ng m i:ươ ạ
(t ng t  tr ng h p thu  nh p kh u )ươ ự ườ ợ ế ậ ẩ  

● Cân b ng cung c u n i đ a (Sd = Dd)ằ ầ ộ ị
● Giá cân b ng: Pằ cb = $4; 
● L ng cân b ng: Qượ ằ cb = 60
Khi tự do thương mại:
● Pw = $2 không thay đ iổ  
● Giá trong n c b ng giá th  gi i: Pướ ằ ế ớ d=Pw= $2 
● Đ ng th ng P = 2 là đ ng cung nh p kh u ườ ẳ ườ ậ ẩ

s n ph m X c a qu c gia 1 (ả ẩ ủ ố ?!)
● Tiêu th : 100 (t i F)ụ ạ
● S n xu t: 20 (t i H)ả ấ ạ
● Nh p kh u: 80 (HF)ậ ẩ



Khi áp d ng h n ng ch nh p kh u:ụ ạ ạ ậ ẩ
●Chính ph  áp d ng h n ng ch nh p kh u:ủ ụ ạ ạ ậ ẩ
q = 40 đ n v  s n ph m X ơ ị ả ẩ

●Giá th  gi i không thay đ i: Pw = $2ế ớ ổ
●Xác đ nh giá trong n c khi có h n ng ch ị ướ ạ ạ
nh p kh u P’ậ ẩ d:

●Cung trên th  tr ng trong n c:ị ườ ướ
Sd+q = Sd + q = 20P – 20 + 40 = 20P + 20
Sd+q = Dd ↔ 20P + 20 = – 20P + 140
→ P’d = $3

●Tiêu th : 80 (t i G)ụ ạ
●S n xu t: 40 (t i C)ả ấ ạ
●Nh p kh u: 40 (CG) = qậ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a h n ng ch NKộ ổ ể ủ ạ ạ :
●Giá trong n c tăng t  $2 t i $3ướ ừ ớ
●Ng i tiêu dùng thi t h i (TDTD gi m): ườ ệ ạ ả

ΔCS = – (a+b+c+d) = $90
●Nhà s n xu t đ c l i (TDSX tăng): ả ấ ượ ợ

ΔPS = + a = $30
●Ngân sách tăng (n u đ u giá h n ng ch): ế ấ ạ ạ

ΔRev = + c = $40
N u phân b  cho không: c – Thu nh p c a các ế ổ ậ ủ
nhà nh p kh u, làm tăng l i ích QG 1ậ ẩ ợ
●Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = – (b+d) = $20
Qu c gia 1 (nh ) áp d ng h n ng ch nh p kh u ố ỏ ụ ạ ạ ậ ẩ
luôn gánh ch u t n th t ròng: – (b+d)ị ổ ấ



Thu  quan t ng đ ng c a h n ng chế ươ ươ ủ ạ ạ
● H n ng ch 40 đ n v  và thu  quan T = $1 ạ ạ ơ ị ế

(t=50%) tác đ ng nh  nhau t i giá trong ộ ư ớ
n c, s n xu t, tiêu dùng, nh p kh u, ngân ướ ả ấ ậ ẩ
sách (đ u giá h n ng ch), l i ích t ng th .ấ ạ ạ ợ ổ ể

● Thu  quan T = $1 (t=50%) là ế thu  quan ế
t ng đ ngươ ươ  c a h n ng ch 40 đ n v .ủ ạ ạ ơ ị

● Thu  quan t ng đ ng c a h n ng ch là ế ươ ươ ủ ạ ạ
thu  quan có tác đ ng t i giá trong n c ế ộ ớ ướ
gi ng nh  h n ng ch.ố ư ạ ạ



S  khác bi t gi a thu  quan t ng ự ệ ữ ế ươ
đ ng và h n ng ch nh p kh u ươ ạ ạ ậ ẩ

●Khi h n ng ch phân b  theo c  ch  cho không ạ ạ ổ ơ ế
thì thu nh p “c” thu c v  các nhà nh p kh u ậ ộ ề ậ ẩ

●M c đ  b o h  c a h n ng ch ch t ch  h n so ứ ộ ả ộ ủ ạ ạ ặ ẽ ơ
v i thu  quan t ng đ ng ớ ế ươ ươ
Bi u hi nể ệ :

Tr ng h p c u trong n c tăng ườ ợ ầ ướ
Tr ng h p giá th  gi i gi m ườ ợ ế ớ ả
Câu hỏi: So sánh tác đ ng t i giá trong n c, ộ ớ ướ
tiêu th , s n xu t, nh p kh u gi a thu  quan ụ ả ấ ậ ẩ ữ ế
t ng đ ng và h n ng ch!!! ươ ươ ạ ạ

Khi nào h n ng ch nh p kh u có tác đ ng??ạ ạ ậ ẩ ộ



Tác đ ng c a h n ng ch nh p kh u ộ ủ ạ ạ ậ ẩ
(tr ng h p qu c gia l n)ườ ợ ố ớ

T ng t  tr ng h p thu  quan nh p kh u: ươ ự ườ ợ ế ậ ẩ
● Qu c gia l n áp d ng h n ng ch nh p kh uố ớ ụ ạ ạ ậ ẩ
● Giá th  gi i gi m ế ớ ả

Qu c gia nh p kh u ố ậ ẩ có l iợ
● Giá trong n c tăngướ

Qu c gia nh p kh u ố ậ ẩ thi t h iệ ạ   
● Qu c gia l n có th  thu l i, cũng có th  b  thi t ố ớ ể ợ ể ị ệ

h iạ



2) H n ch  xu t kh u t  nguy n ạ ế ấ ẩ ự ệ
(Voluntary export restraints - VER) 

● Khái ni m HCXKTN: ệ
là bi n pháp h n ch  xu t kh u, áp d ng “t  ệ ạ ế ấ ẩ ụ ự
nguy n” b i qu c gia xu t kh u tr c áp l c ệ ở ố ấ ẩ ướ ự
c a qu c gia nh p kh u, n u không qu c gia ủ ố ậ ẩ ế ố
nh p kh u s  đ n ph ng áp d ng các bi n ậ ẩ ẽ ơ ươ ụ ệ
pháp h n ch  nh p kh u.ạ ế ậ ẩ  

● Đ i v i qu c gia xu t kh u: Tác đ ng c a ố ớ ố ấ ẩ ộ ủ
HCXKTN g n gi ng h n ng ch xu t kh uầ ố ạ ạ ấ ẩ

● Đ i v i qu c gia nh p kh u: Tác đ ng c a ố ớ ố ậ ẩ ộ ủ
HCXKTN g n gi ng h n ng ch nh p kh uầ ố ạ ạ ậ ẩ . 



Tác đ ng c a h n ch  xu t kh u t  ộ ủ ạ ế ấ ẩ ự
nguy n đ i v i qu c gia nh p kh uệ ố ớ ố ậ ẩ

Ví dụ: gi ng h n ng ch nh p kh u (Thu  ố ạ ạ ậ ẩ ế
quan nh p kh u)ậ ẩ

● Qu c gia 1 nh  so v i th  gi i trên th  tr ng ố ỏ ớ ế ớ ị ườ
s n ph m Xả ẩ

● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ
Sd = 20P – 20

● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ
Dd = – 20P + 140

● Giá th  gi i s n ph m X: ế ớ ả ẩ Pw = $2



●Tự do thương mại: (t ng t  h n ng ch)ươ ự ạ ạ
Pd = Pw = $2; 
Tiêu th  - 100; ụ
S n xu t – 20; ả ấ
Nh p kh u – 80 ậ ẩ

●Qu c gia xu t kh u áp d ng HCXKTN: qố ấ ẩ ụ vr = 40 
đv.
Tác đ ng t i th  tr ng n i đ a c a qu c gia 1 ộ ớ ị ườ ộ ị ủ ố
t ng t  h n ng ch nh p kh u 40 đv.ươ ự ạ ạ ậ ẩ
Giá trong n c (P’d) tăng t i $3ướ ớ
Tiêu th  – 80; ụ
S n xu t – 40; ả ấ
Nh p kh u – 40 ậ ẩ



● Tác động tổng thể:
ΔCS = – (a+b+c+d); ΔPS = + a; ΔRev = 0; 
(Thu nh p ‘‘c’’ thu c v  các nhà xu t kh u ậ ộ ề ấ ẩ
n c ngoài)ướ
 ΔG = – (b+c+d). T n th t ròngổ ấ

● Khác biệt:
T n th t ròng c a qu c gia nh p kh u l n h n ổ ấ ủ ố ậ ẩ ớ ơ

so v i h n ng ch hay thu  nh p kh uớ ạ ạ ế ậ ẩ
Đ i v i qu c gia xu t kh u: thi t h i nh  h n ố ớ ố ấ ẩ ệ ạ ỏ ơ

so v i khi qu c gia nh p kh u áp d ng h n ớ ố ậ ẩ ụ ạ
ng ch hay thu  quan nh p kh u  ạ ế ậ ẩ

● Câu hỏi: Th c t  có nhi u qu c gia xu t kh u. ự ế ề ố ấ ẩ
Các qu c gia không b  bu c h n ch  xu t kh u ố ị ộ ạ ế ấ ẩ
có th  th  m  r ng xu t kh u? ể ể ở ộ ấ ẩ



3) H n ng ch xu t kh uạ ạ ấ ẩ
● H n ng ch xu t kh u có tác đ ng t ng t  ạ ạ ấ ẩ ộ ươ ự

nh  thu  quan xu t kh u: ư ế ấ ẩ
Giá trong n c gi mướ ả
S n xu t gi mả ấ ả
Tiêu th  tăngụ
Xu t kh u gi mấ ẩ ả

● H n ng ch xu t kh u có tác đ ng h n ch  ạ ạ ấ ẩ ộ ạ ế
ch t ch  h n so v i thu  quan xu t kh u ặ ẽ ơ ớ ế ấ ẩ
t ng đ ng. ươ ươ  

● Tr ng h p qu c gia l n áp d ng h n ng ch ườ ợ ố ớ ụ ạ ạ
xu t kh u t ng t  qu c gia l n áp d ng thu  ấ ẩ ươ ự ố ớ ụ ế
xu t kh u ấ ẩ



4) H n ng ch thu  quan (Tariff quota) ạ ạ ế
●Khái niệm:

H n ng ch thu  quan là d ng thu  quan có ạ ạ ế ạ ế
thu  su t thay đ i theo s  l ng nh p kh u:ế ấ ổ ố ượ ậ ẩ

Khi nh p kh u trong gi i h n c a h n ng ch ậ ẩ ớ ạ ủ ạ ạ
thu  quan thì thu  su t áp d ng là thu  su t c  ế ế ấ ụ ế ấ ơ
s  (within-quota rate) – thu  su t trong h n ở ế ấ ạ
ng chạ

S  l ng nh p kh u v t quá h n ng ch thu  ố ượ ậ ẩ ượ ạ ạ ế
quan thì ch u thu  su t cao h n (over-quota ị ế ấ ơ
rate) – thu  su t ngoài h n ng ch ế ấ ạ ạ



II. Các công c  tài chính ụ
1) Tr  c p (subsidy):ợ ấ
●Khái ni m: ệ
Tr   c p là h  tr  tài chính c a chính ph , tr c ợ ấ ỗ ợ ủ ủ ự
ti p ho c gián ti p, cho các nhà s n xu t c nh ế ặ ế ả ấ ạ
tranh v i nh p kh u ho c các nhà xu t kh u.ớ ậ ẩ ặ ấ ẩ
●Phân bi t: ệ
Tr  c p tr c ti p: là kho n h  tr  tr c ti p t  ợ ấ ự ế ả ỗ ợ ự ế ừ
ngân sách đ  bù đ p chênh l ch gi a chi phí và ể ắ ệ ữ
doanh thu c a các nhà s n xu t.ủ ả ấ
Tr  c p tr c ti p b  c m b i WTO, và quá l  ợ ấ ự ế ị ấ ở ộ
li u, có th  b  tr  đũa t  các đ i tác th ng m iễ ể ị ả ừ ố ươ ạ



Tr  c p gián ti p: ợ ấ ế
tr  c pợ ấ  thông qua các u đãi mà chính ph  dành ư ủ
cho nhà s n xu t: u đãi thu  thu nh p, thu  ả ấ ư ế ậ ế
nh p kh u, b o hi m, tín d ng u đãi, tr  giá, h  ậ ẩ ả ể ụ ư ợ ỗ
tr  xúc ti n th ng m i, thông tin th  tr ng, h  ợ ế ươ ạ ị ườ ỗ
tr  k  thu t, nghiên c u và phát tri n,…ợ ỹ ậ ứ ể  
●Đ c thêm v  Hi p đ nh v  tr  c p và các bi n ọ ề ệ ị ề ợ ấ ệ
pháp đ i kháng c a WTOố ủ



a) Tr  c p xu t kh u (export subsidy):ợ ấ ấ ẩ
Tác đ ng c a tr  c p xu t kh u ộ ủ ợ ấ ấ ẩ

(tr ng qu c gia nh ):ườ ố ỏ
Ví d  phân tích: (G n gi ng Ví d  TQXK)ụ ầ ố ụ

● Qu c gia 1 nh  so v i th  gi i trên th  tr ng ố ỏ ớ ế ớ ị ườ
s n ph m Xả ẩ

● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ
Sd = 20P – 20

● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ
Dd = – 20P + 120

● Giá th  gi i s n ph m X: ế ớ ả ẩ Pw = $4



Tác đ ng t ng th  c a tr  c p XK ộ ổ ể ủ ợ ấ
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Khi t  do th ng m i:ự ươ ạ  
● Pw = $4 không thay đ iổ  
● Giá trong n c b ng giá th  gi i: ướ ằ ế ớ

Pd = Pw = $4 
● Đ ng th ng P = 4 là đ ng c u xu t ườ ẳ ườ ầ ấ

kh u s n ph m X c a qu c gia 1 ẩ ả ẩ ủ ố
● S n xu t:   60 (t i F)ả ấ ạ
● Tiêu th :    40 (t i H)ụ ạ
● Xu t kh u: 20 (HF)ấ ẩ  



Khi áp d ng tr  c p xu t kh u ụ ợ ấ ấ ẩ
● Chính ph  áp d ng tr  c pxu t kh u: ủ ụ ợ ấ ấ ẩ

S = $1/1X
● Giá th  gi i không thay đ i: Pw = $4ế ớ ổ
● Giá trong n c (khi có tr  c p xu t ướ ợ ấ ấ

kh u): ẩ
P’d = $5

● Đ ng c u xu t kh u là đ ng P’ườ ầ ấ ẩ ườ d = 5
● S n xu t: 80 (t i G)ả ấ ạ
● Tiêu th :  20 (t i C)ụ ạ
● Xu t kh u: 60 (CG)ấ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a tr  c p XKộ ổ ể ủ ợ ấ :
● Giá trong n c tăng t  $4 t i $5ướ ừ ớ
● Nhà s n xu t đ c l i (TDSX tăng): ả ấ ượ ợ

ΔPS = + (a+b+c)
● Ng i tiêu dùng thi t h i (TDTD gi m): ườ ệ ạ ả

ΔCS = – (a+b) 
● Ngân sách gi m: ả

ΔRev = – (b+c+d)
● Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = – (b+d)
Qu c gia 1 ch u t n th t ròng: (b+d)ố ị ổ ấ

Qu c gia ố nhỏ áp d ng tr  c p xu t kh u ụ ợ ấ ấ ẩ
luôn gánh ch u thi t h i (t n th t ròng)ị ệ ạ ổ ấ



2) Tác đ ng c a tr  c p xu t kh uộ ủ ợ ấ ấ ẩ
(tr ng h p qu c gia l n)ườ ợ ố ớ

Qu c gia l n áp d ng tr  c p xu t kh uố ớ ụ ợ ấ ấ ẩ
● Giá th  gi i gi m ế ớ ả

Qu c gia xu t kh u ố ấ ẩ thi t h iệ ạ
● Giá trong n c tăngướ

Qu c gia xu t kh u ố ấ ẩ thi t h iệ ạ   
● Qu c gia l n áp d ng tr  c p xu t kh u ố ớ ụ ợ ấ ấ ẩ

gánh ch u t n th t l n h n so v i qu c gia ị ổ ấ ớ ơ ớ ố
nh  (do giá xu t kh u gi m)ỏ ấ ẩ ả



b) Tr  c p trong n cợ ấ ướ  
(Domestic subsidy)

● Tr  c p trong n c là tr  c p dành cho ợ ấ ướ ợ ấ
các nhà s n xu t trong n c c nh tranh ả ấ ướ ạ
v i nh p kh u ớ ậ ẩ
TÁC Đ NG C A TR  C P TRONG N CỘ Ủ Ợ Ấ ƯỚ
(Ví d  gi ng thu  quan nh p kh u) ụ ố ế ậ ẩ

● Qu c gia 1 nh  (s n ph m X)ố ỏ ả ẩ
● Cung n i đ a s n ph m X:ộ ị ả ẩ

Sd = 20P – 20
● C u n i đ a s n ph m X:ầ ộ ị ả ẩ

Dd = – 20P + 140
● Giá th  gi i s n ph m X: Pế ớ ả ẩ w = $2



Tác đ ng t ng th  ộ ổ ể
c a tr  c p trong n củ ợ ấ ướ
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Khi t  do th ng m i: ự ươ ạ (t ng t  TQNK)ươ ự
● Pw = $2 không thay đ iổ  
● Giá trong n c b ng giá th  gi i: ướ ằ ế ớ

Pd = Pw = $2 
● Tiêu th : 100 (t i F)ụ ạ
● S n xu t: 20 (t i H)ả ấ ạ
● Nh p kh u: 80 (HF)ậ ẩ



Khi áp d ng tr  c p trong n c:ụ ợ ấ ướ
●Chính ph  áp d ng tr  c p trong n c:ủ ụ ợ ấ ướ
s = $1/1X
Cung n i đ a d ch chuy n xu ng d i 1 ộ ị ị ể ố ướ
kho ng b ng tr  c p (s = $1) t i S’ả ằ ợ ấ ớ d

●Giá th  gi i không thay đ i: Pw = $2ế ớ ổ
●Giá trong n c (khi có tr  c p trong n c):ướ ợ ấ ướ
P’d = $2

●Giá th c nh n c a ng i s n xu t: $3ự ậ ủ ườ ả ấ
●Tiêu th : 100 (t i F)ụ ạ
●S n xu t: 40 (t i M)ả ấ ạ
●Nh p kh u: 60 (MF)ậ ẩ



Tác đ ng t ng th  c a tr  c p trong n cộ ổ ể ủ ợ ấ ướ
●Giá trong n c không đ i:ướ ổ
●Ng i tiêu dùng không b  nh h ng: ườ ị ả ưở

ΔCS = 0
●Nhà s n xu t đ c l i (TDSX tăng): ả ấ ượ ợ

ΔPS = + a = $30
●Ngân sách gi m: ả

ΔRev = – (a+b) = $40
●Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = –b = $10
Qu c gia 1 ch u t n th t ròng: bố ị ổ ấ

 Qu c gia nh  áp d ng tr  c p trong n c ố ỏ ụ ợ ấ ướ
luôn gánh ch u t n th t ròng. ị ổ ấ



● So sánh tr  c p trong n c $1 v i thu  ợ ấ ướ ớ ế
quan NK $1 và h n ng ch NK 40 đ n v :ạ ạ ơ ị

C  3 công c  trên có tác đ ng b o h  ả ụ ộ ả ộ
s n xu t trong n c nh  nhau: ả ấ ướ ư
S n xu t trong n c tăng t  20 t i 40 ả ấ ướ ừ ớ

Nh ng t n th t ròng do tr  c p trong ư ổ ấ ợ ấ
n c nh  h n so v i thu  quan nh p ướ ỏ ơ ớ ế ậ
kh u hay h n ng ch nh p kh u có tác ẩ ạ ạ ậ ẩ
đ ng b o h  t ng đ ng ộ ả ộ ươ ươ



2) Bán phá giá (Dumping): 
Khái ni m:ệ
Bán phá giá là phân bi t giá qu c t , khi doanh ệ ố ế
nghi p xu t kh u bán s n ph m trên th  tr ng ệ ấ ẩ ả ẩ ị ườ
n c ngoài v i giá th p h n ướ ớ ấ ơ giá bình th ngườ  

●Giá bình th ng:ườ
Thông th ng: giá bán trên th  tr ng trong ườ ị ườ
n c c a qu c gia xu t kh uướ ủ ố ấ ẩ

Giá c a m t qu c gia th  3 (khi qu c gia xu t ủ ộ ố ứ ố ấ
kh u có n n kinh t  phi th  tr ng)ẩ ề ế ị ườ

Các d ng bán phá giá:ạ
●Bán phá giá không th ng xuyên (Sporadic ườ
Dumping): 
S  d ng khi khó khăn tiêu th , khi thâm nh p th  ử ụ ụ ậ ị
tr ng m i. ườ ớ



●Bán phá giá có ch  đ nh (ch p nhoáng) – ủ ị ớ
(Predatory Dumping): 
H  giá xu t kh u t m th i có ch  ý v i m c ạ ấ ẩ ạ ờ ủ ớ ụ
đích lo i đ i th  c nh tranh.ạ ố ủ ạ

●Bán phá giá b n v ng (persistent dumping):ề ữ
hay Phân bi t giá qu c t  (International Price ệ ố ế
Discrimination): 
Khi nhà SX bán S/p v i giá cao  th  tr ng ớ ở ị ườ
trong n c, v i giá th p h n  th  tr ng n c ướ ớ ấ ơ ở ị ườ ướ
ngoài nh m t i đa hoá l i nhu n.ằ ố ợ ậ

●Đi u ki n đ  doanh nghi p phân bi t giá qu c ề ệ ể ệ ệ ố
t  là c u n i đ a kém co giãn h n so v i c u th  ế ầ ộ ị ơ ớ ầ ị
tr ng n c ngoài ườ ướ



WTO và bán phá giá:
●Bán phá giá b  c m b i WTO, lu t ch ng phá ị ấ ở ậ ố

giá c a các qu c gia.ủ ố
●Khi bán phá giá đ c ch ng minh, qu c gia ượ ứ ố

nh p kh u có quy n đánh thu  ch ng bán phá ậ ẩ ề ế ố
giá (Các bi n pháp ch ng bán phá giá) ệ ố

●Thu  ch ng bán phá giá là thu  quan có tính ế ố ế
t m th i v i m c đích tri t tiêu nh ng tác đ ng ạ ờ ớ ụ ệ ữ ộ
tiêu c c c a bán phá giá. ự ủ

●M c thu  ch ng bán phá giá không l n h n ứ ế ố ớ ơ
biên đ  phá giá (Biên đ  phá giá - chênh l ch ộ ộ ệ
gi a giá bình th ng và giá xu t kh u)ữ ườ ấ ẩ



● Các bi n pháp ch ng bán phá giá ệ ố
(Antidumping Measures) ngày càng đ c s  ượ ử
d ng ph  bi n nh  m t công c  b o h  m u ụ ổ ế ư ộ ụ ả ộ ậ
d chị

● Nguyên nhân:
Xu h ng chung gia tăng s  d ng các rào c n ướ ử ụ ả

phi thu  quanế
C  s  pháp lý c a ch ng bán phá giá r t ph c ơ ở ủ ố ấ ứ

t p, l p lu n kinh t  m p m , gây khó khăn ạ ậ ậ ế ậ ờ
cho qu c gia đ i tác trong đ i phó, né tránh s  ố ố ố ự
ch  trích qu c t  và trong n c:ỉ ố ế ướ

Các tác đ ng khác ngoài tác đ ng tăng giá s n ộ ộ ả
ph m   ẩ



III. Các bi n pháp h n ch  th ng m i ệ ạ ế ươ ạ
ng m (trá hình):ầ

●Rào c n k  thu t (Technical Barriers):ả ỹ ậ

●Thu  và phí đ i v i hàng hoá nh p kh u ế ố ớ ậ ẩ
(Domestic Taxes and Charges):

●Chính sách mua s m chính ph  (state ắ ủ
procurement):

●Yêu c u v  t  l  n i đ a hoá, t  l  xu t ầ ề ỷ ệ ộ ị ỷ ệ ấ
kh u t i thi u:ẩ ố ể

●Các bi n pháp ch ng bán phá giáệ ố



1) Rào c n k  thu t (Technical Barriers):ả ỹ ậ
● Là các qui đ nh k  thu t, hành chính, th  t c, ị ỹ ậ ủ ụ

pháp lý…, mà các qu c gia đ  ra có ch  ý c n ố ề ủ ả
tr , h n ch  nh p kh u hàng hoá.ở ạ ế ậ ẩ

● Ph  bi n nh t là các qui đ nh có tính k  thu t: ổ ế ấ ị ỹ ậ
Tiêu chu n ch t l ng, ẩ ấ ượ
Ch ng ch  ch t l ng, ứ ỉ ấ ượ
Các yêu c u đ c bi t v  bao bì, nhãn mác, ầ ặ ệ ề
Các ch  tiêu an toàn v  sinh, ỉ ệ
Lu t v  b o v  ng i tiêu dùng, ậ ề ả ệ ườ
Các qui đ nh v  môi tr ng, ị ề ườ
Th  t c h i quan, ủ ụ ả
Các qui đ nh qu c t  v  lao đ ng ị ố ế ề ộ

……



2) Thu  và phí ế
(Domestic Taxes and Charges)

● Hàng hoá nh p kh u có th  b  đánh thu  ậ ẩ ể ị ế
tr c ti p (thu  tiêu th  đ c bi t, thu  ự ế ế ụ ặ ệ ế
doanh thu…), 

● Ch u các lo i phí h i quan, phí c ng, l u ị ạ ả ả ư
kho…

● Vai trò c a thu  và phí hi n nay đã gi m. ủ ế ệ ả
WTO đ  ra nh ng qui đ nh rõ ràng v  ề ữ ị ề
thu  và phí nh m h n ch  t i đa l m ế ằ ạ ế ố ạ
d ng thu  phí  h n ch  th ng m i.ụ ế ạ ế ươ ạ



3) Chính sách mua s m chính ph  ắ ủ
(state procurement):

● Chính ph  th ng u tiên các nhà s n ủ ườ ư ả
xu t trong n c trong vi c cung c p cho ấ ướ ệ ấ
các c  quan c a chính ph , mua s m t  ơ ủ ủ ắ ừ
ngu n ngân sách nhà n c. ồ ướ

● Hi n t i hi p c v  mua s m chính ph  ệ ạ ệ ướ ề ắ ủ
c a WTO là hi p c không b t bu c, ch  ủ ệ ướ ắ ộ ỉ
có hi u l c đ i v i các thành viên tham gia ệ ự ố ớ
hi p c.ệ ướ



4) Yêu c u v  t  l  n i đ a hoá, t  l  ầ ề ỷ ệ ộ ị ỷ ệ
xu t kh u t i thi u:ấ ẩ ố ể

● Quy đ nh b t bu c v  t  l  n i đ a hoá t i thi u ị ắ ộ ề ỷ ệ ộ ị ố ể
đ i v i hàng hoá bán trên th  tr ng n i đ a ố ớ ị ườ ộ ị
nh m phát tri n công nghi p đ a ph ng. ằ ể ệ ị ươ

● T  l  xu t kh u t i thi u th ng đ c áp d ng ỷ ệ ấ ẩ ố ể ườ ượ ụ
nh  m t đi u ki n gia nh p m t s  ngành. ư ộ ề ệ ậ ộ ố

● Hai bi n pháp h n ch  nói trên đ u b  c m ệ ạ ế ề ị ấ
trong khuôn kh  WTO.ổ

5) Các bi n pháp ch ng bán phá giáệ ố
(Antidumping Measures) 
Đã nói trong ph n “Bán phá giá) ầ



IV. Ch  nghĩa b o h  t  giác đ  kinh t , ủ ả ộ ừ ộ ế
chính tr .ị

● Trong chính sách th ng m i hi n nay c a ươ ạ ệ ủ
m i qu c gia t n t i song song hai s c thái ỗ ố ồ ạ ắ
trái ng c nhau: b o h  m u d ch và t  do ượ ả ộ ậ ị ự
th ng m i. ươ ạ

●  đây đ  c p các quan đi m, lý l  bi n h  Ở ề ậ ể ẽ ệ ộ
cho chính sách b o h  m u d ch, đ c bi t ả ộ ậ ị ặ ệ
b ng thu  quan và các bi n pháp h n ch  s  ằ ế ệ ạ ế ố
l ngượ  

Đọc thêm 



CH NG 5: ƯƠ
LIÊN K T KINH T  QU C TẾ Ế Ố Ế 

I. Các hình th c liên k t kinh t  qu c tứ ế ế ố ế
1) Hi p c m u d ch u đãi (Preferential ệ ướ ậ ị ư

trade agreement) – Câu l c b  m u d ch u ạ ộ ậ ị ư
đãi

Đ c tính: ặ
● Là hình th c liên k t th p nh t, ứ ế ấ ấ
● u đãi th ng m i là s  c t gi m thu  Ư ươ ạ ự ắ ả ế

quan.
● Thông th ng hi p c m u d ch u đãi ườ ệ ướ ậ ị ư

đ c áp d ng nh  giai đo n chu n b  cho ượ ụ ư ạ ẩ ị
thành l p các liên k t  m c đ  cao h n. ậ ế ở ứ ộ ơ



2) Khu v c m u d ch t  do ự ậ ị ự
(Free trade area)

Đ c tính: ặ
● T  do th ng m i n i b : ự ươ ạ ộ ộ

Xoá b  m i rào c n thu  quan và phi thu  ỏ ọ ả ế ế
quan trong th ng m i n i bươ ạ ộ ộ  

● T  do l a ch n chính sách th ng m i đ i ự ự ọ ươ ạ ố
v i các qu c gia th  ba (không là thành ớ ố ứ
viên).

● Là hình th c ph  bi n nh tứ ổ ế ấ
 Các khu v c m u d ch t  do l n: ự ậ ị ự ớ
● NAFTA (Khu v c m u d ch t  do B c M )ự ậ ị ự ắ ỹ
● AFTA (Khu v c m u d ch t  do ASEAN)ự ậ ị ự
● SAFTA (Khu v c t  do Nam Á) ự ự
● ASEAN-Trung Qu c; ố
● ……………………………………………………………



3) Liên hi p thu  quan (Customs Union)ệ ế
Đ c tính:  ặ
● T  do th ng m i n i bự ươ ạ ộ ộ
● Chính sách th ng m i chung đ i v i bên ươ ạ ố ớ

ngoài (không là thành viên)
Chính sách thu  quan và phi thu  quan ế ế

C  quan đi u hành là ban th  ký th ng tr c, các ơ ề ư ườ ự
cu c h p th ng kỳ c a lãnh đ o các b  liên ộ ọ ườ ủ ạ ộ
quan, các cu c h p c p cao.ộ ọ ấ

● Là hình th c không ph  bi nứ ổ ế



4) Th  tr ng chung (Common Market)ị ườ  
Đ c tính: ặ
● Có các đ c tính c a Liên hi p thu  quan:ặ ủ ệ ế
T  do th ng m i n i bự ươ ạ ộ ộ
Chính sách th ng m i chung v i bên ngoàiươ ạ ớ
● T  do di chuy n các ngu n l c: v n và lao ự ể ồ ự ố

đ ng gi a thành viên.ộ ữ
Th c t : Liên minh Châu Âu đ t t i ự ế ạ ớ
● Các kh i th  tr ng chung khác: h u h t ố ị ườ ầ ế

không ho t đ ng. ạ ộ



5) Liên minh kinh t  (Economic Union)ế
 Đ c tính:ặ
● Có các đ c tính c a Th  tr ng chung:ặ ủ ị ườ

(T  do th ng m i n i b , chính sách ự ươ ạ ộ ộ
th ng m i chung v i bên ngoài, t  do di ươ ạ ớ ự
chuy n ngu n l c s n xu t)ể ồ ự ả ấ

● Hài hoà và th ng nh t chính sách vĩ mô ố ấ
trong các lĩnh v c tr ng y u: Ngo i h i, tài ự ọ ế ạ ố
khoá (ngân sách), thu , tài chính-ti n t , các ế ề ệ
chính sách xã h i,…ộ

Liên minh kinh t  có th  s  d ng đ ng ti n ế ể ử ụ ồ ề
chung → Liên minh ti n t .ề ệ

● Liên minh Châu Âu hi n đang trong giai ệ
đo n Liên minh kinh t . Liên minh ti n t  s  ạ ế ề ệ ử
d ng đ ng Euro bao g m 17 qu c gia.ụ ồ ồ ố



II. Lý thuy t v  liên hi p thu  quanế ề ệ ế  
Nguyên t c phân tích: ắ

So sánh m u d ch sau khi v i tr c khi ậ ị ớ ướ
thành l p liên hi p thu  quan: ậ ệ ế

S  thành l p liên hi p thu  quan làm phát ự ậ ệ ế
sinh 2 nhóm hi u ng:ệ ứ

●Hi u ng tĩnh (Static effects): ệ ứ
Là hi u ng xu t hi n ngay sau khi thành ệ ứ ấ ệ
l p liên hi p thu  quanậ ệ ế

●Hi u ng đ ng (Dynamic effects):ệ ứ ộ
Là hi u ng xu t hi n mu n h n trong ho t ệ ứ ấ ệ ộ ơ ạ
đ ng c a liên hi p thu  quan.ộ ủ ệ ế

●Trong các hi u ng tĩnh thì ệ ứ t o l p m u d chạ ậ ậ ị  
và chuy n h ng m u d chể ướ ậ ị  là nh ng hi u ữ ệ

ng kinh t  tr c ti p và quan tr ng.ứ ế ự ế ọ  



1) T o l p m u d ch (Trade creation)ạ ậ ậ ị
a) Khái ni m:ệ

T o l p m u d ch là s  gia tăng th ng ạ ậ ậ ị ự ươ
m i do c t gi m thu  quan, trong đó s n ạ ắ ả ế ả
ph m n i đ a v i chi phí s n xu t cao h n ẩ ộ ị ớ ả ấ ơ
đ c thay th  b ng nh p kh u v i chi phí ượ ế ằ ậ ẩ ớ
s n xu t th p h n.ả ấ ấ ơ

b) Tác đ ng c a t o l p m u d ch:ộ ủ ạ ậ ậ ị
Ví d : ụ

● 3 qu c gia: QG 1, QG 2, QG 3ố
● QG 1 nh  so v i QG 2 và QG 3ỏ ớ
● Th  tr ng n i đ a c a QG 1:ị ườ ộ ị ủ
 Cung n i đ a: Sộ ị d = 20P – 20; 

C u n i đ a: Dầ ộ ị d = – 20P + 140
● Giá t i QG 2: Pạ 2 = $2; Giá t i QG 3: Pạ 3 = 

$2,5  



Khi ch a thành l p LHTQ ư ậ
● QG 1 áp d ng thu  quan nh p kh u T=$1 ụ ế ậ ẩ

không ph  thu c xu t xụ ộ ấ ứ
● QG 1 nh p kh u t  QG 2ậ ẩ ừ
● Giá t i QG 1: Pạ 1 = $3 (P2+T)
● Tiêu th : 80 (G)ụ
● S n xu t: 40 (C)ả ấ
● Nh p kh u: 40 (CG) ậ ẩ t  QG 2ừ  
● Thu ngân sách: MNGC 



Sau khi thành l p LHTQậ
● QG 1 và QG 2 thành l p LHTQậ
Thu  quan n i b : Tế ộ ộ 12=0
Thu  quan v i bên ngoài: Tế ớ bn=$1
● QG 1 nh p kh u t  QG 2ậ ẩ ừ
● Giá t i QG 1: P’ạ 1 = $2 
● Tiêu th : 100 (F)ụ
● S n xu t: 20 (H)ả ấ
● Nh p kh u: 80 (HF) ậ ẩ t  QG 2ừ  
● Có hi u ng t o l p m u d ch: ệ ứ ạ ậ ậ ị

Nh p kh u c a QG 1 tăng t  40 t i 80 ậ ẩ ủ ừ ớ
● Kh i l ng t o l p m u d ch: ố ượ ạ ậ ậ ị

HF – CG = HM + NF = 40 (80-40)



Tác đ ng t o l p m u d ch ộ ạ ậ ậ ị
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● Ch  có t o l p m u d ch (không có chuy n ỉ ạ ậ ậ ị ể
h ng m u d ch): ướ ậ ị
QG 1 v n nh p kh u t  GQ 2ẫ ậ ẩ ừ

● LHTQ (QG 1 và QG 2) ch  làm phát sinh ỉ
hi u ng t o l p m u d ch (Không có ệ ứ ạ ậ ậ ị
chuy n m u d ch) g i là Liên hi p thu  ể ậ ị ọ ệ ế
quan t o l p m u d chạ ậ ậ ị



Tác đ ng t o l p m u d ch (TLMD) ộ ạ ậ ậ ị
QG 1 (Qu c gia có m u d ch t o l p)ố ậ ị ạ ậ
● Ng i tiêu dùng: đ c l iườ ượ ợ

TDTD↑: ΔCS = –(a+b+c+d)
● Nhà s n xu t: thi t h iả ấ ệ ạ

TDSX↓: ΔPS = –a
● Ngân sách: gi mả

ΔRev = –c
● Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = +(b+d) 
QG 1 đ c l i (l i ích ròng): +(b+d)ượ ợ ợ

● Qu c gia có m u d ch t o l p luôn thu l iố ậ ị ạ ậ ợ
L i ích ròng (b+d) là l i ích t o l p m u d chợ ợ ạ ậ ậ ị
 (Là l i ích t  c t gi m thu  quan NK (T=$1)    ợ ừ ắ ả ế



●L i ích ròng bao g m:ợ ồ
Tác đ ng s n xu t: bộ ả ấ
Tác đ ng tiêu dùng: d ộ
●L i ích ròng c a QG 1 (QG có m u d ch t o ợ ủ ậ ị ạ

l p: (b+d) – L i ích TLMD ph  thu c:ậ ợ ụ ộ
Thu  quan c t gi m (T)ế ắ ả
H  s  co giãn cung n i đ aệ ố ộ ị
H  s  co giãn c u n i đ aệ ố ầ ộ ị
QG 2 (QG thành viên xu t kh u) ấ ẩ
● L i ích tăng (do gia tăng xu t kh u) ợ ấ ẩ
QG 3 (QG bên ngoài LHTQ) 
● L i ích tăng ợ
● (L i gián ti p do l i ích c a LHTQ tăng) ợ ế ợ ủ



GHI NHỚ
B n ch t L i ích t o l p m u d ch chính là ả ấ ợ ạ ậ ậ ị

L i ích t  c t gi m thu  quan, hay ợ ừ ắ ả ế L i ích ợ
t  do hóa th ng m iự ươ ạ

L i ích c a các qu c gia:ợ ủ ố
●Qu c gia 1 (QG có m u d ch t o l p):ố ậ ị ạ ậ

Luôn thu l iợ
● Qu c gia 2 (QG thành viên xu t kh u): ố ấ ẩ

L i ích tăng (do gia tăng xu t kh u) ợ ấ ẩ
● Qu c gia 3 (QG bên ngoài LHTQ): ố

L i ích tăng ợ
(L i gián ti p do l i ích c a LHTQ tăng)ợ ế ợ ủ



2) Chuy n h ng m u d ch (Trade diversion)ể ướ ậ ị
a) Khái ni m:ệ

Chuy n h ng m u d ch là s  thay th  ể ướ ậ ị ự ế
nh p kh u t  m t n c ngoài LHTQ có chi ậ ẩ ừ ộ ướ
phí s n xu t th p h n, b ng nh p kh u t  ả ấ ấ ơ ằ ậ ẩ ừ
n c thành viên có chi phí s n xu t cao ướ ả ấ
h n do u đãi thu  quan n i b .ơ ư ế ộ ộ

b) Tác đ ng c a chuy n h ng m u d ch:ộ ủ ể ướ ậ ị
Ví d : gi ng trong ph n 1ụ ố ầ

● 3 qu c gia: QG 1, QG 2, QG 3ố
● QG 1 nh  so v i QG 2 và QG 3ỏ ớ
● Th  tr ng n i đ a c a QG 1:ị ườ ộ ị ủ
 Cung n i đ a: Sộ ị d = 20P – 20; 

C u n i đ a: Dầ ộ ị d = – 20P + 140
● Giá t i QG 2: Pạ 2 = $2; Giá t i QG 3: Pạ 3 = $2,5  



Khi ch a thành l p LHTQ (gi ng ph n 1): ư ậ ố ầ
Nh p kh u: 40 (CG) ậ ẩ t  QG 2ừ  
Thu ngân sách: MNGC

Sau khi thành l p LHTQậ
● QG 1 và QG 3 thành l p LHTQậ
Thu  quan n i b : Tế ộ ộ 13=0
Thu  quan v i bên ngoài: Tế ớ bn=$1
● QG 1 nh p kh u t  QG 3ậ ẩ ừ
● Giá t i QG 1: P’ạ 1 = $2,5 
● Tiêu th : 90 (K)ụ
● S n xu t: 30 (I)ả ấ
● Nh p kh u: 60 (IK) ậ ẩ t  QG 3ừ  
● Có hi u ng chuy n h ng m u d ch: ệ ứ ể ướ ậ ị

QG 1 chuy n nh p kh u t  QG 2 sang QG 3  ể ậ ẩ ừ
● Kh i l ng m u d ch chuy n h ng: CG=20ố ượ ậ ị ể ướ



Tác đ ng chuy n h ng m u d ch ộ ể ướ ậ ị
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● Có hi u ng t o l p m u d ch: ệ ứ ạ ậ ậ ị
Nh p kh u c a QG 1 tăng t  40 t i 60 ậ ẩ ủ ừ ớ

● Kh i l ng t o l p m u d ch: ố ượ ạ ậ ậ ị
IK – CG = IL + UK = 20 (60 – 40)

● Ngoài chuy n h ng m u d ch còn có t o ể ướ ậ ị ạ
l p m u d chậ ậ ị

● LHTQ (QG 1 và QG 3) làm phát sinh hi u ệ
ng chuy n h ng m u d ch, g i là Liên ứ ể ướ ậ ị ọ

hi p thu  quan chuy n h ng m u d chệ ế ể ướ ậ ị



Tác đ ng chuy n h ng m u d ch ộ ể ướ ậ ị (CHMD) 
QG 1 (Qu c gia có m u d ch chuy n h ng)ố ậ ị ể ướ
● Ng i tiêu dùng: đ c l iườ ượ ợ

TDTD↑: ΔCS = –(a+b+c+d)
● Nhà s n xu t: thi t h iả ấ ệ ạ

TDSX↓: ΔPS = –a
● Ngân sách: gi mả

ΔRev = –(c+e)
● Thay đ i l i ích ròng c a qu c gia 1:ổ ợ ủ ố

 ΔG = +(b+d) – e  
● Qu c gia có m u d ch chuy n h ng có th  ố ậ ị ể ướ ể

thu l i, có th  thi t h i ợ ể ệ ạ
L i ích ròng (b+d) là l i ích t o l p m u d chợ ợ ạ ậ ậ ị
 (Là l i ích t  c t gi m thu  quan NK (T=$1)    ợ ừ ắ ả ế



●Thay đ i L i ích ròng bao g m 2 ph n:ổ ợ ồ ầ
Tác đ ng t o l p m u d ch: +(b+d), gia tăng ộ ạ ậ ậ ị

l i íchợ
Tác đ ng chuy n h ng m u d ch: (–e), ộ ể ướ ậ ị

gây t n th t. ổ ấ
●L i ích t o l p m u d ch (b+d) ph  thu c:ợ ạ ậ ậ ị ụ ộ
Thu  quan c t gi m (T)  ế ắ ả
H  s  co giãn cung n i đ a ệ ố ộ ị
H  s  co giãn c u n i đ a ệ ố ầ ộ ị
●Tác đ ng chuy n h ng m u d ch (–e) – ộ ể ướ ậ ị

thi t h i, ph  thu c:ệ ạ ụ ộ
Chênh l ch chi phí s n xu t gi a LHTQ và ệ ả ấ ữ

bên ngoài (đo n NU)  ạ
Thu  quan đánh ra bên ngoài ế



L i ích c a các qu c giaợ ủ ố
Qu c gia 1 (QG thành viên có m u d ch ố ậ ị

chuy n h ng)ể ướ
● Có th  thu l i, có th  thi t h i ể ợ ể ệ ạ
Qu c gia 3 (QG thành viên xu t kh u) ố ấ ẩ
● L i ích tăng (do gia tăng xu t kh u) ợ ấ ẩ
Qu c gia 2 (QG bên ngoài LHTQ) ố
● L i ích gi m ợ ả
● (Không còn xu t kh u vào qu c gia 1)ấ ẩ ố



3) Các l i ích khác c a liên hi p thu  quanợ ủ ệ ế
a) Các l i ích tĩnh khác:ợ
● Gi m chi phí hành chính, chi phí kinh doanhả
● C i thi n đi u ki n th ng m i c a LHTQả ệ ề ệ ươ ạ ủ    
● Tăng v  th  c a các thành viên trong đàm ị ế ủ

phán th ng m i song và đa ph ngươ ạ ươ
b) Các l i ích đ ng:ợ ộ
● Nâng cao năng l c c nh tranh c a các qu c ự ạ ủ ố

gia thành viên 
● L i ích t  “hi u qu  theo quy mô”ợ ừ ệ ả
● Tăng thu hút đ u t  n c ngoàiầ ư ướ
● Thúc đ y c i cách kinh t -xã h i ẩ ả ế ộ
● Thúc đ y h p tác trong các lĩnh v c khác ẩ ợ ự



Bài đ c thêmọ
● Khu v c m u d ch t  do ASEAN (AFTA) ự ậ ị ự
● Khu v c m u d ch t  do B c M  (NAFTA) ự ậ ị ự ắ ỹ
● Liên minh Châu Âu (EU)
● Th  tr ng chung Nam M  MERCOSURị ườ ỹ
Tài li u:ệ
● Quan h  Kinh t  Qu c t  (Võ Thanh Thu) ệ ế ố ế
● Kinh t  h c Qu c t  (Hoàng Th  Ch nh)ế ọ ố ế ị ỉ
● Kinh t  đ i ngo i Vi t Nam (Nguy n Văn ế ố ạ ệ ễ

Trình)
● Các liên k t kinh t  th ng m i qu c t  ế ế ươ ạ ố ế

(Nguy n Vũ Hoàng).ễ



CH NG 6: ƯƠ
DI CHUY N QU C T  CÁC NGU N L CỂ Ố Ế Ồ Ự

Khi nghiên c u th ng m i, gi  thi t không ứ ươ ạ ả ế
có di chuy n ngu n l c (y u t  s n xu t) ể ồ ự ế ố ả ấ
gi a các qu c giaữ ố

Th c t : v n và lao đ ng di chuy n gi a ự ế ố ộ ể ữ
các qu c gia, đ c bi t là v nố ặ ệ ố

Nguyên t c di chuy n ngu n l c: t  n i có ắ ể ồ ự ừ ơ
giá th p t i n i có giá caoấ ớ ơ

Di chuy n ngu n l c và th ng m i hàng ể ồ ự ươ ạ
hóa có th  thay th  và b  sung cho nhauể ế ổ

Khi nghiên c u tác đ ng c a di chuy n ứ ộ ủ ể
ngu n l c, gi  thi t r ng không có th ng ồ ự ả ế ằ ươ
m i hàng hóa.ạ



I. DI CHUY N V N QU C TỂ Ố Ố Ế 
Khái ni mệ :
Di chuy n v n qu c t  là s  v n đ ng c a ể ố ố ế ự ậ ộ ủ
v n t  qu c gia này sang qu c gia khác, ố ừ ố ố
nh m tìm ki m l i nhu n t i u.ằ ế ợ ậ ố ư

1) Các hình th c di chuy n v n qu c t :ứ ể ố ố ế
a) Phân lo i theo hình th c đ u t :ạ ứ ầ ư
V n vay, tín d ngố ụ
Đ u t  tr c ti pầ ư ự ế
Đ u t  gián ti pầ ư ế



b) Phân lo i theo th i h n đ u t :ạ ờ ạ ầ ư
V n trung h n và dài h n: ố ạ ạ

Có th i h n đ u t , cho vay dài h n 1 năm. ờ ạ ầ ư ơ
Đ u t  tr c ti p, v n vay nhà n c, m t ầ ư ự ế ố ướ ộ
ph n đ u t  gián ti p là v n trung, dài h n.ầ ầ ư ế ố ạ

V n ng n h n: th i h n d i 1 năm.ố ắ ạ ờ ạ ướ
Ch  y u là tín d ng th ng m i và đ u t  ủ ế ụ ươ ạ ầ ư
gián ti p. ế

c) Phân lo i theo ngu n g c s  h u:ạ ồ ố ở ữ
V n nhà n c hay v n chính th c (Official ố ướ ố ứ

Capital): 
là ngu n v n chuy n ra n c ngoài có ồ ố ể ướ
ngu n g c t  ngân sách theo quy t đ nh ồ ố ừ ế ị
c a các chính ph , t  ch c qu c t .ủ ủ ổ ứ ố ế



● V n nhà n c th ng là v n vay, vi n tr  ố ướ ườ ố ệ ợ
● V n kinh doanh r t hi m g p.ố ấ ế ặ
● V n nhà n c thông th ng đ c g i là ố ướ ườ ượ ọ

“Vi n tr  phát tri n chính th c” (Official ệ ợ ể ứ
Development Assistance) - ODA, 

● ODA do các n c phát tri n cung c p cho ướ ể ấ
các n c đang phát tri n, bao g m:ướ ể ồ

Vi n tr  không hoàn l i: chi m 75 – 80%ệ ợ ạ ế
Vay u đãi: 20 – 25%. ư
● V n ODA dành cho xây d ng c  s  h  t ng, ố ự ơ ở ạ ầ

phát tri n kinh t -xã h i (giáo d c, y t , ể ế ộ ụ ế
cung c p n c s ch, b o v  môi tr ng, ấ ướ ạ ả ệ ườ
phát tri n nông nghi p, xóa đói gi m ể ệ ả
nghèo…).



● V n ODA là v n ràng bu c: th ng kèm ố ố ộ ườ
các đi u ki n, nh ng b , ho c v i m c ề ệ ượ ộ ặ ớ ụ
đích tăng xu t kh u c a QG cung c p ấ ẩ ủ ấ
ODA.

● V n nhà n c bao g m c  v n c a các t  ố ướ ồ ả ố ủ ổ
ch c qu c t : IMF, WB, ADB…ứ ố ế

V n t  nhân (private capital): ố ư
là ngu n v n c a các công ty, ngân hàng ồ ố ủ
th ng m i và các t  ch c phi chính ươ ạ ổ ứ
ph …, ph  bi n cho c  3 hình th c đ u ủ ổ ế ả ứ ầ
t :ư

● Vay tín d ng, ụ
● Đ u t  gián ti p, ầ ư ế
● Đ u t  tr c ti pầ ư ự ế



2) Tác đ ng kinh t  c a di chuy n v n ộ ế ủ ể ố
qu c tố ế

Nguyên t c phân tích: ắ
● So sánh t ng s n ph m qu c dân (GNP) ổ ả ẩ ố

tr c và sau có di chuy n v n qu c t .ướ ể ố ố ế
GNP = GDP + NIA (Net Incomes from abroad)

● Nguyên nhân c  b n, duy nh t c a di ơ ả ấ ủ
chuy n v n qu c t  là s  khác bi t v  l i ể ố ố ế ự ệ ề ợ
nhu nậ  gi a các qu c gia ữ ố

● Không có th ng m i hàng hóa ươ ạ
● Các ngu n l c s  d ng hoàn toàn ồ ự ử ụ
● Không có rào c n trong di chuy n ngu n ả ể ồ

l cự  



a) Giá tr  s n ph m biên c a v n ị ả ẩ ủ ố (The 
Value of Marginal Product of Capital – VMPK)

Khái ni m:ệ
Giá tr  s n ph m biên c a v n t i m t ị ả ẩ ủ ố ạ ộ
qu c gia là m c gia tăng giá tr  GDP khi ố ứ ị
l ng v n s  d ng tăng thêm m t đ n v , ượ ố ử ụ ộ ơ ị
trong đi u ki n s  l ng s  d ng các y u ề ệ ố ượ ử ụ ế
t  khác là không đ i.ố ổ  

● Khái ni m VMPK c a 1 qu c gia t ng t  ệ ủ ố ươ ự
khái ni m doanh thu s n ph m biên c a ệ ả ẩ ủ
v n đ i v i doanh nghi p trên th  tr ng ố ố ớ ệ ị ườ
c nh tranhạ  

ΔΔ GDP 
ΔΔKVMPK = 



● Đ ng DTSPCB c a v n c a doanh ườ ủ ố ủ
nghi p có đ  nghiêng đi xu ng và chính là ệ ộ ố
đ ng c u v  v n c a doanh nghi pườ ầ ề ố ủ ệ

Tính ch t đ ng VMPK c a qu c gia: ấ ườ ủ ố
● Đ ng VMPK là đ ng c u v n c a qu c ườ ườ ầ ố ủ ố

gia
● T  đ ng VMPK, có th  xác đ nh đ c giá ừ ườ ể ị ượ

tr  GDP đ c s n xu t ng v i l ng v n ị ượ ả ấ ứ ớ ượ ố
đ c s  d ng: ượ ử ụ
GDP là ph n di n tích n m d i đ ng giá ầ ệ ằ ướ ườ
tr  s n ph m biên t ng ng v i l ng ị ả ẩ ươ ứ ớ ượ
v n s  d ng.ố ử ụ
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b) Tác đ ng c a di chuy n v n qu c t  ộ ủ ể ố ố ế

Ví d  phân tích: ụ
● Hai qu c gia: QG 1 và QG 2ố
● Qu c gia 1:ố
VMPK1 – c u v n QG 1 (Dầ ố k1)
S  l ng v n c a QG 1: Qố ượ ố ủ k1 = OA
● Qu c gia 2:ố
VMPK2 – c u v n  QG 2 (Dầ ố k2)
S  l ng v n c a QG 2: Qố ượ ố ủ k2 = O’A

Xem xét và so sánh: có di chuy n v nể ố  
qu c t  và ố ế không có di chuy n v nể ố  qu c ố
t  ế



Tác đ ng c a di chuy n v n qu c t  ộ ủ ể ố ố ế
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Khi không có di chuy n v n qu c t  ể ố ố ế
●AS là đ ng cung v n c a QG 1 và QG 2ườ ố ủ
●V n s  d ng c a QG 1 là OA; QG 2 - O’Aố ử ụ ủ
●Qu c gia 1:ố
Giá v n trong n c: Pố ướ k1 = OE t i t i đi m ạ ạ ể

cân b ng M (AS x VMPKằ 1) 
GNP1 = GDP1 = OAMC = OAME + CEM

OAME – thu nh p t  v n; CEM – t  lao đ ng ậ ừ ố ừ ộ
●Qu c gia 2:ố
Giá v n trong n c: Pố ướ k2 = O’F t i t i đi m ạ ạ ể

cân b ng N (AS x VMPKằ 2) 
GNP2 = GDP2 = O’AND = O’ANF + DFN

O’ANF – TN t  v n; DFN – thu nh p t  LĐừ ố ậ ừ
●Pk1 < Pk2 (OE < O’F)



Sau khi có di chuy n v n qu c tể ố ố ế
●L ng v n BA di chuy n t  QG 1 sang QG 2 ượ ố ể ừ
●Giá thuê v n t i 2 qu c gia cân b ng (t i I):ố ạ ố ằ ạ

Pk1’ = OG = Pk2’ = O’H     
●V n s  d ng c a QG 1 là OB; QG 2 – O’Bố ử ụ ủ
●Qu c gia 1:ố
GNP1’ = GDP1’ + NIA1 = OBIC + ABIT 

= (OBIG + ABIT) + CGI = OATIC
(OBIG + ABIT) – Thu nh p t  v n; CGI – Thu ậ ừ ố

nh p t  lao đ ng ậ ừ ộ
●Qu c gia 2:ố
GNP2’ = GDP2’ + NIA2 = O’BIH – ABIT 

= (O’BIH – ABIT) + DHI = O’ATID
(O’BIH – ABIT) – Thu nh p t  v n; DHI – Thu ậ ừ ố

nh p t  lao đ ng ậ ừ ộ



L i ích c a các qu c gia ợ ủ ố
● Qu c gia 1 (Qu c gia xu t kh u v n): ố ố ấ ẩ ố
Thay đ i l i ích ròng:ổ ợ

GNP1’ – GNP1 = OATIC – OAMC = IMT 
Qu c gia 1 có l i: GNP↑; (Nh ng GDP↓)  ố ợ ư
● Qu c gia 2 (Qu c gia nh p kh u v n): ố ố ậ ẩ ố
Thay đ i l i ích ròng:ổ ợ

GNP2’ – GNP2 = O’ATID – O’AND = INT 
Qu c gia 2 có l i: GNP↑; (Và GDP↑)ố ợ



Phân ph i l i thu nh pố ạ ậ
● Qu c gia 1 (Qu c gia xu t kh u v n)ố ố ấ ẩ ố
Thu nh p t  v n tăng (Ik↑) ậ ừ ố

Pk1’ = OG > Pk1 = OE 
Thu nh p t  lao đ ng gi m (Iậ ừ ộ ả L↓) 

CGI < CEM
● Qu c gia 2 (Qu c gia nh p kh u v n)ố ố ậ ẩ ố
Thu nh p t  v n gi m (Ik↓)ậ ừ ố ả

Pk2’ = O’H < Pk2 = O’F
Thu nh p t  lao đ ng tăng (Iậ ừ ộ L↑) 

DHI > DFN



Đ u t  n c ngoài trên th c tầ ư ướ ự ế
V  l i ích chung: ề ợ

Qu c gia xu t kh u v n và qu c gia nh p ố ấ ẩ ố ố ậ
kh u v n có l i, GDP th  gi i tăngẩ ố ợ ế ớ

Qu c gia đ u t  (Xu t kh u v n) ố ầ ư ấ ẩ ố
● Xu t kh u v n → s n xu t trong n c gi m ấ ẩ ố ả ấ ướ ả

(GDP↓) ↔ Vi c làm↓, thu nh p ng i LĐ↓ ệ ậ ườ
● Tr c đây: quan đi m ph n đ i t i các ướ ể ả ố ạ

n c công nghi p phát tri n.ướ ệ ể
● Hi n nay: t  do đ i v i đ u t  ra n c ngoài ệ ự ố ớ ầ ư ướ

và ti p nh n đ u t   ế ậ ầ ư
● Các n c CNPT: dòng v n đ u t  ra và vào ướ ố ầ ư

cân b ng nhau ằ
● Đ u t  ra n c ngoài giúp tăng xu t kh u ầ ư ướ ấ ẩ

các ngành công nghi p ph  tr   ệ ụ ợ



Qu c gia nh n đ u t  (Nh p kh u v n) ố ậ ầ ư ậ ẩ ố
● Nh p kh u v n → s n xu t trong n c ậ ẩ ố ả ấ ướ

tăng (GDP↑) ↔ Vi c làm↑; thu nh p ng i ệ ậ ườ
LĐ↑

● Tác đ ng tiêu c c c a đ u t  tr c ti p ộ ự ủ ầ ư ự ế
n c ngoài:ướ

Tác đ ng môi tr ngộ ườ
Công ngh  l c h uệ ạ ậ
Lách thu  ế



II. DI CHUY N LAO Đ NG QU C TỂ Ộ Ố Ế
(International Labor Force Migration)

1) Gi i thi u:ớ ệ
Khái ni mệ :
Di chuy n lao đ ng qu c t  là s  di chuy n ể ộ ố ế ự ể
lao đ ng t  qu c gia này sang qu c gia khác ộ ừ ố ố
do nguyên nhân kinh t  ho c chính tr , tôn ế ặ ị
giáo, chi n tranh, th m ho …ế ả ạ

●Lý do kinh t  – chênh l ch ti n l ng là ế ệ ề ươ
nguyên nhân ch  y u  ủ ế

●Qui mô di chuy n lao đ ng qu c t :ể ộ ố ế
Kho ng 200 tri u ng i lao đ ng  n c ả ệ ườ ộ ở ướ
ngoài



●S  lao đ ng di c  hàng năm trên 20 ố ộ ư
tri u ng iệ ườ

●Trung tâm nh p c  l n: ậ ư ớ
M ; Tây Âu; Đông B c Á; M  La tinh; Các ỹ ắ ỹ
qu c gia xu t kh u d u m  Trung Đông, ố ấ ẩ ầ ỏ
B c Phi; m t s  qu c gia Đông Nam Áắ ộ ố ố

●Các n c xu t c  (xu t kh u lao đ ng):ướ ấ ư ấ ẩ ộ
Các n c đang phát tri n:ướ ể
Nam Á; Đông Nam Á; Châu Phi; M  La tinh; ỹ
Các n c Đông Âu (XHCN cũ)ướ



2) Tác đ ng kinh t  ộ ế
c a di chuy n lao đ ng qu c tủ ể ộ ố ế 

Phân tích t ng t  nh  di chuy n v n qu c ươ ự ư ể ố ố
t .ế

● Giá tr  s n ph m c n biên c a lao đ ngị ả ẩ ậ ủ ộ
(Value of Marginal Product of Labor – VMPL)
Giá tr  s n ph m biên c a lao đ ng c a m t ị ả ẩ ủ ộ ủ ộ
qu c gia là m c gia tăng GDP khi l ng lao ố ứ ượ
đ ng s  d ng tăng thêm m t đ n v , trong ộ ử ụ ộ ơ ị
đi u ki n s  l ng s  d ng các y u t  khác ề ệ ố ượ ử ụ ế ố
là không đ i.ổ  ΔΔ GDP 

ΔΔLVMPL = 



Tính ch t đ ng VMPL c a qu c gia: ấ ườ ủ ố
● Đ ng VMPL là đ ng c u lao đ ngườ ườ ầ ộ
● T  đ ng VMPL, có th  xác đ nh đ c giá ừ ườ ể ị ượ

tr  GDP đ c s n xu t ng v i l ng lao ị ượ ả ấ ứ ớ ượ
đ ng s  d ng: ộ ử ụ
GDP là ph n di n tích n m d i đ ng giá ầ ệ ằ ướ ườ
tr  s n ph m biên t ng ng v i l ng lao ị ả ẩ ươ ứ ớ ượ
đ ng s  d ng.ộ ử ụ

Tác động của di chuyển lao 
động quốc tế 



VMPL (PL)

0 A 0’

VMPL (PL)
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(DL2)
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Quốc gia xuất khẩu lao động (QG 1):
GNP GDP IL Ik
Quốc gia nhập khẩu lao động (QG 2):
GNP GDP IL Ik



Di chuy n lao đ ng qu c t  trên th c tể ộ ố ế ự ế
Qu c gia nh p c  (Nh p kh u lao đ ng) ố ậ ư ậ ẩ ộ
● L i ích tăng (GNP↑); ợ
● S n xu t trong n c tăng (GDP↑); ả ấ ướ
● Thu ngân sách tăng
● L i ích l n khi nh p c  lao đ ng có tay ợ ớ ậ ư ộ

ngh  cao, cán b  nghiên c u, trí th c…ề ộ ứ ứ
● Tác đ ng tiêu c c: căng th ng, mâu thu n ộ ự ẳ ẫ

xã h i: …ộ



Qu c gia xu t c  (Xu t kh u lao đ ng) ố ấ ư ấ ẩ ộ
- Phân tích di chuy n lao đ ng t m th i ể ộ ạ ờ
- Ngu n l c s  d ng hoàn toàn!! ồ ự ử ụ

● L i ích tăng (GNP↑) ợ
● Thu nh p ng i lao đ ng tăng (….)ậ ườ ộ
● Ng i lao đ ng khi tr  v  v i kinh nghi m  ườ ộ ở ề ớ ệ
● S n xu t trong n c gi m (GDP↓) ả ấ ướ ả
● Thi u h t ngu n l c phát tri n kinh t  ế ụ ồ ự ể ế
● Ch y máu ch t xám ả ấ
● Th c t :  ự ế
Các n c xu t kh u lao đ ng – các n c ướ ấ ẩ ộ ướ

đang phát tri n ể



 I. Th  tr ng ngo i h i:ị ườ ạ ố
1. Khái ni m “Th  tr ng ngo i h i”ệ ị ườ ạ ố  

“Th  tr ng ngo i h i là th  tr ng di n ra ị ườ ạ ố ị ườ ễ
ho t đ ng mua bán, trao đ i các lo i ti n ạ ộ ổ ạ ề
t ”ệ

T i sao phát sinh nhu c u trao đ i ti n t ?ạ ầ ổ ề ệ
● Các giao d ch kinh t  gi a các qu c gia ị ế ữ ố

(Th ng m i hàng hóa, d ch v , đ u t , tài ươ ạ ị ụ ầ ư
chính, tín d ng…) làm phát sinh nhu c u ụ ầ
mua bán, trao đ i các đ ng ti nổ ồ ề , 
Vì đ ng ti n giao d ch là ngo i t  v i ít nh t ồ ề ị ạ ệ ớ ấ
m t bên giao d ch ộ ị

• Ví d :ụ

CH NG 7: TH  TR NG NGO I H I VÀ T  ƯƠ Ị ƯỜ Ạ Ố Ỷ
GIÁ H I ĐOÁIỐ  



2. Đ c đi m th  tr ng ngo i h i:ặ ể ị ườ ạ ố
Là th  tr ng toàn c u, không có gi i h n ị ườ ầ ớ ạ
không gian và th i gian:ờ

●S  phát tri n c a thông tin liên l c, CNTTự ể ủ ạ
●T i 1 th i có vài trung tâm tài chính h/đ ng:ạ ờ ộ
Châu Á - TBD (Sidney, Tokyo, Singapore, 
Hong kong, Bahrain,…); Châu Âu (Frankfurt, 
Zurich, Paris, London,…), M  (New York, ỹ
Chicago,…)  

●B  ph n giao d ch ngo i h i c a các ngân ộ ậ ị ạ ố ủ
hàng l n ho t đ ng 24/24ớ ạ ộ

Giao d ch xuyên biên gi i có xu h ng tăng: ị ớ ướ
Giao d ch xuyên biên gi i (ị ớ Cross-border 
transactions): ≈65%

Giao d ch đ a ph ng ị ị ươ (Local transactions): ≈35%



Giao d ch t p trung v  đ a lý:ị ậ ề ị
T i các trung tâm tài chính l n: Anh (London) ạ ớ
– 37%; M  (New York) – 18%; Nh t (Tokyo) – ỹ ậ
6,2%; Singapore – 5,3%; Th y S  - 5,2%; ụ ỹ
Hong Kong – 4,7%; Australia – 3,8% 

T p trung v  đ ng ti n giao d ch (2010):ậ ề ồ ề ị
●USD – 85/200%; (2001 – 90/200%)↓
●EUR – 39/200%,↑JPY – 19/200%↓; 
●GBP – 13/200%↑↓; AUD – 7,6%/200%↑; 
●CHF – 6,4/200%↑; CAD – 5,3/200%↑ 
Giao d ch t p trung trên th  tr ng liên ngân ị ậ ị ườ
hàng (khách hàng phi ngân hàng: 13%)

Kh i l ng giao d ch l n:ố ượ ị ớ
4/2010: ≈ 4.000 t  USD/ngày (2007: 3.324 t )ỷ ỷ



3) Ch c năng c a th  tr ng ngo i h i:ứ ủ ị ườ ạ ố
Cung c p d ch v  trao đ i ti n tấ ị ụ ổ ề ệ
Cung c p công c  b o hi m r i ro ngo i ấ ụ ả ể ủ ạ

h iố
Là n i th c hi n các ho t đ ng đ u c , kinh ơ ự ệ ạ ộ ầ ơ

doanh chênh l ch giá ệ
Là n i NHTW th c hi n can thi p ngo i h i ơ ự ệ ệ ạ ố   

 



4. T  ch c th  tr ng ngo i h i:ổ ứ ị ườ ạ ố
Khách hàng mua bán l  (Retail clients): ẻ
● Các công ty, nhà đ u t , t  ch c và cá ầ ư ổ ứ

nhân có nhu c u mua bán các lo i ti n t  ầ ạ ề ệ
nh m ph c v  cho ho t đ ng c a mình ằ ụ ụ ạ ộ ủ

Ngân hàng th ng m i (Commercial ươ ạ
Banks): 

● Cung c p d ch v  trao đ i ấ ị ụ ổ
● Kinh doanh ngo i h iạ ố
Nh ng nhà môi gi i ngo i h i (Foreign ữ ớ ạ ố

Exchange Brokers):
● Ch  môi gi i, không kinh doanh ngo i h i ỉ ớ ạ ố



● T i sao t n t i các nhà môi gi i?ạ ồ ạ ớ
Ho t đ ng chuyên nghi p, t  giá t tạ ộ ệ ỷ ố
Đ m b o tính thanh kho n cao cho th  ả ả ả ị

tr ng, giao d ch không kỳ th   ườ ị ị
Các ngân hàng trung ng (Central ươ

Banks): 
● Qu n lý nhà n cả ướ   
● Th c hi n can thi p ngo i h iự ệ ệ ạ ố  



II. T  giá h i đoái:ỷ ố
1. Khái ni m:ệ

T  giá h i đoái là giá c a m t đ ng ti n ỷ ố ủ ộ ồ ề
bi u th  thông qua m t đ ng ti n khác ể ị ộ ồ ề  

● Ví d : 1 USD = 15 000 VND;ụ
● USD – đ ng ti n y t giá, ồ ề ế
● VND – đ ng ti n đ nh giá.  ồ ề ị
Ký hi u: ệ  
● USD/VND = 15.000 hay USD:VND = 15.000

1 USD = 15.000 VND
● VND/USD = 15.000

1 USD = 15.000 VND
● Cách th  nh t trong kinh doanh ngo i h iứ ấ ạ ố
● Cách th  hai trong sách giáo khoa ứ  



2. Ph ng pháp y t t  giá h i đoáiươ ế ỷ ố
2 ph ng pháp:ươ

Y t t  giá tr c ti p (Direct Quotation) ế ỷ ự ế
bi u th  giá c a 1 đ n v  ngo i t  thông ể ị ủ ơ ị ạ ệ
qua đ ng n i tồ ộ ệ 

Y t t  giá gián ti p (Indirect Quotation)ế ỷ ế  
bi u th  giá c a 1 đ n v  n i t  thông qua ể ị ủ ơ ị ộ ệ
ngo i tạ ệ 
Th c t :ự ế

●USD th ng y t gián ti p ↔ Các đ ng ti n ườ ế ế ồ ề
khác y t tr c ti p (1USD = 1,5 SGD, …)ế ự ế

●Có ngo i l : ạ ệ
EUR, GBP, AUD, NZD (1 EUR = 1,45 USD; …)



3. T  giá chéo (Cross Rate)ỷ
Khái ni m:ệ  

là t  giá gi a hai đ ng ti n đ c xác đ nh ỷ ữ ồ ề ượ ị
thông qua đ ng ti n th  ba (th ng là USD)ồ ề ứ ườ  

Ví d :  ụ
Singapore:       1 USD = 18.000 VND
Vi t Nam (HN):  1 USD = 1,5 SGDệ

                       →    1 SGD = 12.000 VND 
Kinh doanh chênh l ch giá (3 đi m):ệ ể

Singapore: 1 USD = 1,5 SGD
TP. HCM:    1 USD = 18.000 VND 
Cà Mau:      1 SGD = 12.300 VND 

Nhà đ u t  có 1.000 USD. Có th  thu l i ầ ư ể ợ
n u kinh doanh chênh l ch giá? ế ệ



• Mua SGD (1,5): 
đ c 1500 SGDượ

● Bán SGD (12.300): 
đ c 1500x12300 = 18.450.000 VNDượ

● Mua USD (18.000): 
đ c 1.025 USDượ

● L i nhu n: 25 USD ợ ậ



4. T  giá giao ngay và t  giá kỳ h nỷ ỷ ạ
T  giá giao ngay (Spot Rate): ỷ

là t  giá c a giao d ch tho  thu n t i th i ỷ ủ ị ả ậ ạ ờ
đi m hi n t i và thanh toán th c hi n ể ệ ạ ự ệ
trong kho ng th i gian 2 ngày làm vi c sau ả ờ ệ
đó.  

T  giá kỳ h nỷ ạ  (Forward Rate): 
là t  giá c a giao d ch tho  thu n t i th i ỷ ủ ị ả ậ ạ ờ
đi m hi n t i, nh ng thanh toán th c hi n ể ệ ạ ư ự ệ
t i m t th i đi m nh t đ nh trong t ng lai ạ ộ ờ ể ấ ị ươ
sau đó 3 ngày làm vi c tr  lên.ệ ở
H p đ ng kỳ h n (forward), t ng lai ợ ồ ạ ươ
(future), h p đ ng hoán đ i (Swap), quy n ợ ồ ổ ề
ch n (option) ọ   



5. Các ch  đ  t  giá:ế ộ ỷ
3 ch  đ  c  b nế ộ ơ ả

a. Ch  đ  t  giá th  n i hoàn toànế ộ ỷ ả ổ  
(Floating Exchange Rate):
Là ch  đ  t  giá, trong đó t  giá đ c xác ế ộ ỷ ỷ ượ
đ nh hoàn toàn t  do theo qui lu t cung ị ự ậ
c u trên th  tr ng ngo i h i mà không có ầ ị ườ ạ ố
b t c  s  can thi p nào c a NHTW.ấ ứ ự ệ ủ   

● Khi cung c u trên th  tr ng ngo i h i ầ ị ườ ạ ố
thay đ i thì t  giá s  thay đ iổ ỷ ẽ ổ

● Nguyên t c:ắ  
C u đ ng ti n nào tăng đ ng ti n lên giáầ ồ ề ồ ề
Cung đ ng ti n nào tăng đ ng ti n gi m ồ ề ồ ề ả

giá



Xác đ nh t  giá th  n iị ỷ ả ổ
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Ví d : Th  tr ng trao đ i USD và VND ụ ị ườ ổ
● Cung, c u USD trên th  tr ng ngo i h i: ầ ị ườ ạ ố

S$ và D$.

● Cung USD – Cung bán USD đ i l y VNDổ ấ
● C u USD – C u mua USD b ng VNDầ ầ ằ
● Cân b ng Cung-C u t i A: t  giá cân b ng ằ ầ ạ ỷ ằ

là 18.000, kh i l ng trao đ i 100 tr. USD.ố ượ ổ
● Khi C u USD tăng (d ch sang ph i) t i D’ầ ị ả ớ $, 

cân b ng t i B: t  giá tăng t i 18.400 (USD ằ ạ ỷ ớ
tăng giá), kh i l ng trao đ i tăng t i 110 tr.ố ượ ổ ớ

Sinh viên t  xem xét các tr ng h p: C u ự ườ ợ ầ
USD gi m; Cung USD tăng; Cung USD gi m ả ả
  



b. Ch  đ  t  giá c  đ nh ế ộ ỷ ố ị
(Fixed Exchange Rate)

Khái ni m: ệ
là ch  đ  t  giá mà Ngân hàng Trung ng ế ộ ỷ ươ
cam k t can thi p ngo i h i đ  c  đ nh t  ế ệ ạ ố ể ố ị ỷ
giá t i m c t  giá trung tâm đ c n đ nh ạ ứ ỷ ượ ấ ị
tr cướ   

● Thông th ng, NHTW quy đ nh biên đ  dao ườ ị ộ
đ ng (ví d  ộ ụ + 2%): khi t  giá trên th  tr ng ỷ ị ườ
v t ra ngài biên đ  thì NHTW can thi p.ượ ộ ệ

● NHTW can thi p ngo i h i b ng cách mua ệ ạ ố ằ
vào hay bán ra ngo i t .ạ ệ



Can thi p ngo i h iệ ạ ố
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Ví d  can thi p ngo i h i ụ ệ ạ ố
Th  tr ng USD-VND: Cung Sị ườ $, C u Dầ $ 
●T  giá trung tâm Eo, b ng t  giá cân b ng ỷ ằ ỷ ằ
Cung-C u.ầ

●Khi Cung, c u th  tr ng thay đ i thì NHTW ầ ị ườ ổ
ph i can thi p đ  c  đ nh t  giá.ả ệ ể ố ị ỷ

●Ví d  C u USD tăng (sang ph i) t i D’ụ ầ ả ớ $, n u ế
NHTW không can thi p t  giá s  tăng t i Eệ ỷ ẽ ớ 1.

●Đ  c  đ nh t  giá t i Eo, NHTW bán ra l ng ể ố ị ỷ ạ ượ
USD (ngo i t ) là Qạ ệ 0Q2. Cung USD trên th  ị
tr ng d ch chuy n sang ph i 1 kho ng ườ ị ể ả ả
Q0Q2. 

●T  giá xác đ nh t i B: v n là Eo (không đ i)ỷ ị ạ ẫ ổ
●Ch  có l ng trao đ i tăng t i Qỉ ượ ổ ớ 2.  



Sinh viên t  phân tích khi: C u USD gi m; ự ầ ả
Cung USD tăng; Cung USD gi mả

M t s  đi m chú ý: ộ ố ể
● Khi NHTW th ng xuyên can thi p: liên t c ườ ệ ụ

bán ra ngo i t  (ho c liên t c mua vào) thì ạ ệ ặ ụ
t i khi NHTW b  c n d  tr  ngo i h i (ho c ớ ị ạ ự ữ ạ ố ặ
không th  ti p t c mua vào ngo i t ).ể ế ụ ạ ệ

Khi đó NHTW ph i phá giá n i t  (ho c nâng ả ộ ệ ặ
giá n i t )ộ ệ

● NHTW c  đ nh t  giá v i m t đ ng ti n ố ị ỷ ớ ộ ồ ề
(th ng USD). ườ

T  giá v i các đ ng ti n còn l i th  n i (xác ỷ ớ ồ ề ạ ả ổ
đ nh theo t  giá chéo thông qua USD).ị ỷ

● T  giá c  đ nh có tính đ n ph ng.ỷ ố ị ơ ươ



c. Ch  đ  t  giá th  n i có đi u ti t ế ộ ỷ ả ổ ề ế
(Managed Floating Exchange Rate) 

Khái ni m:ệ
là ch  đ  t  giá, trong đó NHTW can thi p ế ộ ỷ ệ
trên th  tr ng ngo i h i, nh ng không cam ị ườ ạ ố ư
k t c  đ nh t  giá hay dao đ ng xung quanh ế ố ị ỷ ộ
m t t  giá trung tâm.ộ ỷ

M c đích: ụ
nh h ng lên t  giáả ưở ỷ

● n đ nh kinh t  vĩ môỔ ị ế
● Thay đ i t  giá theo chi u h ng có l i cho ổ ỷ ề ướ ợ

phát tri n kinh t .ể ế
Ví d :ụ



6. Các y u t  làm phát sinh cung, c u ế ố ầ
ngo i t  ạ ệ

a. Các y u t  làm phát sinh cung ngo i t :ế ố ạ ệ  
Xu t kh u hàng hoá và d ch vấ ẩ ị ụ 
Nh n ti n chuy n t  n c ngoài:ậ ề ể ừ ướ   
● Nh n vi n tr , ti n l ng ng i lao đ ng ậ ệ ợ ề ươ ườ ộ

chuy n v  n c, thu nh p t  đ u t  ra ể ề ướ ậ ừ ầ ư
n c ngoài, nh n ki u h i…ướ ậ ề ố

Đ u t  n c ngoài ti p nh n (ch y vào)ầ ư ướ ế ậ ả
● V n vay, đ u t  tr c ti p, đ u t  gián ti pố ầ ư ự ế ầ ư ế
NHTW bán ra ngo i tạ ệ



b. Các y u t  phát sinh c u ngo i t  ế ố ầ ạ ệ
Nh p kh u hàng hoá và d ch vậ ẩ ị ụ
Chuy n ti n ra n c ngoàiể ề ướ   
● Chi tr  ti n l ng cho công nhân chuyên ả ề ươ

gia n c ngoài; ướ
● Chi tr  thu nh p đ u t : c  t c, lãi su tả ậ ầ ư ổ ứ ấ
● Các kho n chuy n ti n khác ra n c ngoàiả ể ề ướ
Đ u t  ra n c ngoài:ầ ư ướ
● V n vay, tr c ti p, gián ti pố ự ế ế
NHTW mua vào ngo i t  ạ ệ



Ví d :ụ
Các y u t  khác không đ i ế ố ổ

Giá cà phê th  gi i tăng tác đ ng t i t  giá?ế ớ ộ ớ ỷ
 

Đ u t  tr c ti p n c ngoài tăng?ầ ư ự ế ướ

S  l ng ng i Vi t Nam di du l ch n c ố ượ ườ ệ ị ướ
ngoài tăng? 



 I. Lý thuy t ngang giá s c mua (PPP)ế ứ
Lý thuy t ngang giá s c mua d a trên c  s  ế ứ ự ơ ở
qui lu t m t giáậ ộ  

N i dung qui lu t m t giá: ộ ậ ộ
“Trong đi u ki n c nh tranh hoàn h o, t  ề ệ ạ ả ự
do th ng m i, chi phí v n t i b ng 0, giá ươ ạ ậ ả ằ
c a các hàng hoá gi ng h t nhau  các ủ ố ệ ở
qu c gia khác nhau là nh  nhau khi qui v  ố ư ề
cùng m t đ ng ti n”ộ ồ ề
Quy lu t m t giá đ c duy trì là nh  hành ậ ộ ượ ờ
đ ng kinh doanh chênh l ch giá, làm cân ộ ệ
b ng giá t i các qu c giaằ ạ ố  

CH NG 8: CÁC Y U T  XÁC Đ NH T  GIÁƯƠ Ế Ố Ị Ỷ



Công th c:ứ

Công th c 2 đúng v i t t c  s n ph m i, ứ ớ ấ ả ả ẩ
thì ph i đúng v i tr ng h p t ng quát: ả ớ ườ ợ ổ

● P – M c giá trong n cứ ướ
● Pf – M c giá  n c ngoài ứ ở ướ

E = (2)Pi  
Pif

E = (3)
P
Pf

Pi = E.Pif          (1)
● Pi – Giá s n ph m i trong n c (n i t )ả ẩ ướ ộ ệ
● Pif – Giá s n ph m i  n c ngoài (ngo i t )ả ẩ ở ướ ạ ệ
● E – T  giá (y t tr c ti p: 1 ngo i t  = ? n i ỷ ế ự ế ạ ệ ộ

t )ệ
T  (1):ừ



Nội dung lý thuyết ngang giá sức mua
“S c mua c a 1 đ ng ti n  các qu c gia ứ ủ ồ ề ở ố

khác nhau là nh  nhau” (mua đ c cùng 1 ư ượ
s  l ng hàng hóa, d ch v )ố ượ ị ụ
Vì giá hàng hóa là nh  nhau t i t t c  các ư ạ ấ ả
qu c gia ố

Lý thuy t ngang giá s c mua không đ c ế ứ ượ
tuân th  t t trên th c t . Lý do: ủ ố ự ế

● V n đ  th ng kê m c giá t i các qu c gia: ấ ề ố ứ ạ ố
c  c u r  hàng hóa, d ch v ; tính đ ng ơ ấ ổ ị ụ ồ
nh tấ

● Các đi u ki n quy lu t m t giá không tuân ề ệ ậ ộ
th : c nh tranh, chi phí v n t i, t  do t/m iủ ạ ậ ả ự ạ

● Nhi u hàng hóa d ch v  không trao đ iề ị ụ ổ  
th ng m i qu c t  ươ ạ ố ế



GDP (PPP) và GNP (PPP)
M c đích: so sánh GDP, GNP gi a các qu c ụ ữ ố

gia, ph i chuy n v  cùng 1 đ ng ti n (USD).ả ể ề ồ ề
Chuy n đ i trên c  s  “t  giá ngang giá s c ể ổ ơ ở ỷ ứ

mua”, t c là m c t  giá đ m b o ngang giá ứ ứ ỷ ả ả
s c mua c a các đ ng ti n.ứ ủ ồ ề

Ví d : ụ
● T i Vi t Nam: h t tóc, P = 20.000 VNDạ ệ ớ
● T i M : h t tóc, Pạ ỹ ớ f = 10 USD
● T  giá giao d ch: Eỷ ị USD/VND = 18.000
● T  giá này có đ m b o ngang giá s c mua?ỷ ả ả ứ
● T  giá PPP là: E(ppp) = 20.000/10 = 2.000   ỷ



II. Các yếu tố xác định tỷ giá:
1. Mô hình xác định tỷ giá:  
Lý thuy t ngang giá s c mua và cân b ng ế ứ ằ
th  tr ng ti n t  trong n c, n c ngoàiị ườ ề ệ ướ ướ

Th  tr ng ti n t  trong n c cân b ng: ị ườ ề ệ ướ ằ
M = L; L = K.P.Y (4)

Th  tr ng ti n t  n c ngoài cân b ng:ị ườ ề ệ ướ ằ
Mf = Lf; Lf = Kf.Pf.Yf  (5)

● M, Mf: Cung ti n trong n c và n c ngoàiề ướ ướ
● L và Lf: C u ti n trong n c và n c ngoàiầ ề ướ ướ
● Y và Yf: thu nh p th c trong n c và n c ậ ự ướ ướ

ngoài (GDP hay GNP)
● P và Pf: m c giá trong n c và n c ngoàiứ ướ ướ
● E: t  giá (y t tr c ti p – 1 NGT = ? NT)  ỷ ế ự ế



T  (4): ừ M = K.P.Y (6)
T  (5): ừ Mf = Kf.Pf.Yf (7)
T  (6), (7): ừ
    
Theo lý thuy t ngang giá s c mua:ế ứ

T  (7),(8),(3):ừ  

= (8)K.P.Y  
Kf.Pf.Yf

M  
Mf

E = (3)
P
Pf

E = P
Pf = M.Kf.Yf  

Mf.K.Y
(9)

E = ▪ (10)
M
Mf( ) ▪

Kf
K( ) Yf

Y( )



2. nh h ng c a các y u t  lên t  giá:Ả ưở ủ ế ố ỷ

a. Cung ti n trong n c và n c ngoài: M và ề ướ ướ
Mf (Các y u t  khác không đ i)ế ố ổ

 Cung ti n trong n c tăng:ề ướ
M↑ → E↑ ↔ Ngo i t ↑ ↔ N i t ↓ạ ệ ộ ệ

 Cung ti n n c ngoài tăng:ề ướ
Mf↑ → E ↓ ↔ Ngo i t ↓ ↔ N i t ↑ạ ệ ộ ệ

● Cung m t đ ng ti n tăng thì đ ng ti n đó ộ ồ ề ồ ề
gi m giá, và ng c l i.ả ượ ạ

E = ▪
M
Mf( ) ▪

Kf
K( ) Yf

Y( )



b. Thu nh p th c t  trong n c và n c ậ ự ế ướ ướ
ngoài: Y và Yf

Thu nh p th c t  trong n c (Y) tăngậ ự ế ướ  
Y↑ → E ↓ ↔ Ngo i t ↓ ↔ N i t ↑ạ ệ ộ ệ

Thu nh p th c t  n c ngoài (Yậ ự ế ướ f) tăng
Yf↑ → E↑ ↔ Ngo i t ↑ ↔ N i t ↓ạ ệ ộ ệ

● Thu nh p th c c a 1 qu c gia tăng thì đ ng ậ ự ủ ố ồ
ti n đó tăng giá, và ng c l i.ề ượ ạ

E = ▪
M
Mf( ) ▪

Kf
K( ) Yf

Y( )



c. Các y u t  liên quan t i K và Kế ố ớ f)
Lãi su t trong n c và n c ngoài: R và Rấ ướ ướ f 
● Lãi su t trong n c tăng, ấ ướ thông th ngườ :
● R↑ → N i t ↑ ↔ Ngo i t ↓ ↔ E↓  ộ ệ ạ ệ
● Lãi su t n c ngoài tăng, ấ ướ thông th ngườ :
● Rf↑ → Ngo i t ↑ ↔ N i t ↓ ↔ E↑ ạ ệ ộ ệ
● Khi lãi su t 1 đ ng ti n tăng, thông th ng ấ ồ ề ườ

đ ng ti n đó lên giá.ồ ề
Thông th ng là khi lãi su t tăng do lãi su t ườ ấ ấ

th c tăngự
R = Rn + π

Lãi su t tăng do l m phát d  báo (ấ ạ ự π) tăng thì 
ng c l i, đ ng ti n s  gi m giá.ượ ạ ồ ề ẽ ả



Kỳ v ng v  s  thay đ i t  giá:ọ ề ự ổ ỷ
●M t đ ng ti n đ c kỳ v ng lên giá trong ộ ồ ề ượ ọ

t ng lai, s  lên giá ngay trong hi n t iươ ẽ ệ ạ   
●Kỳ v ng s  thay đ i c a t  giá ph  thu c:ọ ự ổ ủ ỷ ụ ộ
Y u t  tâm lýế ố
Hi n tr ng, d  báo các y u t  nh h ng  ệ ạ ự ế ố ả ưở ở

trong n c, n c ngoài:ướ ướ
- Chính sách tài chính-ti n t  ề ệ
- Chính sách kinh t , th ng m i, đ u t , ế ươ ạ ầ ư
thuế
- Chính sách ngo i h iạ ố
- Cán cân thanh toán 
- ………………….



Tình tr ng cán cân vãng lai ạ
(Current Account - CA) 

●Cán cân vãng lai c a 1 qu c gia th ng d  ủ ố ặ ư
(hay đ c c i thi n):ượ ả ệ
Đ ng n i t  lên giá↑ (E↓) ồ ộ ệ

●Cán cân vãng lai c a 1 qu c gia thâm h t ủ ố ụ
(hay x u đi):ấ
Đ ng n i t  gi m giá↓ (E ↑)ồ ộ ệ ả



K t lu n v  mô hìnhế ậ ề
Mô hình d  báo t  giá trên c  s  phân tích ự ỷ ơ ở

các y u t  c  b n nh h ng lên t  giá. ế ố ơ ả ả ưở ỷ
Tuy nhiên, ki m ch ng mô hình trên th c t  ể ứ ự ế

không chính xác. 
Nguyên nhân: 
● Lý thuy t ngang giá s c mua không đ c ế ứ ượ

tuân th  trên th c t .ủ ự ế
● T  giá ch u nh h ng c a r t nhi u các ỷ ị ả ưở ủ ấ ề

y u t , mà trong mô hình không th  đánh ế ố ể
giá, đ c bi t y u t  tâm lý, nh h ng c a ặ ệ ế ố ả ưở ủ
các s  ki n, tin t c kinh t , chính trự ệ ứ ế ị

● Tuy nhiên, mô hình có th  d  báo xu h ng ể ự ướ
(đ nh tính)ị



CH NG 9: ƯƠ
CÁN CÂN THANH TOÁN QU C TỐ Ế 

(Balance of Payments – BOP)  

T  đ c trong giáo trìnhự ọ
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