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1. Tín D ng Th ng M iụ ươ ạ1. Tín D ng Th ng M iụ ươ ạ

 Hình th c bán hàng, mà ti n hàng đ c ứ ề ượ

thanh toán sau khi giao (nh n) hàng m t ậ ộ

kho ng th i gian nh t đ nh (bán ch u).ả ờ ấ ị ị  

 Quan h  tín d ng gi a các công ty, xí nghi p, ệ ụ ữ ệ

các t  ch c kinh t  v i nhau, đ c th c ổ ứ ế ớ ượ ự

hi n d i hình th c mua bán ch u hàng hóa ệ ướ ứ ị

v i nhau. ớ



1. Tín D ng Th ng M iụ ươ ạ

 Tín d ng gi a nh ng ng i SXKD, không ụ ữ ữ ườ

ph i là m t hình th c tín d ng chuyên ả ộ ứ ụ

nghi p.ệ  



BÊN BÁN BÊN MUA

HÀNG HÓA

D CH V , HÀNG Ị Ụ
HÓA, TI N M TỀ Ặ



a. Đ i T ng C a Tín D ng Th ng ố ượ ủ ụ ươ
M i ạ

Hàng hóa thông th ng ườ

ch  không ph i ti n t .ứ ả ề ệ



• Quan tr ng đ i v i s  phát tri n c a DN.ọ ố ớ ự ể ủ

• Chi m t  l  khá cao so v i tài s n l u đ ng c a ế ỉ ệ ớ ả ư ộ ủ

các DN không ho t đ ng trong lĩnh v c tài chính ạ ộ ự

_tín d ng. ụ

• Nh t là đ i v i các DN nh  và các DN tăng ấ ố ớ ỏ

tr ng nhanh. ưở

• Là ngu n tài tr  t t y u phát sinh do các ho t ồ ợ ấ ế ạ

đông kinh doanh và nó thay đ i theo s  thay đ i ổ ự ổ

c a doanh thu.  ủ

b. Vai trò c a tín d ng th ng m i ủ ụ ươ ạb. Vai trò c a tín d ng th ng m i ủ ụ ươ ạ



Ngu n tài tr  dài h nồ ợ ạ

 Vay dài h n ngân hàngạ

 Thuê tài chính

 Phát hành trái phi u dài h nế ạ

 Phát hành c  phi u u đãiổ ế ư

 S  d ng l i nhu n gi  l iử ụ ợ ậ ữ ạ

 Phát hành c  phi u th ngổ ế ườ



Ngu n tài tr  ng n h nồ ợ ắ ạ

 Tín d ng th ng m iụ ươ ạ

 Ngu n v n t  doồ ố ự

 Vay ng n h n ngân hàngắ ạ

 Thuê ho t đ ngạ ộ



Tác d ng:ụ

 Tr c ti p thúc đ y quá trình l u thông hàng hóa.ự ế ẩ ư

 Góp ph n gi i quy t các nhu c u v  v n nên ầ ả ế ầ ề ố

đ m b o SXKD đ c duy trì  m t cách th ng ả ả ượ ộ ườ

xuyên, và có đi u ki n đ  không ng ng m  ề ệ ể ừ ở

r ng.ộ



Tác d ng:ụ

 Có tác d ng làm gi m l ng ti n m t l u hành, ụ ả ượ ề ặ ư

(s  d ng th ng phi u) góp ph n n đ nh l u ử ụ ươ ế ầ ổ ị ư

thông ti n t .ề ệ

 Đ i v i ng i bánố ớ ườ

 Đ y nhanh quá trình tiêu th  hàng hóaẩ ụ

 Chi m lĩnh th  tr ngế ị ườ

 Gi m chi phí l u kho, b o qu n hàng hóaả ư ả ả



Tác d ng:ụ

 Đ i v i ng i mua:ố ớ ườ

 Có hàng đ  SXKD ể

 Đ m b o qúa trình SXKD đ c ti n hành ả ả ượ ế

m t cách liên t c ộ ụ



Đ c đi m:ặ ể
 TDTM là tín d ng gi a ụ ữ

nh ng ng i SXKD, ữ ườ

không ph i là m t hình ả ộ

th c tín d ng chuyên ứ ụ

nghi p.ệ

  Đ i t ng c a TDTM ố ượ ủ

là hàng hóa thông 

th ng ch  không ph i ườ ứ ả

là ti n tề ệ

 S  v n đ ng và phát ự ậ ộ

tri n c a tín d ng ể ủ ụ

th ng m i bao gi  ươ ạ ờ

cũng phù h p v i s  ợ ớ ự

phát tri n c a n n SX ể ủ ề

và trao đ i hàng hóa,khi ổ

sx hàng hóa đ c phát ượ

tri n m  r ng thì ể ở ộ

TDTM cũng đ c m  ượ ở

r ng và ng c l i.ộ ượ ạ



u đi m:Ư ể
o Giúp doanh nghi p gi i quy t tình tr ng thi u ệ ả ế ạ ế

v n ng n h n.ố ắ ạ

o Thu n l i v i doanh nghi p có quan h  th ng ậ ợ ớ ệ ệ ườ

xuyên v i nhà cung c p.ớ ấ

o  Ng i cho vay có th  d  dàng mang ch ng t  ườ ể ễ ứ ừ

này đ n chi t kh u t i ngân hàng khi đ a đ n ế ế ấ ạ ư ế

h n thanh toán.ạ



Đi u ki n:ề ệ
 Khi xem xét các giao d ch ị

có liên quan đ n TDTM, ế

d ng nh  m i ngành ườ ư ỗ

đi u có đi u ki n bán ề ề ệ

ch u khác nhau. Nh ng ị ư

đi u ki n này có m t ề ệ ộ

logic c  b n. ơ ả



Đi u ki n:ề ệ

 M t ng i bán th ng cho phép th i h n thanh ộ ườ ườ ờ ạ

toán dài h n trong tr ng h p:ơ ườ ợ

 N u ho t đ ng c a khách hàng có m c r i ro ế ạ ộ ủ ứ ủ

th p.ấ

 N u ti m l c tài chính c a khách hàng l n.ế ề ự ủ ớ

 N u khách hàng c n th i gian đ  xác đ nh ch t ế ầ ờ ể ị ấ

l ng hàng hóa.ượ

 N u hàng không bán đ c nhanh chóng.ế ượ



Công c  c a TDTM:ụ ủ
 L nh phi uệ ế
 H i phi uố ế



Công c  c a TDTM:ụ ủCông c  c a TDTM:ụ ủ

L nh phi uệ ếL nh phi uệ ế  là gi y nh n n  do ng i mua l p ra, đ  ấ ậ ợ ườ ậ ể là gi y nh n n  do ng i mua l p ra, đ  ấ ậ ợ ườ ậ ể

cam k t tr  ti n cho ng i bán theo th i gian và đ a ế ả ề ườ ờ ịcam k t tr  ti n cho ng i bán theo th i gian và đ a ế ả ề ườ ờ ị

đi m ghi trên phi u.ể ếđi m ghi trên phi u.ể ế

► L nh phi u ít ph  bi n ệ ế ổ ếL nh phi u ít ph  bi n ệ ế ổ ế

► Ng i n m gi  l nh phi u có th  bán hay s  d ng ườ ắ ữ ệ ế ể ử ụNg i n m gi  l nh phi u có th  bán hay s  d ng ườ ắ ữ ệ ế ể ử ụ

làm v t th  ch p v  kho n n .ậ ế ấ ề ả ợlàm v t th  ch p v  kho n n .ậ ế ấ ề ả ợ



Công c  c a TDTM:ụ ủCông c  c a TDTM:ụ ủ
H i phi uố ếH i phi uố ế  là do ng i bán ch u l p, đ  ra l nh cho ườ ị ậ ể ệ là do ng i bán ch u l p, đ  ra l nh cho ườ ị ậ ể ệ

ng i mua ch u tr  ti n cho chính mình ho c tr  cho ườ ị ả ề ặ ảng i mua ch u tr  ti n cho chính mình ho c tr  cho ườ ị ả ề ặ ả

m t ng i th  ba nào đó. ộ ườ ứm t ng i th  ba nào đó. ộ ườ ứ

► Th ng phi u này đ c chuy n nh ng ph  bi n t  ươ ế ượ ể ượ ổ ế ừTh ng phi u này đ c chuy n nh ng ph  bi n t  ươ ế ượ ể ượ ổ ế ừ

ng i này qua ng i khác nên đ c g i là h i phi u.ườ ườ ượ ọ ố ếng i này qua ng i khác nên đ c g i là h i phi u.ườ ườ ượ ọ ố ế

► Ch  n  có th  thu h i n  tr c h n b ng cách  chi t ủ ợ ể ồ ợ ướ ạ ằ ếCh  n  có th  thu h i n  tr c h n b ng cách  chi t ủ ợ ể ồ ợ ướ ạ ằ ế

kh u các th ng phi u hay bán l i cho các đ n v  ấ ươ ế ạ ơ ịkh u các th ng phi u hay bán l i cho các đ n v  ấ ươ ế ạ ơ ị

mua n ……ợmua n ……ợ



Nhân t  nh h ng đ n đi u ki n ố ả ưở ế ề ệ
tín d ngụ

 Đ i s ng s n ph mờ ố ả ẩ : các doanh ngi p bán hàng ệ

tiêu dùng lâu b n có th  cho ngu i mua th i h n ề ể ờ ờ ạ

m t tăng đ  tr  ti n, trong khi nh ng ng i bán ộ ể ả ề ữ ườ

hàng mau h ng, nh  th c ph m s ng hay trái cây ỏ ư ự ẩ ố

t i th ng yêu c u tr  ti n trong m t tu n.ươ ườ ầ ả ề ộ ầ



Nhân t  nh h ng đ n đi u ki n ố ả ưở ế ề ệ
tín d ngụ
 M c đ  r i ro c a khách hàng.ứ ộ ủ ủ
 Ti m l c tài chính c a khách hàng.ề ự ủ
 N u khách hàng c n th i gian đ  xác đ nh ế ầ ờ ể ị

ch t l ng hàng hóa.ấ ượ
 N u hàng không bán đ c nhanh chóng.ế ượ
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