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1.1 .M c tiêu c a vi c xây d ng ph n m m qu n lý kinh doanhụ ủ ệ ự ầ ề ả1.1 .M c tiêu c a vi c xây d ng ph n m m qu n lý kinh doanhụ ủ ệ ự ầ ề ả
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I .Ph n m  đ u .ầ ở ầ



1.2 .Ph m vi đ  tài . ạ ề1.2 .Ph m vi đ  tài . ạ ề

Ph n m m đ c xây d ng ầ ề ượ ự
nh m cung c p công c  cho ằ ấ ụ
h u h t các nhà qu n lý kinh ầ ế ả

doanh c a  công ty kinh ủ
doanh  các s n ph m Tin ả ẩ

h c, Vi n thông nh  : Linh ọ ễ ư
ki n máy tính, Máy vi tính ệ

b , Máy tính xách tay, Thi t ộ ế
b  văn phòng, Ph n m m Tin ị ầ ề
h c, …và công ty Hùng Phát ọ
nói riêng tr c ti p s  d ng .ự ế ử ụ

Ph n m m đ c xây d ng ầ ề ượ ự
nh m cung c p công c  cho ằ ấ ụ
h u h t các nhà qu n lý kinh ầ ế ả
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h c, Vi n thông nh  : Linh ọ ễ ư
ki n máy tính, Máy vi tính ệ

b , Máy tính xách tay, Thi t ộ ế
b  văn phòng, Ph n m m Tin ị ầ ề
h c, …và công ty Hùng Phát ọ
nói riêng tr c ti p s  d ng .ự ế ử ụ

1.3.Vai trò và ý nghĩa c a đ  tài. ủ ề1.3.Vai trò và ý nghĩa c a đ  tài. ủ ề

-Vi c t o ra m t ph n m m nó đã h  tr  r t nhi u ệ ạ ộ ầ ề ỗ ợ ấ ề
trong công tác qu n lý, giúp công vi c qu n lý d  ả ệ ả ễ

dàng chính xác và đ t hi u qu  cao.ạ ệ ả

-Giúp cho nhà kinh doanh theo dõi th ng xuyên tình ườ
hình ho t đ ng s n xu t kinh doanh c a công ty.ạ ộ ả ấ ủ

-Giúp ng i qu n lý đi u hoà tình hình tài chính c a ườ ả ề ủ
doanh nghi p. ệ

- Là c  s  pháp lý đ  gi i quy t tranh t ng khi u t , ơ ở ể ả ế ụ ế ố
v i t  cách là b ng ch ng v  hành vi th ng m i. ớ ư ằ ứ ề ươ ạ

-Vi c t o ra m t ph n m m nó đã h  tr  r t nhi u ệ ạ ộ ầ ề ỗ ợ ấ ề
trong công tác qu n lý, giúp công vi c qu n lý d  ả ệ ả ễ

dàng chính xác và đ t hi u qu  cao.ạ ệ ả

-Giúp cho nhà kinh doanh theo dõi th ng xuyên tình ườ
hình ho t đ ng s n xu t kinh doanh c a công ty.ạ ộ ả ấ ủ

-Giúp ng i qu n lý đi u hoà tình hình tài chính c a ườ ả ề ủ
doanh nghi p. ệ

- Là c  s  pháp lý đ  gi i quy t tranh t ng khi u t , ơ ở ể ả ế ụ ế ố
v i t  cách là b ng ch ng v  hành vi th ng m i. ớ ư ằ ứ ề ươ ạ

•Vi c t o ra m t ph n m m nệ ạ ộ ầ ề ó đã h  tr  r t nhi u trong công tỗ ợ ấ ề ác qu n lý, giả úp công vi c qu n lý d  dệ ả ễ àng chính xác và đ t hi u qu  cao.ạ ệ ả



2.1. Kh o sát hi n tr ng cũ .ả ệ ạ2.1. Kh o sát hi n tr ng cũ .ả ệ ạ

 Công ty v n qu n lí th ng kê b ng nh ng b ng báo ,kê khai .ẫ ả ố ằ ữ ả
 B  ph n k  toán hi n t i ho t đ ng th ng kê ,kê khai hóa đ n c a công ty sau ộ ậ ế ệ ạ ạ ộ ố ơ ủ

m i l n th c hi n giao d ch v i khách hàng đ c th c hiên thông qua s  sách và ỗ ầ ự ệ ị ớ ượ ự ổ
đ c l u gi  d i d ng s  sách.ượ ư ữ ướ ạ ổ

 V n ấ đ  qu n lí hàng còn l i trong kho là ghi chép l i s  l ng và tên t ng loai ề ả ạ ạ ố ượ ừ
m t hàng và g i cho b  ph n kinh doanh và ban qu n tr  công ty.ặ ử ộ ậ ả ị

II .Kh o sát h  th ng .ả ệ ốII .Kh o sát h  th ng .ả ệ ố



Nhu c u cho h  th ng m i.ầ ệ ố ớ

‒ Qu n lí công ty mà b t c  lúc nào mà không c n thông qua các b n báo cáo hàng ả ấ ứ ầ ả
tháng và g p tr c ti p các phòng banặ ự ế

‒ Khách hàng có th  l y đ c m i thông tin v  s n ph m mà không c n đ n s  ể ấ ượ ọ ề ả ẩ ầ ế ự
tr  giúp c a nhân viênợ ủ

‒ L u gi  và truy xu t đ n s  sách m t cách nhanh nh t,c p nh t mã m t hàng,s  ư ữ ấ ế ổ ộ ấ ậ ậ ặ ố
l ng m t hàng khách mua m t cách nhanh nh t ượ ặ ộ ấ

‒ Ki m tra và th ng kê s n ph m còn l i trong kho nhanh nh t .ể ố ả ẩ ạ ấ



Gi i pháp khi xây d ng ph n m mả ự ầ ề

Ph n m m h  tr  :ầ ề ỗ ợ
 C p nh t s  l ng s n ph m nh p, s  l ng còn l i trong kho ậ ậ ố ượ ả ẩ ậ ố ượ ạ
 C p nh t tên s n ph m , mã s  s n ph m ,…ậ ậ ả ẩ ố ả ẩ
 Ch nh s a ho c xóa nh ng m t hỉ ử ặ ữ ặ àng không còn trong kho
 Th ng kê ,kê khai tài chính ,số n ph m ả ẩ hàng ngày ,tháng, năm c a công ty ủ
 Ph n m m h  tr  qu n lí t t c  các s n ph m c a công ty ,phân s n ph m ầ ề ỗ ợ ả ấ ả ả ẩ ủ ả ẩ

thành t ng lo i , t ng hãng s n ph m, giá thành c a s n ph m,chi ti t t ng ừ ạ ừ ả ẩ ủ ả ẩ ế ừ
s n ph m.ả ẩ

 H  tr  th ng kê s n ph m còn l i trong kho ỗ ợ ố ả ẩ ạ
 Ph n m m cung c p và h  tr  truy xu t t i t t c  các phòng ban trong công ty ầ ề ấ ỗ ợ ấ ớ ấ ả

,qua đó bi t đ c tình hình c a công ty,đ  quy t đ nh ho t đ ng c a công ty.ế ượ ủ ể ế ị ạ ộ ủ



III .Phân tích h  th ng v  m t  ch c năng ệ ố ề ặ ứ
. 

3.1. S  đ  phân c p ch c năng .ơ ồ ấ ứ
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3.2. S  đ  dòng d  li u .ơ ồ ữ ệ

3.2.1 . S  đ  dòng d  li u m c khung c nh .ơ ồ ữ ệ ứ ả
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3.2. S  đ  dòng d  li u .ơ ồ ữ ệ

3.2.2 . S  đ  dòng d  li u m c đ nh .ơ ồ ữ ệ ứ ỉ
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3.2.3 S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh  .ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ

3.2. 3. 1 .S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh c a ch c năng mua hàng .ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ ủ ứ
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3.2.3 S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh  .ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ

3.2. 3. 2 .S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh c a ch c năng bán hàng .ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ ủ ứ
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Khách hàng
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3.2.3 S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh  .ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ

3.2. 3. 3 .S  đ  dòng d  li u m c d i đ nh c a ch c năng th ng kê.ơ ồ ữ ệ ứ ướ ỉ ủ ứ ố

Tìm ki m thông tin s n ph mế ả ẩTìm ki m thông tin s n ph mế ả ẩ

Th ng kê l ng hàng đã bánố ượTh ng kê l ng hàng đã bánố ượ

Th ng k  doanh thuố ếTh ng k  doanh thuố ế

Th ng kê l ng hàng t n khoố ượ ồTh ng kê l ng hàng t n khoố ượ ồ

Ng i qu n lýườ ảNg i qu n lýườ ả

S n ph m ả ẩ

S n ph m ả ẩ

Chi ti t hóa đ n ế ơ
bán

Chi ti t hóa ế
đ n muaơ

Nhà cung c pấ

Hàng tồn kh
o

Doanh thu

B ng l ng hàng đã bánả ượ

Thông tin sản phẩm



3.2.3 S  đ  đ c t  ti n trình .ơ ồ ặ ả ế

Begin

END

Thông tin khách hàng

In hóa đ nơ

TT khách hàng 
có hay không ?

T n t i hóa đ n ồ ạ ơ
không

True

False

True

False

-Tên ti n trình  : In hóa đ n  .ế ơ
-Đ u vào :Thông tin khách hàng .ầ
-Đ u ra : In hóa đ n bán hàng cho khách ầ ơ
hàng



IV .Thi t k  ế ế
form. 

4.1 Form tìm ki m.ế



4.2. Form th ng kê.ố



4.1. Form nh p hóa đ n bán ậ ơ
hàng và c p nh t vào h  ậ ậ ệ
th ng đ ng th i in hóa đ nố ồ ờ ơ .
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