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TUYÊN  Ố  ẢN QUYỀN: 

Tài liệu này thuộc loại sách giáo trình nên các nguồn thông tin có thể  

được phép dùng nguyên bản hoặc trích dùng cho các mục đích về đào tạo và 

tham khảo. 

Mọi mục đích khác mang tính lệch lạc hoặc sử dụng với mục đích kinh 

doanh thiếu lành mạnh sẽ bị nghiêm cấm. 
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LỜI GIỚI THIỆU 

 a kích, Sa nhân là  nh ng loài c y dược liệu có nhiều giá trị hiện nay. 

 iệc g y trồng và phát triển  a kích, Sa nhân đ  và đang ngày càng được  uan 

t m vì mang lại nguồn lợi kinh tế cao  tạo thêm nhiều công  n việc làm cho 

ngư i d n địa phư ng.  iện nay nguồn  a kích, Sa nhân mọc t  nhiên g n như 

không c n  ch  có việc g y trồng và phát triển mới bảo tồn được nguồn dược 

liệu  u . 

 a kích, Sa nhân là nh ng loài c y đ i h i về đất đai và điều kiện sinh 

thái tư ng đ i kh t kh   không phải điều kiện nào loài c y này c ng có thể sinh 

trư ng phát triển được.   y là nh ng loài c y có thể “xóa đói giảm nghèo” và 

“làm giàu” cho nh ng vùng miền n i  nh ng vùng đồng bào c n nhiều khó 

kh n  nh ng n i ngư i d n phụ thuộc vào r ng. Nhưng để sản xuất bền v ng 

và có hiệu  uả kinh tế cao h n ngư i trồng  a kích, Sa nhân c n được đào tạo 

dạy nghề th o các chư ng trình phù hợp. 

Chư ng trình đào tạo nghề “Trồng        , Sa nhân” cùng với bộ giáo 

trình được biên soạn đ  tích hợp nh ng kiến thức  kỹ n ng c n có của nghề  đ  

cập nhật nh ng tiến bộ khoa học kỹ thuật và th c tế sản xuất tại nhiều khu v c 

trồng  a kích, Sa nhân   các địa phư ng có địa hình, khí hậu khác nhau có thể 

coi là cẩm nang cho ngư i đ   đang và sẽ tiếp tục hành nghề trồng  a kích,  Sa 

nhân. 

Mô đun Lập kế hoạch sản xuất gồm 3 bài:  

Bài 1: Tìm hiểu giá trị sản phẩm và điều kiện sản xuất của hộ gia đình  

Bài 2: Lập kế hoạch sản xuất và d  tính hiệu  uả sản xuất 

Bài 3: Tiêu thụ sản phẩm 

 ể hoàn thiện bộ giáo trình này ch ng tôi đ  nhận được s  hợp tác  

gi p đỡ của các nhà khoa học  cán bộ kỹ thuật của các Trư ng kh i nông 

nghiệp   an Giám  iệu và các th y cô giáo Trư ng Cao đẳng Nông lâm  ông 

B c. Ch ng tôi xin được gửi l i cảm  n đến  ụ Tổ chức cán bộ,  ộ Nông 

nghiệp và PTNT  Tổng cục dạy nghề   an l nh đạo các Trư ng  các c  s  sản 

xuất  các nhà khoa học  các cán bộ kỹ thuật  các th y cô giáo đ  tham gia đóng 

góp nhiều ý kiến  u  báu  tạo điều kiện thuận lợi để hoàn thành bộ giáo trình 

này. 

 ộ giáo trình là c  s  cho các giáo viên soạn bài giảng để giảng dạy  là 

tài liệu nghiên cứu và học tập của học viên học nghề “Trồng        , Sa nhân”. 

Các thông tin trong bộ giáo trình có giá trị hướng dẫn giáo viên thiết kế và tổ 

chức giảng dạy các mô đun một cách hợp l . Giáo viên có thể vận dụng cho 

phù hợp với điều kiện và b i cảnh th c tế trong  uá trình dạy học. 
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Giáo trình mô đun“Lập kế hoạ   sản xuất” giới thiệu các kiến thức c n 

thiết để ngư i học làm quen với việc lập kế hoạch sản xuất một sản phẩm cụ 

thể.  

Trong  uá trình biên soạn ch c ch n không tránh kh i nh ng sai sót  

chúng tôi mong nhận được nhiều ý kiến đóng góp của các nhà khoa học  các 

cán bộ kỹ thuật  các đồng nghiệp để giáo trình hoàn thiện h n. 

Xin ch n thành cảm  n! 

 

TH M GI   IÊN SOẠN  

1. Nguyễn Thanh  à  

2. Tr n Thị  ích  ư ng 

3.  ùi Thị  ư ng Ph  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



5 

 

 

 

MỤC LỤC 

 Ề MỤC                                                                                         TRANG 

TUYÊN  Ố  ẢN QUYỀN:................................................................................ 2 

LỜI GIỚI T IỆU ................................................................................................ 3 

MỤC LỤC ........................................................................................................... 5 

MÔ  UN - 01: LẬP KẾ  OẠC  SẢN XUẤT ................................................. 7 

Bài 1: Tìm hiểu giá trị sản phẩm và điều kiện sản xuất của hộ gia đình ............. 8 

1. Tìm hiểu giá trị sản phẩm ................................................................................ 8 

1.1.  ộ phận dùng và giá trị của  a kích tím ...................................................... 8 

1. . X y d ng sản phẩm dược liệu th o tiêu chuẩn G CP ............................... 11 

 .1.  iều kiện đất đai ......................................................................................... 18 

 . .  iều kiện lao động: ..................................................................................... 19 

 . . Nguồn cung cấp c y gi ng  vật tư .............................................................. 20 

 . . L a chọn  ui mô sản xuất ........................................................................... 22 

 .  ài tập th c hành: .......................................................................................... 23 

 .1.  ài th c hành 1.1.1: Tìm  hiểu nguồn l c sản xuất của hộ gia đình .......... 23 

1. Kế hoạch sản xuất .......................................................................................... 24 

1.1.  iểu biết chung về kế hoạch sản xuất ........................................................ 24 

1. . Nh ng c n cứ để lập kế hoạch sản xuất ..................................................... 25 

1. . Nội dung  các bước lập kế hoạch sản xuất ................................................. 26 

 . Tính toán chi phí sản xuất.............................................................................. 29 

 .1. Chi phí công lao động ................................................................................. 29 

 . . Chi phí c y gi ng ........................................................................................ 29 

2.3. Chi phí ph n bón ......................................................................................... 30 

 . . Chi phí thu c bảo vệ th c vật ..................................................................... 31 

 . . Chi phí các loại vật tư khác ........................................................................ 31 

 . Lập kế hoạch sản xuất ................................................................................... 31 

 .1. Kế hoạch về c y gi ng................................................................................ 31 

 . . Kế hoạch làm đất ........................................................................................ 32 



6 

 

 

 . . Kế hoạch nh n công ................................................................................... 34 

 . . Kế hoạch ch m sóc  ph ng tr  s u bệnh hại .............................................. 35 

 . . Kế hoạch khai thác  s  chế sản phẩm ......................................................... 36 

 . .    tính sản lượng thu hoạch ...................................................................... 37 

4.    tính hiệu  uả kinh tế ................................................................................ 37 

 .1.    tính tổng chi phí .................................................................................... 37 

 . .    tính hiệu  uả kinh tế ............................................................................. 39 

 . .  oàn thiện bản kế hoạch ............................................................................ 39 

Bài 3: Tiêu thụ sản phẩm ................................................................................... 45 

1. Tìm hiểu về thị trư ng tiêu thụ sản phẩm ..................................................... 45 

1.1. Tìm hiểu nhu c u thị trư ng sản phẩm ....................................................... 45 

1. . Tìm hiểu giá bán sản phẩm trên thị trư ng ................................................ 45 

1. . L a chọn thị trư ng và khách hàng ............................................................ 46 

1. .    kiến khả n ng tiêu thụ ........................................................................... 46 

1. . Xác định giá bán ......................................................................................... 46 

 . Quảng cáo giới thiệu sản phẩm ..................................................................... 47 

 .1. Khảo sát giá cả  uảng cáo sản phẩm trong khu v c .................................. 47 

 . . Quảng cáo giới thiệu sản phẩm .................................................................. 48 

 . . Tính toán chi phí  uảng cáo sản phẩm ....................................................... 48 

3. Tổ chức bán hàng ........................................................................................... 49 

 .1.  án l  sản phẩm .......................................................................................... 49 

 . .  án hàng  ua hợp đồng .............................................................................. 52 

 . . Thu thập   kiến đóng góp của khách hàng ................................................. 60 

 ƯỚNG  ẪN GIẢNG  ẠY MÔ  UN/MÔN  ỌC ...................................... 62 

 

 

 

 

 



7 

 

 

MÔ ĐUN - 01: LẬP  Ế HOẠCH SẢN XUẤT 

Mã mô đun: MĐ-01 

G ớ  th ệu mô đun: 

Mô đun Lập kế hoạch sản xuất là mô đun đ u tiên trong chư ng trình 

nghề Trồng  a kích, Sa nhân, mang tính tích hợp gi a kiến thức và kỹ n ng 

th c hành các bước công việc trong Lập kế hoạch sản xuất. Nội dung của mô 

đun trình bày nh ng kiến thức chung trong việc lập kế hoạch sản xuất, bên 

cạnh các bài học lý thuyết là một s  bài tập th c hành để ngư i học có thể vận 

dụng các kiến thức đ  học vào nh ng điều kiện cụ thể. Học xong mô đun này, 

học viên có nh ng kiến thức c  bản trong quá trình lập kế hoạch sản xuất. 
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      Bài 1: T m h  u g   t    ản ph m    đ ều   ện  ản  uất c   hộ g   đ nh 

Mục tiêu:  

- Tìm hiểu được đủ thông tin về giá trị sản phẩm  a kích, Sa nhân; 

- Tìm hiểu được đủ thông tin về việc g y trồng  a kích, Sa nhân   khu 

v c; 

- L a chọn được  ui mô sản xuất phù hợp với điều kiện của gia đình và 

vùng trồng. 

 . Nộ  dung 

 . T m h  u g   t    ản ph m 

                                             

          p ận   ng             t   

 ễ nạc b  l i ph i sấy khô. Tiêu chuẩn chất lượng: Th o dược điển  iệt 

Nam   00    rễ nạc đ  b  l i c t thành t ng đoạn   –  cm đ  được ph i sấy khô  

có đư ng kính 0.  – 1.  cm.  ộ ẩm c n lại không  uá 1  . T  lệ vụn nát không 

 uá    và không lẫn tạp chất. Không bị m c, nếm có vị h i ngọt  h i xít và h i 

cay. 

Thành ph n hoá học: Rễ củ  a kích chứa anthraglucosid  iridoid 

glucosid  các st rol  lacton  đư ng  nh a  axit h u c   tinh d u  vitamin C    rễ 

tư i  và nhiều các chất vô c   Kali  natri  nhôm  s t  photpho  đồng  kẽm, 

magie...). 

  

     1.1.1 

                            

     1.1.2 
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           tr              t    

               :  a kích là loại dược liệu đ  và đang được sử dụng ngày 

càng nhiều. Lượng  a kích khai thác trong t  nhiên ngày càng giảm s t.  iện 

nay  a kích đang được nh n gi ng và g y trồng trên nhiều khu v c trong đó có 

Quảng Ninh. N ng suất bình  u n của  a kích g y trồng b ng nguồn gi ng 

nuôi cấy mô sau   –   n m có n i đạt 1  kg/g c. 

Giá thu mua  a kích tại ch  trung bình t  300.000đ đến 350.000đ/kg rễ 

tư i và rễ khô trung bình t  1.000.000 – 1.500.000 đ/kg. 

                  

 a kích là loại thu c  u  được sử dụng l u đ i trong y học cổ truyền   

Trung Qu c và  iệt Nam 

- Tác dụng dược l : Nước s c t  rễ nạc  a kích tím thử trên s c vật thí 

nghiệm có tác dụng r  nét về t ng l c  ch ng độc  ch ng viêm, làm t ng cư ng 

co bóp ruột, hạ huyết áp và có độc tính thấp. 

T eo Y  ọ   ổ truyền 

- Ba kích có vị ngọt  h i cay  tính ấm vào kinh thận. Có tác dụng ôn 

thận dư ng  mạnh g n c t  tr  phong thấp. 

- Ba kích có tác dụng t ng khả n ng hoạt động sinh dục  t ng cư ng khả 

n ng giao hợp  sức d o dai. Nhưng không có tác dụng kiểu androg n  không làm 

thay đổi tinh dịch đồ  tuy vậy vẫn có tác dụng h  trợ điều trị vô sinh   nam giới. 

- Ba kích có tác dụng t ng l c r  rệt với bệnh nh n tuổi già  suy nhược 

c  thể  mệt m i   n ngủ kém không có biểu hiện của các yếu t  bệnh lí. Ngoài 

ra c n có tác dụng giảm các triệu chứng đau khớp của bệnh nh n đau khớp 

dùng ba kích dài ngày. 

- Th o các tài liệu cổ  Ba kích c n ch a dư ng u   di tinh  phong thấp 

cước khí  g n c t yếu mềm  lưng g i m i đau. C n được dùng như vị thu c bổ 

n o  tinh khí  ch a liệt dư ng  xuất tinh sớm  di mộng tinh  phụ n  kinh nguyệt 

không đều  có thể dùng riêng hay dùng ph i hợp. 

-   Trung Qu c, còn dùng Ba kích trong Nhị tiên thang ch a cao huyết 

áp.  

T eo Y  ọ    ện đạ  (T    ụng  ượ  l , lâ  sàng)  

- Ba kích có tác dụng t ng cư ng s  d o dai cho s c vật thí nghiệm  ua 

phư ng pháp chuột b i. 

- Có tác dụng ch ng viêm r  rệt  ua thí nghiệm g y viêm b ng kaolin   

chuột c ng tr ng. 

- T ng cư ng sức đề kháng của c  thể với các yếu t  độc hại. 

- Có tác dụng hạ huyết áp 
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                                 Sa nhân     

          p ận   ng   a Sa nhân t   

 ộ phận dùng: Là  uả già đ  ph i hay sấy khô  bóc ra lấy nguyên kh i 

hạt.  ạt r i ra c ng được sử dụng.     uả và th n rễ đôi khi c ng được sử 

dụng. 

  

     1.1.       Sa nhân g        1.1.                        

Tiêu chuẩn  chất lượng: Th o  uy định của  ược điển  iệt Nam 

-  ạt c n nguyên cả kh i  hình trứng hay hình g n trong  màu n u đ n. 

T  lệ hạt r i ra dưới 10   độ ẩm c n lại dưới 14%. 

- Quan sát t ng hạt r i riêng rẽ thấy bề mặt hạt nh n  nếu hạt lấy t   uả 

non sẽ có bề mặt nh n nh o   màu n u đ n, có vị cay  mùi th m của tinh d u. 

-  àm lượng tinh d u trong hạt đạt t  lệ trên 1.5%. 

Thành ph n hoá học: Quả chứa tinh d u th m với hàm lượng 0.   – 

  . Thành ph n chính của tinh d u gồm α và β-pin n  camphor  limon n  

born ol  bornyl ac tat  myrc n. Ngoài ra  trong  uả c n chứa một s  nguyên t  

vi lượng như Kẽm  đồng, mangan. 

Quả Sa nhân là thu c kích thích và tiêu hoá  ch a đau bụng  đ y h i  

tiêu chảy  nôn mửa  kiết lỵ  thư ng hàn  động thai. 

           tr  s   ụng     Sa nhân t   

               : Sa nhân tím là loại dược liệu có giá trị sử dụng trong 

nước và xuất khẩu cao.  àng n m, nguồn Sa nhân mọc t  nhiên    iệt Nam đ  

khai thác thu mua được tới vài tr m tấn   uả khô . Trong đó tới trên  0  kh i 

lượng thư ng xuyên được xuất khẩu. 
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Giá thu mua Sa nhân tại ch  trung bình t   0.000đ đến  0.000đ/kg  uả 

khô  cả v  . Giá xuất khẩu tính ra tiền  iệt Nam t   0.000đ –  0.000đ/kg  uả 

khô  cả v   tu  vào điều kiện t ng n m. 

                : Tinh d u Sa nhân có tác dụng ức chế hoạt động của 

các loại vi khuẩn  tác dụng làm hạ s t.  

Th o  uan niệm của Y học cổ truyền, Sa nhân có vị cay  mùi th m  tính 

ấm; Tác dụng vào   kinh thận  t   vị; Tác dụng ôn trung  hành khí  ch  th ng  

khai vị tiêu th c, an thai. 

                   : Sa nhân được sử dụng làm thu c trong Y học cổ 

truyền  nh m kích thích tiêu hoá; Ch a  n u ng không tiêu  bị nôn mửa  đau dạ 

dày  đau bụng do lạnh   a chảy  kiết lỵ  sẩy thai  bệnh cao huyết áp  mỡ trong 

máu cao...Lượng dùng   -  g một ngày và thư ng ph i hợp với các vị thu c 

khác. 

 iện nay đ  th ng kê được khoảng  0 bài thu c khác nhau có sử dụng 

Sa nhân. Ngoài ra  hạt Sa nhân dùng trong kỹ nghệ mỹ phẩm. 

                                                       

Tiêu chuẩn G CP là ch  viết t t của tiếng anh có ngh a là “T     àn  

t t trồng trọt  à t u      ây t u  ”.  ới tiêu chuẩn như vậy thì tiêu chuẩn 

G CP có thể áp dụng chung cho cả c y lư ng th c, cây rau, c y  n  uả và 

đặc biệt c y làm thu c.  

Xuất phát t  tiêu chuẩn của thu c là phải có chất lượng t t  an toàn và 

hiệu  uả  nên nguồn nguyên liệu làm ra thu c c ng phải đạt yêu c u này. 

G CP có vai tr  rất  uan trọng trong việc tạo ra nguồn nguyên liệu làm thu c 

đạt các tiêu chuẩn.  

        guy n t     ung          đ        ây t u   

Ngư i trồng c y thu c c n đảm bảo sản phẩm mà họ làm ra phải phù 

hợp với mục đích sử dụng để làm thu c. 

- Có nguồn g c r  ràng và chính xác về mặt ph n loại th c vật. 

- Ch  thu hái khi c y  hoặc bộ phận c y đạt tiêu chuẩn chất lượng th o 

 uy định, sạch và không lẫn tạp chất. 

- Không g y tác động xấu đến môi trư ng  nguồn nước trong l nh v c. 

 ạn chế t i thiểu ảnh hư ng đến sinh cảnh và hệ th c vật n i thu hái c y thu c. 

 ảm bảo gi  cho c y  hoặc  uẩn thể loài c y thu hái c n khả n ng tái sinh t  

nhiên. 

- Phải tu n thủ pháp luật và các  uy định của địa phư ng về trồng trọt 

và khai thác tài nguyên thiên nhiên. 

Quy trình G CP áp dụng trong trồng trọt  thu hái, chế biến  sản xuất  

đóng gói  vận chuyển dược liệu  nh m đảm bảo cung cấp nguồn nguyên liệu 
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th c vật làm thu c có chất lượng t t nhất và hiệu l c ch a bệnh cao nhất  c  

g ng làm giảm đến mức thấp nhất nguy c  bị giả mạo và pha trộn. 

       T     àn  t t trồng  ây t u   (GAP) 

 iệc g y trồng các loài c y thu c c n đảm bảo một s  tiêu chí sau: 

                  

- Có nguồn g c r  ràng và có chứng nhận đ ng tên loài  kèm với bản 

mô tả đặc điểm nhận dạng của loài.  

- Gi ng phải t t  có khả n ng nảy m m cao  không được mang m m 

bệnh  côn trùng và không lẫn gi ng tạp. 

- Thư ng m i vùng khí hậu  thổ nhưỡng  phải có nh ng c  s  cung cấp 

gi ng c y thu c phù hợp với t ng địa phư ng khác nhau.  

- Nhà cung cấp hạt gi ng và các vật liệu nh n gi ng c n cung cấp các 

thông tin c n thiết như l  lịch gi ng  chất lượng và tính n ng các sản phẩm của 

họ. 

- Th c tế    iệt Nam hiện nay  nhiều loài c y thu c đ  được thu n hoá 

và trồng l u đ i như Quế   ồi  Thảo  uả   a kích đều d a vào nguồn g c 

gi ng địa phư ng  hoặc t ng gia đình.  o đó  ch ng không đồng nhất  không 

được chọn lọc  bị thoái hoá  dẫn đến giá trị của sản phẩm không cao  hiệu  uả 

ch a bệnh và giá trị kinh tế). 

                  

-  iều kiện t  nhiên 

C y thu c c ng như c y trồng khác đều sinh trư ng và phát triển trong 

nh ng điều kiện môi trư ng t  nhiên thích hợp như khí hậu (trung bình lượng 

mưa  nhiệt độ  độ ẩm   độ chiếu sáng  địa hình  kiểu địa hình  độ d c   địa mạo  

chất đất (thành ph n c  giới, pH, độ dày t ng đất)  khả n ng cung cấp nước.Mặt 

khác  khi c y thu c được trồng   nh ng địa điểm khác nhau  do s  thay đổi 

môi trư ng s ng  do ảnh hư ng của chất đất, khí hậu  ph n bón và các yếu t  

liên  uan khác nên ảnh hư ng đến s  tích luỹ hoạt chất.  iều đó dẫn đến hệ 

 uả là dược liệu thu hái tuy cùng một loài nhưng chất lượng có thể khác nhau  

cho dù hình dạng  kích thước và n ng suất của sản phẩm có thể không thay đổi. 

- Chọn địa điểm 

Nguyên t c chung là phải chọn địa điểm phù hợp với điều kiện sinh thái 

và môi trư ng s ng của m i loài  để c y thu c trồng cho sản phẩm với chất 

lượng cao. Nh m tránh nguy c  bị ô nhiễm  ảnh hư ng đến s  an toàn của sản 

phẩm  c  s  trồng trọt c n phải n m được  uá trình sử dụng đất trước đ y  gồm 

các nội dung sau: 

+ Loại c y trồng sau cùng tại n i l a chọn? 
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  C y đ  và đang trồng xung  uanh 

  Các loại thu c diệt s u bọ  nấm bệnh và c  dại đ  sử dụng? 

     dùng làm b i ch n thả gia s c 

Nếu không biết  uá trình sử dụng đất trước đ y  hoặc nh ng vấn đề nêu 

trên không có c u trả l i r  ràng thì phải kiểm tra đất trước khi trồng c y thu c 

để bảo đảm an toàn cho sản phẩm trồng trọt. 

- Ph n bón 

C n phải dùng ph n bón đ ng loại  đ ng th i điểm và s  lượng th o yêu 

c u phát triển của t ng loài c y thu c. Trong th c tế  các loại ph n bón h u c  

và hoá học đều được sử dụng và được tiến hành một th i gian trước khi thu 

hoạch th o yêu c u của ngư i sử dụng sản phẩm. 

Ph n bón phải được kiểm tra m m bệnh. Không được dùng chất thải 

của ngư i làm ph n bón  vì có thể mang vi sinh vật hoặc k  sinh trùng g y 

bệnh. Ph n chuồng c n được ủ kỹ để đạt tiêu chuẩn vệ sinh  an toàn đ i với 

dược liệu. 

- Tưới tiêu nước  

C n kiểm tra và xử l  việc tưới nước và thoát nước th o nhu c u t ng 

trư ng của c y thu c. Phải biết r  chất lượng của nguồn nước tưới  t  đ u đến  

sông  su i  hồ hay nước đ   ua sử dụng Nếu không có nguồn nước sạch thì 

phải kiểm tra các vi khuẩn đư ng ruột  kim loại nặng và dư lượng kim loại 

nặng. 

                      

Xác định được chính xác giai đoạn này  đó chính là th i k  thu hoạch 

sản phẩm.  iệc xác định n m thu hái  đ i với nh ng c y trồng nhiều n m  và 

th i k  thu hái phải tính đến hàm lượng hoạt chất và n ng suất sản phẩm để đạt 

giá trị kinh tế lớn nhất trên một đ n vị diện tích canh tác. 

 iệc thu hoạch c n tu n th o nh ng nguyên t c: 

  Không tiến hành khi tr i mưa  đất ướt  sư ng ướt và độ ẩm không khí 

cao. 

+  ao bì dùng khi thu hoạch phải sạch  khô và không có tạp chất 

   ụng cụ dùng khi thu hoạch c ng phải sạch sẽ  phù hợp để không làm 

gẫy  giập nát  làm xu ng cấp dược liệu. 

  Tránh lẫn cát  c  dại và c y độc hại 

- Chuyên ch  
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Sau khi thu hoạch dược liệu c n được vận chuyển ngay về n i s  chế tại 

ch  để loại b  nh ng ph n không dùng làm thu c  rửa sạch đất  nếu có  và chặt 

nh  hoặc thái thành miếng tu  th o yêu c u.  

- S  chế dược liệu 

N i s  chế dược liệu phải sạch  tránh nhiễm bẩn b i vật lạ h u c . 

 ược liệu không được chất đ ng hoặc đậy tấm ch  b ng nilon rồi để ngoài tr i  

làm cho củ bị mọc m m   uả  lá bị th m đ n. Nhiều khi dược liệu chuyên ch  

về đến n i s  chế đ  bị m c hoặc đổi màu  làm chất lượng dược liệu bị xu ng 

cấp. 

Làm khô dược liệu càng nhanh càng t t  đảm bảo khô kiệt  để tránh 

nguyên liệu bị hư h ng hoặc bị l y nhiễm vi sinh vật. Cách làm khô như sấy   

các l  sấy thủ công   ph i n ng  ph i trong bóng r m và th i gian làm khô đều 

có ảnh hư ng đến chất lượng sản phẩm. 

-  óng gói  bảo  uản 

Chất liệu dùng bao gói tu  thuộc vào t ng loại dược liệu. Nói chung, 

phải là nguyên liệu dùng cho th c phẩm  t t nhất là loại mới và sạch để tránh 

nhiễm bẩn. 

   óng gói nguyên liệu th c vật phải kín  không để dược liệu th  ra 

ngoài để tránh ô nhiễm t  bên ngoài trong khi bảo  uản hoặc vận chuyển. 

   ao bì phải có nh n hiệu ghi tên sản phẩm  ngư i/n i ph n ph i  s  lô 

sản xuất. Nh n phải r  ràng  dán ch c  làm t  nguyên liêu độc và làm th o  uy 

định của nh n thu c. 

+ Kho chứa phải khô  thoáng gió  mát  nhiệt độ ít thay đổi trong một 

ngày     tiếng   ch ng m c  mọt để không làm thay đổi màu của dược liệu. 

 . T m h  u  ề t nh h nh  ản  uất    t  u thụ  ản ph m  

                                     

Tìm hiểu thông tin thị trư ng nh m tìm hiểu được  nh ng thông tin c n 

thiết về nhu c u mua bán sản phẩm mình làm ra; 

- Sản phẩm mình làm ra có được thị trư ng th a nhận  tiêu thụ hàng hoá 

đó không  S  chấp nhận của thị trư ng chính là s  chấp nhận của ngư i mua 

đ i với sản phẩm hàng hoá  dịch vụ  của ngư i sản xuất  doanh nghiệp làm ra 

sản phẩm đó. Thị trư ng th a nhận tổng kh i lượng hàng hoá cung ứng ra thị 

trư ng  c  cấu của cung và c u   uan hệ cung c u của t ng loại hàng hoá  th a 

nhận việc mua bán  trao đổi trên thị trư ng... 

- Sản phẩm mình làm ra có được tiêu thụ mạnh để kích thích  uá trình 

sản xuất hay không  Thông tin thị trư ng là c  s   uan trọng để th c hiện chức 

n ng điều tiết kích thích sản xuất. 

Thông  ua tìm hiểu nhu c u của thị trư ng ngư i sản xuất chủ động 
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th c hiện việc sản xuất  v n  lao động t  sản xuất ngành này sang ngành khác  

t  sản phẩm này  ua sản phẩm khác để có lợi nhuận cao h n.  

Thông  ua hoạt động của các  uy luật kinh tế thị trư ng  ngư i sản xuất 

có lợi thế trong cạnh tranh  tận dụng khả n ng của mình để phát triển sản xuất  

ngược lại nh ng ngư i sản xuất chưa có được lợi thế trên thị trư ng c ng phải 

vư n lên để thoát kh i nguy c  phá sản.  ó chính là động l c mà thị trư ng tạo 

ra để th c đẩy sản xuất. 

Trong  uá trình sản xuất lưu thông  tiêu thụ  ngư i sản xuất không phải 

mu n chi phí như thế nào c ng được x  hội th a nhận  thị trư ng ch  th a nhận  

  mức thấp h n hoặc b ng mức x  hội c n thiết  trung bình .  ó là thị trư ng 

có vai tr   uan trọng với việc kích thích tiết kiệm chi phí nguyên nhiên vật liệu  

lao động  hao phí lưu thông.  ới vai tr   uan trọng như vậy nên mục tiêu của 

tìm hiểu thông tin thị trư ng chính là việc điều tiết được sản phẩm mình làm ra 

sẽ được thị trư ng chấp nhận hay không?. 

- Sản  phẩm mình làm ra có th a so với nhu c u thị trư ng không? 

 iệc tìm hiểu thông tin thị trư ng về lượng cung  c u sản phẩm ngư i 

sản xuất ra và m i  uan hệ gi a nh ng loại hàng hoá mình làm ra với các loại 

hàng hoá khác là việc làm c n thiết đ i với ngư i sản xuất. Thông tin thị trư ng 

có vai tr  vô cùng  uan trọng đ i với ngư i  uản l  kinh tế và các hoạt động 

sản xuất kinh doanh để ra được  uyết định việc sản xuất kinh doanh đó có hiệu 

 uả hay không.   i vì thông tin thị trư ng là khách  uan được x  hội th a nhận 

nên nó  uan trọng h n các thông tin khác. 

                                                     

Thông tin thị trư ng là tất cả các thông tin về mua và bán các sản phẩm 

và dịch vụ. Thông tin thị trư ng không ch  là thông tin về giá cả và s  lượng 

mà c n bao gồm cả các thông tin liên  uan đến thị trư ng đ u ra và đ u vào 

của sản phẩm. 

Thị trư ng là n i chuyển giao  uyền s  h u sản phẩm nh m thoả m n 

nhu c u và mong mu n của hai bên:  ên mua và bên bán th o các thông lệ hiện 

hành  t  đó xác định r  s  lượng và giá cả của sản phẩm. 

 ai tr  của thông tin thị trư ng rất  uan trọng đ i với một nền sản xuất 

hàng hoá kinh doanh và  uản l  kinh tế. 

Trong  uá trình sản xuất thị trư ng là n i lưu thông hàng hoá là chiếc 

c u n i gi a ngư i sản xuất và ngư i tiêu dùng. Thị trư ng là n i hình thành 

các m i  uan hệ gi a doanh nghiêp và doanh nghiệp  gi a doanh nghiệp với 

ngư i sản xuất... vì vậy việc tìm hiểu thông tin thị trư ng nh m trả l i cho 

nh ng c u h i: 

N         x ấ          x ấ            b        ?  

Thông tin về chi phí sản xuất và giá rất c n thiết trong tính toán lợi 
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nhuận tiềm n ng của m i hướng l a chọn sản phẩm để t  đó nông d n có thể 

 uyết định nên sản xuất cái gì. Nh ng  hiểu biết về s  thay đổi giá trung hạn sẽ 

rất h u ích  đặc biệt là cho các loại c y trồng l u n m.  

Quyết định sản xuất cái gì và bao nhiêu sẽ thay đổi tu  th o t ng khu 

v c khác nhau và thậm chí   các hộ gia đình khác nhau trong cùng một khu 

v c  phụ thuộc vào điều kiện đất đai  lao động  v n  và khả n ng chịu rủi ro.  

N         x ấ                        ?  

Thông tin về n ng suất  yêu c u kỹ thuật của các loại c y trồng  khác 

nhau  nguồn và giá của  m i  loại có thể gi p nông d n trả l i  được c u h i 

này. Nh ng hiểu biết về nhu c u hiện tại và tư ng lai về các gi ng c y trồng 

khác nhau c ng rất c n thiết.  

             ở    ?  

Sản phẩm bán ra trên các thị trư ng hay địa điểm khác nhau sẽ có mức 

giá khác nhau  nhưng m i một l a chọn đều có rủi ro và phải chịu một chi phí 

riêng. Liệu ngư i sản xuất có nên bán sản phẩm của mình với một lượng nh  

cho nh ng khu v c xa xôi hay không  Nếu mu n  ph n ph i sản phẩm cho 

nh ng khu v c vùng xa thì ngư i sản xuất c n phải liên kết lại thành t ng 

nhóm.  

N   b                  ?  

C u trả l i tu  thuộc vào yêu c u về s  lượng và chất lượng sản phẩm 

của ngư i mua  mức giá họ trả  các điều khoản họ cung cấp và các chi phí khi 

cung cấp hàng cho họ. Nếu không có nh ng thông tin c n thiết trên  ch c ch n 

nông d n sẽ bán hàng của họ cho nh ng ngư i thu gom     địa phư ng b i đó 

là cách dễ dàng và thuận tiện nhất.  

N         x ấ      b                          nhóm?  

Ngư i sản xuất sẽ kiếm được ít l i t  việc bán hàng xa nhà do lượng 

sản phẩm mà họ bán ra rất nh  trong khi phí vận chuyển tư ng  đ i cao và t n 

nhiều th i gian. Tuy nhiên nếu bán hàng th o nhóm  họ có thể nh m đến nh ng 

thị trư ng hay ngư i mua    các vùng xa n i họ  s ng. Chính vì vậy  nông d n 

c n phải xác định được liệu nh ng ngư i thu mua   địa phư ng hay t  n i khác 

đến có đủ điều kiện để thành lập thành một nhóm hay không.  

N         x ấ                                            ?  

Thông tin về mức giá hiện th i   địa phư ng và các khu v c l n cận có 

thể gi p ngư i sản xuất  trong  việc  uyết định nên chấp nhận mức giá ngư i 

mua  đưa ra  hay thư ng lượng thêm hoặc tìm kiếm ngư i mua khác. C n phải 

lưu   r ng sản xuất sẽ gi  thế chủ động h n nếu tiến hành thư ng lượng th o 

nhóm. Thị trư ng thư ng xuyên thay đổi vì vậy c u trả l i cho các c u h i trên 

c ng thư ng xuyên thay đổi. S  thay đổi về c u sẽ mang lại nhiều c  hội mới 

nhưng c ng tạo nhiều thách thức.  ể đáp ứng và thích nghi với nh ng thay đổi 
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về cung và c u  ngư i sản xuất phải được tiếp cận với nh ng thông tin thị  

trư ng phù hợp.  à họ c ng c n phải phát triển chiến lược th o nhóm.  

 iệc thu thập thông tin thị trư ng là công việc thư ng xuyên phải làm 

nh m mục đích phục vụ  uá trình sản xuất  lập bản kế hoạch sản xuất cho đ y 

đủ.   y là công việc thư ng mất nhiều th i gian và công sức  thư ng được tập 

trung   giai đoạn đ u và đôi khi c n kéo dài sau đó trong trư ng hợp có yêu 

c u thu thập thông tin bổ sung cho  uá trình ph n tích và tính toán. Công việc 

thu thập thông tin thị trư ng càng được chuẩn bị chu đáo trước khi triển khai 

thì hiệu  uả của công việc càng cao. C n liệt kê chi tiết nhu c u thông tin và 

cách thu thập của t ng loại thông tin. Ngoài ra  ngư i lập kế hoạch sản xuất 

c ng c n phải d  kiến mức độ chính xác của các thông tin mà họ thu thập vì 

yếu t  này ảnh hư ng rất lớn đến  th i gian và cách thu thập thông tin. 

Các thông tin thu thập có thể có nh m phục vụ cho bản kế hoạch sản 

xuất bao gồm các thông tin bên trong như: diện tích đất đai  v n của hộ gia 

đình hay c  s  sản xuất  lao động  nh ng sản phẩm hiện có  và các thông tin 

bên ngoài như nhu c u ngư i tiêu dùng  các hộ gia đình hay c  s  cạnh tranh 

khác  khả n ng tiêu thụ hàng hoá lớn  

                   x ấ                                       

Nguồn  a kích tím trong t  nhiên đang bị giảm s t nghiêm trọng  do đó 

nhiều n i đ  và đang phát triển các mô hình g y trồng  a kích.  iện nay việc 

g y trồng  a kích đ  và đang được phát triển   nhiều địa phư ng như Quảng 

Ninh  Ph  Thọ    c Giang  Lào Cai  Cao   ng... nhưng để tr  thành nh ng 

vùng sản xuất lớn thì chưa có nhiều ch  mới tập trung g y trồng nh  l . 

 iêng t nh Quảng Ninh việc g y trồng  a kích tím được phát triển g y 

trồng   nhiều huyện  thị như:  a Chẽ  Tiên Yên   ải  à    m  à   oành  ồ  

  n  ồn  Uông  í...Tuy nhiên, diện tích g y trồng còn manh m n chưa thành 

nh ng vùng tập trung.  

 a Chẽ là huyện đ  và đang phát triển mạnh mô hình g y trồng c y  a 

kích tím  đ y c ng là  uê hư ng của  a kích tím.  iện nay các x  trong huyện 

đ  và đang g y trồng nhiều diện tích trồng  a kích như Thanh L m  Lư ng 

Mông, Minh C m, Thanh S n   ồn  ạc  Thanh S n... với tổng diện tích g y 

trồng định hướng đến n m  01  của huyện  a Chẽ là 200ha.  Mục đích của 

việc phát triển và g y trồng  a kích tím là để gi p xoá đói  giảm nghèo cho 

ngư i d n đồng th i x y d ng thành thư ng hiệu  a kích tím  a Chẽ. Các mô 

hình sản xuất g y trồng  a kích tím đang d n cho hiệu  uả cao đ i với ngư i 

trồng. 

 iệc tiêu thụ  a kích tím rất thuận lợi    bất k  đ u có nguồn cung  a 

kích tím thư ng lái c ng đến thu mua. Sản phẩm  a kích tím được bán   nhiều 

địa phư ng, nhất là nh ng khu du lịch  danh lam th ng cảnh. 

Quảng Ninh các khu v c bán  a kích nhiều là  ạ Long    i Cháy  
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Uông  í    n  ồn... là  n i tập trung nhiều lượng khách du lịch hàng n m.   y 

là điều kiện thuận lợi cho việc g y trồng và phát triển  a kích tím phục vụ cho 

nhu c u của con ngư i. 

                   x ấ                       Sa nhân     

 Nguồn khai thác Sa nhân tím trong t  nhiên ngày càng giảm s t  ngư i 

d n đ  và đang chuyển sang việc g y trồng và phát triển Sa nhân.  iệc g y 

trồng Sa nhân tím đ  được phát triển   nhiều địa phư ng như: Lai Ch u  Lào 

Cai, Quảng Ng i, Quảng Nam   ình  ịnh  Ph  Yên  Ninh Thuận, Gia Lai  Ph  

Thọ    nh Ph c... iệc g y trồng Sa nhân vẫn mang tính chất nh  l  chưa phát 

triển thành các vùng sản xuất lớn. 

 iện nay một s  t nh phía   c như Thái Nguyên  Lai Ch u đang phát 

triển việc g y trồng Sa nhân tím vì đ y được coi là loài c y cứu đói cho nhiều 

ngư i d n. Chưa có con s  th ng kê cụ thể về diện tích g y trồng Sa nhân tím   

nhiều địa phư ng khác nhau  nhưng hiện nay đ  có rất nhiều vùng b t đ u g y 

trồng. 

 iệc tiêu thụ Sa nhân tím rất thuận lợi   các địa phư ng  khi có sản 

phẩm thư ng lái sẽ đến tận n i thu mua. Ngoài tác dụng để làm thu c, th c 

phẩm cho nhu c u trong  nước thì Sa nhân tím c n có giá trị xuất khẩu cao, vì 

vậy sản phẩm làm ra được tiêu thụ thuận lợi. 

3. T m h  u  ề đ ều   ện  ản  uất c   hộ g   đ nh 

Tìm hiểu điều kiện sản xuất của hộ gia đình là việc làm c n thiết trước 

khi x y d ng kế hoạch sản xuất. Các thông tin c n tìm hiểu như: điều kiện đất 

đai  nguồn l c lao động  điều kiện tài chính...sẽ đánh giá được nguồn l c của 

hộ gia đình gi p cho việc lập kế hoạch sản xuất phù hợp với điều kiện hộ. 

                ấ       

 ất đai: Là toàn bộ diện tích đất mà hộ gia đình hay c  s  sản xuất 

đang s  h u hoặc đang sử dụng để sản xuất.  ất đai của hộ gia đình hay c  s  

có thể được hình thành t  đất do th a kế  đất do Nhà nước giao cấp  đất mua 

được  đất thuê mướn  đất chuyển nhượng hay khai hoang  phục hóa. 

Trong sản xuất  ngư i chủ trang trại rất  uan t m đến vị trí đặc điểm 

của đất.  ị trí của khu đất sản xuất có g n thị trư ng tiêu thụ sản phẩm hay 

không  có n m trong hệ th ng thu  nông để chủ động tưới tiêu hay không   ất 

có liền khoảnh hay manh m n  địa hình  độ d c  độ cao đều ảnh hư ng đến 

giá thành sản phẩm cao hay thấp. 

 ịa điểm  tính chất của đất về l    hoá tính có thích ứng với đặc tính 

sinh l  c y trồng chính không, như độ dày t ng đất  độ t i x p  bí chặt  hàm 

lượng N P K và các vi lượng có trong đất  độ mùn  độ p   

Thiết kế sử dụng đất có thể đảm bảo được nh ng nguyên t c sau: 



19 

 

 

- Nh ng n i thấp có thể b  trí trồng c y nông nghiệp  c y  n  uả  trồng 

th m canh c y dược liệu   a kích, Sa nhân 

- Nh ng n i có độ d c nh  có thể san b ng  đ p b  gi  nước để phục vụ 

sản xuất nông nghiệp hoặc trồng c y công nghiệp  c y  n  uả  c y dược liệu  

 a kích, Sa nhân  

- Nh ng n i có độ d c cao h n có thể trồng r ng  trồng x n c y  n  uả  

c y dược liệu   a kích, Sa nhân 

- Ngoài ra trên các sư n d c lớn  đ nh d c trồng r ng ph ng ch ng xói 

m n  rửa trôi đất.  iệc trồng r ng đảm bảo cho canh tác phía dưới được an 

toàn  bền v ng đồng th i dưới tán r ng trồng có thể trồng kết hợp các c y dược 

liệu  ba kích, sa nhân  thảo  uả   tu  thuộc vào điều kiện t  nhiên của khu 

v c canh tác. 

- X y d ng các mô hình nông l m kết hợp để việc sử dụng đất mang lại 

hiệu  uả kinh tế cao và có tác dụng bảo vệ môi trư ng  đảm bảo cho việc sử 

dụng đất được bền v ng. 

     1.1.1:           ấ                      

TT L ạ  đất Đ   h nh   ện t ch Th   g  n 

   dụng 

L ạ  

th c    

Gh  

ch  

       

       

 T ng      

                       :  

Nguồn lao động của hộ gia đình hay c  s  sản xuất: là tất cả nh ng 

ngư i trong gia đình/trang trại có khả n ng và s n sàng lao động và nh ng 

ngư i mà các trang trại/ nông hộ thuê làm việc  kể cả lao động thư ng xuyên và 

lao động th i vụ. 

Lao động là yếu t   uyết định trong  uá trình sản xuất  trong các hộ gia 

đình  trang trại l c lượng lao động chủ yếu là các thành viên trong gia đình. 

Tu  vào điều kiện sản xuất của gia đình  trang trại mà các chủ sử dụng đất c n 

thuê mướn thêm lao động th i vụ hoặc hợp đồng dài hạn với ngư i lao động. 

Th ng kê được nguồn l c lao động của hộ gia đình sẽ tính toán được cụ 

thể s  ngày công lao động cho t ng công việc cụ thể  đồng th i sẽ tính toán 

được s  nh n công phải thuê mướn thêm. T  đó xác định được tiền để thuê 

mướn nh n công 
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Nguồn v n sản xuất của các gia đình/ trang trại: là toàn bộ tiền v n mà 

các gia đình/ trang trại b  vào sản xuất  nó bao gồm v n t  có và v n vay mượn 

bên ngoài.   n t  có của các trang trại/hộ gia đình có thể là v n do tích l y. 

  n vay mượn của các c  s  có thể là v n vay t  các tổ chức tín dụng  ng n 

hàng hoặc v n vay mượn t  bà con  hàng xóm   

  n là nguồn l c  uan trọng nhất để tiến hành sản xuất của c  s  sản 

xuất. Có   nguồn v n: 

- Nguồn v n t  có huy động của các thành viên trong gia đình  trang 

trại  c  s  s  sản xuất 

- Nguồn v n đi vay có trong cộng đồng hoặc vay v n ng n hàng.   i 

với nguồn v n đi vay có thể vay ng n hạn  dài hạn 

 iệc  uyết định đ u tư sản xuất  trồng  a kích, Sa nhân  các hộ gia 

đình c n tính toán cụ thể nguồn v n của gia đình để  uyết định đ u tư sản xuất.  

   dụ:   u tư trồng 1 ha  a kích 

- Mua cây gi ng c n:   .000.000 đồng 

- Nhân công              : 10.000.000 đồng 

- Lượng ph n bón:         .000.000 đồng 

Tổng: 40.000.000 đồng 

Gia đình đ  có 10.000.000 triệu 

Nh n công gia đình t  làm không phải đi thuê 

C n lại gia đình phải đi vay 20.000.000 đồng 

 ậy nguồn vay v n này hộ gia đình phải xác định vay   đ u? 

-  ay t  ngư i th n trong gia đình  vay được th i gian bao l u?) 

-  ay t  hàng xóm  đến th i điểm nào phải trả?) 

-  ay t  ng n hàng 

  Th i gian vay: 

  L i suất: .. 

     N           ấ                     

Nguồn cung cấp c y gi ng  vật tư sản xuất là điều kiện c n thiết để th c 

hiện kế hoạch sản xuất.  iệc tìm hiểu nguồn cung cấp gi ng  ph n bón  vật tư... 

thiết yếu cho tổ chức sản xuất là việc c n được tiến hành thư ng xuyên trước 

khi x y d ng một kế hoạch sản xuất.  iệc làm này nh m cung cấp cho các c  

s  sản xuất có nh ng d  tính chi phí ban đ u đảm bảo cho  uá trình sản xuất 

được hoàn tất th o đ ng yêu c u đặt ra. Ngoài việc tìm hiểu nguồn cung cấp thì 

 uá trình này c n tìm hiểu được giá cả  chủng loại  chất lượng...của t ng loại 
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gi ng  vật tư c n thiết phục vụ cho sản xuất. 

  N           ấ            

Xác định được nguồn cung cấp gi ng đảm bảo chất lượng để đáp ứng 

được nhu c u sản xuất của c  s  sản xuất.  iệc tìm hiểu nh ng c  s  sản xuất 

kinh doanh c y gi ng đảm bảo tiêu chuẩn  chất lượng là điều c n thiết cho các 

hộ gia đình  trang trại đến liên hệ mua bán. 

 ể xác định được s  lượng c y gi ng c n trồng là bao nhiêu  hộ gia 

đình c n xác định được một s  tiêu chí sau: 

- Xác định được s  diện tích c n g y trồng  S  

- Xác định được mật độ trồng c y trên 1ha  M  

- T  lệ d   ph ng c y gi ng là 10  

S  lượng c y gi ng c n = S × M  + 10% 

Khi xác định được yêu c u về gi ng c y đ m trồng hộ gia đình x m xét 

nên mua c y gi ng   đ u  Nếu địa phư ng có nguồn gi ng thì mua tại địa 

phư ng  nếu không có gì c n liên hệ tại nh ng c  s  chuyên sản xuất c y gi ng 

để đến mua về trồng. 

        ấ       b  :  

Phân bón là yếu t   uan trọng góp ph n cải tạo đất và n ng cao n ng 

suất của c y trồng.  ón ph n đ ng s  lượng  chất lượng  bón đ ng l c  đ ng kỹ 

thuật sẽ làm cho n ng suất c y trồng t ng lên nhanh chóng  chi phí cho 1 đ n vị 

sản phẩm giảm và hiệu  uả kinh tế của 1 kg ph n bón sẽ t ng. Khi lập kế hoạch 

về ph n bón ch ng ta c n tiến hành một s  vấn đề sau: 

- Nguồn cung cấp ph n bón cho sản xuất   địa phư ng có đủ không hay 

phải đi sang địa phư ng khác mua? 

- Ph n h u c  phục vụ cho việc trồng  a kích, Sa nhân gia đình có t  

sản xuất được hay phải đến các trang trại ch n nuôi mua? 

- Xác định được diện tích trồng cụ thể để xác định được lượng ph n bón 

c n mua. 

- Cách xác định lượng ph n c n bón cho c y trồng c n c n cứ vào mật 

độ c y trồng   uy trình kỹ thuật trồng loài c y đó và d a vào điều kiện kinh tế 

của t ng hộ mà lượng ph n bón c ng có thể thay đổi. 

   dụ: Trồng 1 ha  a kích 

- Mật độ trồng 5000 cây/ha 

-  ón lót   kg ph n chuồng/g c: Lượng ph n c n 2×5000 = 10.000kg 

-  ón lót 0. kg NPK/g c:           Lượng ph n c n 0.2×5000 = 1000kg 

- Ch m sóc n m thứ nhất:  ón 1kg ph n chuồng/g c và 0.2kg NPK/g c 
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  Lượng ph n chuồng c n là: 1 × 5000 = 5000kg 

  Lượng ph n NPK c n là: 0.2 × 5000 = 1000kg 

        b                              x ấ  

 iệc chuẩn bị đ y đủ nh ng vật tư phục vụ  uá trình sản xuất là điều 

c n làm. Chuẩn bị vật tư  dụng cụ sản xuất phù hợp với t ng giai đoạn sản xuất 

của c  s  sản xuất: giai đoạn sản xuất c y con  giai đoạn trồng r ng  giai đoạn 

thu hoạch. Các loại dụng cụ  vật tư c n chuẩn bị phục vụ sản xuất: cu c  x ng  

nhà kho  l  sấy khi c n thiết để phục vụ sấy khô sản phẩm sau thu hoạch... 

                         x ấ   

 iệc l a chọn  ui mô sản xuất chính là việc x y d ng kế hoạch về diện 

tích đất đai phục vụ cho sản xuất của c  s  sản xuất  nguồn v n, nguồn lao 

động... của hộ gia đình.   

                      ấ      x ấ                  

- Xác định được  uyền sử dụng đất của c  s  sản xuất  hộ gia đình  

trang trại  công ty... : đất đai của c  s  sản xuất thuộc s  h u nào  đất giao 

nhận sổ đ   0 n m  đất giao khoán lại của các tổ chức nông l m trư ng  đất 

thuê mướn  đất đấu th u  đất khai hoang...  .  iệc này làm c  s  cho việc đ u 

tư x y d ng c  s  sản xuất  phư ng án x y d ng kế hoạch sản xuất dài hạn. 

- Xác định được tổng diện tích đất của c  s  sản xuất: xác định được 

chính xác tổng diện tích đất c  s  sản xuất đang có  t ng diện tích đất thuộc s  

h u của c  s  sản xuất  bao nhiêu diện tích có sổ đ   0 n m  bao nhiêu diện 

tích đất đi thuê  bao nhiêu diện tích đất khai hoang?). 

Xác định được diện tích trồng  a kích, Sa nhân của hộ gia đình là c  s  

để xác định được nguồn gi ng  ph n bón  nh n công  d  trù kinh phí phục vụ 

sản xuất. 

  N         

Xác định nguồn v n của gia đình để x m xét nguồn l c tài chính để c n 

đ i với diện tích sản xuất. Nguồn v n của gia đình có thể trồng được bao  nhiêu 

diện tích sản xuất  c n bao nhiêu diện tích c n phải đi vay v n để trồng c y. 

Khi phải vay v n thì các hộ gia đình sẽ x m xét nguồn v n đó được vay t  đ u 

 ngư i th n  hàng xóm  các ng n hàng...) và nguồn để trả nợ được các gia đình 

sẽ để thanh toán  c n đ i. 

* N              

Nguồn lao động là điều c n thiết để phục vụ và m  rộng sản xuất của 

hộ gia đình. Nguồn l c lao động cùng với nguồn v n sẽ là điều kiện m  rộng 

 uy mô sản xuất của hộ gia đình. Xác định nguồn l c lao động của hộ gia đình 

để c n đ i với  uy mô sản xuất của hộ gi a lao động gia đình có và lao động 

phải thuê khoán. 
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  N                

 iệc xác định n ng l c  uản l  sản xuất của hộ gia đình phải có  uy mô 

sản xuất lớn, c n với diện tích sản xuất nh  thì không nhất thiết phải đánh giá 

n ng l c  uản l . Khi sản xuất  uy mô lớn nhất thiết ngư i chủ phải có n ng 

l c  uản l  nếu không c n phải thuê khoán ngư i có n ng l c  uản l .  ì vậy 

việc xác định  uy mô sản xuất c n phải đánh giá được n ng l c  uản l  của  hộ 

cho phù hợp với sản xuất. 

 . Câu hỏ         tập th c h nh 

        ỏ     

C u 1: Nh ng bộ phận và giá trị dùng của các loại dược liệu  a kích, 

Sa nhân? 

C u  : Nh ng điều kiện c n thiết phục vụ sản xuất của hộ gia đình là 

gì? 

                      

 .1.  ài th c hành 1.1.1: Tìm  hiểu nguồn l c sản xuất của hộ gia đình 

C. Gh  nhớ:  

-    p ận s   ụng    n      S  n ân t    là  uả g à đ  p      y sấy 

khô, còn nguyên       ạt. 

-    p ận s   ụng    n              t   là p ần rễ nạ  đ  rút lõ   

- Sản xuất        , s  n ân p ả  tuân t   t eo t  u   uẩn      “T    

 àn  t t trồng trọt  à t u      ây t u  ”. 
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Bài 2: Lập  ế h ạch  ản  uất và d  t nh h ệu  uả  ản  uất 

Mụ  t  u: 

- Nh c lại được nội dung lập kế hoạch sản xuất  

- Lập được kế hoạch sản xuất c y Ba kích, sa nhân phù hợp với điều 

kiện của gia đình  trang trại sản xuất 

- Xác định được diện tích sản xuất phù hợp; 

- Tính toán được chi phí sản xuất  gi ng  nh n công  ph n bón...). 

 . Nộ  dung 

 .  ế h ạch  ản  uất 

          b                          x ấ  

Kế hoạch sản xuất là một lịch trình trong đó các công việc được th c 

hiện th o một trật t  nhất định  b i các đ i tượng cụ thể. 

Lập kế hoạch sản xuất là việc d  tính trước  s p xếp trước các hoạt 

động sản xuất th o một lịch trình nhất định với các đ i tượng th c hiện nó. 

Một kế hoạch sản xuất được ví như một chiếc bản đồ  gi p tìm ra con 

đư ng t t nhất để đạt tới các mục tiêu.  ặt ra các mục tiêu sản xuất kinh doanh 

gi p bạn sử dụng th i gian và các nguồn l c hiệu  uả h n.   ng việc lập kế 

hoạch sản xuất  có thể n m b t được nh ng c  hội kinh doanh và d  đoán trước 

các vấn đề có thể xảy ra. 

Một kế hoạch sản xuất để t ng cư ng nguồn tài chính cho các hoạt động 

của c  s  sản xuất. Kế hoạch sản xuất là hệ th ng các phư ng hướng  nhiệm 

vụ  mục tiêu và các ch  tiêu nguồn l c vật chất  tài chính c n thiết cho việc th c 

hiện các mục tiêu phát triển của c  s  sản xuất đặt ra trong k  kế hoạch nhất 

định. 

Một kế hoạch sản xuất sẽ trả l i được các c u h i chính như: th c trạng 

của c  s  sản xuất hiện tại  kết  uả của nh ng điều kiện hoạt động sản xuất; C  

s  sản xuất mu n được phát triển thế nào  hướng phát triển của c  s  sản xuất  

hộ gia đình   Làm thế nào để sử dụng có hiệu  uả nguồn l c của c  s  sản xuất 

nh m đạt mục tiêu đề ra. Nội dung của kế hoạch nh m mô tả  ph n tích hiện 

trạng bên trong và bên ngoài c  s  sản xuất  trên c  s  đó các hoạt động d  

kiến trong tư ng lai nh m đạt mục tiêu kế hoạch đề ra.  ới các ph n tích về 

nguồn l c của c  s  sản xuất  về môi trư ng kinh doanh  về đ i thủ cạnh tranh  

kế hoạch sản xuất sẽ đưa ra các chiến lược/kế hoạch th c hiện cùng các d  báo 

kết  uả hoạt động trong khoảng th i gian kế hoạch. 

 ứng trên góc độ là các c  s  sản xuất nông nghiệp như các trang trại  

các nông hộ  việc lập kế hoạch sản xuất không ch  đ n thu n là yếu t  thủ tục 

để vay v n mà nó c n mô tả chi tiết các công việc c n th c hiện. Chính vì vậy 
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nó sẽ gi p các c  s  xác định được các hoạt động sản xuất của mình. Quá trình 

x y d ng và th c hiện kế hoạch sản xuất, sẽ gi p các trang trại và nông hộ 

nâng cao khả n ng  uản l  và điều hành  giải  uyết t t các vấn đề phát sinh và 

các rủi ro có thể xảy ra. Một kế hoạch sản xuất c ng là một trong nh ng yếu t  

gi p cho các c  s  sản xuất tiếp cận thị trư ng. 

     N                                x ấ   

Có   c  s   uan trọng khi x y d ng kế hoạch sản xuất các hộ gia đình 

c n phải d a vào  ch ng bao gồm: 

* Nhu cầu th  t ư ng 

Các hộ gia c n phải tìm hiểu thị trư ng  b i trong nền kinh tế thị trư ng 

các c  s  sản xuất ch  sản xuất nh ng gì mà thị trư ng c n chứ không phải là 

nh ng gì mà mình có thể sản xuất. Xác định nhu c u thị trư ng là để các hộ gia 

đình x m có nên sản xuất c y  a kích, Sa nhân hay không  Nếu sản xuất thì 

sản xuất như thế nào?  án cho ai? 

 iệc sản xuất c y dược liệu nói chung và  a kích, Sa nhân nói riêng đ i 

h i các hộ gia đình c n  uan t m đến các yếu t  về điều kiện t  nhiên  điều 

kiện kinh tế và nhu c u thị trư ng.  ên cạnh đó  c n phải  uan t m đến đ i thủ 

cạnh tranh  giá cả  sản phẩm thay thế vì các hộ gia đình đều  uan t m đến lợi 

nhuận kinh tế.   n thế n a các gia đình c n  uan t m đến ph n tích thị trư ng 

hiện tại mà c n phải  uan t m đến thị trư ng tư ng lai  cung – c u dài hạn để 

ổn định hướng sản xuất l u dài. 

* Đ ều   ện t  nh  n 

 iều kiện t  nhiên  kinh tế của các c  s  sản xuất là yếu t   uyết định 

đến phư ng hướng sản xuất c ng nhưng các kế hoạch sản xuất ng n và dài hạn 

của hộ gia đình. Các yếu t  của điều kiện t  nhiên ảnh hư ng tr c tiếp đến sản 

xuất nông l m nghiệp: Khí hậu  đất đai  địa hình  nguồn nước.... M i v ng có 

điều kiện t  nhiên khác nhau nên c n ph n tích kỹ để xác định và l a chọn loài 

c y trồng phù hợp th o đ ng nguyên t c “đất nào  ây ấy” và trên c  s  t i đa 

hoá lợi nhuận trên 1 đ n vị sản xuất đất đai. 

 iệc l a chọn loài c y trồng phù hợp với điều kiện đất đai c n c n cứ 

vào nh ng tài liệu của các c   uan chuyên môn hoặc kinh nghiệm sản xuất của 

ngư i d n địa phư ng để l a chọn loại c y trồng. 

* Đ ều   ện   nh tế c   hộ g   đ nh 

 ất đai  v n  lao động  kỹ thuật là nh ng yếu t   uyết định đến n ng 

l c sản xuất th c tế của các c  s    uyết định  uy mô sản xuất của t ng sản 

phẩm  khả n ng m  rộng  khả n ng chuyển hướng kinh doanh của hộ gia đình. 

 iệc xác định được các yếu t  nguồn l c của c  s  sẽ là c n cứ h u ích cho các 

chủ hộ trong việc c n đ i các nguồn l c để x y d ng kế hoạch sản xuất cho 
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t ng công việc  t ng công đoạn  t ng sản phẩm hay cho toàn bộ hoạt động sản 

xuất.  

Sau khi đ  xác định được các nguồn l c hiện có các hộ gia đình sẽ phải 

c n cứ vào định mức kinh tế kỹ thuật để xác định x m c n bao nhiêu yếu t  

nguồn l c để th c hiện vào các công đoạn sản xuất cùng như toàn bộ  uá trình 

sản xuất.  

Ngoài nh ng c n cứ trên khi lập kế hoạch sản xuất các hộ gia đình c ng 

phải  uan t m đến  uy mô sản xuất  tức là c n  uan t m đến nhu c u thị trư ng 

về sản phẩm và điều kiện nguồn l c của hộ gia đình để x y d ng kế hoạch sản 

xuất 

     N             b                     x ấ    

1.3.1.  ông t     uẩn b  

Chuẩn bị là công tác đ u tiên để lập kế hoạch sản xuất 

 ao gồm việc hình thành nhu c u    tư ng  mục đích và xác định ngư i 

chịu trách nhiệm th c hiện t ng công việc cụ thể . Nhu c u và   tư ng lập kế 

hoạch sản xuất có thể phát sinh do yêu c u của bên ngoài khi các c  s  sản xuất 

c n vay hay huy động v n  khi c n thuyết minh hay thông tin với các tổ chức 

và cá nhân bên ngoài.  

- Sử dụng nguồn l c: các nguồn l c có s n như đất đai  các nguồn l c 

t  nhiên  lao động  nhà cửa  v n.  

- Làm hoặc sản xuất ra một sản phẩm nào đó t t h n về chất lượng và 

chủng loại để có lợi thế cạnh tranh. 

- Ph n tích thị trư ng  sản xuất nh ng thứ mà ngư i mua mu n hoặc 

chưa có: Xác định nh ng cái mà ngư i d n c n nhưng chưa có  họ phải đi n i 

khác để mua.  

- Tìm kiếm các thư ng gia  nh ng nhà xuất khẩu hay nh ng c  hội xuất 

khẩu  hoạt động được các c   uan chức n ng gi p đỡ đ u vào và đ u ra   

1.3.2. T u t ập t ông t n 

-  Nguồn l c về đất đai: Là toàn bộ diện tích đất mà hộ gia đình đang s  

h u hoặc đang sử dụng để sản xuất.  

- Nguồn lao động của hộ gia đình: là tất cả nh ng ngư i trong gia đình 

và nh ng ngư i mà các hộ thuê làm việc  kể cả lao động thư ng xuyên và lao 

động th i vụ. 

- Nguồn v n sản xuất kinh doanh của hộ gia đình: Là toàn bộ tiền v n 

mà các hộ đ u tư vào sản xuất  nó bao gồm v n t  có và v n vay mượn bên 

ngoài. 
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 - Thu thập các thông tin liên  uan đến các hoạt động sản xuất, các chi 

phí  thu nhập trước đ y t  đó mà các hộ gia đình có nh ng c  s  để đánh giá 

hiệu  uả của các hoạt động sản xuất trước đ y c ng như thiết lập các mục tiêu 

và l a chọn các hoạt động sản xuất phù hợp. 

1.3.3. Tổng  ợp  à p ân t    t ông t n 

Sau khi thu thập được các d  liệu c n thiết tiến hành tổng hợp và ph n 

tích các thông tin. Quá trình tổng hợp và ph n tích các thông tin sẽ giúp hộ gia 

đình xác định r  được các hoạt động sản xuất hiện tại  các sản phẩm và thị 

trư ng mục tiêu của hộ gia đình. 

- Phân tích các nguồn l c của c  s : Nguồn l c đất đai  lao động  v n. 

Quá trình này hộ gia đình sẽ phải ph n tích hiện trạng của t ng yếu t  nguồn 

l c  tình hình sử dụng các yếu t  nguồn l c hiện tại  ph n tích khả n ng thay 

đổi để sử dụng hợp l  nhất các yếu t  nguồn l c.  

- Ph n tích kết  uả và hiệu  uả của các hoạt động sản xuất hiện tại: quá 

trình ph n tích này sẽ gi p các hộ gia đình xác định và tính toán được lợi nhuận 

thu được t  các hoạt động sản xuất. T  đó gi p các c  s  l a chọn các hoạt 

động  x y d ng kế hoạch sản xuất t t h n trong tư ng lai. 

1.3.4. Hìn  t àn       ụ  t  u 

Sau khi tổng hợp và ph n tích các thông tin  các hộ gia đình sẽ x y 

d ng các mục tiêu sản xuất cho mình. Thông thư ng việc lập kế hoạch sản xuất 

nh m mục tiêu tạo ra lợi nhuận  n ng cao thu nhập và mức s ng cho các thành 

viên trong gia đình. Thông thư ng hình thành mục tiêu sản xuất nh m: 

- Khai thác đ y đủ và hợp l  nhất đất nông nghiệp. 

- T ng s  lượng và chất lượng sản phẩm đáp ứng các nhu c u cho tiêu 

dùng và sản xuất. 

- N ng cao n ng suất và sản lượng c y trồng 

- Tạo ra lợi nhuận cao h n ... 

1.3.5. Đ n  g   t   trường  

Quá trình đánh giá thị trư ng sẽ là một trong nh ng yếu t  rất  uan 

trọng đ i với một kế hoạch sản xuất.  iệc đánh giá được thị trư ng nh m xác 

định được: 

-  ộ gia đình sẽ sản xuất sản phẩm gì  

- Các sản phẩm này sẽ bán cho ai  khách hàng mục tiêu   thị trư ng 

hiện tại và tư ng lai của các c  s    đ u  trong địa phư ng như x   huyện  t nh  

các khu v c l n cận  hay xuất khẩu..)  Sản phẩm của các hộ gia đình được ph n 

ph i ra sao  ph n ph i tr c tiếp đến ngư i tiêu dùng cu i cùng  gián tiếp  ua 

các thu gom địa phư ng  bán tr c tiếp cho công ty chế biến .   
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1.3.6. Xây   ng      ế  oạ   sản xuất  

T  các kết  uả thu thập thông tin ban đ u tiến hành x y d ng kế hoạch 

sản xuất phù hợp với điều kiện t ng hộ gia đình. 

-   a vào nhu c u của thị trư ng tiêu thụ mà l a chọn x m sẽ sản xuất 

loài c y nào   a kích, Sa nhân). 

-   a vào điều kiện của gia đình  đất đai  nguồn l c lao động  nguồn 

l c tài chính   để xác định  uy mô sản xuất của hộ gia đình. 

- X y d ng kế hoạch trồng  ch m sóc  thu hoạch sản phẩm làm ra đ ng 

th o yêu c u của thị trư ng và khả n ng của t ng hộ gia đình. 

Lập kế hoạch sản xuất trong các c  s  sản xuất c n ch    một s  vấn đề 

sau: 

- Lập kế hoạch sản xuất sản phẩm trước hết c n tính toán đến khả n ng 

sản xuất và tiêu thụ của sản phẩm. 

- Lập kế hoạch biện pháp phải đảm bảo phù hợp với điều kiện đất đai và 

các nguồn l c của hộ gia đình để hạn chế t i đa mọi rủi ro. 

- Khi lập kế hoạch sản xuất  c n có s  trao đổi bàn bạc th ng  nhất gi a 

các thành viên trong gia đình để được s  th ng nhất cao trong sản xuất. 

1.3.7.    t n      p  , t u n ập,   ệu  uả   n  tế  à lập  ế  oạ   tà  

chính 

Sau khi các c  s , hộ gia đình lượng hóa và tổng hợp các yếu t  nguồn 

l c phục vụ cho sản xuất của gia đình.  ước tiếp th o các hộ gia đình sẽ tính 

toán đến các chi phí c ng như d  kiến các khoản thu nhập và lợi nhuận đạt 

được. Trên c  s  các kết  uả đó hộ gia đình sẽ lập kế hoạch tài chính để xác 

định thu  chi và có nh ng biện pháp thích hợp đáp ứng kịp th i nhu c u tài 

chính cho gia đình. 

Các tính toán về chi phí  doanh thu và lợi nhuận chủ yếu d a vào các 

thông tin và các  uyết định   ph n trước nhưng do đặc điểm kế hoạch là c n cứ 

vào các thông tin thu thập trong  uá khứ  hiệu ch nh cho phù hợp với các điều 

kiện d  kiến xảy ra trong tư ng lai nên khả n ng xảy ra khác biệt so với kế 

hoạch là không thể tránh kh i. 

1.3 8  Tổ   ứ  t      ện,   ể  tr   à đ ều   ỉn   ế  oạ    

Khi tiến hành hoàn thành việc x y d ng kế hoạch sản xuất  các hộ gia 

đình  các c  s  sản xuất tiến hành th c hiện kế hoạch mình đ  x y d ng. 

Quá trình th c hiện kế hoạch sản xuất chủ gia đình  chủ các c  s  sản 

xuất c n tiến hành kiểm tra thư ng xuyên việc th c hiện kế hoạch sản xuất. 

C n thư ng xuyên kiểm tra s  lượng  chất lượng của công việc để có nh ng 

điều ch nh kịp th i tránh làm ảnh hư ng đến chất lượng sản xuất. 
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 . T nh t  n ch  ph   ản  uất 

                            

Xác định chi phí nh n công là điều kiện c n thiết để việc d  tính đ u tư 

sản xuất hợp l .  iệc xác định chi phí nh n công đ i h i phải tổng hợp được 

các kh u sản xuất trong  uá trình làm vư n ư m  ch m sóc c y con  trồng 

r ng  ch m sóc  thu hoạch  bảo  uản... 

   dụ:    tính chi phí cho việc trồng  a kích  

- Mật độ trồng: 5000 cây/ha 

- Cu c h : 30 ×30× 30cm 

- Phát th c bì toàn diện 

-  ón ph n:  kg ph n chuồng ủ hoai + 0.1kg phân NPK 

                            nhân công       1ha          

TT Hạng mục công   ệc Đ T 

S  

 ư ng 

(công) 

Đơn g   
Th nh 

t ền 

1 Phát dọn th c bì 

(541m
2
/công) 

m
2
/công 

18.5 120.000 2.220.000 

2 Cu c h  (1   h /công)   /công 37 120.000 4.440.000 

3  ận chuyển và bón ph n 

(62 h /công) 

  /công 
80.5 120.000 9.660.00 

4 Lấp h       h /công)   /công 14 120.000 1.680.000 

5  ận chuyển và trồng 

cây (159 cây/công) 

Cây/công 
31.5 120.000 3.780.000 

 T ng  181.5  21.780.000 

             cây       

 iệc xác định chi phí c y gi ng phục vụ sản xuất phụ thuộc vào  uy 

mô sản xuất của hộ gia đình và mật độ c y trồng  tình hình sản xuất cụ thể 

mức độ đ u tư, thâm canh... 

Thông thư ng để d  tính chi phí c y gi ng ngư i ta c n cứ vào: 

- Mật độ c y trồng trên một ha 

- Giá tiền của c y gi ng   th i điểm hiện tại  bao gồm cả chi phí vận 

chuyển c y con) 
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   dụ:    tính chi phí về gi ng để trồng  a kích tím (tính cho 1ha) 

Cho biết: 

- Mật độ trồng:  000 cây/ha 

- T  lệ d  ph ng c y gi ng 10  

- Giá bán c y gi ng   th i điểm hiện tại là:  000 đồng/c y 

                                                tím 

TT Nộ  dung Đ T S  

 ư ng 

Đơn 

g  ( đ) 

Thành 

t ền( đ) 

Ghi chú 

1 C y gi ng Cây 5.000 5.000 25.000.000  

2 T  lệ  c y d  

phòng 

cây 500 5000 2.500.000  

 T ng cộng    27.500.000  

                  b    

Trong sản xuất ngư i ta thư ng sử dụng ph n bón để bón lót và bón 

thúc cho c y. Tùy th o t ng loài c y  s  lượng c y  tuổi c y để xác định loại 

ph n  lượng ph n bón cho phù hợp. 

    dụ:    tính chi phí ph n bón cho 1 ha trồng Sa nhân tím: 

     1.2.2             b            ầ       

Loại ph n       

phân/ha 

(kg) 

      

         

    b  (kg) 

      b   (%) 

                 

 ầ  1 

         

 ầ  2 

Phân 

chuồng 

20.000 - 

25.000 

740 - 926 100 - - 

Phân vi sinh 700 - 1.200 26 - 44 100 - - 

NPK  280 - 400 10,3 - 14,8 - 50 50 

     1.2.3                        b                 Sa nhân tím 

STT L ạ  phân Đơn    t nh S   ư ng Đơn g   Th nh t ền 

1 Ph n chuồng Kg 20.000 1.000 20.000.000 
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2 Phân vi sinh Kg 700 5.000   3.500.000 

3 NPK  kg 280 6.000  1.680.000 

T ng    25.180.000 

 ậy d  tính tổng chi phí ph n bón cho trồng 1ha trồng Sa nhân n m đ u 

tiên khoảng   .1 0.000 đồng  nhưng c ng tu  vào tình hình tài chính của hộ 

gia đình mà chi phí này có thể t ng lên hoặc giảm đi. Việc bón lót ph n chuồng 

có thể t ng lượng bón lên hoặc có thể giảm lượng bón đi  với nh ng gia đình t  

sản xuất được ph n chuồng thì chi phí về ph n bón sẽ giảm đi nhiều. 

                   b               

 iệc d  tính chi phí thu c bảo vệ th c vật thư ng khó chính xác.  o 

tình hình s u bệnh biến động liên tục tùy th o vụ và tùy th o t ng địa điểm 

trồng.  o đó  ta ch  d  tính ph n chi phí cho việc dùng thu c ph ng ng a 

s u bệnh và thu c tr  c . 

S  chai thu c phòng ng a s u bệnh c n dùng cho 1 ha × giá tiền của 

1 chai tại th i điểm = T1  đồng  

S  chai thu c tr  c  c n dùng cho 1 ha × giá tiền của 1 chai tại th i 

điểm =T   đồng  

   tích chi phí thu c bảo vệ th c vật  T  cho 1 ha: 

T1  T  = T  đồng  

                                   

Xác định các loại chi phí các loại vật tư khác phục vụ cho  uá trình sản 

xuất g y trồng các loại c y của các c  s  sản xuất  hộ gia đình như: cu c  x ng, 

dao phát  cọc làm hàng rào... nh ng dụng cụ này được dùng để phục vụ trồng 

và ch m sóc  a kích, Sa nhân. 

 . Lập  ế h ạch  ản  uất 

                 cây       

Cây gi ng t t là tiền đề tạo ra n ng suất c y trồng cao  khi x y d ng kế 

hoạch cây gi ng c n d a vào diện tích gi o trồng của kế hoạch t ng vụ  kế hoạch 

hàng n m  vào định mức cây gi ng của t ng loại c y trồng trên đ n vị diện tích  

các c  s  sản xuất kinh doanh c n phải chuẩn bị đ y đủ s  c y gi ng để gi o 

trồng kịp th i vụ. Tùy vào các loại c y trồng và t ng th i vụ mà cách tính s  

lượng cây gi ng c ng khác nhau. 

X y d ng kế hoạch cây gi ng phải có s  lượng d  tr  ph ng khi phải 

gi o cấy hoặc trồng lại vì hư h ng. Trong khi x y d ng kế hoạch cây gi ng c n 
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ch    đến các loại gi ng có n ng suất cao  nh ng hạt gi ng có th i gian sinh 

trư ng ng n có thể gi o trồng cho ph n lớn hoặc toàn bộ diện tích. 

C n c n cứ vào nhu c u thị trư ng để c  s  l a chọn các loại gi ng đa 

dạng  đáp ứng nhu c u của thị trư ng. Sau khi l a chọn gi ng  các c  s  sẽ tiến 

hành x y d ng lịch th i vụ và kế hoạch lu n canh để đảm bảo c y trồng sinh 

trư ng và phát triển t t  hạn chế s u bệnh. 

Xác định kh i lượng gi ng c y trồng c n ch    đến các yêu c u: chất 

lượng   ui cách gi ng  th i gian sử dụng t ng loại gi ng  nguồn cung ứng 

gi ng.  iệc d  tính kh i lượng gi ng cho 1 ha th o công thức:  

S   ư ng câ  g  ng = Mật độ trồng + t  lệ d  ph ng  thư ng là 10%) 

S  c y gi ng c n phục vụ cho diện tích trồng của c  s  sản xuất 

S   ư ng câ  g  ng =  iện tích × Mật độ trồng + t  lệ d  ph ng 

   dụ: Mật độ trồng Sa nhân thu n loài cho 1ha là 10.000 c y  khoảng 

cách trồng c y cách c y 1m  hàng cách hàng 1m. Một hộ gia đình có kế hoạch 

trồng   7 ha  tính  lượng c y gi ng Sa nhân c n thiết để trồng cho diện đ  nêu. 

- Tiêu chuẩn c y trồng 

  C y gi ng t  nhánh: C y lấy t  cách nhánh non hay bánh t   không 

bị s u bệnh hại. Các nhánh c n nguyên g c  c t b  rễ chùn và các th n rễ c  

 để cho c y khi trồng mọc ra nhánh mới   các nhánh c y gi ng c n tư i  màu 

xanh). 

  C y gi ng gi o t  hạt: T  7 -1  tháng tuổi  tu  th o th i vụ trồng . 

C y 7 -  tháng tuổi  thư ng gồm 1 nhánh  lá c y m m mọc ra t  hạt   cao  0 – 

  cm  có   –   lá xanh thật dạng thuôn dài    g c xuất hiện chồi th n rễ. 

C y gi ng  11 – 1  tháng tuổi  đ  tạo thành khóm nh   ngoài 1 nhánh 

con mới  chiều cao trung bình các nhánh    –   cm  m i nhánh có   –   lá 

xanh dạng thuôn dài.   g c có hệ th ng rễ chùm dài 10 – 1 cm  được gi  

nguyên.  

- S  lượng c y gi ng c n cho 1ha là: 

S  lượng c y = 10.000 + 1.000 = 11.000 cây 

- S  lượng c y gi ng c n cho diện tích   7ha là: 

S  lượng c y = 5.7×10.000 +  5.700 = 62.700 cây 

                   ấ  

Kế hoạch làm đất như cày  b a  cu c h  là một trong nh ng yêu c u 

 uan trọng của các loại kế hoạch và đảm bảo chất lượng canh tác  gi p c y 

trồng sinh trư ng  hạn chế s u bệnh  c  dại  t ng n ng suất c y trồng  gi o 

trồng và thu hoạch đ ng th i vụ. 
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C n cứ vào diện tích đất  vào yêu c u kỹ thuật của c y trồng để x y 

d ng kế hoạch làm đất. X y d ng kế hoạch làm đất là xác định: 

   iện tích làm đất th o t ng c y trồng 

  Th i gian làm đất 

  Yêu c u kỹ thuật làm đất 

  Qui trình làm đất 

  Kh i lượng công việc làm đất  có thể  ui đ n vị tiêu chuẩn  

 iệc tra kh i lượng công việc làm đất  phát dọn th c bì c n c n cứ vào 

định mức s    / 00 / Q  – NN ngày 0 /07/ 00  của  ộ nông nghiệp   

PTNT về ban hành định mức kinh tế kỹ thuật trồng r ng  khoanh nuôi x c tiến 

tái sinh và bảo vệ r ng.  

     1.2.4:               ấ             

STT Hạng mục/công   ệc Nộ  dung th c h ện 

1 Phư ng thức làm đất Làm đất cục bộ hay toàn diện 

2 Phư ng pháp làm đất 

Cu c đất th o h   kích thước h   0x 0x 0cm. 

Lấp h  đ y hình m m xôi cao h n mặt đất t  

nhiên 5 cm 

3 Th i gian làm đất  
Cu c h  hoàn thành trước khi trồng  0 ngày  

lấp h  trước khi trồng t   -10 ngày 

4 Bón phân 
Trước khi trồng   – 10 ngày, bón lót phân và 

lấp h  

   dụ: Kỹ thuật làm đất trồng Sa nhân dưới tán r ng 

- Th i gian: T  tháng 7 đến tháng 1 n m sau. 

- Yêu c u kỹ thuật làm đất:   ất trồng Sa nhân yêu c u có độ ẩm t  

nhiên cao  g n sông  su i và đặc biệt có tán c y r ng mọc t  nhiên  hoặc r ng 

trồng với độ tán ch  t  0.  – 0.6.  ộ cao thích hợp của trồng Sa nhân là dưới 

 00m  lượng mưa t  1 00 –  000mm/n m. Tuy nhiên   nh ng n i có độ cao 

trên 1000m vẫn có s  ph n b  của Sa nhân. 

- Qui trình làm đất:  ất trồng Sa nhân không c n cày b a  uá kỹ  ch  

c n cu c lên một l n sau khi đ  dọn sạch th c bì  san phẳng đất lưu   tạo độ 

nghiêng  để thoát nước . Không c n lên lu ng ch  bổ các h c kích thước  

 0× 0× 0 cm hoặc 20 x 20 x 10 cm.  

- Kh i lượng công việc làm đất :  
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+ Phát don th c bì  phát toàn diện định mức phát dọn là 432m
2
/công) 

Kh i lượng công việc là: 23 công/ha 

+ Cu c h   kích thước h  30×30×30cm, định mức là 1   h /công)            

Công cu c h  cho 1ha với mật độ trồng 10.000 c y/ha là: 75 công/ha 

+ Lấp h   kích thước h   0× 0× 0cm  định mức là     h /công)                 

Công lấp h  cho 1ha với mật độ trồng 10.000 cây/ha là: 29 công/ha 

                        

 iệc x y d ng kế hoạch về nh n công là điều kiện c n thiết cho  uá 

trình sản xuất của c  s  sản xuất  hộ gia đình. X y d ng được kế hoạch  nh n 

công là việc làm c n thiết để x m xét nguồn nh n l c của gia đình  c  s  sản 

xuất có đủ hay c n phải đi thuê mướn bên ngoài. Nếu phải đi thuê mướn bên 

ngoài thì c n thuê bao nhiêu lao động  th i gian c n thuê là bao nhiêu? 

          :                           trong gây t     Ba kích tím 

STT Hạng mục 
Đơn    

tính 

Đ nh 

mức 
Công 

1 T ồng  ừng      

a 
Phát dọn th c bì  xử l  toàn diện  c  ly đi 

làm 1000 – 2000m  th c bì nhóm 2) 
m2/công 541  

b  ào h   kích thước h  30×30×30cm)   /công 134  

c Lấp h    /công 348  

d 

 ận chuyển và bón ph n  c  ly đi làm 

1000 –  000m  lượng bón 1 –  kg/h )   /công 
62 

 

e  ận chuyển c y trồng Cây/công 159  

g Trồng dặm Cây/công 138  

2 Chăm  óc     

a Phát  ch m sóc l n 1 m2/công 748  

b Xới vun g c l n 1 Cây/công 210  

c Phát ch m sóc l n   m2/công 967  

d Xới vun g c l n    Cây/công 210  

 T ng cộng     
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C n cứ vào điều kiện đất đai th c tế của c  s  sản xuất  hộ gia đình mà 

có định mức nh n công cụ thể cho t ng bước công việc.  iệc xác định định 

mức công việc phụ thuộc vào điều kiện th c tế   n i sản xuất  loại th c bì  loại 

đất  độ d c  độ cao  khoảng cách t  c  s  sản xuất đến ch  làm đất...) 

                                      b        

  Kế hoạch ch m sóc  ph ng tr  s u bệnh hại 

Kế hoạch ph ng tr  s u bệnh: Kế hoạch ph ng tr  s u bệnh rất  uan 

trọng. C n phải d  tr  s  thu c c n thiết để có thể dập t t s u bệnh trong th i 

gian ng n nhất với  uy mô tư ng đ i lớn. Tất nhiên không phải đợi s u bệnh 

lan ra mới dập t t mà phải có kế hoạch ph ng ng a trước. Phải có kế hoạch bảo 

 uản thu c và các dụng cụ  thiết bị để l c c n thiết là có thể dùng được ngay. 

C n cứ vào đặc điểm sinh trư ng và phát triển của t ng loại c y trồng  

c n cứ vào t ng loại s u bệnh thư ng xuất hiện trên đồng ruộng của c  s  là 

loại nào  th i gian phát sinh  th i gian phá hoại nghiêm trọng để xác định các 

loại thu c ph ng tr  có hiệu  uả. Các c  s  sản xuất c n phải có kế hoạch kiểm 

tra  phát hiện  d  báo kịp th i và chủ động nh m kh c phục s  l y lan dịch 

bệnh trên diện rộng cho các loại c y trồng. 

Các c  s  sản xuất c n cứ vào đặc điểm của t ng loại c y trồng để x y 

d ng lịch trình làm c   ph ng tr  s u bệnh  kết hợp với các biện pháp khác như 

bón ph n và tưới nước  

          : N        kỹ                 b      Ba kích 

STT Công   ệc T  u chu n th c h ện 

I Chăm  óc   

1 L n thứ nhất Ch m sóc l n thứ nhất sau khi trồng t  1-2 tháng 

a Trồng dặm 
Sau khi trồng t    -10 ngày tiến hành kiểm tra t  lệ 

c y s ng để tiến hành trồng dặm 

b Phát th c bì Phát sạch d y l o  bụi rậm 

c 
Làm c   xới đất  

vun g c 

 ẫy sạch c   xới đất kết hợp vun g c xung  uanh 

g c c y  đư ng kính t  0. -0.8 m 

2 L n thứ hai Tiến hành t  tháng 10 - 11 n m trồng r ng 

a Phát th c bì Phát sạch d y l o  bụi rậm 

b 
Làm c   xới đất  

vun g c, bón 

 ẫy sạch c   xới đất kết hợp vun g c xung  uanh 

g c c y  đư ng kính t  0. -0.8 m 
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phân M i n m bón bổ sung một l n  bón b ng ph n 

chuồng hoai mục hoặc ph n NPK. M i l n bón 

khoảng 1 tấn NPK hoặc   tấn ph n chuồng hoai 

mục vào tháng  -4 trước khi c y b t đ u ra hoa. 

II  ả   ệ   

1 Ph ng ch ng lửa Thư ng xuyên tu n tra canh gác lửa r ng  

2 
Ch ng ngư i và 

gia súc 

Ch ng ngư i và gia s c phá hoại  ng n ng a s u 

bệnh hại Ba kích 

 3  ảo vệ Ch  n ng  tạo giá thể l o  tủ g c 

4 
 ịnh k  kiểm tra 

s u bệnh hại 

- L a chọn được nh ng th i điểm cụ thể s u bệnh 

hại để có biện pháp ph ng tr  hiệu  uả 

- Xác định được phư ng pháp kiểm tra tình hình 

s u bệnh hại 

                                         

X y d ng kế hoạch khai thác  s  chế sản phẩm là c n thiết để b  trí lao 

động  dụng cụ vật tư  tổ chức khai thác s  chế sản phẩm đ ng th i vụ  đảm bảo 

chất lượng.  

     1.2.7                                      

STT Công   ệc T  u chu n th c h ện 

1 Chuẩn bị dụng cụ Chuẩn bị đ y đủ dụng cụ để khai thác phù hợp 

với t ng loại c y trồng  

- Cu c  x ng  thuổng 

- Quang gánh 

- Phư ng tiện vận chuyển 

2 Xác định th i điểm 

thu hoạch 

Xác định đ ng th i điểm thu hoạch các sản phẩm 

cho t ng loại c y trồng  

-  a kích thu hoạch vào tháng 11 – 12 

- Sa nhân thu hoạch: 

   ụ hoa n  vào tháng   –   thì thu hoạch vào 

tháng 6 – 7 

   ụ hoa n  vào tháng   thì thu hoạch rải rác vào 

tháng 9 - 12 
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3 Thu hoạch  vận 

chuyển sản phẩm 

-  a kích thu hoạch b ng cách chặt b  ph n th n 

l o  dùng thuổng đào d n t  trên xu ng dưới và 

t  ngoài vào trong. Ph n rễ nạc thư ng hay mọc 

ngang và mọc xiên nên khi đào c n ch   . 

- Sa nhân thu hoạch b ng cách bới lớp thảm mục 

dưới g c c y để tìm  uả.  ùng tay b  cả cum cho 

vào bao tải hay th ng  gi . Ch    ch  chọn chùm 

 uả  già c n  uả non để lại thu sau 

4 S  chế  bảo  uản 

sản phẩm 

-  a kích: C t lấy toàn bộ ph n rễ nạc  đ m rửa 

sạch đất. Tránh làm cho g y ph n rễ nạc. 

- Sa nhân: Quả Sa nhân khi thu hoạch về nhà tiến 

hành loại b  tạp chất  bóc b  các lá vảy  lá b c 

c n tồn tại trên cụ  uả). 

                                 

          ng   n  ứ x   đ n  sản lượng  ây trồng 

- C n cứ phư ng thức gi o trồng và kế hoạch sử dụng đất trong k  kế 

hoạch. 

- C n cứ vào mật độ c y trồng 

- C n cứ vào n ng suất c y trồng  việc xác định n ng suất c y trồng 

thư ng được tiến hành  ua việc khảo sát th c tế tình hình g y trồng loài c y đó 

tại địa phư ng hoặc các địa phư ng xung  uanh. 

- C n cứ vào nhu c u thị trư ng  hoặc đ n đặt hàng  của sản phẩm để 

tính toán sản lượng c y trồng d  kiến k  kế hoạch.  

       X   đ n    ả n ng  ề sản lượng  ây trồng 

Khi xác định khả n ng sản xuất trong k  kế hoạch của sản phẩm  ch ng 

ta c n tính đến khả n ng hiện có và khả n ng tiềm tàng có thể khai thác được 

trong k  kế hoạch. Phải x m xét đến tình hình khí hậu  th i tiết  đất đai  lao 

động  c  s  vật chất kỹ thuật của c  s  sản xuất có phù hợp với loại c y trồng 

hay không? 

- N ng suất c y trồng của 1ha 

N ng suất c y trồng cho 1 ha = Sản lượng một c y × s  c y/ha  

- Sản lượng của c  s  sản xuất được tính: 

Sản  ư ng =   ện t ch × năng  uất c   1 ha 

4.    t nh h ệu  uả   nh tế  

              ổ            
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Tổng chí phí đ u tư cho sản xuất c n th ng kê đ y đủ các chi phí phục 

vụ cho  uá trình trồng c y của c  s  sản xuất.  

Có   trư ng hợp c n tính toán chi phí đ u tư:  

     1.2.8                     ầ           Ba kích tím ( cho 1ha) 

STT Hạng mục 
Đơn 

   t nh 

Đ nh 

mức 

Đơn g   

(đồng) 

Thành 

t ền  

I Ch  ph  t  c t ếp     

1  ật tư     

 

C y gi ng  bao gồm cả 

10  trồng dặm  
cây 

   

 Phân bón NPK Kg    

2 Nhân công     

2.1 T ồng      

 Phát dọn th c bì Công    

  ào h   Công    

 Lấp h  Công    

 Bón phân Công    

  ận chuyển c y trồng Công    

 Trồng dặm Công    

2.2 Chăm  óc      

 Phát th c bì l n 1 Công    

 Xới d y c  vun g c  Công    

 Phát th c bì l n   Công    

 Xới d y c  vun g c  Công    

II Ch  ph  phục  ụ     

1 Ch  ph  th ết  ế t ồng 
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 ừng 

2 Ch  ph   uản      ả   ệ     

 T ng ch   (TC) = I + II     

              ổ        

Tổng thu nhập của một mô hình sản xuất bao gi  c ng được tính b ng 

n ng suất của mô hình đó nh n với giá bán hiện tại của sản phẩm đó tại thị 

trư ng tiêu thụ. 

Công thức: Tổng thu (TT) = Sản lượng × giá bán/kg  sản phẩm) 

N ng suất của mô hình phụ thuộc vào rất nhiều yếu t  trong  uá trình 

sản xuất như:  ất đai  điều kiện khí hậu  khả n ng đ u tư, trình độ kỹ thuật 

th m canh  phư ng thức thu hoạch bảo  uản  thị trư ng tiêu thụ  Tất cả 

nh ng yếu t  đó ngoài việc phụ thuộc vào c  s  sản xuất  hộ gia đình thì c n  

phụ thuộc nhiều vào định hướng phát triển sản phẩm đó   uy hoạch tổng thể  

và các chế độ chính sách của Nhà nước. 

 iện nay không ch  riêng mặt hàng dược liệu mà rất nhiều  mặt hàng 

khác ngư i d n thư ng làm th o tính t  phát chưa d a vào  uy hoạch tổng thể 

của Nhà nước vì vậy sản phẩm làm ra đôi khi không có thị trư ng tiêu thụ.   i 

vậy mu n cho việc kinh doanh có l i c n phải tu n th o  uy hoạch vùng sản 

xuất hàng hoá của Nhà nước để việc sản xuất mang lại doanh thu cao. 

                              

 iệu  uả kinh tế của  uá trình sản xuất bao gi  c ng được tính b ng 

tổng thu nhập tr  đi v n đ u tư ban đ u sẽ ra lợi nhuận kinh tế. 

Công thức t nh: 

 iệu  uả kinh tế   QKT  = Tổng thu  TT  – Tổng chi  TC   đồng) 

                b            

   dụ:  oàn thiện một bản kế hoạch sản xuất g y trồng  a kích 

-  iện tích trồng: 3 ha 

- Mô tả các yếu t  t  nhiên của lô đất 

   ộ d c: 10
o
                                             

   ộ cao: 50m 

  Th c bì: nhóm 2 

  C  ly đi làm 1000 – 2000m 

     1.2.9.           ỹ          ng Ba kích tím 
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TT Hạng mục Nộ  dung  ỹ thuật 

I X     th c     

1 Phư ng thức Xử l  toàn diện 

2 Phư ng pháp Phát thủ công  phát tr ng toàn diện lô thiết kế 

3 Th i gian xử l  th c bì T  tháng 1 đến tháng 3 

II L m đất  

1 Phư ng thức Làm đất cục bộ th o h  

2 Phư ng pháp Cu c đất th o h  

3 Cu c h  Cu c h  kích thước 30×30×30cm 

4 Lấp h   bón ph n lót  

 Liều lượng  loại ph n  ón  kg ph n chuồng hoai + 0.1kg NPK 

 Cách bón  lấp h  - Trộn đều ph n chuồng và NPK với đất trong 

h   lấp l n lượt đất t ng dưới xu ng trước  t ng 

đất mặt   trên. 

- Lấp h  hình m m xôi cao h n mặt đất t  

nhiên 5cm 

III T ồng câ   

1 Loài cây  a kích tím 

2 Tiêu chuẩn c y con  

 Tuổi c y con T    tháng tuổi tr  lên 

 Kích thước  tiêu chuẩn - Cao 15 – 40cm, đư ng kính 2 – 2.5cm 

- Có   –   đôi lá thật 

3 Phư ng thức trồng Trồng x n dưới tán r ng 

4 Phư ng pháp trồng Trồng b ng c y con có b u 0.  – 0. kg/b u 

5 Th i vụ trồng Trồng vụ xu n  xu n hè 

6 Mật độ trồng  5000 cây/ha 
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 C  ly hàng   m   àng cách hàng 2m 

 C  ly c y  m  C y cách c y 2m 

IV Chăm  óc  

1 L n thứ nhất Ch m sóc l n thứ nhất sau khi trồng 1 –   tháng 

 
Trồng dặm 

Sau khi trồng t  10 -20 ngày tiến hành kiểm tra 

t  lệ c y s ng để tiến hành trồng dặm 

 Phát th c bì Phát sạch d y l o  bụi rậm 

 Làm c   xới đất  vun 

g c 

 ẫy sạch c   xới đất kết hợp vun g c xung 

 uanh g c c y  đư ng kính t  0. - 0.8 m 

2 L n  thứ 2 Tiến hành t  tháng 10 - 11 n m trồng r ng 

 Phát th c bì Phát sạch d y l o  bụi rậm 

 Làm c   xới đất  vun 

g c 

 ẫy sạch c   xới đất kết hợp vun g c xung 

 uanh g c c y  đư ng kính t  0. -0.8 m 

V Quản     ả   ệ  

1 Ph ng ch ng lửa Thư ng xuyên tu n tra canh gác lửa r ng  

2 Ch ng ngư i và gia 

súc 

Ch ng ngư i và gia s c phá hoại  ng n ng a 

s u bệnh hại r ng 

3  ảo vệ  ảo vệ su t chu k  

VI Chu     ản  uất    

 ản  ư ng  

 

1 Chu k  sản xuất  6 n m 

2    kiến sản lượng thu 

hoạch 

1,7 tấn/ha 

     1.2.10.           ầ                       Ba kích tím       

TT           V  
     

      
        

           

cho 1 ha 

Cho lô 

(3 ha) 

A                      70.220.000 210.660.000 
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 ( I+II) 

I T ồng Ba kích    59.780.000 179.340.000 

1 V           38.000.000 114.000.000 

+ C y gi ng   cả 

10  dặm   

Cây 5000 5000 25.000.000 75.000.000 

+ Phân bón NPK   

(0.1kg/h   

Kg 500 6000 3.000.000 18.000.000 

+ Ph n chuồng 

( 2 kg/h   

Kg 10000 1000 10.000.000 30.000.000 

2 Nhân công  181.5  21.780.000 65.340.000 

- Phát dọn th c bì Công 18.5 120.000 2.220.000 6.660.000 

-  ào h  Công 37 120.000 4.440.000 13.320.000 

-  ận chuyển và 

bón ph n 

Công 
80.5 120.000 9.660.00 

28.980.000 

- Lấp h  Công 14 120.000 1.680.000 5.040.000 

-  ận chuyển và 

trồng c y 

Công 
31.5 120.000 3.780.000 11.340.000 

II                   10.440.000 31.320.000 

1 L n thứ nhất    5.160.000 15.480.000 

 Phát th c bì Công 13 120.000 1.560.000 4.680.000 

 Xới vun g c  Công 24 120.000 2.880.000 8.640.000 

 Trồng dặm công 6 120.000    720.000 2.160.000 

2 L n thứ hai    5.280.000 15.840.000 

 Phát th c bì Công 10 120.000 1.200.000 3.600.000 

 Xới  vun g c, 

bón phân 

Công 24 120.000 2.880.000 8.640.000 
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3  ảo vệ r ng công 10 120.000 1.200.000 3.600.000 

B                    1.000.000 3.000.000 

  ổ         +     71.220.000 213.660.000 

 iệc hoàn thiện bản kế hoạch sản xuất là yêu c u tính toán tổng đ u tư  

tổng thu nhập và d  tính hiệu  uả sản xuất. T  đó d  tính được việc sản xuất 

đó có mang lại hiệu  uả kinh tế hay không nh m định hướng cho ngư i sản 

xuất có nên phát triển th o hướng đó không?. 

 . Câu hỏ         tập th c h nh 

        ỏ   

Câu 1: Nh ng yếu t  nào sau đ y được coi là tiềm n ng của hộ gia 

đình? 

- Chủ hộ đang lao động 

- V n 5 triệu đồng đang sản  

- Con gái lớn t t nghiệp đại học sư phạm đang công tác tại thành ph  

lớn. 

- Diện tích đất vư n tạp 1500 m
2
 đang b  hoang ch  có một loài cây  n 

quả không có giá trị cao. 

Câu 2: Hộ gia đình luôn nghiên cứu và suy ngh  về tiềm n ng của hộ là: 

-  ể khai thác tiềm n ng vào sản xuất 

- Không c n, vì tiềm  n ng là yếu t  không thể khai thác được 

- Vì tiềm n ng chính là yếu t  nguồn l c 

- Nếu có điều kiện thì bán kiếm lãi. 

Câu 3: Có nên nghiên cứu lập kế hoạch sản xuất hay không? 

- Không nên, không c n thiết vì hộ gia đình ch  sản xuất nh . 

- Nên, vì lập kế hoạch sản xuất sẽ cho chúng ta biết định hướng sản 

xuất cụ thể phù hợp với điều kiện t ng gia đình. 

Câu 4: Có nên nghiên cứu thị trư ng trước khi lập kế hoạch sản xuất 

không? 

- Không nên, vì hộ gia đình sản xuất nh  không c n lập kế hoạch sản 

xuất 

- Nên, vì nghiên cứu thị trư ng sẽ cho ta biết nhu c u của thị trư ng c n 

gì để rồi sản xuất đáp ứng thị trư ng. 

Câu 5: Vì sao chúng ta phải lập kế hoạch sản xuất? 
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- Giúp chúng ta lên được kế hoạch về v n đ u tư ban đ u  lao động, 

phư ng pháp áp dụng các biện pháp kỹ thuật cụ thể trong quá trình sản xuất. 

-  ể phục vụ mục đích sản xuất 

 Câu 6: Kế hoạch về phân bón nh m mục đích? 

- Xác định được lượng phân bón phù hợp với quy mô sản xuất 

- D  tính được loại phân bón cụ thể 

- Xác định được lượng tiền đ u tư cho phân bón và nhà cung cấp phân 

bón phù hợp với điều kiện sản xuất. 

Câu 7: Tìm kiếm thị trư ng tiêu thụ sản phẩm tại: 

- Chợ địa phư ng   n i mình sinh s ng 

- Chợ trung tâm của huyện 

- Bất k  n i đ u,   xã, huyện,   t nh, thành ph  khác và cả trên thế giới. 

Câu 8:  ể sản xuất được t t c n:  

- Phải lập kế hoạch sản xuất, vì hộ chủ động lao động  đất đai, tiền v n 

- Phải lập kế hoạch sản xuất, vì hộ biết được nhu c u thị trư ng 

- Không c n phải lập kế hoạch sản xuất, vì đó là hoạt động thư ng 

ngày. 

- Không c n thiết phải lập kế hoạch sản xuất vì hộ đ  biết quá rõ. 

                     

2.1. Bài th c hành 1.2.1: Lập kế hoạch ph n bón cho c  s  sản xuất 

2.2. Bài th c hành 1.2.2: Lập kế hoạch cây gi ng cho c  s  sản xuất 

2.3. Bài  th c hành 1.2.3: Lập kế hoạch  trồng, ch m sóc 
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Bài 3: T  u thụ  ản ph m 

Mục t  u:  

Sau khi học xong bài này học viên có thể làm được: 

- X y d ng được kế hoạch tiêu thụ sản phẩm 

- X y d ng được nh ng hợp đồng bán hàng 

 . Nộ  dung 

 . T m h  u  ề th  t ư ng t  u thụ  ản ph m  

                   ầ                      

 iệc tìm hiểu nhu c u thị trư ng  a kích, Sa nhân thông  ua một s  đ i 

tượng sau: 

  Ngư i tr c tiếp có nhu c u: Sử dụng hàng ngày  

  Các nhà thu c đông y 

  Các c  s  sản xuất dược liệu 

  Các nhà hàng  n u ng  nhất là sản phẩm rượu  a kích) 

  Các thư ng lái thu mua sản phẩm  a kích, Sa nhân 

  Các c  s  xuất khẩu dược liệu 

 iệc tìm hiểu nhu c u thị trư ng trước tiên phải tập trung vào nh ng 

vùng sản xuất  a kích, Sa nhân lớn và một s  thành ph  lớn n i tập trung nhiều 

d n cư sinh s ng. 

                  b                            

Tìm hiểu giá bán sản phẩm  a kích, Sa nhân trên thị trư ng tập trung 

vào một s  đ i tượng chính: 

Đ   đ  m   n     ản ph m:  

Là nh ng ngư i bán với s  lượng ít, nh  l  cho ngư i tiêu dùng thư ng 

là cá nhân. Sau bán l , hàng hoá ph n lớn chấm dứt  uá trình lưu thông. Thông 

thư ng nh ng n i bán l  sản phẩm dược liệu thư ng tập trung   các chợ  nhà 

thu c đông y  một s  hộ gia đình . 

Đạ       n  uôn:  

Thư ng là nh ng c  s  bán hàng với s  lượng lớn thu mua tr c tiếp t  

ngư i sản xuất hoặc  ua các thư ng lái đi thu gom hàng hoá tại các vùng sản 

xuất. Sau bán buôn hàng hoá tiếp tục bán ra hoặc đi vào tiêu dùng cho sản xuất  

C c thương     (ngư   thu g m t  c t ếp):  
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Là ngư i đi thu mua tr c tiếp các sản phẩm mà ngư i sản xuất làm ra. 

 ọ đi thu mua và hư ng chênh lệch t  giá thu mua tr c tiếp của ngư i sản xuất 

và bán cho các đại l  thu gom hoặc các c  s  bán l  sản phẩm.  

                                       

                               

- Khảo sát và tổng hợp s  lượng sản phẩm  a kích, Sa nhân tiêu thụ 

trên c  s  kết quả khảo sát  đánh giá thị trư ng.  

-  ánh giá và đưa ra s  lượng sản phẩm  a kích, Sa nhân có khả n ng 

tiêu thụ trong t ng khu v c  

- Trên c  s  đó xác định thị trư ng tiêu thụ sản phẩm  a kích, Sa nhân 

  địa phư ng và các địa phư ng khác.  

                               

- Xác định các khách hàng có khả n ng tiêu thụ: Việc xác định được 

khách hàng có khả n ng tiêu thụ  khách hàng tiềm n ng  phải d a vào n ng l c 

kinh doanh, khả n ng tài chính  nhu c u sử dụng sản phẩm   n i đó... 

Tuy nhiên sản phẩm  a kích, Sa nhân là nh ng loại dược liệu đ t tiền 

nhất là  a kích vì vậy việc l a chọn khách  hàng tiêu thụ càng phải được ch   .  

- Chọn khách hàng tiêu thụ là một trong nh ng kh u  uan trọng  uyết 

định sản phẩm làm ra có bán được với giá thành cao  mang lại hiệu  uả kinh tế 

với ngư i sản xuất không   ì vậy việc chọn khách hàng tiêu thụ phải d a trên 

th a thuận giá cả và đưa ra  uyết định bán hàng cho khách hàng nào đó  ngư i 

thu mua  đại l   c  s  chuyên sản xuất kinh doanh dược liệu ).  

                               

 iệc d  kiến khả n ng tiêu thụ sản phẩm trên c  s  thu thập các thông 

tin về nhu c u thị trư ng  khách hàng tiềm n ng. T  đó d  kiến được khả n ng 

tiêu thụ sản phẩm của các địa phư ng n i sản xuất hoặc các địa phư ng l n 

cận.  iệc d  kiến được khả n ng tiêu thụ sẽ  uyết định được hướng sản xuất 

cho các c  s  sản xuất  hộ gia đình.  

                  b   

Xác định giá bán sản phẩm  a kích, Sa nhân là thành ph n c  bản  uyết 

định doanh thu của ngư i sản xuất.  

Vì vậy c n xác định đ ng giá trên c  s  tổng hợp và th ng kê các thông 

tin thu thập t  thị trư ng và phải chú ý sản phẩm của mình có nh ng đ i thủ 

cạnh tranh hay không.  

Ngoài nh ng c  s  sản xuất  gia đình g y trồng  a kích, Sa nhân trong 

nước thì c n ch    đến  nguồn  a kích, Sa nhân được các tiểu thư ng nhập lậu 

t  nước ngoài vào  nhất là t  thị trư ng Trung Qu c.  
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Xác định giá một sản phẩm d a trên c n cứ thu thập các thông t  các c  

s  d  liệu  nhưng c ng c n phải chú ý các vấn đề sau:  

- D a trên c  s  đ u tư chi phí sản xuất  

- D a trên c  s  giá trị của sản phẩm  

- D a vào đ i thủ cạnh tranh  đ y là điểm c n ch    trong khi xác định 

giá thành sản phẩm . Phải làm sao giá thành sản phẩm v a mang lại hiệu  uả 

cho ngư i sản xuất đồng th i phải cạnh tranh được trên thị trư ng. 

Tính giá thành s n ph m        , Sa nhân: (Xem l i công th c tính 

giá thành: Tổng chi phí: Tổng s      V  s n ph m ) 

- Tổng chi phí = cộng tất cả các khoản chi phí.  

- Th ng kê xác định s  lượng, chủng loại sản phẩm  ph n loại sản phẩm 

có được trong mùa vụ, trong n m đạt tiêu chuẩn tiêu thụ.  

- Giá bán = Giá thành + % lợi nhuận  

- Giá bán phải phù hợp với giá bình quân chung tại thị trư ng khu v c.  

-  iệc xác định hợp l  giá bán sản phẩm của c  s  sản xuất bảo đảm 

cho c  s  sản xuất kinh doanh bảo tồn được v n sản xuất và có l i. 

- Giá bán sản phẩm của c  s  sản xuất được  uyết định b i tổng chi phí 

sản xuất và lưu thông sản phẩm. 

Nếu trư ng hợp giá sản  phẩm của mình cao h n các đ i thủ cạnh tranh 

thì c n phải chứng minh được sản phẩm của mình có chất lượng cao h n hẳn 

các sản phẩm của đ i thủ khác. 

   dụ:  iện nay sản phẩm  a kích của Trung Qu c có giá bán thư ng 

r  h n giá bán sản phẩm  a kích của  iệt Nam nhưng sản phẩm  a kích của 

 iệt Nam vẫn được ngư i tiêu dùng tìm mua  nhưng khả n ng cung cấp của các 

vùng sản xuất không đủ. L  do khiến sản phẩm  a kích của  iệt Nam được 

tiêu thụ mạnh với giá cao h n là do được ngư i tiêu dùng đánh giá chất lượng 

cao h n  t t h n sản phẩm  a kích của Trung Qu c.  

 . Quảng c   g ớ  th ệu  ản ph m 

                                                      

 iệc khảo sát giá cả  uảng cáo sản phẩm là điều c n thiết phải th c hiện 

để l a chọn được hình thức  uảng cáo hiệu  uả  nh m mục đích bán được 

nhiều sản phẩm nhất. 

Khảo sát giá cả  uảng cáo trên một s  phư ng tiện thông tin đại ch ng 

như:  

- Các phư ng tiện nghe nhìn: Thông  ua đài  báo  tập san, trang tin 

nông nghiệp nông thôn của trung ư ng và địa phư ng  
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- Tài liệu phát tay giới thiệu giới thiệu về c  s  sản xuất, về gi ng, kỹ 

thuật canh tác  tạo ra sản phẩm có giá trị cao. 

- Xây d ng các ch  dẫn địa l :   y là hướng mới cho sản xuất hiện nay 

nh m x y d ng thư ng hiệu cho sản phẩm của t ng vùng sản xuất. Nhưng việc 

này đ i h i c n có v n đ u tư lớn và s  đoàn kết của tập thể các c  s  sản xuất  

các hộ gia đình có cùng  uy mô sản xuất sản phẩm đó. 

                                   

 iệc  uảng cáo giới thiệu sản phẩm được tiến hành thư ng xuyên  nhất 

là đ i với các c  s  sản xuất với  uy mô lớn. Thông tin  uảng cáo có thể x y 

d ng thành các nội dung sau: 

- X y d ng   tư ng  uảng cáo: 

 iệc x y d ng   tư ng  uảng cáo là điều c n làm đ u tiên khi tiến hành 

 uảng cáo sản phẩm vì nó sẽ  uyết định được s  thành công của việc  uảng cáo 

và đảm bảo lợi ích kinh tế cho c  s  sản xuất. 

- Video clip giới thiệu về sản phẩm trên ti vi:   y là hình thức  uảng 

cáo được nhiều doanh nghiệp lớn l a chọn  c n các hộ gia đình và các c  s  

sản xuất nh  ít khi áp dụng vì đ i h i chi phí lớn. 

- Quảng cáo trên báo, internet:   y là hình thức  uảng cáo đến với 

ngư i đọc nhanh nhất. Nhưng với ngư i nông d n không tiếp x c với các 

phư ng tiện thông tin  int rn t  không máy tính...  thì hình thức này không 

mang lại hiệu  uả kinh tế cao. 

- X y d ng các pano  áp phích  uảng cáo về sản phẩm g n   nh ng n i 

có nhiều ngư i  ua lại.   y là hình thức  uảng cáo được các doanh nghiệp lớn 

áp dụng  c n các c  s  sản xuất nh  l   các hộ gia đình ít khi áp dụng vì chi phí 

c ng lớn. 

- X y d ng t  r i đưa đến nh ng n i c n  uảng cáo phát cho ngư i  ua 

lại  nhưng hình thức này thư ng không mang lại hiệu  uả cao vì nhiều khi mọi 

ngư i đi  ua ch  c m rồi không đọc lại vứt đi.  iệc in ấn  phát t  r i c ng mất 

một nguồn kinh phí của c  s  sản xuất mà hiệu  uả mang lại không cao. 

- Quảng cáo thông  ua các phư ng tiện thông tin công cộng   địa 

phư ng  phát thanh thôn  xóm  x   các buổi sinh hoạt tập thể   cộng đồng địa 

phư ng...  đ y là hình thức đưa thông tin đến với ngư i d n nhanh  nhất là đ i 

với các khu v c vùng s u  vùng sa n i phư ng tiện thông tin hiện đại chưa đến 

được).  

                                          

Tính toán các chi phí  uảng cáo bao gồm: Việc x y d ng kịch bản 

 uảng cáo  hình thức  uảng cáo  th i gian  uảng cáo 
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- Tính toán chi phí  uảng cáo đều được các c  s  sản xuất tính toán vào 

giá thành sản phẩm. Chính vì vậy giá sản phẩm bao gi  c ng bị t ng lên. 

-  iệc l a chọn chi phí  uảng cáo thấp đồng ngh a với việc hạ được giá 

thành sản phẩm  làm cho ngư i tiêu dùng có nhiều s  l a chọn  thu h t được 

nhiều khách hàng mua sản phẩm h n. T  đó mang lại hiệu  uả kinh tế cao h n. 

3. T  chức bán hàng 

                     

         uẩn b  đ   đ ể  b n  àng 

 ịa điểm bán hàng là một trong nh ng yếu t   uyết định hiệu  uả của 

việc bán hàng.  iệc l a chọn địa điểm bán hàng c n ch    một s  đặc điểm sau: 

- Loại địa điểm bán hàng: Cửa hàng bán l  hay bán buôn  có c n nhà 

kho hay không,.. 

-  ị trí của địa điểm bán hàng: thành ph   các vùng của thành ph   nông 

thôn .. nên chọn nh ng vị trí là n i tập trung các khách hàng s n có và khách 

hàng tiềm n ng. Thông thư ng các cửa hàng bán  a kích, Sa nhân  thư ng tập 

trung   nh ng n i tập trung d n cư đông đ c  tại các thành ph  lớn  g n các 

nhà thu c nhất là nhà thu c đông y  n i th m  uan du lich  các nhà hàng  n 

u ng lớn  các khu chợ.... 

 

 

     1.3.1                         b                    

 

- Chi phí thuê cửa hàng: Chi phí thuê cửa hàng có phù hợp với điều 

kiện của các c  s  sản xuất. 
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-  ịa điểm bán hàng nên là n i thuận lợi cho việc đi lại và phải đảm bảo 

an toàn. 

- Yêu c u về trang thiết bị: Nhìn chung cửa hàng bán  a kích, Sa nhân  

không đ i h i các trang thiết bị  uá đặc biệt nhưng c n đảm bảo vệ sinh. 

Như vậy để chọn được một địa điểm bán hàng hợp l  c n đ i h i nh ng 

nhà sản xuất  đại l  bán hàng  c  s  chế biến sản phẩm phải n m b t được nhu 

c u của thị trư ng  t m l  khách hàng... để x y d ng địa điểm bán hàng hợp l   

mang lại hiệu  uả cao nhất. 

       Tổ   ứ  trưng bày sản p ẩ   à b n  àng 

Trưng bày các sản phẩm là cách thức một cửa hàng đặt để và trình bày 

nh ng sản phẩm để thu h t khách hàng. 

Trưng bày   đâu và như thế nào có  uyết định rất lớn cho hiệu  uả của 

việc bán hàng.  

Các sản phẩm  a kích, Sa nhân có giá trị rất lớn về công dụng làm 

thu c vì vậy ngoài việc trưng bày các sản phẩm  a kích, Sa nhân c n có nh ng 

bài thu c ch a trị được sưu t m   đó để ngư i mua có thể tham khảo. 

  y là sản phẩm có tính dược liệu trong điều trị một s  loại bệnh vì vậy 

việc đảm bảo vệ sinh tại các địa điểm bán hàng là hết sức c n thiết. Tránh làm 

lẫn lộn với các sản phẩm khác nhất là sản phẩm không phải là thu c để tránh 

cho ngư i tiêu dùng hiểu l m về sản phẩm. 

M t s  nguy n t       trưng bày sản p ẩ         , Sa nhân : 

- Trưng bày nhiều nhất sản phẩm nào tiêu thụ mạnh nhất. 

- Nên trưng bày đ n giản th o t ng thể loại 

- Ch    ánh sáng và màu s c của sản phẩm sẽ thu h t khách hàng 

- Nên để các sản phẩm trên giá cao  hoặc trong tủ kính để ngư i mua 

thấy được sản phẩm đảm bảo vệ sinh 

- Các sản phẩm b y bán c n được đóng gói  ghi địa ch  sản xuất r  ràng 

gi p ngư i mua có thể l a chọn xuất xứ hàng hoá. 
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     1.3.2 

                       

     1.3.3 

                              

 

       Kỹ n ng b n  àng 

 ới nh ng khu v c g y trồng nhiều sản phẩm  a kích, Sa nhân việc 

tiêu thụ sản phẩm là  một việc c n thiết.  

 ể bán hàng được t t yêu c u c n có địa điểm bán hàng và nh n viên 

bán hàng có kỹ n ng t t.  

 iệc trang bị kỹ n ng bán hàng cho ngư i bán là c n thiết nh m mục 

đích bán được nhiều hàng nhất. 

Yêu c u đ i với ngư i bán hàng: 

-  Kỹ n ng giao tiếp  thái độ vui v   lịch s   biết chủ động m i chào 

khách  hàng đ ng l c  kịp th i  g y được thiện cảm  không ph n biệt đ i xử với 

mọi  khách hàng, có tính kiên trì nhẫn nại trong giao tiếp và tính trung th c 

trong ứng xử. 

+ Giới thiệu được các lợi ích của sản phẩm,  

   ướng dẫn dùng sản phẩm: Hiểu biết về dược liệu nhất là  a kích, Sa 

nhân 

  Xử l  nh ng l i phàn nàn của khách hàng 

  Kỹ n ng giải  uyết vấn đề. 

- Xử l  nh ng phản đ i:  

  L ng ngh  trọn v n   phản bác  không c t ngang. 

  Thành thật bày t  s  thông cảm với l i phản bác của khách hàng. 
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   ặt c u h i để tìm hiểu m i  uan t m th c s . 

  Xác định về s  lo l ng th c s  của khách và làm cho r    của khách 

hàng. 

  Giải đáp: Nh ng th c m c của ngư i tiêu dùng c n được giải thích r  

ràng  tác dụng của sản phẩm bán c n được giải thích r   

  Kiểm tra  th m d  x m khách hàng đ  hài l ng với giải đáp. 

  Luôn luôn bình t nh trong mọi tình hu ng. 

- Kết th c:  

    ưa ra giải pháp thay thế:  ề nghị khách hàng l a chọn các giải 

pháp  

cụ thể 

  Giả định: Giả định r ng khách hàng sẽ mua 

   Thêm một l n tán thành: Tập hợp các lợi ích của sản phẩm để khách 

hàng thấy được ích lợi của việc mua hàng  sau đó đề nghị khách hàng mua. 

+ So sánh:  ưa ra nh ng l  do có lợi để mua ngay so với việc trì ho n 

mua 

  Tr c tiếp:   i khách hàng và  uyết định mua 

                           

         o          ết  ợp đồng b n  àng 

K  kết hợp đồng kinh tế là c n thiết đ i với nh ng giao dịch hàng hoá 

lớn.  iệc soạn thảo các hợp đồng kinh tế mang tính chất giàng buộc gi a ngư i 

mua và ngư i bán  là điều kiện pháp l  trong việc mua bán sản phẩm có s  

tham gia của ít nhất hai thành ph n  trong đó xác lập các m i  uan hệ gi a bên 

mua và bên bán.  ợp đồng kinh tế được thiết lập và th c hiện trong một 

khoảng th i gian và không gian cụ thể. 

N i dung chính trong m t h     ng:  

Phần mặc đ nh:   y là nh ng ph n thư ng có mẫu có s n trong m i 

hợp đồng.  

- Tên hợp đồng  

- Nh ng c n cứ lập hợp đồng.  

- Th i gian  địa điểm lập hợp đồng.  

- Các bên tham gia hợp đồng  địa ch , tài khoản, s  CMN   điện thoại, 

mã s  thuế...  

Phần nộ  dung h p đồng: Ph n thiết lập các m i quan hệ của các bên 

về một vấn đề mà các bên cùng quan tâm 
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- Nội dung hay công việc th c hiện và tiêu chuẩn để th c hiện 

- Th i gian th c hiện 

-  ịa điểm th c hiện 

- Trách nhiệm của m i bên tham gia k  kết hợp đồng 

- Vấn đề hay công việc th c hiện và tiêu chuẩn th c hiện.  

- Th i gian th c hiện.  

- Ngh a vụ và trách nhiệm m i bên.  
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Mẫu h p đồng mua bán (tham khảo) 

CỘNG HOÀ XÃ HỘI CHỦ NGHĨ   IỆT NAM 

Độc lập - T  Do - Hạnh Phúc 

 

HỢP ĐỒNG  INH TẾ 

S :                  /                   

 ề   ệ  mua bán sản p ẩ          t  . 

- C n cứ vào  ộ Luật d n s  của Qu c hội Nước Cộng h a x  hội chủ 

ngh a  iệt Nam s    / 00 /Q 11 ngày 1  tháng 0  n m  00   

- C n cứ vào Luật thư ng mại của Qu c hội Nước Cộng h a x  hội chủ 

ngh a  iệt Nam s    / 00 /Q 11 ngày 1  tháng 0  n m  00   

- C n cứ vào Luật  oanh nghiệp – s   0/ 00 /Q 11 do Qu c hội nước 

C X CN  iệt Nam ban hành ngày  9 tháng 11 n m  00   

- C n cứ vào khả n ng và nhu c u của hai bên. 

 ợp đồng này được hai bên th ng nhất lập và k  kết vào ngày 10 tháng 8 

n m  013  tại x  Thanh L m – huyện  a Chẽ – t nh Quảng Ninh gi a: 

Bên A: Bên mua   

Ông (bà): N           A 

 iện thoại: 0984 855 867 

 ịa ch : Phư ng   i Cháy – TP  ạ Long – Quảng Ninh 

Chức vụ:  ại l  bán hàng 

S  CMTND     cấp ngày   .. N i cấp C  Quảng Ninh 

Bên B:    (Bên   n)  

Ông (bà):       V   B 

 iện thoại: 0167 554 6231 

 ịa ch : X  Thanh L m – huyện  a Chẽ – t nh Quảng Ninh 

Chức vụ: Ngư i d n 

S  CMTN     cấp ngày   . N i cấp C  Quảng Ninh 
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Sau khi trao đổi thoả thuận  hai bên nhất trí k  kết hợp đồng với các 

điều khoản sau: 

Đ ều   :  Nộ  dung c   h p đồng 

 ên   đồng   bán và bên   đồng   mua sản phẩm sau:  

- Tên hàng:  a kích tím loại I.  

- S  lượng: 100 kg.  

-   n giá:  00.000đ/kg.  

Đ ều 2: Qu  đ nh  ề  ản ph m  h ng h    d ch  ụ   n   cung cấp 

ch    n     u  h   ết th c h p đồng 

-   ng chủng loại sản phẩm  

-   ng s  lượng 

- Loại   là củ có đư ng kính t  1   cm tr  lên  không bị dập nát  gẫy.  

-  ễ được đóng trong bao PE  có nh n mác đ y đủ  

Đ ều 3: Th   g  n    đ   đ  m th c h ện h p đồng 

a   ịa điểm giao hàng: Tại c  s  sản xuất của bên   x  Thanh L m - 

huyện  a Chẽ - t nh Quảng Ninh 

b  Th i gian giao hàng: Ngày 15/12/2013. 

c  S  lượng hàng giao: Toàn bộ s   a kích được bên   giao đ y đủ  

một l n  cho bên   đ ng như địa điểm và th i gian thoả thuận.  àng hoá được 

x m là giao xong khi bên   và bên   hoàn tất biên bản nghiệm thu bàn giao. 

d  Trong trư ng hợp có s  thay đổi về th i gian và địa điểm th c hiện 

hai  ên sẽ tiến hành trao đổi và th ng nhất b ng v n bản để điều ch nh lại kế 

hoạch th c hiện cho phù hợp. 

    iệc b c hàng được bên   th c hiện cho bên   

Đ ều 4 : T  ch nh ệm c     n   

- Tạo mọi điều kiện thuận lợi cho bên   trong  uá trình th c hiện hợp 

đồng. 

- Thanh toán cho bên   th o đ ng thoả thuận tại điều   của hợp đồng này. 

Đ ều 5 : T  ch nh ệm c     n   

- Cung cấp củ Ba kích tím th o đ ng danh mục tại điều 1 hợp đồng này. 

- Giao sản phẩm cho bên   th o đ ng thoả thuận tại điều 2 - hợp đồng 

này. 

Đ ều 6: G   t   h p đồng    phương thức th nh t  n 

-                  
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  ng s : 40.000.000 đồng. 

  ng ch : (  n  ư   tr ệu đồng   ẵn)  

-                        

 ên   đ  đặt cọc trước s  tiền 10.000.000đ cho bên   

 ên   sẽ thanh toán toàn bộ s  tiền c n lại cho Bên B ngay sau khi bên 

  giao sản phẩm cho  ên  . 

-                      

Toàn bộ giá trị hợp đồng sẽ được  ên   thanh toán b ng tiền mặt cho Bên 

B. 

Đ ều 7: C m  ết th c h ện       phạt    phạm h p đồng 

a   ai bên cam kết th c hiện đ ng các điều khoản ghi trong  ợp đồng. 

Trong  uá trình th c hiện  nếu phát sinh vướng m c  hai bên phải thông báo 

cho nhau và trao đổi  tìm giải pháp thích hợp. Mọi thông tin phải được thông 

báo tr c tiếp cho m i bên b ng v n bản th o địa ch  đ  ghi trên đ y. 

b  Trư ng hợp hai bên không t  giải  uyết được thì tranh chấp sẽ được 

giải  uyết th o các  uy định pháp luật hiện hành của  iệt Nam. 

Đ ều 8: H ệu   c  ngôn ngữ    th   hạn H p đồng 

a   ợp đồng này được lập thành 04 bản tiếng  iệt và có hiệu l c t  

ngày có đủ ch  k .  ên   gi  02 bản  bên   gi  02bản  Các bản có giá trị pháp 

l  như nhau. 

b   ợp đồng này có giá trị th c hiện cho đến khi thanh l  hoặc hai bên 

cùng nhất trí hu  b   ợp đồng. 

                 ĐẠI DIỆN  ÊN                                              ĐẠI DIỆN BÊN B 

 

 

XÁC NHẬN CỦA CHÍNH QUYỀN ĐỊ  PHƯƠNG 
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          o  àng  à t  n  to n t ền 

Sau khi chuẩn bị được đ y đủ s  hàng th o đ ng đ n đặt hàng sẽ tiến 

hành giao hàng th o đ ng hợp động đ  đề ra. 

 iệc giao hàng xong của bên bán hàng cho bên mua hàng và đồng th i 

bên mua  hàng phải thanh toán tiến đ y đủ cho bên bán hàng. Có một s  hình 

thức thanh toán tiền hiện nay đang được áp dụng: 

-            bằ         ặ : 

Ưu điểm: Thuận lợi cho các giao dịch nh   phạm vi h p. 

Nhược điểm:  

+ Kém an toàn 

  Khó giao dịch    uy mô lớn  khoảng cách xa. 

  Chịu tác động của s  biến động t  giá h i đoái. 

-                             ặ  

Ưu điểm: Gọn nh   nhanh chóng và an toàn 

Nhược điểm: Ch  thanh toán được   nh ng n i có h  trợ thanh toán đó. 

Các hình thức thanh toán không dùng tiền mặt: 

  Thanh toán b ng séc: Các loại séc chuyển khoản  bảo chi  định mức  

chuyển tiền do ngư i mua phát hành để trả tiền hàng hoá  dịch vụ.  

  Thanh toán b ng chuyển khoản: Ngư i dao dịch  c n m  tài khoản   

trong các ng n hàng giao dịch.  

       T  n  l   ợp đồng 

Sau khi tiến hành giao  nhận hàng hai bên sẽ tiến hành thanh l  hợp 

đồng kinh tế đ  kí kết.  iệc soạn thảo mẫu biên bản thanh l  hợp đồng thư ng 

th o các mẫu hiện hành.  iệc soạn thảo bản thanh l  hợp đồng thư ng tập trung 

vào các nội dung sau: 

- Tiến hành tại th i điểm mà ngh a vụ của các bên tham gia ký kết hợp 

đồng đ  được th c hiện về c  bản.  

-  ể thanh lý hợp đồng phải n m được, giải thích được các nội dung chi 

tiết trong hợp đồng. Phải nêu được các bước th c hiện để xúc tiến thanh lý một 

hợp đồng mua bán sản phẩm đ  được hai bên k  kết.  

 iệc soạn thảo thanh l  hợp đồng c n c n cứ vào: 

- C n cứ vào  ui định của Nhà nước 

- C n cứ vào nội dung của hợp đồng kinh tế đ  k  

- C n cứ vào thoả thuận của hai bên đ  th ng nhất 
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CỘNG HOÀ XÃ HỘI CHỦ NGHĨ   IỆT N M 

Độc  ập - T  d  - Hạnh ph c 

--------- 

 

 IÊN  ẢN NGHIỆM THU  À TH NH LÝ HỢP ĐỒNG  

 

- C n cứ  ợp đồng kinh tế s  ................  ngày   . tháng    n m 

 0 . gi a  ên  : ông  bà         với  ên   ông  bà :     . 

 ôm nay  ngày  .. tháng  .. n m  0 .  tại Quảng Ninh  ch ng tôi 

gồm có: 

Bên A:      

Ông (bà):  

 iện thoại:  

 ịa ch :  

Chức vụ:  

S  CMTN   

Bên B:      

Ông (bà):  

 iện thoại:  

 ịa ch :  

Chức vụ:  

S  CMTN :  

 

Sau khi kiểm tra  bàn bạc trao đổi  hai bên th ng nhất đ  cùng nhau tiến 

hành thanh l   ợp đồng kinh tế s  ............... ngày   tháng   n m  0  với 

các nội dung cụ thể như sau: 

 . Nộ  dung công   ệc  t nh h nh th c h ện h p đồng:  

 ai bên đ  th c hiện đ ng các điều cam kết trong hợp đồng.  ên   đ  

giao sản phẩm là    .. cho  ên  . Toàn bộ      bên B giao cho 

bên   đảm bảo đ ng về s  lượng  chủng loại và chất lượng. 

 . G   t   h p đồng đã th c h ện    t nh h nh th nh t  n: 

Th o  ợp đồng kinh tế s  ................... ngày  . tháng  . n m  0   

 ên   phải thanh toán cho bên   s  tiền là:  

- S  tiền bên   đ  ứng cho bên   
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Ứng đợt 1:          (  ết b ng              ) 

Tr  ph n đ  ứng trước, ph n còn lại bên   được thanh toán: 

- S  tiền còn lại bên A sẽ thanh toán lại cho bên  :        .. 

(viết b ng ch                      .......) 

 ợp đồng kinh tế s  ..................... k  kết ngày  . tháng  . n m  0 . 

hết hiệu l c kể t  ngày hai bên k  biên bản này và bên   thanh toán hết s  tiền 

cho bên  .  iên bản thanh l  hợp đồng này được lập thành 0  bản  m i bên gi  

01 bản và các bản có giá trị pháp l  như nhau. 

  ĐẠI DIỆN  ÊN                                              ĐẠI DIỆN BÊN B 

 

 

XÁC NHẬN CỦA CHÍNH QUYỀN ĐỊ  PHƯƠNG 
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 iệc thu thập   kiến đóng góp của khách hàng là c n thiết nh m mục 

đích thay đổi mẫu m   chất lượng phù hợp với nhu c u của khách hàng t  đó 

kinh doanh đạt hiệu  uả cao. 

 iệc thu thập thông tin khách hàng c n áp dụng cho mọi loại  hình sản 

xuất và kinh doanh  trong th i đại công nghệ thông tin hiện nay có thể áp dụng 

rất nhiều hình thức thu thập thông tin. Mục đích cu i cùng là thu được nh ng   

kiến đóng góp của khách hàng về sản phẩm mà mình làm ra. 

- Trao đổi tr c tiếp với khách hàng nh m thu được   kiến của khách 

hàng về chất lượng  mẫu m  sản phẩm mà c  s  mình sản xuất ra. 

- X y d ng mẫu phiếu th m d    kiến khách hàng khi sử dụng sản 

phẩm 

Thiết  ế p  ếu t     ò     ến        àng 

- Phải lấy được thông tin về khách hàng như tên tuổi  nghề nghiệp  địa 

ch  c   uan. 

- Phải lấy được   kiến đánh giá của khách hàng về sản phẩm và dịch vụ 

mà c  s  cung cấp. 

- Mẫu phiếu thu thập   kiến khách hàng: 

 

PHIẾU THU THẬP Ý  IẾN  HÁCH HÀNG 

Ngư   phỏng  ấn:                          

 ọ và tên:                           .

  

Ngư   đư c phỏng  ấn:                     ... 

 ọ và tên:                           .

  

 ịa ch :                            .

  

Nghề nghiệp:                          

  

C  s   . mong nhận được s  đóng góp   kiến của Qu  C   uan  Ông   à  về 

một s  vấn đề trong sản xuất sản phẩm  . 

 ể ch ng tôi có c  s  cải thiện t t h n n a về chất lượng sản phẩm và cung 

cấp dịch vụ  xin Ông   à  vui l ng gi p đỡ ch ng tôi trả l i một s  c u h i. 

M i c u h i có các phư ng án trả l i khác nhau. Nếu đồng   với phư ng án 

nào xin Ông   à  đánh dấu x vào ô tư ng ứng. 



61 

 

 

Sau đ y là một s  c u h i xin   kiến Ông  bà : 

1. Ông   à  biết các sản phẩm  a kích của c  s  X  ua các nguồn thông tin 

nào? 

Giới thiệu của ngư i  u n:     Tại siêu thị  chợ:      Quảng cáo:  

2.  ánh giá của ông   à  về chất lượng các sản phẩm đ   ua chế biến  

Chất lượng:    T t              Trung bình   Không t t  

3. Nhận xét của Ông   à  về giá bán các loại sản phẩm tại c  s  

Giá đ t:       Giá v a phải:                         Giá r :  

4. Ý kiến cảm  uan của Ông   à  về bao gói sản phẩm. 

   p:       ình thư ng:                  Không đ p:   

5.  ánh giá của Ông   à  về thái độ của nh n viên khi làm việc. 

  a nh   th n thiện:        ình thư ng:        Cáu g t  nh n nhó:   

6. Nếu ông (bà) làm đại l  bán sản phẩm ông  bà) có s n l ng hợp tác với c  s  

trong việc ph n ph i và tiêu thụ sản phẩm  

 ất s n l ng:               S n l ng:                    Không quan tâm:   

7. Ông   à  cho biết c  s  c n gia t ng thêm các dịch vụ phụ nào n a không  

Giao hàng tận n i:   ặt hàng  ua điện thoại:         ịch vụ khác:  

 Xin Ông   à  liệt kê các dịch vụ khác mà ông bà  uan t m      ..  

Xin cảm  n Ông   à  về tất cả nh ng   kiến đóng góp cho c  s . 

 . Câu hỏ         tập th c h nh 

        ỏ   

C u 1: Trình bày phư ng pháp xác định giá bán sản phẩm? 

Câu 2: Trình bày chuẩn bị địa điểm bán hàng  một s  nguyên t c trong 

bán l  sản phẩm? 

C u  : Trình bày hình thức bán hàng  ua hợp đồng  cách soạn một hợp 

đồng bán hàng? 

                 

2.1. Bài th c hành 1.3.1: X y d ng kế hoạch tìm hiểu thị trư ng 

2.2. Bài th c hành 1.3.2: Soạn thảo hợp đồng mua bán và thanh l  sản 

phẩm Sa nhân  
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HƯỚNG  ẪN GIẢNG  ẠY MÔ ĐUN/MÔN HỌC 

I.    t    t nh chất c   mô đun/môn học: 

1. V  trí: Mô đun Lập kế hoạch sản xuất và tiêu thụ sản phẩm là mô đun 

c  s  trong chư ng trình dạy nghề trình độ s  cấp nghề Trồng  a kích, Sa 

nhân. Mô đun này được b  trí đ u tiên trong chư ng trình dạy nghề Trồng  a 

kích, Sa nhân.  iệc giảng dạy mô đun này nh m tạo tiền đề cho việc giảng dạy 

các mô đun tiếp th o của chư ng trình. Nội dung mô đun được dạy tích hợp 

gi a l  thuyết và th c hành để sau khi học xong học viên có nh ng kiến thức 

và kỹ n ng về chuẩn bị sản xuất và tiêu thụ sản phẩm. 

2. Tính chất:   y là một trong nh ng mô đun có nội dung kiến thức c  

bản của nghề Trồng  a kích, Sa nhân. Yêu c u học viên c n phải đảm bảo đủ 

s  gi  l  thuyết  th c hành và kiểm tra.  

II. Mục t  u: 

              

- Nêu được nh ng đặc điểm của thị trư ng sản phẩm  a kích, Sa nhân; 

các bước lập kế hoạch sản xuất và tiêu thụ sản phẩm  các bước d  tính hiệu  uả 

sản xuất  

- Trình bày được phư ng pháp tính toán các chi phí  vật tư c n thiết cho 

sản xuất  tiêu thụ sản phẩm  a kích, Sa nhân . 

    ỹ       

- Xác định được nhu c u thị trư ng làm c n cứ để lập kế hoạch sản 

xuất; 

- Lập được kế hoạch sản xuất  tiêu thụ sản phẩm phù hợp với điều kiện 

sản xuất và nhu c u thị trư ng; 

-    tính được lượng sản phẩm thu hoạch và hiệu  uả kinh tế mang lại 

t  nghề trồng Ba kích, sa nhân. 

         : 

Có thái độ thận trọng  khách  uan trong việc tính toán  chuẩn bị các 

điều kiện c n thiết cho  uá trình sản xuất. 

III. Nộ  dung ch nh c   mô đun 

 

Mã bài 

 

Tên bài 

 

L ạ  

    dạ  

 

Đ   

đ  m 

Th   g  n 

T ng

   

Lý 

thu ết 

Th c 

hành 

   m 

tra
* 

M 01- 01 Tìm hiểu Tích Ph ng 22 4 16 2 
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sản phẩm 

và điều 

kiện sản 

xuất của hộ 

gia đình 

hợp học  khu 

v c sản 

xuất 

M 01- 02 Lập kế 

hoạch sản 

xuất và d  

tính hiệu 

 uả sản 

xuất 

Tích 

hợp 

Ph ng 

học 

26 4 20 2 

M 01- 03 Tiêu thụ 

sản phẩm 

Tích 

hợp 

Ph ng 

học 

20 4 14 2 

Kiểm tra kết th c mô đun 4   4 

Cộng 72 12 50 10 

*       ú: K ể  tr  t     ợp g    l  t uyết     t     àn  n n t ờ  g  n 

  ể  tr  đ n   ỳ đượ  t n   ào tổng s  g ờ t     àn   

I . Hướng dẫn th c h ện     tập      th c h nh. 

    i với các bài tập  kiểm tra l  thuyết được tiến hành   trên lớp học  

th i gian  s  gi   th c hiện cho m i bài được ghi trong ph n nội dung chi tiết 

của chư ng trình mô đun 1. 

    i với các bài th c hành kỹ n ng: 

-  ịa điểm th c hành   ph ng học và khu v c d  định trồng của c  s  

sản xuất hay hộ gia đình. 

- Th i điểm th c hiện: Tùy thuộc vào đặc điểm và điều kiện cụ thể của 

c  s  đào tạo  nên kết hợp với mùa vụ trồng và ch m sóc. 

*     nguồn l      n  để t      ện: 

             b           

-   òng  ọ  ( ó đ  bảng, bàn g  o    n  à bàn g ế   o 

l p  ọ   0 ngườ ) 

01 

-   ấy  o  0 tờ 

-  ảng g       loạ   ật tư 4 b  
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-   ấy  4 02 gram 

- Bìa màu A4 01 gram 

-  út  ạ 15 cái 

- Máy tính tay 5    ế  

* T  u   uẩn sản p ẩ  t     àn   ỹ n ng: Tùy thuộc vào t ng bài mà 

giáo viên yêu c u học viên/ nhóm học viên phải đạt được về s  lượng  tiêu 

chuẩn được ghi trong tiêu chí đánh giá kết  uả học tập  mục   . 

4.1.                                              x ấ             

      

* Mụ  đ    

Trang bị cho học viên nh ng kỹ n ng điều tra th ng kê nh ng nguồn 

l c của hộ gia đình tạo điều kiện cho  uá trình x y dưng kế hoạch sản xuất đạt 

hiệu  uả cao. 

* Y u  ầu 

-  iều tra được hiện trạng sử dụng đất và nguồn l c lao động của hộ gia 

đình trong khu v c . 

- X y d ng được lịch sản xuất cho hộ gia đình 

* Tr ng t  ết b ,  ụng  ụ  à  ật l ệu 

- Giấy  4 

- Thước d y 

-  ản đồ hiện trạng sử dụng đất khu v c d  định trồng 

-  ản đồ địa hình khu v c d  định trồng 

* Hìn  t ứ  tổ   ứ : Chia thành các nhóm nh    -   học viên /nhóm) 

*      ung t     àn  

Thu thập s  liệu về diện tích  hiện trạng sử dụng đất   uyền sử dụng đất 

và nhu c u sử dụng đất của c  s  sản xuất hoặc hộ gia đình 

-  ước 1: Xác định diện tích của c  s  sản xuất  hộ gia đình 

-  ước  : Xác định diện tích t ng hiện trạng sử dụng của c  s  sản 

xuất  hộ gia đình. 

-  ước 3: Xác định được nguồn l c lao động cho hộ gia đình 

-  ước 4: X y d ng được lịch th i vụ cho c  s  sản xuất  hộ gia đình 

*   ư ng p  p đ n  g   
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 ọc viên xác định được diện tích  hiện trạng sử dụng đất   uyền sử 

dụng đất và nhu c u sử dụng đất của c  s  sản xuất  hộ gia đình. Lên lịch sản 

xuất cụ thể phù hợp với t ng loại c y trồng và  uy mô sản xuất cụ thể. 

* Kết  uả đạt đượ  

Kết  uả điều tra hiện trạng sử dụng đất của c  s  sản xuất, nguồn lao 

động của hộ gia đình được tổng hợp vào bảng: 

     1.1.1                                      

TT L ạ  đất Đ   

h nh 

  ện 

t ch 

Th   g  n 

   dụng 

L ạ  

th c    

Gh  

ch  

I Trồng thu n loài      

1 Trồng  a kích      

2 Trồng Sa nhân      

II Trồng x n      

1 C y  n  uả      

2   ng Trồng      

3   ng t  nhiên      

 T ng      

 

     1.                                        

Tên chủ hộ:...........................................................Tuổi:............................. 

S  lao động chính trong gia đình:.............................................................. 

S  lao động phụ trong gia đình:................................................................. 

 

S  công     động phục  ụ  ản  uất 

T ng    

ng   công 

                                      ầ             

 oạt động sản 

xuất 

S  công S  ngày 

công 

  n giá Thành 

tiền 

- Phát dọn th c bì      
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- Làm đất      

.....      

T ng      

 

     1.1.3.                      ở x ấ    /SN 

Các tháng 

Công việc 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

- Trồng Sa nhân             

- Trồng  a kích             

- Ch m sóc  a 

kích, Sa nhân 

            

- Trồng c y 

dược liệu khác 

            

 ..             

                   1.2.1                    b           ở     x ấ  

  Mục đích 

-  ướng dẫn học viên th c hành cách lập kế hoạch ph n bón trong quá 

trình sản xuất. 

- Giới thiệu một s  loại ph n bón  một s  phư ng thức bón ph n. 

 Yêu c u 

-  ọc viên n m được cách lập kế hoạch ph n bón 

- Liên hệ với th c tế sản xuất phù hợp với địa phư ng mình. 

   ụng cụ  vật tư 

- Giấy b t ghi chép  

- Máy tính 

*  ình thức tổ chức:  

Chia lớp thành các nhóm nh : 5 ngư i/nhóm  

* Kết  uả đạt được:  
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Lập được kế hoạch phân bón phù hợp với yêu c u của t ng c  s  sản 

xuất. 

  Nội dung th c hành 

Tính toán lượng ph n bón c n thiết cho  uá trình g y trồng  a kích cho 

một c  s  sản xuất có điều kiện như sau: 

- Tổng diện tích trồng  a kích là 1,3 ha (13.000 m
2
) 

- Mật độ trồng  a kích là: 5000 cây/ha 

-  ón lót ban đ u khi trồng:  

  Ph n NPK:   lạng/h  

  Ph n chuồng:  kg/h  

- Ch m sóc n m thứ nhất:  

+ Bón phân NPK: 1 lạng/ h  

  Ph n chuồng:   kg/h  

- Ch m n m thứ hai:  

   ón ph n NPK: 1 lạng/ h  

  Ph n chuồng:   kg/h  

- Ch m n m thứ ba: Ph n chuồng:   kg/h  

 iết: giá ph n NPK:  000đ/kg 

Ph n chuồng: 1000đ/kg 

Tính toán lượng ph n bón và tiền đ u tư c n thiết cho c  s  sản xuất 

trên? 

 iệc tính toán lượng ph n bón c n thiết cho sản xuất th o mẫu biểu sau: 

B    1.2.1                b   

TT Nộ  dung công   ệc Đơn    

tính 

Đơn 

giá 

 h   

 ư ng 

Thành 

t ền 

1 Bón lót     

 Phân NPK     

 Ph n chuồng     

2 Chăm  óc năm thứ       

 Phân NPK     
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 Ph n chuồng     

3 Chăm  óc năm thứ       

 Phân NPK     

 Ph n chuồng     

4 Chăm  óc năm thứ       

 Ph n chuồng     

 T ng     

  Tổ chức th c hiện 

- Th i gian th c hiện 4 gi   

- Có thể tiến hành buổi th c hành trong lớp hoặc tại các c  s  sản xuất.  

- Nhóm học viên tiến hành th c hiện các nội dung trên dưới s  giám sát 

và u n n n của giáo viên. 

   ánh giá cho điểm 

- Tập hợp các nhóm học viên r t kinh nghiệm về các nội dung th c 

hành. 

- Giáo viên đánh giá cho điểm kỹ n ng th o nhóm với các công việc 

sau:  

  Kiểm tra  uá trình  uan sát làm của học viên. 

  Kiểm tra  uá trình  uan sát mẫu của học viên. 

   ánh giá kết  uả th c hiện của t ng nhóm. 

4.3                1.2.2               cây               ở     x ấ  

  Mục đích 

-  ướng dẫn học viên th c hành cách lập kế hoạch gi ng trong  uá 

trình sản xuất. 

- Giới thiệu một s  loại gi ng  một s  phư ng thức trồng. 

  Yêu c u 

-  ọc viên n m được cách lập kế hoạch gi ng 

- Liên hệ với th c tế sản xuất phù hợp với địa phư ng mình. 

   ụng cụ  vật tư 

- Giấy b t ghi chép  
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- Máy tính 

   ình thức tổ chức: Chia lớp thành các nhóm nh : 5 ngư i/nhóm  

  Kết  uả đạt được: Lập được kế hoạch gi ng phù hợp với yêu c u của 

t ng c  s  sản xuất. 

  Nội dung th c hành 

Tính toán lượng c y gi ng c n thiết cho g y trồng  a kích, Sa nhân của 

một c  s  sản xuất có điều kiện như sau: 

- Tổng diện tích trồng  a kích, Sa nhân là 3,1 ha (31.000 m
2
  với điều 

kiện sau: 

+ 1 ha đất tr ng chưa trồng c y gì: Mật độ trồng  000 c y/ha trồng  a 

kích 

  1 ha đất đ  có một s  loài c y  n  uả: Mật độ trồng 1000 c y/ha trồng 

Sa nhân. 

  1 1 ha đất đ  trồng r ng K o tai tượng mu n trồng x n Sa nhân với 

mật độ 5000 cây/ha 

 ới giá thành của c y gi ng như sau: 

- Giá c y gi ng  a kích:  .000đ/c y 

- Giá Sa nhân:  .000đ/c y 

- Trồng dặm: 10  tổng s  lượng c y mang trồng 

Tính toán lượng c y gi ng và tiền đ u tư c n thiết cho c  s  sản xuất 

trên? 

 iệc tính toán th o mẫu biểu: 

                     cây       

TT Nộ  dung công   ệc Đơn    

tính 

Đơn 

giá 

 h   

 ư ng 

Thành 

t ền 

1 Câ  t ồng      

  a kích     

 Sa nhân     

2 Câ  t ồng dặm       

  a kích     

 Sa nhân     
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 T ng     

* Tổ chức th c hiện 

- Th i gian th c hiện 6 gi  

- Có thể tiến hành buổi th c hành trong lớp hoặc tại các c  s  sản xuất.  

- Nhóm học viên tiến hành th c hiện các nội dung trên dưới s  giám sát 

và u n n n của giáo viên. 

   ánh giá cho điểm 

- Tập hợp các nhóm học viên r t kinh nghiệm về các nội dung th c 

hành. 

- Giáo viên đánh giá cho điểm kỹ n ng th o nhóm với các công việc 

sau:  

  Kiểm tra  uá trình  uan sát làm của học viên. 

  Kiểm tra  uá trình  uan sát mẫu của học viên. 

   ánh giá kết  uả th c hiện của t ng nhóm. 

4.4                 1.2.3                               

  Mục đích 

 ướng dẫn học viên th c hành cách lập kế hoạch trồng  ch m sóc trong 

 uá trình sản xuất. 

* Yêu c u 

-  ọc viên n m được cách lập kế hoạch ch m sóc 

- Liên hệ với th c tế sản xuất phù hợp với địa phư ng mình. 

   ụng cụ  vật tư 

- Giấy b t ghi chép  

- Máy tính 

*  ình thức tổ chức: Chia lớp thành các nhóm nh , 5 ngư i/nhóm  

  Kết  uả đạt được: Lập được kế hoạch trồng, ch m sóc phù hợp với 

yêu c u của t ng c  s  sản xuất. 

* Nội dung th c hành 

Tính toán s  công c n thiết cho  uá trình trồng và ch m sóc  a kích 

cho c  s  sản xuất có điều kiện như sau: 

-  iện tích trồng:   7 ha 

- Mật độ trồng:  000 cây/ha 
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- Phát dọn th c bì: Phát tr ng 

- Xới  vun g c 

- Bón phân 

- Công lao động phổ thông: 1 0.000đ/công 

Tính toán s  công và tiền đ u tư c n thiết cho c  s  sản xuất trên  

 iệc tính toán s  cồng c n thiết cho sản xuất th o mẫu biểu sau: 

 

          : Xây d                                 Ba kích 

TT Nộ  dung công   ệc Đơn    

tính 

Đơn 

giá 

 h   

 ư ng 

Thành 

t ền 

1 L m đất    t ồng câ      

 Phát dọn th c bì   00m
2
/ 

công) 

    

 Cu c h    0  0  0cm  

công 134 h /công  

    

  ận chuyển và trồng c y 

(159 cây/công) 

    

 Lấp h    1  h /công      

  ận chuyển và bón phân 

(55 h /công  

    

2 Chăm  óc năm thứ       

 Phát dọn th c bì   00m
2
/ 

công) 

    

  ận chuyển và bón ph n 

(55 h /công  

    

 Xới  vun g c  196 

h /công  

    

3 Chăm  óc năm thứ       

 Phát dọn th c bì (500m
2
/ 

công) 
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  ận chuyển và bón ph n 

(55 h /công  

    

 Xới  vun g c  19  

h /công  

    

4 Chăm  óc năm thứ       

 Phát dọn th c bì   00m
2
/ 

công) 

    

  ận chuyển và bón ph n 

(55 h /công  

    

 Xới  vun g c  19  

h /công  

    

 T ng     

* Tổ chức th c hiện 

- Th i gian th c hiện 10 gi  

- Có thể tiến hành buổi th c hành trong lớp hoặc tại các c  s  sản xuất.  

- Nhóm học viên th c hiện bài th c hành dưới s  giám sát và u n n n 

của giáo viên. 

   ánh giá cho điểm 

- Tập hợp các nhóm học viên r t kinh nghiệm về các nội dung th c 

hành. 

- Giáo viên đánh giá cho điểm kỹ n ng th o nhóm với các công việc 

sau:  

  Kiểm tra  uá trình  uan sát làm của học viên. 

  Kiểm tra  uá trình  uan sát mẫu của học viên. 

   ánh giá kết  uả th c hiện của t ng nhóm. 

                   1.3.1:                                       

  y x y d ng kế hoạch tìm hiểu giá cả thị trư ng của sản phẩm  a kích 

 tư i  khô ...   th o mẫu sau: 

1. Thu thập thông tin   

 - Nguồn cung cấp thông tin  
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 - Các thông tin c n n m b t  

 - Các phư ng pháp thu thập  

 - Ngư i th c hiện  

 - Phư ng tiện th c hiện  

2 Chọn địa điểm   

3   i tượng   

4 Phư ng pháp   

5 Th i hạn  

 ...  

  

 ướng dẫn  

- Tìm hiểu thông tin giá cả sản phẩm t  các đ i tượng: 

  Các đại l  mua bán sản phẩm  a kích trên địa bàn. 

  Ngư i tr c tiếp chế biến: Các c  s  sản xuất các sản phẩm  a kích 

trong vùng. 

- Tìm hiểu thông tin thông  ua các địa ch : 

  Tìm hiểu  ua danh bạ điện thoại 

  Tìm hiểu  ua c   uan chức n ng liên  uan  

  Tìm hiểu  ua các phư ng tiện thông tin đại ch ng như báo  đài phát 

thanh  truyền hình, internet,... 

  Tìm hiểu t  các nguồn thông tin khác:  ạn bè  ngư i th n. 

- Chọn địa ch  khảo sát 

   ịa ch  được chọn phải ph n đều cho các vùng. 

  Ch    khi chọn địa ch  khảo sát c n tìm hiểu   các đại l  uy tín  l u 

n m. 

- Khảo sát 

  Khảo sát tr c tiếp các c  s  chế biến  

  Khảo sát gián tiếp thông  ua ngư i th n bạn bè  

+ Khảo sát  ua điện thoại:  
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                                                 b               

         Sa nhân  

Tham khảo các mẫu  ợp đồng và mẫu Thanh l  hợp đồng trong ph n l  

thuyết đ  học, hãy soạn bản hợp đồng và thanh l  hợp đồng mua bán sản phẩm 

Sa nhân th o mẫu dưới đ y: 

Hư ng  ẫn là  bà : Khi thanh l  hợp đồng c n lưu  : 

- Nh c lại nội dung chính trong  ợp đồng. 

- Kết  uả th c hiện th o  uy định trong  ợp đồng của m i bên. 

- Các bên giải  uyết hết các vấn đề c n tồn tại của m i bên  c n cứ 

ngh a vụ th c hiện đ   uy định trong  ợp đồng. 

- Các bên k  phải thanh l   ợp đồng và thoát kh i s  ràng buộc với 

nhau về mặt pháp l . 

 . Y u cầu  ề đ nh g    ết  uả học tập. 

 

 . .      . . : T m h  u nguồn   c  ản  uất c   hộ g   đ nh 

C c t  u ch  Mô tả 

- Th ng kê diện tích 

đất của   hộ gia đình 

- Xác định diện tích b ng cách kiểm tra hồ s  đất đai 

của hộ gia đình 

- Xác định diện tích 

của m i loại hình sử 

dụng đất của  c  s  

sản xuất  hộ gia đình 

- Trên c  s  xác định tổng diện tích đất sử dụng của c  

s  sản xuất  hộ gia đình tính toán diện tích t ng loại 

c y trồng cụ thể  

- Xác định c  cấu sử 

dụng đất hiện tại của 

c  s  sản xuất  hộ 

gia đình 

- Trên c  s  tính toán diện tích  xác định được c  cấu 

sử dụng đất của khu v c điều tra  trồng các loại c y 

trồng gì  diện tích là bao nhiêu). 

- Th ng kê nguồn lao 

động của hộ gia đình 

- Th ng kê được nguồn lao động của hộ gia đình làm 

c  s  để xác định  uy mô sản xuất và s  lượng lao 

động gia đình c n thuê khoán. 

- X y d ng lịch sản 

xuất cho c  s  sản 

xuất  hộ gia đình 

- Trên c  s  th ng kê được diện tích  xác định được c  

cấu sử dụng đất và n ng suất c y trồng làm c  s  x y 

d ng lịch th i vụ cho c  s  sản xuất. 

-  iệc x y d ng lịch th i vụ c n cứ vào t ng loại c y 

trồng để x y d ng t ng kh u sản xuất  sản xuất gi ng  

làm đất  trồng c y  ch m sóc   uản l  bảo vệ  thu 

hoạch) 



75 

 

 

 . .     1.2.1: Lập  ế h ạch phân  ón ch  cơ     ản  uất 

 T  u ch  đ nh g   C ch thức đ nh g   

1. Xác định được lượng ph n chuồng cho: 

Bón lót  bón th c n m thứ nhất  thứ   để 

trồng và ch m sóc  a kích 

Kiểm tra kết  uả tính toán của 

nhóm 

2. Xác định được lượng ph n NPK cho: Bón 

lót  bón th c n m thứ nhất  thứ   để trồng và 

ch m sóc  a kích 

Kiểm tra kết  uả tính toán của 

nhóm 

3. Tính được s  tiền c n đ u tư mua ph n 

bón cho c  s  sản xuất 

Kiểm tra kết  uả tính toán của 

nhóm 

 

5.3. Bài 1.2.2: Lập  ế h ạch cây g  ng ch  cơ     ản  uất 

T  u ch  đ nh g   C ch thức đ nh g   

1. Xác định được s  lượng c y gi ng  a 

kích cho việc trồng trên đất tr ng 

Kết  uả tính toán của t ng 

nhóm 

2. Xác định được lượng c y gi ng Sa nhân 

trồng x n c y  n  uả 

Kết  uả tính toán của t ng 

nhóm 

3. Xác định được lượng c y gi ng Sa nhân 

trồng x n với r ng K o 

Kết  uả tính toán của t ng 

nhóm 

4. Tính toán được s  tiền c n để mua c y 

gi ng  a kích, Sa nhân phù hợp với diện 

tích của c  s  sản xuất 

Kết  uả tính toán của t ng 

nhóm 

 

 . .     1.2.3: Lập  ế h ạch t ồng  chăm  óc 

T  u ch  đ nh g   C ch thức đ nh g   

1. Tính s  công phát dọn th c bì cho diện 

tích trồng  a kích  

Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 

của t ng nhóm 

 . Tính s  công cu c h  trồng  a kích Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 

của t ng nhóm 

 . Tính s  công vận chuyển và trồng c y Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 
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 a kích của t ng nhóm 

 . Tính s  công lấp h  trồng  a kích Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 

của t ng nhóm 

 . Tính s  công vận chuyển và bón ph n 

trồng  a kích 

Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 

của t ng nhóm 

 . Tính được s  công ch m sóc  a kích 

n m thứ nhất  n m thứ hai  n m thứ 3 

Kiểm tra bảng tổng hợp tính toán 

của t ng nhóm 

  

  . .     1.3.1: Xâ  d ng  ế h ạch t m h  u th  t ư ng 

T  u ch  đ nh g   C ch thức đ nh g   

1. Chọn được địa điểm thu thập thông tin Kiểm tra 

 . Chọn được đ i tượng thu thập thông 

tin 

Kiểm tra 

 . L a chọn được phư ng pháp thu thập 

thông tin phù hợp với đ i tượng 

Kiểm tra 

 . Thu thập được nh ng thông tin c n 

thiết phục vụ đánh giá thị trư ng tiêu thụ 

 a kích 

Kiểm tra bảng tổng hợp của m i 

nhóm 

  

 .6.     1.3.2: S ạn thả  h p đồng mu    n    th nh     ản ph m Sa nhân 

T  u ch  đ nh g   C ch thức đ nh g   

1. Soạn thảo được hợp đồng mua sản 

phẩm Sa nhân đ ng th o mẫu 

Kiểm tra mẫu hợp đồng mua bán 

sản phẩm của nhóm 

 . Soạn thảo được thanh l  hợp đồng mua 

bán Sa nhân th o mẫu 

Kiểm tra mẫu hợp đồng mua bán 

sản phẩm của nhóm 

 I. T     ệu th m  hả  

-  guyễn Tập (2007), Sa nhân t      à xuất bản l o đ ng 2007. 

-  guyễn Tập (2007),        ,    à xuất bản l o đ ng 2007 

- Chư ng trình hợp tác L m nghiệp  iệt Nam  199   – T ụy Đ ển, Tà  

l ệu K n  tế     ông Lâ  ng  ệp   NX  Nông nghiệp 
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  NH SÁCH   N CHỦ NHIỆM XÂY  ỰNG CHƯƠNG TRÌNH   IÊN 

SOẠN GIÁO TRÌNH  ẠY NGHỀ TRÌNH ĐỘ SƠ CẤP  

 ( T eo Quyết đ n  s   7    /   -TCCB –  ngày 5 t  ng 4 n    0          

       trưởng     ông ng  ệp  à    t tr ển nông t ôn ) 

 

1. Ông: Nguyễn Ngọc Thụy 

 . Ông: Nguyễn   n L n 

 .  à: Trịnh Thị Nga 

 .  à :  ùi Thị  ư ng Ph  

 .  à:  Tr n Thị  ích  ư ng 

6. Bà:  Võ Hà Giang 

7.  à:  Nguyễn Thị Th y  à 

Chủ nhiệm  

Phó chủ nhiệm 

Thư k  

Ủy viên  

Ủy viên  

Ủy viên 

Ủy viên  

 

 

 

  NH SÁCH HỘI ĐỒNG NGHIỆM THU 

CHƯƠNG TRÌNH  GIÁO TRÌNH  ẠY NGHỀ TRÌNH ĐỘ SƠ CẤP 

 ( T eo Quyết đ n   s    74  /   -TCCB - ngày  7 t  ng 0  n    0          

       trưởng     ông ng  ệp  à    t tr ển nông t ôn ) 

 

1. Ông: Nguyễn   n Th c 

 . Ông:  oàng Ngọc Thịnh 

 . Ông: Ngô Qu c Luật             

 . Ông: Nguyễn   n  oàn 

 . Ông: Nguyễn Qu c Khánh 

Chủ tịch  

Thư k  

Ủy viên  

Ủy viên  

Ủy viên  

 

 

 

 


