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LỜI NÓI ĐẦU 

 

Tr ng những n   gần đây Đảng  Ch nh ph  đã r t qu n tâ  đ n n i 

dung gi   d c hướng nghiệp  phân luồng học sinh s u trung học cơ sở  gi   

d c  hởi nghiệp tr ng c c nhà trường ph  thông … 

Để th c hiện những n i dung ch  đ   tr n c   Đảng và Ch nh ph   t i 

Hướng d n nhiệ  v  n   học 2016-2017  B  Gi   d c và Đà  t   đã ch  đ   

c c sở gi   d c và đà  t    cơ sở gi   d c “H àn thiện chương tr nh gi   d c 

hướng nghiệp tr ng trường ph  thông;  i n s  n tài liệu gi   d c hướng 

nghiệp   hởi nghiệp  inh d  nh và quản lý gi   d c hướng nghiệp. Đ i  ới 

phương ph p  h nh th c h  t đ ng gi   d c hướng nghiệp  đ p  ng   c ti u 

phân luồng học sinh  nh t là phân luồng s u THCS”. 

Để là  ph ng phú và c  th   cơ h i ch  c c nhà trường  gi   vi n c  

thể th c hiện tốt nhiệ  v  tr n  V  Gi   d c thường xuy n phối h p với T  

ch c L   đ ng quốc t  t i Việt N   (ILO) t  ch c  i n s  n    tài liệu Gi   

d c  hởi nghiệp. B  tài liệu này gồ  4 cuốn  tr ng đ  c  2 cuốn hướng d n 

gi   vi n và 2 cuốn  ài tập ch  học sinh ở 2 c p THCS và THPT. 

C c nhà trường  gi   vi n c  thể l   chọn c c  ài   ô đun phù h p để là  

tư liệu giảng d y ch  c c ch  đ  gi   d c hướng nghiệp h ặc  ôn công nghệ. 

V  Gi   d c thường xuy n trân trọng cả  ơn V n phòng T  ch c L   

đ ng Quốc t  (ILO) t i Việt N   đã hỗ tr  th c hiện n i dung   inh ph   i n 

s  n tài liệu này.  

B  Tài liệu  i n s  n lần đầu ch c  hông tr nh  hỏi c  những h n ch   

s i s t  r t   ng nhận đư c s  g p ý c   c c nhà trường và c c cô gi    thầy 

gi   để chúng tôi c  thể ch nh sử  để tài liệu đư c h àn thiện tốt hơn. 

  Hà N i   ngày 18  th ng 12 n   2017 

                                                         VỤ GIÁO DỤC THƯỜNG XUYÊN 
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Danh mục các từ viết tắt 

 

KAB Giáo d c khởi nghiệp kinh doanh 

ILO T  ch c L   đ ng Quốc t  

MOET B  Giáo d c và Đà  t o 

VNIES Viện Khoa học Giáo d c Việt Nam 

THPT Trung học ph  thông 

TOT Lớp tập hu n cho giáo viên 

SL Số lư ng 

ĐG Đơn gi  

 



 

6 

Mô đun 1  TIỀN   IẾM TIỀN V  S   ỤN  TIỀN (   iế   
 

I. Mục tiêu: Sau khi học x ng  ô đun này  học sinh có thể đ t đư c những yêu 

cầu sau: 

1. Kiến thức 

- Tr nh  ày đư c lí do vì sao phải sử d ng ti n trong xã h i 

- Hiểu đư c vai trò c   đồng ti n trong xã h i 

- Tr nh  ày đư c những phương th c  i   ti n h p ph p tr ng xã h i 

- X c định đư c c c  h ản thu nhập và chi ti u   ng ti n c   gi  đ nh 

- X c định đư c những  h ản ti n c    ản thân và cách chi tiêu h p lý 

2. Kỹ năng 

- Bi t sử d ng ti n ti t kiệm, h p lý và hiệu quả 

- T nh t  n đư c số ti n có thể c  đư c c    ản thân tr ng t ng n   

- Lập đư c k  ho ch sử d ng h p lý số ti n c a bản thân tr ng t ng n   

3. Thái độ 

- Quý trọng đồng ti n, t  đ  quý trọng thời gian, s c l   đ ng và c n người 

là  r  đồng ti n chân chính  

- Yêu thích và quan tâm tìm hiểu v  ti n và c ch  i   ti n h p ph p 

- Quí trọng đồng ti n và chi ti u h p l   ti t kiệ  ti n tr ng chi ti u 

II. Nội dung 

- Bài 1: Ti n và c c phương th c  i   ti n h p ph p (3 ti t)  

- Bài 2: C c  h ản thu nhập và chi ti u   ng ti n c   gi  đ nh (3 ti t)  

- Bài 3: Sử d ng ti n c    ản thân   t c ch h p l  (3 ti t) 
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Bài 1. TIỀN V  CÁC PHƢƠN  THỨC KIẾM TIỀN HỢP PHÁP 
 

1. Tiền   ý       đời và vai trò của tiền 

 Bài tập 1. 

 

Mô đun 1- Bài 1 

Hãy đọc câu chuyện dưới đây và trả lời câu hỏi ở cuối câu chuyện 

B n N   c  nuôi   t c n ch     n Thu c  nuôi   t c n    . S u   t thời 

gi n   n N    hông  uốn nuôi c n ch  nữ   à  uốn nuôi   t c n     giống c n 

    c     n Thu. B n Thu s u   t thời gi n c ng  hông  uốn nuôi c n     nữ  

 à  uốn nuôi   t c n ch  giống c n ch  c     n N  . Cả h i   n đ u  hông c  

ti n để  u  c n vật  à   nh y u th ch. B n N   và   n Thu gặp nh u và đ  xu t 

tr   đ i vật nuôi ch  nh u  N   l y     c   Thu và Thu l y ch  c   N    nhưng 

 hi thương lư ng th  N    hông nh t tr  v  ch  r ng c n ch  c     nh c  gi  trị 

hơn c n     c   Thu. H i   n suy ngh  cả tuần  à  hông t   đư c giải ph p.   

 
 

 

Câu hỏi thảo luận: C c   n hãy đ  xu t c c giải ph p giúp N   và Thu c  

đư c vật nuôi  à   nh y u th ch. 

 Bài tập 2.                                                                     Mô đun 1- Bài 1 

Hãy đọc câu chuyện dưới đây và trả lời câu hỏi ở cuối câu chuyện 

B c Chung là nông dân và sản xu t đư c ngô. B c Hùng là  th  r n và sản 

xu t đư c d   và cuốc. B c  ỹ là  ngh  ch n nuôi và sản xu t đư c thịt l n. B c 

Chung cần c  d   và cuốc để là  nương ngô. B c Hùng cần thịt l n để  n. B c 

 ỹ cần ngô để nuôi l n. Nhưng cả      c đ u  hông c  ti n để  u  những th   à 
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  nh cần. B c Chung đ n nhà   c Hùng đ  xu t đ i ngô để l y d   và cuốc  nhưng 

  c Hùng  hông đồng ý đ i v  nhà   c Hùng  hông cần ngô  à cần thịt l n. B c 

Hùng đ n gặp   c  ỹ đ  xu t đ i d   và cuốc để l y thịt l n nhưng   c  ỹ  hông 

đồng ý v  nhà   c  ỹ  hông cần d   và cuốc  à cần ngô. B  người c  ch y vòng 

gặp nh u đ  xu t tr   đ i nhưng  hông thể tr   đ i đư c th   à  ọi người cần. 

 

Sản phẩ  nông nghiệp 

 

Sản phẩ  th  r n 

 

Sản phẩ  ch n nuôi 

Câu hỏi thảo luận: C c   n hãy thả  luận để đư  r  c c giải ph p giúp   c 

Chung    c Hùng và   c  ỹ c  đư c th   à gi  đ nh c c   c đ ng cần. 

 

 Bài tập 3. 

 

Mô đun 1- Bài 1 

Hãy tưởng tư ng nếu v  l  do nào đ   à t t cả ti n tr n thế gi n này t  

nhi n  iến   t  các   n hãy đư  r  giải pháp như thế nào                                                                                

- Người ta sẽ tr   đ i, mua bán hàng hóa b ng cách nào?  

- Thanh toán ti n công b ng cách nào?  

- Đầu tư và ph t triển sản xu t kinh doanh b ng cách nào? 
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 Tài liệu phát tay 1.                                                      Mô đun 1- Bài 1 

Định ngh   và các  hái niệ  v  ti n  

- Ti n là m t lo i hàn  hó  đặc biệt đư c tách ra làm vật ngang giá 

chung cho t t cả các lo i hàng hóa và dịch v  cần thi t; là  phương tiện dùng 

 u  hàng  t ch l y và thanh toán.  

- Mỗi nước nước có m t đồng ti n riêng và việc tr   đ i ti n tệ c a m t 

quốc gia này sang ti n tệ c a m t quốc gia khác phải d   tr n “tỷ giá ngo i tệ” 

- Ti n c     t quốc gia d  nhà nước in ra   ng gi y h ặc đúc   ng  i  l  i 

và quản lý sử d ng. Nhà nước c n c  và  gi  trị c   GDP (t ng sản phẩ  quốc n i) 

để in đúc ti n the  nguy n t c t ng số ti n đư c in đúc r    ng gi  trị c   GDP. 

- N u số lư ng ti n đư c in đúc r  c  t ng số ti n c   hơn gi  trị c   GDP 

th  ti n  ị   t gi  và đư c gọi là l   ph t  gi  cả hàng h   sẽ t ng c  . 

- N u số lư ng ti n đư c in đúc r  c  t ng số ti n th p hơn gi  trị c   GDP 

th  ti n  ị t ng gi  và đư c gọi là giả  ph t  gi  cả hàng h   sẽ giả  xuống. 

- Hiện nay, hầu h t các quốc gia trên th  giới sử d ng ti n gi y có mệnh 

gi   h c nh u   hi tr   đ i ti n hoặc hàng h    người ta sử d ng t  lệ quy đ i đã 

đư c thống nh t. 

- Ti n   ng gi y  hông c  gi  trị th c. Ti n đúc   ng  i  l  i c  gi  trị 

th c là gi  trị c    i  l  i. Ti n ch  thể hiện giá trị hàng hóa, có mệnh giá nh t 

định do ngân hàng phát hành. 

- Ti n   ng gi y c     t quốc gi  chư  sử d ng đư c ở t t cả c c quốc 

gia  h c tr n th  giới v   ản thân ti n   ng gi y  hông c  gi  trị th c. 

-   t quốc gia c  n n  inh t    nh và ti n đư c quản lý tốt th  ti n c   

quốc gia đ  đư c sử d ng ở nhi u quốc gia  h c tr n th  giới. 

- Quốc gia nà  c  ti n đư c sử d ng ở nhi u quốc gia  h c tr n th  giới 

th  quốc gia đ  c  l i th  hơn tr ng đi u  hiển c c qu n hệ kinh t  quốc t .    
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GIỚI THIỆU TIỀN CỦA MỘT SỐ QUỐC GIA TRÊN THẾ GIỚI  

Tên Quốc gia Hình ảnh tờ tiền Đơn  i  iền tệ 

Việt Nam 

 

đồng 

Hàn Quốc 

 

Won 

Vƣơn  quốc 

Anh 

 

Bảng Anh 

Trung Quốc 

 

Nhân dân tệ 

Úc 

 

Đô l  úc 

Nhật Bản 

 

Yên 

M  

 

Đô l   ỹ 

Singapore 

 

Đô l  Sing p re 
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 Tài liệu phát tay 2 

 

Mô đun 1- Bài 1 

 Kiế  ti n và sử dụng ti n trong cuộc sống 

a) Kiế  ti n  

- Trong cu c sống  t t cả  ọi người đ u phải t   c ch  i   ti n để c  ti n 

chi ti u ch  c c nhu cầu c     nh và những người li n qu n đ n   nh. 

- C  nhi u phương th c để  i   ti n  tùy và  đi u kiện, khả n ng c    ỗi 

người để x c định và th c hiện những phương th c  i   ti n phù h p. 

  

Tham gia bảo vệ  ôi trường mà v n ki   đư c ti n 

  

Ch n nuôi Sáng t o là khởi nghiệp 
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- Những phương th c  i   ti n h p ph p là những phương th c  i   đư c 

ti n  à  hông vi ph   c c quy định c   ph p luật và không day d t lương tâ ; 

không để kẻ gian l i d ng. 

 
 

- Những phương th c  i   ti n   t h p ph p là những phương th c  i   

đư c ti n   ng c ch vi ph   c c quy định c   ph p luật (h y còn gọi là là  

những việc để  i   ti n  à ph p luật c    hông đư c là ). 

-  uốn  i   đư c nhi u ti n   t c ch h p ph p th  phải ch   ch  học tập  

r n luyện để c   i n th c, kỹ n ng vư t bậc  c  đ   đ c tốt  để có những công 

việc tốt. 

- Người là  công  n lương  à  hông c  đầu tư  sản xu t và  inh d  nh 

 h c th   h  c  thể  i   đư c nhi u ti n. Bởi thu nhập c a họ ch  đơn thuần là 

lương (h ặc ti n công l   đ ng.. 

b) Sử dụng ti n 

- Ch  sử d ng ti n và  những việc c  ý ngh   ch  cu c sống 

- Cần phải c     h  ch chi ti u h p lý. Ti n  i   đư c cần chi  r  c c  h ản s u:  

+ Chi ch  c  nhân ( u  s ch vở  đồ dùng học tập     quần  vật d ng c  

nhân cần thi t   ồi dưỡng s c  hỏe) 

+ Chi hỗ tr  gi  đ nh phù h p với đi u  iện và h àn cảnh 

+ Ti t  iệ  (đ  phòng r i r ) 

+ Đầu tư t i sản xu t h ặc  inh d  nh the   hả n ng c     nh 

+ T  thiện  công  ch xã h i  tập thể  hỗ tr    n     người thân  hi h  n n n… 
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 Tài liệu phát tay 3 

 

Mô đun 1- Bài 1 

Vai trò của tiền trong cuộc sống và kinh tế th    ƣờng 

 ) V i trò củ  ti n trong cuộc sống 

- Ti n là công c  quản lý v   ô  là công c  thể hiện ch  quy n quốc gia. 

- Trong cu c sống  c n người sử d ng đồng ti n để tr   đ i, mua bán, trả 

công,... ph c v  cho t t cả các ho t đ ng c   c n người t   n   ặc, ở đ n học 

hành, khám chữa bệnh, giải trí, v.v...  

- Thông thường  c n người có thể dùng ti n để làm những việc s u đây: 

- Tiêu ti n (tiêu th   phương tiện thanh toán). 

- Đầu tư (để l y ti n lãi đầu tư) h ặc gửi ti n (để  ả  t àn gi  trị và l y lãi). 

- Đ i l y m t lo i ti n tệ  h c (tr   đ i). 

- Sưu tập ti n (ph c v  sở th ch   inh d  nh  i   lãi). 

- Ch    i u  tặng tr ng qu n hệ xã h i. 

Ti n đư c sử d ng cho các thanh toán và tín d ng quốc t , phát huy vai trò mở 

r ng quan hệ quốc t  đ  quốc gi  để xâm nhập kinh t  th  giới tr n c c l nh v c 

như  h   học kỹ thuật, kinh t  xã h i  tài ch nh  ngân hàng…. 

 ) V i trò củ  ti n trong  inh tế thị trường 

*) Tiền là phương tiện không thể thiếu để mở rộng và phát triển nền kinh tế 

- Ti n là phương tiện lưu thông  hông thể thi u trong xã h i  là phương tiện 

không thể thi u để mở r ng và phát triển n n kinh t  hàng h    người ta không thể ti n 

hành sản xu t hàng hóa n u không có ti n và s  lưu thông c a ti n. 

- Ti n xu t hiện trong xã h i như thước đ  gi  trị và phương tiện lưu thông 

hàng, nh m làm cho việc sản xu t và tr   đ i, mua bán hàng hóa trở nên dễ dàng 

và nhanh gọn nh t. Mặt khác sử d ng ti n trong kinh doanh có thể giúp người sản 

xu t h ch t  n ch nh x c đư c chi phí và hiệu quả quá trình kinh doanh, có chi 

ph  t ch l y để th c hiện t i đầu tư x  y vòng. 

- Ti n là phương tiện gi   thông và thước đ  gi  trị chính xác nh t cho mọi 

hàng hóa cho nên nó là công c  không thể thi u cho quá trình mở r ng và phát 

triển n n kinh t  hàng hóa. 

https://vi.wikipedia.org/wiki/%C4%90%E1%BA%A7u_t%C6%B0
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*) Tiền là phương tiện để thực hiện và mở rộng các mối quan hệ quốc tế 

- T  n n kinh t  phát triển chuyển sang n n kinh t  thị trường, ti n v a là 

phương tiện th c hiện mở r ng các mối quan hệ kinh t  xã h i tr ng nước và còn 

là phương tiện quan trọng để mở r ng quan hệ kinh t  - h p tác quốc t  

*) Tiền là công cụ phục vụ mục đích của người sử dụng 

- Trong n n kinh t  thị trường hầu h t mọi mối quan hệ xã h i đ u đư c ti n tệ 

hóa, mọi cá nhân, t  ch c  đ àn th …. đ u không thể th  t đư c mối quan hệ với 

ti n. Ti n dần trở thành công c   hông thể thi u để giải quy t c c v n đ  phát sinh 

trong xã h i tr ng nước l n nước ngoài. Cho nên ti n có thể thỏa mãn gần như  ọi 

m c đ ch c   người sử d ng ti n, ch ng nào n n kinh t  hàng hóa và ti n còn tồn t i 

th  đồng ti n v n thỏ   ãn đư c s c m nh c a nó. 

- Ti n ở trong tay m t người, m t t  ch c đư c sử d ng đúng   c đ ch tốt 

và nghiêm túc, công b ng thì sẽ là m t đi u may m n  ngư c l i, ti n rơi và  t y 

kẻ x u dùng để th c hiện những việc x u thì quả là m t tai họa cho những người 

khác. 

- Để tránh việc m t cá nhân hoặc t  ch c nà  đ  sử d ng ti n cho các m c 

đ ch x u như gây l ng đ  n thị trường để đầu cơ tr c l i th  ngân hàng nhà nước 

sẽ đ ng v i trò đi u ti t ti n tệ b ng các chính sách phù h p. 

Một số  hình thức thay thế cho tiền mặ  nhƣ   u: 

 
Thẻ t ch l y điểm c a khách hàng 

 
Séc 

 
Phi u quà tặng 

 
Thẻ tín d ng 

 
Phi u giảm giá 
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Bài 2. CÁC KHOẢN THU NHẬP VÀ CHI TIÊU 

BẰNG TIỀN CỦA  IA ĐÌNH 

 Bài tập 1. 

 

Mô đun 1- Bài 2 

 Hãy liệt    các  hoản thu nhập   ng ti n củ  các nh   hộ s u 

Nhó  hộ Nhữn   h ản  hu nhậ   ằn   iền  ó  hể  ó 

H  nông ngư di   dân 

 

 

 

 

 

H  viên ch c và người 

l   đ ng 

 

 

 

 

 

H   inh d  nh 

 

 

 

 

 

 

 

H  sản xu t hàng th  

công 

 

 

 

H  người khuy t tật, 

neo đơn và  hông c  

nơi nương t   
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 Bài tập 2. 

 

Mô đun 1- Bài 2 

 S p  ếp các  hoản chi ti u   ng ti n  à các   n v   thảo luận 

theo các  ục chi tiêu sau 

Mụ   hi  i u  h ản  hi  i u 

Chi ch   n uống 

 

 

 

 

Chi ch   s c s c khỏe 

 
 

 
 

Chi cho kinh doanh, 

dịch v  

 

 

 

Chi cho sản xu t  

  

 

Chi cho học tập 

 

 

 

Chi ch  thể th    giải tr  

 

 

 

Chi ch  ch   s c h nh 

thể và ph ng đ  

 
 

 

Chi quà c p  th   hỏi 
 

 

Chi cho ho t đ ng t  

thiện, xã h i và hỗ tr  

b n bè khi ho n n n 

 

Gửi ti t kiệ  t ch l y.. 
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 Bài tập 3. 

 

Mô đun 1- Bài 2 

 Hãy sử dụng   u s  theo d i thu - chi   ng ti n hàng ngày củ  gi  

đ nh và là   ài tập ghi ch p theo d i thu - chi củ   ác  n 

    hi ch p thu-chi hàng ngà  

   Tính  ố  ư  au m i l n thu-chi   iết   ng  ố tiền của tu n t ư c c n l i 

được chu ển  ang tu n nà  là         đ ng 

   Tính  ố tiền c  được cuối tu n  

B c  n là h  gi  đ nh v   là  nông nghiệp v    inh d  nh  ật  ng. Tr ng 

đ t h   B c  n đã l n k  ho ch đi du lịch   t tuần  d  vậy B c  n cần tuyển   t 

  n học sinh THCS giúp   c  n ghi ch p s  s ch the  d i thu-chi   ng ti n hàng 

ngày c   gi  đ nh. B c  n r  phần thưởng là 500.000 đồng và 5 quyển vở ch  

  n nà  đư c b c  n nhận là  giúp công việc này và th c hiện đúng việc ghi 

ch p thu-chi. 

B n hãy th   gi  thi tuyển   ng c ch ghi ch p thông tin the  d i số ti n 

thu-chi c     c  n với những thông tin  à   c  n cung c p như s u. 

- Ngày 1 12 2016: B n    c n gà thịt thu đư c 600 000 đồng.  u  nước 

    h t 90,000 đồng. 

- Ngày 2 12 2016: B n 3 ch i  ật  ng thu đư c 450 000 đồng. Trả ti n 

điện h t 250 000 đồng. Chị  nh trả ti n v y 200 000 đồng 

- Ngày 3/12/2016: B n rau thu đư c 300 000 đồng. Mua 5 ch i  ật  ng h t 

360 000 đồng. 

- Ngày 4 12 2016: B n 1 c n l n thịt thu đư c 3 000 000 đồng. Mua 3 con 

l n c n h t 1 800 000 đồng. 

- Ngày 5 12 2016: B n 2 ch i  ật  ng thu đư c 300 000 đồng.  u  20 con 

gà c n h t 100 000 đồng. 

- Ngày 6 12 2016: B n 25kg đỗ tương thu đư c 500 000 đồng.  u  giống 

rau h t 150 000 đồng. 

- Ngày 7 12 2016: B n 3 ch i  ật  ng thu đư c 450 000 đồng. Mua 10kg 

g   h t 150 000 đồng. 



M U SỔ  HI CH P TH O   I THU-CHI  ẰN  TIỀN H N  N    CỦA  IA ĐÌNH 

 i  đ nh ôn   à: 

Ngày  

th ng  

n   

Diễn giải c c 

 h ản thu-chi   ng 

ti n 

CÁC MỤC THU  ẰN  TIỀN 

(1     đồn   

CÁC MỤC CHI  ẰN  TIỀN 

(1     đồn   
S     

       

đ ng) 

B n sản 

phẩ  

nông 

nghiệp 

 inh 

d  nh 

 ật 

ong 

Thu 

 h c 

Tổn  

thu 

Chi cho 

sản xu t 

nông 

nghiệp 

Chi ch  

 inh 

d  nh 

 ật  ng 

Chi 

ch  

 n 

uống 

Chi 

 h c 
Tổn   hi 

1 2 3 4 5 
6 = 

3+4+5 
7 8 9 10 

11 = 

7+8+9+10 
12 

Tu n trước chuy n s ng  

            

            

            

            

            

            

            

            

            

Tổn   ủ   uần           



 Tài liệu phát tay 1 

 

Mô đun 1- Bài 2 

 Các  hoản thu nhập b ng ti n củ  gi  đ nh 

- Thu nhập c   gi  đ nh là t ng các khoản thu b ng ti n hoặc hiện vật do 

l   đ ng c a các thành vi n tr ng gi  đ nh t o ra. 

- Thu nhập b ng ti n: Thu nhập b ng ti n có thể t  m t số hoặc t t cả các 

 h ản sau: ti n lương  ti n thưởng, ti n lãi   n hàng (gi  đ nh c   inh d  nh)  

ti n bán sản phẩ  (gi  đ nh c  sản xu t), ti n học b ng (gi  đ nh c  người đi 

học), ti n tr  c p xã h i, ti n lãi ti t kiệ  (gi  đ nh c  ti n gửi ngân hàng), ti n 

đư c cho (do b n     người thân cho, tặng), ti n cho thuê mặt b ng v.v... 

- Thu nhập b ng hiện vật: Các h  gi  đ nh c  nguồn thu nhập b ng hiện vật 

do bản thân những thành vi n tr ng gi  đ nh là  r  như: c c l  i th y sản, gia 

cầm, gia súc; các lo i nông sản, rau c , quả và các sản phẩm th  công, mỹ nghệ 

như   y  ặc   ây tre đ n  th u ren v.v...  hi   ng hiện vật đi   n th  ti n thu 

đư c t  bán sản phẩm đư c x p vào thu nhập b ng ti n. 

- Có nhi u c ch để phát triển kinh t  gi  đ nh  t ng thu nhập gi  đ nh như 

phát triển c c h  t đ ng kinh doanh; l   đ ng tích c c để nhận đư c ti n lương  

ti n thưởng; làm thêm ngh  ph  phù h p;  h i th c đi u kiện hiện c  để ch n 

nuôi, trồng trọt v.v... 

- Để t ng thu nhập ch  gi  đ nh  giúp cho cu c sống đầy đ  hơn   ỗi thành 

vi n tr ng gi  đ nh phải tích c c th   gi  l   đ ng, sản xu t, kinh doanh, ti t 

kiệm chi tiêu; tuy còn nhỏ và đ ng đi học nhưng c c e  học sinh c ng cần giúp 

bố mẹ làm các công việc tr ng gi  đ nh để góp phần t ng thu nhập c   gi  đ nh. 
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 Tài liệu phát tay 2 

 

Mô đun 1- Bài 2 

Chi ti u   ục chi   hoản chi và quản l  chi ti u   ng ti n trong các gi  đ nh 

- Có thể hiểu đơn giản, chi tiêu là dùng ti n vào m t việc g  đ  ( u   

thuê,...). Chi tiêu trong doanh nghiệp  cơ qu n  h c với chi ti u tr ng gi  đ nh.  

- Tùy và    c đ ch the  d i và quản lý ti n  à c c gi  đ nh c  thể phân 

chi  c c  h ản chi và  những   c chi  h c nh u. 

- C c gi  đ nh c  thể c  những   c chi gồ :  

+ Chi ch   n uống;  

+ Chi cho ch   s c s c khỏe;  

+ Chi cho sản xu t 

+ Chi cho ho t đ ng kinh doanh, dịch v ;  

+ Chi cho học tập;  

+ Chi ch  thể th    giải tr ;  

+ Chi cho ch   s c h nh thể và ph ng đ ;  

+ Chi quà c p  th   hỏi;  

+ Chi cho ho t đ ng t  thiện, xã h i và hỗ tr  b n bè khi ho n n n 

+ Chi gửi ti t kiệ  t ch l y…. 

+ .... 

- C c gi  đ nh  uốn càng ngày càng c  nhi u ti n th  ng ài việc phải t ng 

thu  giả  chi và ti t kiệm trong chi tiêu  cần phải quản lý đư c tốt ti n. 

- Để quản lý đư c tốt ti n  c c gi  đ nh cần t nh t  n đư c số ti n thu - chi 

hàng ngày  hàng tuần  hàng th ng và hàng n  . 

- Để t nh t  n đư c số ti n thu - chi hàng ngày  hàng tuần  hàng th ng và 

hàng n    c c gi  đ nh cần lập s  và th c hiện theo dõi thu - chi hàng ngày. 
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Bài 3: S  DỤNG TIỀN CỦA BẢN THÂN MỘT CÁCH HỢP LÝ 

 Bài tập 1. 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Xác định các  hoản thu nhập b ng ti n của bản thân 

Lớp chi  thành 5 - 6 nh  . C c nh   trả lời câu hỏi s u: “Tr ng   t n    

học sinh THCS có thể c  những  h ản thu nhập nà    ng ti n?”. 

 (Lưu ý: ch  cần ghi c c  h ản thu nhập   ng ti n   hông cần ghi số lư ng).  

Nhóm t ng h p và ghi lên bảng. 
 

 

 Bài tập 2. 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Xác định các khoản chi tiêu của bản thân 

Ti p t c the  nh   đã chi  ở Bài tập 1. C c nh   thi nh u liệt    các 

khoản chi tiêu trong m t n   c a c c e  học sinh THCS (Lưu ý: Ch  ghi tên 

những khoản chi tiêu, không cần ghi số lư ng). Học sinh cần ghi cả những khoản 

chi ti u chư  phù h p  chư  đúng (chơi điện tử, hút thuốc lá,...). Tr ng 5 phút  

nh   nà  liệt    đư c nhi u hơn sẽ chi n th ng và đư c tuy n dương. Những 

nh   liệt    đư c  t hơn sẽ thu  cu c và chịu ph t (h t   ú ). 

 

 Bài tập 3. 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Nên hay Không nên? 

Em hãy cho bi t ý ki n c a mình b ng cách đ nh d u “” vào ô “Nên” 

hoặc Không nên trong bảng dưới đây  tương  ng với t ng khoản chi tiêu 

Khoản chi tiêu Nên Khôn
 nên 

1. Mua sách, vở, d ng c  học tập cần thi t   

2. Đ ng học ph   đ ng g p xây d ng trường   

3. Xây d ng quỹ t  thiện   

4. Nhịn  n s ng để dành ti n đi chơi điện tử   

5. Th nh thoảng cùng b n uống rư u, hút thuốc lá   

6. Mua truyện ki m hiệp để đọc   

7. Ti t kiệm ti n để mua quần áo 
 p mốt   

8. Ti t kiệ  tr ng chi ti u để đỡ tốn ch  gi  đ nh   
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 Bài tập 4 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Lập kế ho ch chi tiêu cá nhân 

Hãy x p các công việc lập k  ho ch chi tiêu c a bản thân s u đây the  đúng 

trình t  và giải thích lí do s p x p: 

A. X c định các khoản b t bu c phải chi 

B. X c định các khoản có thể t ng giả  lư ng chi 

C. X c định t ng thu nhập 

D. Kiểm tra toàn b  để cân đối thu, chi  

E. Lập s  theo dõi thu, chi 
 

 Bài tập 5. 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Nên hay Không nên? 

Để ti t kiệm chi tiêu cho bản thân, góp phần giảm bớt  h   h n ch  gi  đ nh  

học sinh nên làm và không nên làm những việc nà  tr ng những việc s u đây: 

Khoản chi tiêu Nên Không nên 

1. Mua sách, vở, d ng c  học tập cần thi t; giữ gìn cẩn thận   

2. Luôn theo dõi s  thu  chi để cân đối chi tiêu   

3. Ch   n s ng ở nhà để ti t kiệ  và đảm bảo vệ sinh   

4. T  ch c sinh nhật thật linh đ nh để thể hiện bản thân   

5. Mua những th c  n rẻ ti n c  nhi u  àu s c  nhưng 

 hông r  nguồn gốc  nguy n liệu ở c c c ng trường 
  

6. Đòi  ố  ẹ 
u  ch    nh   ng đư c những quần    

  nh th ch   ặc dù những    quần    đ  r t đ t ti n 
  

7. Ti t kiệ  tr ng chi ti u để đỡ tốn ch  gi  đ nh   

8. Luôn chú ý t t điện  t t nước  hi  hông cần sử d ng   

9. Lập k  ho ch chi tiêu chi ti t, c  thể   

10.  Ngoài giờ học có thể tranh th  làm thêm hoặc ph  

giúp bố mẹ công việc gi  đ nh 
  

11.  Làm việc đúng giờ, tập trung, tích c c   

12.  Mua s   đồ đ c vật d ng h p lý, v a túi ti n   
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 Bài tập 6. 

 

Mô đun 1- Bài 3 

Bài tập tình huống 

Nhân đ t ph t đ ng mua vé s  số ki n thi t, em trúng giải 5 triệu đồng. Em 

sẽ sử d ng số ti n này như th  nào?  

Hãy l a chọn b ng cách ch  đ nh d u “” và  ô tương  ng với d  định c a 

mình trong g i ý dưới đây: 

1. Gửi ngân hàng l y lãi hàng tháng 

2. Mua m t chi c điện tho i mới để b n     hông c i thường 

3. Mua quần áo hàng hiệu để khoe với b n  

4. Mua sách luyện thi và  đ i học ch  n   tới 

5. Đ ng học phí học 1 lớp ti ng  nh để chuẩn bị đi du học 

6. Dành ½ để giúp b n X vì b n không có ti n đ ng học phí, 

còn l i em sẽ đư  ch  ch  mẹ để dành. 

7. T  ch c sinh nhật cho hoành tráng t i nhà hàng 

8. Sẽ đi du lịch với b n 

9. Mua m t đôi giầy hàng hiệu như Ni e h y   pp  

10. Em sẽ làm t  thiện như đ ng g p ch  trẻ em bị ung thư.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

11. Sử d ng vào việc  h c (ghi r ): ………………………………………………. 

     ………………………………………………………………………………….. 

     …………………………………………………………………………………. 
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 Tài liệu phát tay 1 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Các  hoản thu nhập b ng ti n của bản thân 

Tr ng cu c sống   ỗi người c  c ch t   thu nhập ch   ản thân khác nhau. 

 hi xã h i ph t triển  cu c sống t  túc  t  c p dần đư c th y th    ng tr   đ i 

hàng h   và  u    n hàng h    đồng ti n xu t hiện th   ọi nguồn thu nhập c  

thể   ng ti n h ặc quy v  ti n. Như vậy    t c ch  h i qu t  c  thể chi  r    t 

số nh   người c  những  h ản thu nhập   ng ti n  h c nh u như s u: 

- Nhó  n ƣời làm các công việc trong hoạ  động kinh doanh: 

C c  h ản thu nhập b ng ti n bao gồm: ti n bán hàng, ti n công dịch v , 

ti n tr  c p xã h i, ti n lãi ti t kiệm, ti n đư c cho v.v...  

- Nhó  n ƣời     động sản xuất làm ra các sản phẩ  nôn        n ƣ 

nghiệp, thủ công m  nghệ,... 

C c  h ản thu nhập b ng ti n ch  y u là ti n bán sản phẩm. Ngoài ra họ 

c ng c  thể c  c c c c  h ản thu nhập b ng ti n  h c như ti n tr  c p xã h i, ti n 

lãi ti t kiệm, ti n đư c cho v.v... 

- Nhó  n ƣời     độn   à   ôn   n  ƣơn :  

C c  h ản thu nhập b ng ti n bao gồm: ti n lương (ch  y u), ti n thưởng, 

ti n tr  c p xã h i, ti n lãi ti t kiệm, ti n đư c cho v.v... 

- Nhó  n ƣời  òn đ n  đi học:  

C c  h ản thu nhập b ng ti n ch  y u là: ti n  inh d  nh nhỏ và  ngày 

ngh   ti n t ng gi  sản xu t  ti n là  th    ti n học b ng, ti n thưởng, ti n đư c 

cho, ti n tr  c p xã h i v.v...  

- Nhó  n ƣời già, hết tuổi     động:  

C c  h ản thu nhập b ng ti n ch  y u là bao gồm: ti n lương hưu  ti n tr  

c p xã h i và ti n đư c cho. 
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 Tài liệu phát tay 2 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Các  hoản chi ti u   ng ti n của bản thân 

Các khoản chi tiêu   ng ti n c a bản thân học sinh c ng n m trong các khoản 

chi tiêu trong gi  đ nh. Đ  là c c chi ph  để đ p  ng nhu cầu sản xu t   inh d  nh  

thỏ   ãn nhu cầu vật ch t và tinh thần c a bản thân.  

C ng tương t  như c c  h ản thu nhập b ng ti n, chi tiêu c a bản thân c ng c  

thể đư c chia ra các nhóm sau: 

- Nhóm n ƣời sản xuất:  

 u    y   c  phương tiện hỗ tr  sản xu t  nguy n liệu  thu   ặt   ng  

nhân công  …  

- Nhó  n ƣời kinh doanh, d ch vụ:  

Mua hàng hóa  thu   ặt   ng  đầu tư  u  s m hoặc thu  cơ sở, vật ch t, 

nhân công…  

- Nhó  n ƣời già, hết tuổi     động:  

Các khoản chi tiêu ch  y u là ti n chi ch   n  ặc, khám chữa bệnh  th   

vi ng  đ   cưới, ngh  dưỡng,... 

- Nhó  n ƣời     động:  

Chi phí cho hầu h t các khoản chi ti u tr ng gi  đ nh. 

- Nhó  n ƣời  òn đ n  đi học:  

Chi  u  đầu và  để  inh d  nh nhỏ  t ng gi  sản xu t   u  đồ dùng để là   

đ ng học phí, ti n mua sách vở  đi th   qu n  ti n  n s ng  ti n đi l i; ti n mua quà 

tặng sinh nhật b n, ti n  ng h  quỹ t  thiện…. 
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 Tài liệu phát tay 3 

 

Mô đun 1- Bài 3 

 Kế ho ch sử dụng ti n của bản thân 

Như tr n đã n u  c  thể th y dù chư  đi là   chư  t o ra nguồn thu nhập 

nhưng học sinh c ng đã phải chi tiêu cho sinh ho t và học tập c a bản thân nhi u 

khoản và có thể số ti n chi c ng  hông h  nhỏ. Do vậy, chi tiêu h p l   ti t kiệm, 

hiệu quả là v n đ  mà học sinh phải bi t và phải th c hiện đư c. Để th c hiện 

đư c đi u đ   học sinh phải t  xây d ng đư c k  ho ch chi tiêu h p lý với những 

thông tin sau.  

- Cơ  ở xây dựng kế hoạch: những  h ản  h ản thu nhập b ng ti n có thể 

có t   inh d  nh nhỏ  là  thêm, gi  đ nh người thân   ng tu i  ch  để  n s ng  

đi l i, mua s m sách vở  đồ dùng học tập; nhà trường thưởng; ... Học sinh c n c  

vào các khoản thu nhập này để xây d ng k  ho ch chi tiêu cho bản thân. 

- Xây dựng kế hoạch: C n c  vào nguồn thu và các khoản phải chi tiêu, 

học sinh t  xây d ng k  ho ch chi tiêu cho h p lý. Tr ng đ  cần chia ra các 

khoản như: 

+  h àn chi ch   inh d  nh nhỏ h y là  th   để  i   ti n 

+ Khoản chi ti u để mua sách vở  đồ dùng, d ng c  học tập 

+ Khoản chi tiêu cho nhu cầu  n uống và đi l i 

+ Khoản d  trữ, ti t kiệm. 

+ Khoản chi ti u  h c như  u  quà tặng,  ng h  quỹ t  thiện…. 

- Điều chỉnh, hoàn thiện kế hoạch: học sinh nên tr   đ i với người thân, 

b n bè tốt và chơi thân trong lớp,...để có thể đi u ch nh các khoản chi cho h p lý. 
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 Tài liệu phát tay 4 

 

Mô đun 1- Bài 3 

Một số biện pháp tăng thu nhập b ng ti n và chi tiêu h p lý của bản thân 

Đối với học sinh ph  thông, nhiệm v  ch  y u là học tập và ph  giúp bố 

mẹ công việc gi  đ nh n n việc ki m ti n không phải là v n đ  cần qu n tâ  đ n 

nhi u. Tuy nhiên, trong m t số trường h p, học sinh c ng c  thể có những công 

việc để t ng thu nhập cho bản thân  đỡ gánh nặng chi ph  ch  gi  đ nh. Chẳng 

h n học sinh xin ph p gi  đ nh đư c th c hiện công việc phù h p để ki m ti n 

ph c v  cho sinh ho t và học tập như  inh d  nh nhỏ và  những ngày ngh   d y 

    học sinh tiểu học   ầ  n n để l y ti n thù l    trồng trọt  ch n nuôi  h i r u 

r ng… v   để dùng v   để bán; làm thêm m t số việc phù h p ở c c cơ sở sản 

xu t, kinh doanh, dịch v ,... Thậm chí, có thể h p tác cùng với anh chị em trong 

gi  đ nh    n bè cùng xóm, phố, b n bè trong lớp để sản xu t, kinh doanh m t 

lo i mặt hàng nà  đ  và đe    n.  

Tuy vậy, học sinh luôn lưu ý r ng việc học tập tốt là nhiệm v  chính, còn 

việc ki m ti n ch  là ph , không quá mải mê ki m ti n mà làm ảnh hưởng tiêu 

c c tới k t quả ho t đ ng học tập c a mình. Mặt khác, học sinh c ng phải lưu ý 

r ng phải chi tiêu h p lí, ti t kiệ  với  ọi đồng ti n c    ản thân    t  ể ti n đ  

t    nh  i   đư c h y đư c người  h c ch . Chi ti u ti t kiệ  c ng là c ch để 

t ng thu nhập. 

Đi u quan trọng nh t, học sinh cần lưu ý   hi th   gi  c c h  t đ ng lao 

đ ng để ki m ti n, cần đảm bảo việc ch p hành đúng c c luật pháp quốc gia. Ví 

d  như:  

+ Luật an toàn giao thông: không vi ph m hành lang an toàn giao thông, 

không vi ph   quy định  h c li n qu n đ n an toàn giao thông 

+ Luật bảo vệ  ôi trường: Không xả rác, gây ô nhiễ   ôi trường 

+ Luật l   đ ng: Ch  tham gia các ho t đ ng phù h p l a tuối 

+ ……..     
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Mô đun 2. SÁN   IẾN V   Ế HOẠCH NHỎ ĐỂ  IẾM TIỀN 
 

I. Mục tiêu:  

Sau khi học x ng  ô đun này  học sinh có thể đ t đư c những yêu cầu sau: 

1. Kiến thức 

- N i l n đư c t i sao cần có những sáng ki n và k  ho ch nhỏ để ki m ti n 

- Lập đư c m t số sáng ki n và k  ho ch nhỏ để ki m ti n cho bản thân 

2. Kỹ năng 

- Lập đư c k  ho ch th c hiện các sáng ki n và k  ho ch nhỏ để ki m ti n 

cho bản thân 

- H ch t  n đư c lỗ lãi trong việc th c hiện sáng ki n và k  ho ch nhỏ 

3. Thái độ 

Yêu thích và quan tâm đ n việc ki m ti n và ti t kiệm ti n t  những sáng 

ki n và k  ho ch nhỏ c a bản thân 

II. Nội dung 

Bài 1: Sáng ki n và k  ho ch nhỏ 

Bài 2: Lập k  ho ch cho sáng ki n và    ho ch nhỏ 

Bài 3: H ch toán lãi – lỗ cho sáng ki n và k  ho ch nhỏ 
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Bài 1: SÁNG KIẾN VÀ KẾ HOẠCH NHỎ ĐỂ KIẾM TIỀN 

  ài  ậ  1 

 
Mô dun 2 - Bài 1 

Bài tập tình huống 

D a vào các tình huống có s n dưới đây  e  hãy đư  r  sáng  iến, kế 

ho ch nhỏ của bản thân đ  kiếm ti n h p lý, h p pháp  

 Nhà em có r t nhi u sách  áo cũ  hông dùng đến 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

  Em họ của em học ti u học học  ôn Toán chư  tốt. Cô của em muốn tìm 

gi  sư đ  kèm môn Toán  

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

 Nhà em ở g n công viên, cuối tu n có r t nhi u e     đư c bố mẹ đư  đến 

công vi n chơi. Các e     r t th ch đ  chơi và thường đư c bố mẹ  u  đ  

chơi đ  chơi trong công vi n 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 
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  ài  ậ    

 
Mô dun 2 - Bài 1 

Thảo luận nhóm về sáng kiến, kế hoạch nhỏ cụ thể của bản thân 

 

 Nêu ra các sáng kiến và kế ho ch cụ th  của bản thân  

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

  Góp ý xây d ngcủa nhóm 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................... 

..................................................................................................................................... 

..................................................................................................................................... 
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Tài  iệu  h     y 1 

 

Mô dun 2 - Bài 1 

1  C u  huyện 1 

B n H àng r t ch   là  việc nhà giúp đỡ gi  đ nh. B n đã c  r t nhi u 

s ng  i n để ti t  iệ  thời gi n là  việc nhà  à v n h àn thành công việc c   

  nh tốt nh t 

- B n H àng l n    h  ch là  c c công việc hàng ngày và định  ỳ thành 

  t  ản    h  ch c  thể 

- B n s p x p công việc   t h p thành   t nh   việc để là  cùng   t 

thời gi n như tr n đường đi học v  sẽ đi ch     t ngày đi ch  ch  3 ngày … 

- Luôn gọn gàng  s p x p đồ vật đúng nơi quy định để  hi cần dùng sẽ t   

th y ng y 

- Những đồ dùng tr ng gi  đ nh  hông sử d ng c   hả n ng t i ch    n s p 

x p ri ng để đ i đồng n t h ặc sử d ng ch  những lần s u 

   C u  huyện   

 ỗi dịp T t đ n    n N   l i c  đư c  h ản   ng tu i  h ảng 500.000 

đồng.  h ản ti n này   ố  ẹ N   ch  N   đư c sử d ng. N   xây d ng ch  

  nh    h  ch sử d ng ti n h p lý nh t với   c ti u là c   h ản gửi  ố  ẹ  

giúp đỡ c c   n nhỏ c  h àn cảnh  h   h n và  u  s ch vở.  u  5 c n ng n 

c n nuôi  s u  ỗi  u i học v  N   dành 30 phút đi đà  giun   ò ốc ch  ng n 

 n. S u 5 th ng N     n 5 c n ng n đư c 1 triệu đồng.    h  ch c   N   đư  

r  như s u: 

- Gửi ti n để  ố  ẹ giữ: 50.000 đồng ( hi cần) 

-  u  s ch vở ch  n   học  ới: 100.000 đồng 

- Quy n g p ch  c c   n học sinh c  h àn cảnh  h   h n: 50.000 đồng 

- Dành 100.000 đồng  u  ng n c n nuôi và 100.000 đồng  u  th c  n 

cho ngan 

- Dành 100.000 đồng  u  s ch     c  c   c c   n tr ng lớp để s u đ    n 

l i  i   lời. N    ặc cả với c c   n là 1 g s ch     c  sẽ  u  là 2.000 đồng. 

S u đ  N     n l i ch  đ i lý thu  u  gi y l  i đư c 3.000 đồng  g. 
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 Bài 2: LẬP KẾ HOẠCH CHO SÁNG KIẾN VÀ KẾ HOẠCH NHỎ 

 ài  ậ  1  

 

Mô dun 2 . Bài 2 

Liệt kê các sáng kiến của bản thân 

………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………… 

Sắp xếp các sáng kiến theo thứ tự ƣu  i n  hực hiện ngay 

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………….. 

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 
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 ài  ậ     

 

Mô dun 2. Bài 2 

Lập kế ho ch th c hiện kế ho ch nhỏ của bản thân 

 Tên kế hoạch nhỏ: 

………………………………………………………………………………… 

 Thời gian thực hiện: 

………………………………………………………………………………… 

 Mục tiêu: 

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………… 

 Phƣơn   n  hực hiện 

………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………… 

 Rủi ro có thể  ảy     à      iải pháp tình thế đối  hó 

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………… 

 Dự kiến kết quả đạ  đƣ c 

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………… 
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 Tài  iệu  h     y 1 

 

Mô dun 2 - Bài 2 

N uồn  ả  hứn    n   ạ  

S ng t   là h  t đ ng tư duy c   c n người và  hông c  giới h n. H  t đ ng 

s ng t   đư c h nh thành t  s  qu n s t c c s  vật  hiện tư ng tr ng t  nhi n và c c 

h  t đ ng xã h i. Với s  hiểu  i t và  i n th c đư c t ch l y c    ản thân  c n 

người ngh  r  c i  ới  s ng t   r  c i chư  c  h ặc đư  r  c c giải ph p cải ti n 

những đi u đã c . Vậy cả  h ng s ng t   c     n đ n t  đâu?  

Qu n      uộ   ốn  hàn  n ày:  

Việc này tưởng ch ng như đơn giản nhưng ch nh t  s  qu n s t cu c sống hàng 

ngày sẽ đe  l i r t nhi u cả  h ng ch    n. T  th i quen  sở th ch và nhu cầu c   

 ỗi người   n c  thể  i t t   đư c ý tưởng s ng t   tr ng  inh d  nh   ng việc trả 

lời ch  câu hỏi   n c i g  (c n c  và  nhu cầu) và ch   i (c n c  và  đối tư ng qu n 

s t). T  việc qu n s t   n c ng c  thể th y đư c những h n ch     t cập c   công 

việc hiện t i để đư  r  c c giải ph p cải ti n ch  công việc tốt hơn. V  d  như   n 

N   (v  d  tr ng Tài liệu ph t t y  ài trước) nhận th y r ng n u  u  th c  n ch  

ng n ở qu n gần nhà gi  sẽ đ t hơn qu n ở tr n thị tr n  à ch t lư ng th c  n là 

h àn t àn giống nh u. N   đư  r  giải ph p  ỗi lần c  người nhà l n thị tr n N   

nhờ người  u  giúp th c  n để ti t  iệ  đư c chi ph  ch   n. 

Đọ     h:  

Việc đọc s ch hàng ngày  hông ch  giúp   n t ch l y vốn  i n th c ch   ản 

thân  à còn giúp   n nâng c    hả n ng s ng t  . S ch là người thầy ch  ch    n 

những  ài học  những  inh nghiệ  h y và  hơi nguồn s ng t  . Hãy l   chọn 

ch    nh những cuốn s ch hữu  ch v   inh d  nh  v  tư duy là  giàu để t   cả  

h ng  inh d  nh tr ng   n. 

C    hƣơn   iện   uyền  hôn  (  ng xã h i, â  nh c f ce      y utu e      

  ng  …):  

C c phương tiện truy n thông này là   t phần  hông thể thi u tr ng cu c sống 

hiện t i. B n c  thể thu thập thông tin t  nhi u nguồn  h c nh u để đư  r  những ý 

tưởng s ng t   ch   ản thân. Ngày này  Xu hướng  inh d  nh tr n   ng ngày càng 

ph   i n r ng rãi như   n hàng quần    tr n f ce        n hàng qu  c c tr ng  u  

hàng tr c tuy n ở Việt N   như  d yr i.c     u chung.vn  h tde l.vn…. 
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B n c  thể th    hả  c ch th c  inh d  nh  nline để s ng t   ch    nh 

những ý tưởng  inh d  nh ng y  ây giờ. 

H ạ  độn  nhó :  

đây là h  t đ ng tận d ng s c   nh tập thể để cùng s ng t  . Nh   c  thể 

đư c h nh thành t  những   n c  cùng sở th ch h ặc cùng l   tu i. T  việc cùng 

nh u đư  r  ý tưởng ch c ch n   n sẽ c  r t r t nhi u ý tưởng. Để h  t đ ng 

nh   hiệu quả  c c   n cần t   r    t người th  l nh đi u hành và   t người thư 

 ý để ghi ch p l i c c ý tưởng. C c   n n n duy tr  h  t đ ng nh   thường 

xuy n để cùng nh u nh n l i c c ý tưởng đã đư  r  tr ng qu  tr nh triển  h i th c 

t  để rút  inh nghiệ  ch  nh u. 

Từ  h nh nhữn   inh n hiệ   à  hả n n   ốn  ó  ủ   ản  h n:  

R t nhi u s ng  i n đư c cả  h ng t   inh nghiệ  và  hả n ng c    ản 

thân. B n c  thể  inh d  nh đồ h nd  de (là    ng t y) t  s   h   t y c   

  nh  thu â   ài h t để  inh d  nh tr n y utu e t   hả n ng c  h t …. 
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Tài  iệu  h     y 2 

 

Mô dun 2 - Bài 2 

Mẫu  ản  ế h ạ h   n   ạ   à  ế h ạ h nhỏ 

T n  ế h ạ h nhỏ: BÁN BÓNG B Y VÀO CUỐI TUẦN TẠI CÔNG VIÊN  

Thời  i n  hự  hiện: Ch  nhật hàng tuần t  7-9h s ng tr ng 1 th ng t  

01/11/2016 

Mụ   i u: Lãi 400.000 đồng đ n h t ngày 30 11 2016 

Phƣơn   n  hự  hiện 

 Lập bảng thu chi khi thực hiện kế hoạch 

- Các lo i chi phí 

(1) Chi ph  Nhập hàng (  ng   y đã  ơ  sẵn c  t y cầ ): gi  10.000 đồng quả 

(2) Chi ph  đi l i (xe đ p): 0 đồng 

(3) Chi ph  d  trù (đ  phòng xe hỏng): 50.000 đồng 

- Các khoản thu 

(1) T  việc   n hàng: gi    n 15.000 đồng quả. Lãi 5.000 quả 

(2) Như vậy để l i đư c 100.000 đồng tuần th  số lư ng   ng cần   n là 

100.000 5000=20 (quả) 

 Các công việc cần chuẩn b   

- T   người cung c p bóng bán với m c giá tối đ  10.000 quả. Trong 

trường h p không bán h t sẽ trả l i số bóng trước 10h30 hàng ngày (vì số bóng 

này v n dùng đư c ch  người bán ca chi u) 

-  u    ng lúc 6h s ng để trở ra công viên bán hàng lúc 7h 

- Chuẩn bị ti n lẻ để trả l i khách hàng 

 Rủi     ó  hể  ảy     à      iải  h     nh  hế đối  hó 

- Trời  ư :  hông   n hàng 

- N u đ n 8h30  à  hông   n đư c h t số lư ng bóng 20 quả có thể bán 

giá rẻ hơn  iễn sao lớn hơn 10.000 đồng/quả. 

- Tr ng trường h p không bán h t th  đe  trả l i   ng ch  người   n trước 10h30 

  ự  iến  ế  quả đạ  đƣ   

Ti n lãi tối thiểu 50.000 đồng. Lãi tối đ  là 100.000 đồng/ngày 
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Bài 3: HẠCH TOÁN LÃI - LỖ CHO SÁNG KIẾN VÀ KẾ HOẠCH NHỎ 

 ài  ậ  1 

 

Mô dun 2 - Bài 3 

Bài tập tình huống 

B n Phương c     ho ch kinh doanh nhỏ t  s  khéo tay c a mình nhân dịp 

trung thu. 

  Tên k  ho ch: BÁN BÁNH DẺO NHÂN THẬP CẨM VÀ BÁNH DẺO CHAY 

B n Phương đã nhận đư c 3 đơn đặt hàng t  b n    và người thân. C  thể 

như s u 

- B c   i đặt 15 chi c bánh dẻo thập cẩm 

- Chị Linh đặt 20 chi c bánh dẻo chay 

- B n Hi n đặt 10 bánh thập cẩm và 5 bánh dẻo chay 

Giá bán mà b n Phương d  định bán là bánh dẻ  ch y 10.000 đồng/chi c, 

bánh thập cẩ  là 25.000 đồng/chi c 

Để th c hiện k  ho ch bán 50 chi c bánh c a mình, b n Phương đã chi ch  

các khoản sau 

- Nguyên liệu làm bánh (vỏ   nh  nhân …): 300.000 đồng 

- Ti n điện  g s: 100.000 đồng 

- Ti n  u   huân   nh: 50.000 đồng 

- Ti n  u        : 100.000 đồng 

- Ti n đ  x ng đi ch : 20.000 đồng 

- Các khoản chi ph   h c ( u  g ng t y nhà    t): 50.000 đồng 

Em hãy tính toán lãi - lỗ trong k  ho ch nhỏ c a b n Phương 
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 ài  ậ    

 

Mô dun 2 - Bài 3 

Bài tập tình huống 

Trong kỳ ngh  hè, b n Oanh có sáng ki n làm thiệp chúc m ng sinh nhật.   

Tên k  ho ch: Làm thiệp chúc sinh nhật 

B n Oanh đã nhận đư c 6 đơn đặt hàng t  b n    và người thân. C  thể 

như s u 

- B n H ng đặt 10 chi c 

- B n Lan đặt 10 chi c  

- B n Linh đặt 15 chi c  

- B n Lê đặt 10 chi n 

- B n Y n đặt 15 chi n 

- Cử  hành   n đồ lưu niệm, t p hóa cô Lan: 40 chi c 

Giá bán mỗi chi c thiệp chúc 30.000 đồng/chi c 

Để th c hiện k  ho ch bán 60 chi c thiệp theo s  đặt hàng c a các b n, b n 

Oanh đã chi mua nguyên liệu, ph  kiện gồm các khoản sau: 

- Gi y màu các lo i: 150.000 đồng 

- Gi y l   là  h    dây: 200.000 đồng 

- Bút màu các lo i: 100.000 đồng 

- Kim tuy n và h t cườ : 150.000 đồng 

- Kéo, dao, keo dán, hồ d n: 100.000 đồng 

- Các khoản chi phí khác (d  ki n): 50.000 đồng 

- Chi ph  đi l i (ước t nh): 100.000 đồng 

- B n Oanh d  tính dành thời gian: 10 ngày thì hoàn thành 

T  k  ho ch c a b n Oanh, em hãy tính toán xem số ti n công ban Oanh 

là  đư c trong mỗi ngày là bao nhiêu. 
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  ài  ậ  3 

 

Mô dun 2 . Bài 3 

Cân đối lãi lỗ kế ho ch nhỏ của bản thân 

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………… 
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Mô đun 3. S   ỤN  TIỀN ĐỂ THAM  IA TH  TRƢỜN  
 

I. Mụ   i u:  

S u  hi học x ng  ô đun này  học sinh c  thể đ t đư c những y u 

cầu s u đây: 

 . Kiến thức 

- X c định đư c s  cần thi t th c hiện việc đi ch  và th   gi  thị trường 

- X c định đư c những y u tố cần  iể  tr   hi  u  hàng 

2. Kỹ năng 

- Lập đư c    h  ch sử d ng ti n trước  hi đi ch ; 

- Cân đối đư c  h ản ti n tr ng  hi đi ch ; 

-  u  đư c đ  những sản phẩ  the     h  ch; 

- Ph t triển đư c  ỹ n ng gi   ti p. 

3. Thái độ 

- Y u th ch và qu n tâ  việc đi ch  và th   gi  thị trường 

- Thể hiện th i đ  qu  trọng đồng ti n 

II  Nội  ung 

Bài 1: Đi ch  và th   gi  thị trường. 

Bài 2: Sử d ng ti n  hi đi ch  và th   gi  thị trường 

Bài 3:  ỹ n ng  u -  n hàng h    hi đi ch  và th   gi  thị trường 
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 ài 1: CHỢ V  TH  TRƢỜN  Ở VIỆT NAM 

I   h i niệ   h   à  ộ   ố   ại h nh  h  ở Việ  N   

Bài tậ  1 

 

Mô dun 3 - Bài 1 

Đi n t  còn thiếu vào chỗ trống 

Ch  là nơi  à diễn r  h  t đ ng ………  tr   đ i hàng h   và dịch v  

  ng …………. h ặc hiện vật ( …………..) 

Thị trường là nơi người ……. và người ……. (h y người c  nhu cầu và 

người cung c p) ti p xúc tr c ti p h ặc gi n ti p với nh u để tr   đ i  ……… 

hàng h   và dịch v . 

 ài  ậ    

 

Mô dun 3 - Bài 1 

Liệ          h    ử  hàn    i u  h     un       hƣơn   ại mà em  iế  

          ……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………… 
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Tài  iệu  h     y 1 

 

Mô dun 3 - Bài 1 

CHỢ Ở VIỆT NAM 

Ch  r  đời t  r t sớ  tr ng lịch sử l ài người   hi  à c n người đã sản 

xu t đư c hàng h   nhi u hơn nhu cầu c   họ  n n phải   ng n  đi tr   đ i với 

người  h c để l y   t l  i hàng h   nà  đ . Th     n đầu  ch  ch  y u là nơi 

để  ọi người tr   đ i sản phẩ  dư th   với nh u  d   tr n   t thước đ  là s  

thỏ  thuận c   h i   n. Tuy nhi n  tr n th c t   gi  trị c   hàng h   là  h c 

nh u n n việc tr   đ i sản phẩ  gặp  h   h n  v  vậy cần c    t thước đ  gi  

trị c   hàng h    thước đ  đ  ch nh là ti n. Với s  r  đời c   ti n tệ th  ch  

 hông ch  là nơi tr   đ i  à diễn r  việc  u  và   n hàng h   -   t   n là 

những người c  sản phẩ  sẽ đe  r  để   n  còn   t   n là  h ch hàng dùng 

ti n để  u  c c sản phẩ  cần thi t ch  ti u dùng c    ản thân  gi  đ nh  để  inh 

d  nh h ặc là  quà tặng…vv. 

Với c c ch  nhỏ th  c u trúc r t đơn giản  c  thể là   t  ãi trống  à những 

người   n hàng ngồi thành t ng dãy với những sản phẩ  đặc thù. Hàng h    ày 

  n ở những ch  này  hông ni   y t gi   người  u  và người   n sẽ t  thương 

lư ng gi  với nh u. Với c c ch  lớn  hiện đ i th  c u trúc  h  ph c t p.  ỗi ch  

c  thể gồ  nhi u  hu v c ri ng  iệt   ỗi  hu v c l i c  những dãy gồ  nhi u 

gian hàng khác nhau. Thông thường ở những ch  này  hàng h   đư c ni   y t 

gi   tuy nhi n  người  u  và người   n v n c  thể thương lư ng gi  với nh u. 

Ngày n y ch  còn đư c hiểu r ng hơn đ  là thị trường. 

Ch  là nơi diễn r  h  t đ ng  u    n h y tr   đ i c c sản phẩ   hàng hóa 

 h c nh u. Hàng h   tr ng ch  r t đ  d ng  t  những l  i sản phẩ  dùng tr ng 

cu c sống hàng ngày c    ỗi người đ n c c ch ng l  i sản phẩ   h c. Ch  

thường đư c h nh thành và xây d ng t i những nơi đông dân cư  thường là trung 

tâ   đầu  ối gi   thông. 

(Ngu n Wikipe ia) 
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 Tài  iệu  h     y 2 

 

Mô dun 3 - Bài 1 

Ph n   ại  h  

I. Ch  ở Việ  N  : Hệ thống ch  ở Việt N   đư c chi  thành 5   ại như s u 

STT 
Ti u  hứ  

 h n   ại 
L ại  h  

1 
Đ    iới 

hành chính 

Ch  đô thị: l  i ch  đư c t  ch c  t  họp ở thành phố  thị 

xã  thị tr n. 

 Ch  nông thôn: ch  thường đư c t  ch c t i trung tâ  xã  

trung tâ  c   xã. 

2 
T nh  hấ  

mua bán 

Ch    n  uôn: c c ch  lớn  ch  trung tâ   ch  c  vị tr  là 

cử  ng  c   thành phố  thị xã  thị tr n  c  ph   vi h  t 

đ ng r ng  tập trung với  hối lư ng hàng h   lớn. 

Ch    n lẻ: ch  thu c ph   vi xã  phường (h ặc li n xã  

li n phường)  c   dân cư  hàng h   qu  ch  ch  y u để   n 

lẻ  ph c v  tr c ti p ch  người ti u dùng. 

3 

Đặ  điể  

 ặ  hàng 

kinh doanh 

Ch  t ng h p: ch   inh d  nh nhi u l  i hàng h   thu c 

nhi u ngành hàng  h c nh u. 

Ch  chuy n d  nh - ch  chuy n  inh d  nh   t  ặt hàng 

ch nh y u   ặt hàng này thường chi   d  nh số tr n 60% 

đồng thời v n c    n   t số  ặt hàng  h c  c c l  i hàng 

này c  d  nh số dưới 40% t ng d  nh thu. 

4 

T nh  hấ  

và quy mô 

  y  ựn  

Ch   i n cố: ch  đư c xây d ng h àn ch nh với đ  c c y u tố c   

  t công tr nh  i n trúc  c  đ    n sử d ng c   (tr n 10 n  ). 

 Ch    n  i n cố - ch  chư  đư c xây d ng h àn ch nh. 

B n c nh những h ng   c xây d ng  i n cố (tầng lầu  cử  

hàng  s p hàng) còn c  những h ng   c xây d ng t   như 

l n    i che  quầy   n hàng…  đ    n sử d ng  hông c   

(dưới 10 n  ) và thi u tiện nghi. 

 Ch  t   - ch  c  quầy  s p   n hàng là những l u quán 

đư c là  c  t nh ch t t   thời   hông  n định   hi cần thi t 

c  thể dỡ  ỏ nh nh ch ng và  t tốn    . 
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5 

Số lượng hộ 

kinh doanh, 

vị trí và mặt 

bằng của 

chợ (Theo 

Điều 3 Nghị 

định số 

02/2003/NĐ- 

CP của 

Chính phủ 

về phát triển 

và quản lý 

chợ) 

   Ch  l  i 1 là ch  phải  ả  đả  c c ti u chuẩn: 

 + C  tr n 400 điể   inh d  nh  đư c đầu tư xây d ng  i n 

cố  hiện đ i the  quy h  ch; 

 + Đư c đặt ở c c vị tr  trung tâ   inh t  thương   i qu n 

trọng c   t nh  thành phố h ặc là ch  đầu  ối c   ngành 

hàng  c    hu v c  inh t  và đư c t  ch c họp thường 

xuyên; 

 + C   ặt   ng ph   vi ch  phù h p với quy  ô h  t đ ng 

c   ch  và t  ch c đầy đ  c c dịch v  t i ch : trông giữ xe  

 ốc x p hàng h     h   ả  quản hàng h    dịch v  đ  

lường  dịch v   iể  tr  ch t lư ng hàng h    vệ sinh  n 

t àn th c phẩ  và c c dịch v   h c. 

     Ch  l  i 2 là ch  thỏ   ãn c c ti u chuẩn: 

  + C  tr n 200 điể   inh d  nh  đư c đầu tư xây d ng  i n 

cố h ặc là   n  i n cố the  quy h  ch; 

 + Đư c đặt ở trung tâ  gi   lưu  inh t  c    hu v c và 

đư c t  ch c họp thường xuy n h y  hông thường xuy n; 

 + C   ặt   ng ph   vi ch  phù h p với quy  ô h  t đ ng 

c   ch  và t  ch c c c dịch v  tối thiểu t i ch : trông giữ 

xe   ốc x p hàng h     h   ả  quản hàng h    dịch v  đ  

lường. 

   (3) Ch  l  i 3 là ch  thỏ   ãn c c ti u chuẩn: 

  + C  dưới 200 điể   inh d  nh h ặc c c ch  chư  đư c 

đầu tư xây d ng  i n cố h ặc   n  i n cố; 

  + Ch  y u ph c v  nhu cầu  u    n hàng h   c   nhân 

dân tr ng xã  phường và đị   àn ph  cận. 

(Ngu n Đ i học Kinh tế Quốc  ân) 
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II. TH  TRƢỜN  THƢƠN  MẠI Ở VIỆT NAM  ỒM CÓ: 

 Cử  hàn  

Cử  hàn  ( ử  hiệu   iệ   là đị  điể   inh d  nh  là nơi th c hiện  u  

  n hàng h    th ả thuận  trả ti n và nhận hàng t i chỗ. Cử  hàng c ng c  thể     

gồ  c c dịch v      the  chẳng h n như gi   hàng tận nơi  g i hàng. Cử  hàng 

thường đư c đặt tr n đường phố đông dân cư  đường phố  u  s   h ặc tr ng 

những ngôi nhà nhỏ h ặc đặt tr ng si u thị  trung tâ  thương   i. 

 Si u  h   à T un       hƣơn   ại 

- Si u  h  là l  i h nh cử  hàng hiện đ i;  inh d  nh t ng h p h ặc chuy n 

d  nh; c  cơ c u ch ng l  i hàng h   ph ng phú  đ  d ng. C c  ặt hàng  ày   n 

tr ng si u thị phải c  đ ng    ch t lư ng và ni   y t gi    n. Người  u  hàng t  

chọn hàng h   và trả ti n t i quầy thu ngân. 

- T un       hƣơn   ại là l  i h nh t  ch c  inh d  nh thương   i hiện 

đ i  đ  ch c n ng      gồ  t  h p c c l  i h nh cử  hàng  cơ sở h  t đ ng dịch 

v ; h i trường  phòng họp  v n phòng ch  thu ... đư c  ố tr  tập trung  li n h àn 

tr ng   t h ặc   t số công tr nh  i n trúc li n   ; đ p  ng c c ti u chuẩn v  

diện t ch  inh d  nh  tr ng  ị  ỹ thuật và tr nh đ  quản lý  t  ch c  inh d  nh. 

H  t đ ng  u    n hàng h   đư c th c hiện tr c ti p ở c c quầy hàng tr ng 

trung tâ  thương   i và trả ti n tr c ti p t i quầy hàng. Người  u  hàng c  thể 

thương lư ng gi  cả tr c ti p với   n   n. 
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 ài  : S   ỤN  TIỀN ĐI CHỢ V  THAM  IA TH  TRƢỜN  
 

 ài  ậ  1 

 

Mô dun 3 . Bài 2 

   hãy  ậ   ế h ạ h  hi  i u  ủ   ản  h n  hi đi  h  theo   i ý   u đ y: 

- Số ti n d  t nh đe  đi ch  

- C c  ặt hàng và số lư ng hàng d  định  u  ch   ỗi  ặt hàng 

- Th   dò gi  cả ( hả  s t gi ) thị trường c c  ặt hàng d  định  u  

- Cân đối số ti n hiện c   số  ặt hàng cần thi t x p the  th  t  ưu ti n l  i hàng 

  t  u c phải  ua. 

- Chuẩn  ị sẵn sàng c c  ỹ n ng gi   ti p tốt (vận n ng lời n i để  u  đư c 

hàng   t c ch hiệu quả nh t) 

- D  t nh ch   t nh t 2 phương  n the  l   chọn s u: 

  + Ưu ti n số lư ng  ch ng l  i hàng: L   chọn hàng gi  cả phù h p túi ti n 

  + Ưu ti n ch t lư ng:  ặt hàng nà  chư  thật cần thi t th  chư  v i  u  

 

  ài  ậ    

 

Mô dun 3 . Bài 2 

C n  ứ  à       h ản  hu nhậ   ằn   iền  ủa bản  h n  hãy  hỉ           h 

tiết kiệ   hi  i u  à  ỗi tuần/tháng tiết kiệ  đƣ c một khoản tiền nhấ  đ nh 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………….. 
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 Tài  iệu  h     y 1 

 

Mô dun 3 - Bài 2 

Ti t  iệ  là chọn những th    nh y u th ch để chi ti n ch  n  và c t giả  

ngân s ch với những th    n  hông  uốn h ặc  hông cần. S   h c  iệt giữ  

người  ần tiện và người ti t  iệ  đư c  i u tả qu   ảng dưới đây 

N ƣời  ần  iện N ƣời  ằn  iện N ƣời  iế   iệ  

Qu n tâ  đ n gi  cả   t qu n 

tâ  đ n gi  trị c     n hàng 

Thích ti t  iệ  ti n   hông 

qu n tâ  đ n  u  s   

Qu n tâ  đ n gi  cả và gi  

trị c     n hàng 

Cố g ng  u  những th  

hàng hóa không mua, không 

đư c  với   c gi  rẻ nh t 

 hông th ch  u  s  ; 

ch   u  những th    t 

 u c  với gi  rẻ nh t 

Cố g ng  u  hàng h   ở 

  c rẻ nh t nhưng c ng sẵn 

sàng chi ti u những   n  

những th    nh cần 

S    n x n c   người  ần 

tiện sẽ ảnh hưởng đ n người 

xung quanh 

G   ti n gửi ti t  iệ  là 

sở th ch c  nhân   hông 

ảnh hưởng đ n người  h c 

S  ti t  iệ  c   người ti t 

 iệ  ch  ảnh hưởng đ n 

  nh họ 

Không  i t đi u. V  d :  hi 

đi  n trư  với người  h c  

nhà hàng ni   y t gi  tối 

thiểu là 30 000 đồng đ    

nhưng người hà tiện v n y u 

cầu nhà hàng là  đ   cơ  

20 000 đồng và n i r ng ch  

cần 20 000 đồng là đ . 

Luôn t   đ n những nơi 

c  giả cả phù h p với 

  nh (ti t  iệ )  vun 

v n để c  ti n gửi ti t 

 iệ  càng nhi u càng 

tốt với họ. 

Bi t l   chọn  hi ti u ti n. 

N u họ ch  c  32 000 đồng 

ngh n để  n trư  họ sẽ gọi 

trà đ  th y v  c c đồ uống 

đ t ti n  

Nhi u  hi  hi n   n  h  chịu 

v  c ch cư xử c   họ với  ọi 

người xung qu nh 

T n tiện phù h p với 

h àn cảnh c     nh 

c ng đ ng quý 

Nhi u  hi giúp   n nhận r  

  nh c  thể ti u ti n   t 

c ch hiệu quả hơn 

Ngh  v  ng n  th c d ng 
Luôn ngh  đ n đi u ch c 

ch n  s  r i r  
Bi t ngh  v  dài h n 

(Theo Ramit Sethi t ong cuốn I will teach  ou to  e  ich và Tham khảo tính cách 

nhân vật t ong t   chơi kinh  oanh của ILO ) 
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 Tài  iệu  h     y 2 

 

Mô dun 3 - Bài 2 

TẠO THÓI QU N CHI TIÊU TIẾT  IỆM 
 

N n  iế     h   n đối    n   hi  i u hằn   h n  

B n hãy t   ch    nh th i quen tốt   ng c ch  ỗi th ng   n n n dùng 

  t quyển s  để ghi c c  h ản thu c     n tr ng th ng đ . B n d  định sẽ ti u 

h t     nhi u? Và  h ản dành d   đư c c     n sẽ là ch ng nà ? Tr n cơ sở đ  

  n hãy luôn nhớ những định   c  à   nh đã đặt r  và hãy chi ti u đúng the  

những c n số đã định. 

Có  h    ọn  

Th   vọng   ơ ước tr ng  hả n ng c  thể c ng là những   c ti u r t tốt 

 à   n n n hướng tới. Việc luôn đ  r  ch   ản thân   nh những  ơ ước và 

th   vọng sẽ là đ ng l c thúc đẩy   n  i t c ch ti t  iệ  tr ng chi ti u. 

L n   nh    h  hi đi  u   ắ  

L n d nh s ch  ỗi  hi đi  u  s   sẽ giúp   n chi ti u c    c đ ch hơn  

 hông  ị vư t    h  ch. Trước  hi đi  u  s     n n n vi t r  những   n đồ 

cần  u   và  hi tới nơi  u  s    B n ch  n n đ n đúng  hu v c  ày những  ặt 

hàng đ  để l   chọn   n đồ cần  u . Bởi đôi  hi n u  hông “lập tr nh” sẵn    

h  ch tr ng  hi đi  u  s      n sẽ dễ dàng  ị hút hồn  ởi những   ng rôn, 

quảng c    những lời  ời chà  ngọt ngà  nghe r t lọt t i  và   n l i  uốn “rinh” 

ng y   n hàng đ  v   như vậy    h  ch chi ti u c     n l i  ị đ   ể  và   n sẽ 

chẳng thể ti t  iệ  ch  những   c đ ch và th   vọng đã đ  r . 

Nhữn      nhỏ đơn  iản  i    ạn  iế   iệ   hi  i u 

Ng ài r  c ng xin “ ật   ” th   ch    n những c ch ti t  iệ  ti n c c  ỳ 

đơn giản nhưng c ng r t hiệu quả gồ : 

- V  như   n c  nhu cầu  uốn t     t cuốn s ch th    hả  h y cuốn 

s ch ph c v  ch  qu  tr nh học tập  đ ng v i tới hiệu s ch  à  u  ng y n  v  

nhà   à th y và  đ  hãy  ớt chút thời gi n l n thư viện và đọc n . 

- N u gi  đ nh   n c  t  l nh  hãy luôn giữ ch  t  l nh đầy. Bởi như vậy 

  n sẽ ti t  iệ  đư c điện n ng h   tốn.  
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-  hông n n đi  u  s   với c i   ng trống rỗng. Bởi  hi đ    n sẽ  u  

nhi u đồ  n hơn. Th y và  đ    n n n đi  u  s   s u  hi đã  n. 

-  ỗi th ng  s u  hi n p ti n điện th  i x ng  n n ngồi và  iể  tr  l i 

d nh s ch c c cu c gọi tr n h   đơn để t  đ  t   r  và c t giả  những cu c gọi 

nà  là  hông th ch đ ng  v  như đ  là những cu c điện th  i t n g u   hông c  

n i d ng thông     và t nh ch t qu n trọng. 

- N n  u  hàng với  hối lư ng lớn n u   n c  thể  đi u này sẽ giúp   n 

ti t  iệ  đư c nhi u ti n hơn   ởi hiểu đơn giản r ng  hi  u  với số lư ng lớn 

giá thành sẽ rẻ hơn s  với  u  lẻ   u   t. Tuy nhi n n n lưu ý và  iể  tr  h n 

dùng c   sản phẩ   xe  l  i sản phẩ  đ  c  thể để tr ng thời gi n dài đư c 

 hông? Những  ặt hàng  huy n n n  u  với số lư ng lớn như dầu g i đầu  xà 

phòng  nước rử    t h ặc   t giặt... 

- Ghi l i t t cả c c  h ản chi ti u ch  dù là nhỏ nh t. B n hãy dùng nhật  ý 

chi ti u    n n n ghi s  nhật  ý chi ti u h ng ngày để  i t xe   ỗi ngày   n đã 

chi ti u h t     nhi u và ti t  iệ  đư c     nhi u. Cân nh c và l  i tr  những 

  n đồ  hông h p lý và ch nh đ ng. 

-  hông dùng ti n lẻ.  hông n n   ng nhi u ti n  ặt tr ng v  và c ng 

 hông n n   ng nhi u ti n lẻ. N n  ỏ ti n lẻ  ti n xu và  he  đ t. S u  ỗi 

th ng   ỗi n     n sẽ   t ngờ với  h ản ti n c  tr ng đ . 

- N u  n t i nhà: chi ph  ch  đồ  n th c uống chi     t  h ản ngân s ch 

 h  lớn. Hơn th  nữ   n u  n t i nhà sẽ t   cơ h i thuận l i ch    n c   hả n ng 

t  thể hiện tài n u nướng c     nh h ặc c  thể học hỏi những   n  n  ới ch  

cả nhà cùng thưởng th c. 

- N u đã phải  u  th  g   đặc  iệt những th  c  tần su t sử d ng c    dùng 

lâu dài th  n n  u  những th  c  ch t lư ng tốt nh t tr ng đi u  iện  inh t  ch  

ph p. Việc này giúp   n  hông tốn     ch  việc sử  chữ  h ặc th y  ới. 

(Ngu n t ng hợp) 

 

 hi ch p cẩn thận khi mua hàng 

 

Mỗi ngày ti t kiệm m t chút 
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Bài 3: KỸ NĂNG MUA – BÁN HÀNG HÓA KHI THAM GIA THỊ TRƯỜNG 

  ài  ậ  1 

 

Mô dun 3 . Bài 3 

Th c hành kỹ năng giao tiếp trong tình huống mua-bán (t  chức trò 

chơi đ ng v i người bán - người mua) 

Ghi chú những bài học rút r  đư c t  trò chơi 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………. 
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  ài  ậ    

 

Mô dun 3 . Bài 3 

Th c hành mua bán theo kế ho ch sử dụng ti n của bản thân đã lập ở Bài 2 

Ghi chú những bài họ         đƣ c từ việc thực hành 

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………… 
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Tài  iệu  h     y 1                                                      Mô dun 3 – Bài 3 
 

 

   N N   IAO TIẾP  HI ĐI CHỢ V  MUA  ÁN H N  HÓA 

 

 ỹ n ng gi   ti p là   t tr ng những  ỹ n ng     c c  ỳ qu n trọng. 

Đ  là   t tập h p những qui t c  nghệ thuật  c ch  ng xử  đối đ p đư c đúc 

rút qu   inh nghiệ  th c t  h ng ngày giúp  ọi người gi   ti p hiệu quả và 

thuy t ph c hơn.  

C  thể n i  ỹ n ng gi   ti p đã đư c nâng l n thành nghệ thuật gi   ti p 

 ởi tr ng     ỹ n ng này c  r t nhi u  ỹ n ng nhỏ  h c như  ỹ n ng l ng 

nghe   ỹ n ng th u hiểu   ỹ n ng sử d ng ngôn ngữ cơ thể   ỹ n ng sử d ng 

ngôn t   â  điệu… Để c  đư c  ỹ n ng gi   ti p tốt  cần phải th c hành gi   

ti p thường xuy n   p d ng và   ọi h àn cảnh  ới c  thể cải thiện tốt  ỹ 

n ng gi   ti p c     nh. 

 hi đi  h    ạn  hải  i    iế   ới n ƣời   n  Vậy  à   hế nà  để 

 ạn  ó  hể  i    iế   ố   hi đi  h ? 

Thứ nh t    n  hông n n đư  r  quyết định  u  hàng h   ng y  hi 

chư   iết ch c v  giá cả củ  hàng h  . B n c  thể qu n s t những người  u  

trước để c    t   c gi  th    hả .   c gi    n quy t định  u  là   c gi  

  nh quân với   c gi   à   n th    hả . Để tr nh   t thời gi n và phải trả 

gi  nhi u lần    n n n th    hả  gi  thị trường t  nhi u nguồn h ặc những 

người thân h y đi ch . 

Thứ h i, việc  u  hàng là “thuận  u  – v    án”  người  u   uốn 

 u  đư c sản phẩ  tốt  gi  rẻ; người   n  uốn   n đư c sản phẩ  với gi  

c  . Để t   đư c điể  chung này   n n n giới h n   c gi    nh c  thể  u  

và trả gi  nh nh gọn. Gi   ti p cởi  ở  tr nh ch    i  tốn nhi u thời gi n c   

người   n.  

Thứ     nguy n t c “chọn  ặt gửi vàng” c  ngh   là   n tr   ni   tin 

ch  những hàng quen (hàng h y  u ). Tuy nhi n  hông c  ngh   là   n  hông 

 iể  tr  nh nh ch t lư ng  gi  cả hàng h    hi đi ch . B n c  những gi       

c  thể như n u v  nhà sử d ng  hông đúng như ch t lư ng sẽ đe  trả l i. 

http://kenhtuyensinh.vn/ky-nang-mem
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Thứ tư  đối với những hàng  hông quen    n phải  i   tr  thật  ỹ ch t 

lư ng hàng h    hi quy t định  u . B n dành  t nh t 3 phút để n     t c c 

thông tin c   sản phẩ  định  u  s u đ   ới đư  r  quy t định. Lưu ý:  hông 

h   rẻ   hông h    huy n   i. Dù c   huy n   i c ng phải  iể  tr   ỹ ch t 

lư ng sản phẩ  trước  hi quy t định  u . 

Thứ nă   đối với c c sản phẩ  c   ã v ch thương hiệu  iể  tr  đư c 

qu    ng    n c ng n n đà  phán với người  án v  việc  i   tr   ã v ch 

này. N u  hông đúng  ã c   nhà sản xu t   n sẽ đư c đe  đ i trả sản phẩ  

và h àn ti n 

Thứ sáu  s  ph t triển c   công nghệ  c    inh t  quốc t  gi  t ng c c 

 ặt hàng nhập  hẩu. V  vậy   n n n cân nh c  ỹ trước  hi quyết định  u  

sản phẩ  nội đị  h y nước ngoài để c  thể sử d ng sản phẩ  ch t lư ng tốt 

nh t với gi  cả h p lý 

(Tài liệu t ng hợp) 
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Tài  iệu  h     y 2 

 

Mô dun 3 – Bài 3 

Nă   yếu tố c n có đ  có th  trở thành người tiêu dùng thông minh 

 hi đi  u  s m. 

 Thứ nhất, có s  khác biệt v  giá cả là bởi vì các cửa hàng có những chi 

phí phân phối sản phẩm khác nhau. 

Giá cả khác nhau ph  thu c vào việc những sản phẩ  đ  đư c bán trong 

những trung tâm thương   i hay là các cửa hàng bán lẻ. Đối với những cửa hàng 

bán lẻ lớn  th  chi ph  dành ch  cơ sở vật ch t  đ ng g i  dịch v  khách hàng thì 

thường  t hơn s  với ở những cửa hàng ở trung tâ  thương   i. 

  Thứ hai, m t số sản phẩm có thể đư c bán với giá rẻ hơn ở trên m ng, 

bởi vì m t “cử  hàng” tr n internet  hông cần chi ph  như   t cửa hàng thật s . 

Mua s m trên m ng và mua s m t i nhà th  đ u là hình th c mua s m 

không cần đ n những cửa hàng th c s . Vì vậy, nó không phải chi ti n cho 

những chi phí như c a m t cửa hàng th c s  và đi u đ  giải thích cho việc t i sao 

nó có thể bán cùng m t sản phẩm ở giá th p hơn 

 Thứ ba, b n có thể mua những sản phẩm với giá th p hơn   nh thường 

n u b n s  s nh    lưỡng v  các thông tin giá cả. 

Trước khi mua m t sản phẩ  nà  đ   hãy s  s nh gi  cả ở những shop 

online khác nhau và nhớ các thông tin liên quan, và b n sẽ c  đư c m t món 

đồ giá rẻ. 

 Thứ  ƣ  các sản phẩm giá rẻ không phải lúc nà  c ng tốt. B n c ng cần 

phải kiểm tra ch t lư ng c a sản phẩm. 

T t nhiên, m t sản phẩm giá rẻ không phải lúc nà  c ng là   t sản phẩm 

tốt. Đơn gi  và ch t lư ng đ u n n đư c xem xét cẩn thận. 

 Thứ 5, kiểm tra xem b n có phải trả thêm m t khoản phí ph  nào không. 

Khi mua m t sản phẩ  nà  đ  với thẻ tín d ng hay qua dịch v  giao hàng, 

công ty   n hàng đ  c  thể tính phí b n  v  như  hi   n mua hàng trên m ng b n 

phải trả phí giao hàng. Vì vậy, b n cần phải n m rõ mọi thông tin chi ti t. 
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MỘT SỐ THUẬT NGỮ CƠ  ẢN CÓ LIÊN QUAN 

Cạnh tranh Là s  “g nh đu ” giữa các tác nhân trong thị trường, sẽ 

t o ra hiệu quả c   hơn tr ng thị trường. Khuy n khích 

các mặt hàng ch t lư ng c   hơn với giá cả th p hơn. 

Chi phí T t cả số ti n mà m t doanh nghiệp chi r  để sản xu t 

và bán sản phẩm và dịch v . Chi phí có thể chia thành 

chi phí tr c ti p và chi phí gián ti p. 

Chi phí trực tiếp Là các chi phí liên quan tr c ti p tới m t sản 

phẩm/dịch v  nà  đ . 

Chi phí gián tiếp Là các chi phí không tr c ti p  nhưng cần để duy trì 

doanh nghiệp. Chi phí gián ti p thường không liên 

quan tr c ti p tới m t sản phẩm/dịch v  nào. Chi phí 

gián ti p đôi  hi còn gọi là chi phí  ng trước . 

Chi phí khởi sự Chi phí cần m t lần chuẩn bị cho việc b t đầu kinh 

doanh. Khi doanh nghiệp đã h  t đ ng có thể không 

cần các chi phí này nữa. 

Chi phí quản lí Là m t lo i chi phí gián ti p.  

Chi phí chung T t cả lư ng ti n chi ph  để vận hành doanh nghiệp, 

nhưng  hông t nh  h ản mua hàng hoá nguyên vật 

liệu. 

Cơ hội kinh doanh 

 

Cơ h i kinh doanh có thể định ngh   đơn giản là m t 

đi u kiện   ôi trường g i ý cho m t ý tưởng đầu tư 

h p d n hay m t đi u kiện t o ra khả n ng h àn vốn 

ch  người ch p nhận r i r . C c cơ h i như vậy đư c 

thể hiện dưới hình th c nhu cầu c a khách hàng và d n 

đ n việc cung c p m t sản phẩm hay dịch v  t o ra hay 

b  sung giá trị ch  người  u  h y người tiêu dùng 

cuối cùng. 

Cung và cầu Tương t c giữ  người tiêu th  và nhà sản xu t để đ t 

đư c cân b ng. Giá cả có thể th y đ i v  c c đi u kiện 

khác nhau c   người tiêu th  và nhà sản xu t. 

Đầu vào M t c i g  đ  (đối với doanh nghiệp hoặc quá trình 

 inh d  nh)  như tài nguy n  đư  và    t hệ thống 

(qu  tr nh  inh d  nh) để đ t đư c m t k t quả. 

Đầu ra Là k t quả c a m t hệ thống (quá trình kinh doanh). 

D ch vụ Trong kinh t  thị trường, dịch v  là hàng hóa phi vật 

ch t. Ví d  c t tóc, giặt là, xây d ng trang web. 

Doanh nghiệp không 

kinh doanh 

Là m t cơ sở hay t  ch c ho t đ ng không phải vì m c 

tiêu l i nhuận.  



 

56 

Doanh nghiệp kinh 

doanh 

Là m t cơ sở hay t  ch c ho t đ ng với m c tiêu l i 

nhuận. 

Doanh thu Doanh thu là toàn b  số ti n thu đư c c a doanh 

nghiệp t  việc   n hàng (trước khi tr  chi phí các lo i). 

Độc quyền Là khái niệm v  tình huống ch  có m t người bán m t 

sản phẩm hay dịch v  trong m t thị trường (kiểm soát 

hoàn toàn giá cả)  thường là những tình huống mà m t 

hãng có quy n đi u ch nh giá thị trường. 

Động não Đ ng não là m t kỹ thuật giải quy t v n đ  có tính 

sáng t   c ng như để t   r  ý tưởng. M c ti u là để 

đư  r  càng nhi u ý tưởng sáng t o càng tốt. 

Đổi mới Đư    t ý tưởng mới vào thị trường theo d ng sản 

phẩm hay dịch v  mới, hay m t s  cải ti n t  ch c hay 

quá trình. 

Đơn đặt hàng Yêu cầu đối với người bán hàng (nhà cung c p) v  việc 

cung c p các hàng hóa, dịch v  nh t định. Có thể đặt 

hàng b ng c ch đ n tr c ti p, gọi điện hay vi t thư y u 

cầu cho nhà cung c p. 

Kiến thức Ki n th c bao gồm m t tập h p các thông tin, hiểu bi t 

đã lưu l i, có thể sử d ng l i khi cần. 

 ĩ n n     n ng là  hả n ng  ng d ng ki n th c. 

L i nhuận Ti n thu đư c qua buôn bán hay kinh doanh, sau khi 

đã tr  đi c c chi ph  sản xu t, chi phí bán hàng và dịch 

v . Đây là s  khích lệ để ch p nhận r i ro. L i nhuận 

thường đư c dùng cho hai việc: hoàn l i cho ch  sở 

hữu và đầu tư l i vào doanh nghiệp để phát triển kinh 

doanh. 

Nghiên cứu th    ƣờng Là công việc khả  s t đư c ti n hành để x c định chi 

phí c a kinh doanh, c nh tranh, ti   n ng   n hàng  

nguyện vọng c a khách hàng ti   n ng  đi u kiện kinh 

t  t i chỗ v.v.. 

Doanh nhân Người t  ch c và quản lí, th c hiện công việc kinh 

doanh và ch p nhận r i r  đi    . 

Khách hàng Người mua hàng hóa/dịch v  (có nhu cầu v  hàng 

hoá/dịch v  và ch p nhận trả ti n cho b n). 

N ƣời tiêu dùng Người mua hàng hóa hay dịch v  cho nhu cầu c a 

riêng mình và không bán l i. 

Nhà cung cấp Người hay doanh nghiệp bán hàng hay dịch v  cho 

doanh nghiệp khác. 
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Nhà đầu  ƣ M t người dùng vốn để tham gia m t ho t đ ng tài 

chính nh m m c tiêu thu l i l i nhuận tài chính. 

Khoản n  Là m t khoản ti n  đư c h a sẽ trả tr ng tương l i  c  

thể là cho m t khoản vay hoặc mua hàng trả chậm . 

N  dài hạn N  không thể th nh t  n tr ng vòng 12 th ng  như n  

mua nhà. 

N  ngắn hạn Là khoản n  mà b n phải trả b ng tài sản lưu đ ng. N  

ng n h n là những khoản m c phải trả trong vòng 12 

tháng, gồm có thu , ti n v y và h   đơn chư  th nh t  n. 

Phiếu xuất hàng M t v n  ản v  d nh s ch c c hàng h   đư c phân 

phối, gồm cả số lư ng, ch ng lo i, ch t lư ng. Đây là 

v n  ản mà nhà cung c p muốn người mua hàng ký 

nhận để minh ch ng cho việc đã nhận hàng. 

Th    ƣờng Thị trường c a m t doanh nghiệp là t t cả mọi người 

trong m t vùng địa lý c  thể có nhu cầu v  m t sản 

phẩm hay dịch v  và sẵn sàng mua nó. 

Doanh thu bằng tiền mặt Là khoản đư c thanh toán ngay lập t c, không bị n  

(bị mua chịu) s u  hi   n đư c hàng. 

Tính sáng tạo Tính sáng t   là n ng l c để thi t k   định hình, ch  t o 

hay làm m t c i g  đ  the  c ch  ới. 

Tự tạo việc làm T  t o việc làm là ho t đ ng khi m t cá nhân t   r  cơ 

h i việc làm cho chính mình khi mở m t ho t đ ng 

kinh doanh. 

Vốn chủ sở hữu Phần ti n mà ch  doanh nghiệp đã g p và  và  d  nh 

nghiệp. 

Vòn  đời sản phẩm Là m t lý thuy t v    r eting  tr ng đ  c c sản phẩm 

hay m t lo i sản phẩm tuân th  m t chuỗi các giai 

đ  n: giới thiệu  t ng trưởng, chín muồi và bán chậm. 

Ý  ƣởng kinh doanh Ý tưởng kinh doanh là s  phát hiện c a m t hay nhi u 

người, hay m t t  ch c để giải quy t m t v n đ  đã 

đư c x c định h y để đ p  ng nhu cầu trong m t môi 

trường (thị trường, c ng đồng….). 

Kinh doanh 

 

Kinh doanh là việc m t cá nhân hoặc m t nh   người 

th c hiện việc sản xu t hoặc mua hàng hoá và dịch v , 

để bán cho khách hàng với m c đ ch t o ra l i nhuận 
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