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HOẠT ĐỘNG 
MUA BÁN HÀNG HÓA

CHƯƠNG II



I HOẠT ĐỘNG MUA 
BÁN HÀNG HÓA



1. KHÁI NIỆM

Mua bán hàng hóa là hoạt động thương mại, theo đó, bên
bán có nghĩa vụ giao hàng, chuyển quyên sở hữu hàng hóa
cho bên mua và nhận tiền thanh toán; bên mua có nghĩa vụ
thanh toán cho bên bán, nhận hàng và quyền sở hữu hàng
hóa theo thỏa thuận.

K8Đ3 LTM 2005



ĐẶC TRƯNG

1. Là hoạt động thông qua hình thức pháp lý là hợp đồng
mua bán hàng hóa

2. Bao gồm: hoạt động mua bán hàng hóa trong nước và
hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế

3.



II HỢP ĐỒNG MUA 
BÁN HÀNG HÓA



1. KHÁI NIỆM

Hợp đồng mua bán hàng hóa là sự thỏa thuận của các bên, 
theo đó, bên bán có nghĩa vụ giao hàng, chuyển quyên sở
hữu hàng hóa cho bên mua và nhận tiền thanh toán; bên
mua có nghĩa vụ thanh toán cho bên bán, nhận hàng và
quyền sở hữu hàng hóa theo thỏa thuận



2. ĐẶC ĐIỂM

CHỦ THỂ HÌNH THỨC ĐỐI TƯỢNG



3. GIAO KẾT HỢP ĐỒNG 
MUA BÁN HÀNG HÓA



A. XÁC LẬP HỢP ĐỒNG

ĐỀ NGHỊ GIAO 
KẾT HỢP ĐỒNG

• Đ 390-391 
BLDS 2005

CHẤP  NHẬN ĐỀ 
NGHỊ GIAO KẾT 

HỢP ĐỒNG

• Đ 395 – 400 
BLDS 2005

THỜI ĐIỂM 
GIAO KẾT HỢP 

ĐỒNG

• Đ 405 
BLDS 2005



B. ĐIỀU KIỆN CÓ HIỆU LỰC

• NGUYÊN TẮC 
GIAO KẾT HỢP 

ĐỒNG

• HÌNH THỨC 
CỦA HỢP 

ĐỒNG

• NỘI DUNG, MỤC 
ĐÍCH CỦA HỢP 

ĐỒNG

• NĂNG LỰC 
CHỦ THỂ 
GIAO KẾT

K1,4Đ7

LDN2014

Đ123 
BLDS 

Đ129-
132

BLDS

Đ134 
BLDS

Đ24 LTM



4. NỘI DUNG CŨA HỢP 
ĐỒNG
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5. THỰC HIỆN HỢP ĐỒNG

6. ĐẢM BẢO QUYỀN SỞ HỮU VÀ CHUYỂN QUYỀN SH

5. CHUYỂN RỦI RO ĐỐI VỚI HÀNG HÓA

4. SỐ LƯỢNG, CHẤT LƯỢNG, BAO BÌ, ĐÓNG GÓI

3. ĐỊA ĐIỂM GIAO, NHẬN HÀNG HÓA

2. THỜI HẠN, THỜI ĐIỂM GIAO NHẬN HÀNG HÓA

1. GIAO NHẬN HÀNG HÓA

7. THANH TOÁN TIỀN HÀNG

8. BẢO HÀNH HÀNG HÓA



5.1. GIAO NHẬN HÀNG HÓA

Bên bán phải giao hàng, chứng từ theo
thỏa thuận trong hợp đồng về số lượng,
chất lượng, cách thức đóng gói, bảo quản
và các quy định khác trong hợp đồng

[Đ34 LTM 2005]

Bên mua có nghĩa vụ nhận hàng theo thoả
thuận và thực hiện những công việc hợp lý
để giúp bên bán giao hàng.

[Đ56 LTM2005]



5.2. THỜI HẠN, THỜI ĐIỂM GIAO NHẬN HÀNG HÓA

Bên bán phải giao hàng vào đúng thời điểm
giao hàng đã thoả thuận trong hợp đồng.

[Đ37 LTM 2005]

Trường hợp bên bán giao hàng trước thời
hạn đã thỏa thuận thì bên mua có quyền
nhận hoặc không nhận hàng nếu các bên
không có thoả thuận khác.

[Đ38 LTM 2005]



5.3 ĐỊA ĐIỂM GIAO, NHẬN HÀNG HÓA

Bên bán có nghĩa vụ giao hàng đúng địa
điểm đã thoả thuận.

[K1Đ35 LTM 2005]



5.4. SỐ LƯỢNG, CHẤT LƯỢNG, BAO BÌ, ĐÓNG GÓI

• Hàng hóa phải được giao với số lượng, chất lượng,
bao bì , đóng gói phù hợp với thỏa thuận trong hợp
đồng

• Đ39 LTM 2005 quy định cụ thể vế các trường hợp
được xem là hàng hóa không phù hợp với hợp đồng

• Bên bán không chịu trách nhiệm về bất kỳ khiếm
khuyết nào của hàng hoá nếu vào thời điểm giao kết
hợp đồng bên mua đã biết hoặc phải biết về những
khiếm khuyết đó

• [Đ40 LTM 2005]



5.5. CHUYỂN RỦI RO ĐỐI VỚI HÀNG HÓA

Bên bán và bên mua có thể cùng nhau thỏa
thuận về thời điểm chuyển rủi ro, trong
trường hợp các bên không có thỏa thuận thì
rủi ro của hàng hóa được chuyển giao theo
quy định tại Đ57, 58 VÀ 59 LTM 2005



5.6. ĐẢM BẢO QUYỀN SỞ HỮU VÀ CHUYỂN QUYỀN SH

Bên bán phải bảo đảm:

1. Quyền sở hữu của bên mua đối với hàng hóa đã
bán không bị tranh chấp bởi bên thứ ba; 

2. Hàng hóa đó phải hợp pháp; 

3. Việc chuyển giao hàng hoá là hợp pháp.

[Đ45 LTM 2005]

Đồng thời, Bên bán không được bán hàng hóa vi 
phạm quyền sở hữu trí tuệ. Bên bán phải chịu trách
nhiệm trong trường hợp có tranh chấp liên quan đến
quyền sở hữu trí tuệ đối với hàng hóa đã bán. 



5.7 THANH TOÁN TIỀN HÀNG

Bên mua có nghĩa vụ thanh toán tiền hàng cho
bên bán theo đúng thỏa thuận trong hợp đồng hoặc
theo quy định của pháp luật với 3 tiêu chí

- Giá thanh toán

- Địa điểm thanh toán

- Thời hạn thanh toán



5.8 BẢO HÀNH HÀNG HÓA

Trường hợp hàng hoá mua bán có bảo hành
thì bên bán phải chịu trách nhiệm bảo hành
hàng hoá đó theo nội dung và thời hạn đã
thỏa thuận.

[Đ 49 LTM 2005]



III. MUA BÁN HÀNG HÓA QUA 
SỞ GIAO DỊCH HÀNG HÓA



1. KHÁI NIỆM, ĐẶC ĐIỂM

Mua bán hàng hóa qua sở giao dịch hàng hóa là một phương thức
mua bán hàng hóa đặc biệt, theo đó việc mua bán hàng hóa được
thực hiên trên một thị trường tập trung theo phương thức khớp
lệnh. Cụ thể:

Mua bán hàng hóa qua Sở giao dịch hàng hóa là hoạt động
thương mại, theo đó các bên thỏa thuận thực hiện việc mua
bán một lượng nhất định của một loại hàng hóa nhất định qua
Sở giao dịch hàng hoá theo những tiêu chuẩn của Sở giao dịch
hàng hoá với giá được thỏa thuận tại thời điểm giao kết hợp
đồng và thời gian giao hàng được xác định tại một thời điểm
trong tương lai.

[Đ 63 LTM 2005]



ĐẶC ĐIỂM

Thời điểm thực hiện hợp đồng trong
tương lai cho mức giá hiện tại

Hàng hóa được giao dịch trên sở giao
dịch hàng hóa là hàng hóa ở tương lai

Nghĩa vụ giao- nhận hàng hóa có thể
không được thực hiện trên thực tế



2. QUY CHẾ PHÁP LÝ CỦA SỞ GIAO 
DỊCH HÀNG HÓA



3. HOẠT ĐỘNG MUA BÁN HÀNG HÓA 
QUA SỞ GIAO DỊCH HÀNG HÓA Ở
VIỆT NAM 



3.1 HÀNG HÓA GIAO DỊCH 
TRÊN SỞ GIAO DỊCH 
HÀNG HÓA



3.2 CÁC LOẠI HỢP ĐỒNG 
MUA BÁN QUA SỞ GIAO 
DỊCH HÀNG HÓA



3.3 PHƯƠNG THỨC GIAO 
DỊCH HÀNG HÓA QUA SỞ
GIAO DỊCH HÀNG HÓA



3.4 ỦY THÁC MUA BÁN 
TRÊN SỞ GIAO DỊCH 
HÀNG HÓA


