
  

TÌM KiẾM ĐỘNG LỰC TRONG 
CÔNG ViỆC
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Tại sao bạn chọn công 
việc này?



  

1. Có thêm thu nhập?

2. Thu thập kinh nghiệm?

3. Tạo một đòn bẩy cho sự nghiệp 
trong tương lai?

4. Rèn luyện kỹ năng để sau này trở 
thành một người làm sales hoặc 
marketing?

5. ……………………..

6. Hay còn gì nữa?



   

• B n có yêu công vi c bán ạ ệB n có yêu công vi c bán ạ ệ
hàng c a mình không?ủhàng c a mình không?ủ



   

 Có khi nào bạn thấy không 
còn động lực làm việc nữa? 
Tại sao?



   

STORY



  

Tất cả chúng ta, ai cũng đều 
đang rao bán một thứ gì đó 

trong mọi lúc của cuộc sống 



  

Người ta đang rao bán 
những gì?

1. Tu sĩ: rao bán niềm tin của chúng ta 
về thương đế

2. Nhà giáo: rao bán kiến thức của mình 
về khoa học.

3. Nhà chính trị: đang rao bán chính kiến 
của mình về một xã hội. 

4. Và là một con người chúng ta đang 
rao bán tình yêu của



  

Bạn đang bán gì, 
salesgirls?

Bán gì?



   

• Chúng ta bán sức khoẻ cho 
khách hàng

• Chúng ta bán niềm vui và 
sự hài lòng cho khách hàng



   

STORY



  

Chúng ta phải thấy 
tự hào về công việc 

đang làm



  

Công việc bán hàng sẽ đem 
lại cho bạn những gì? 



  

• Giao tiếp
• Giải quyết vấn đề và ra quyết 

định
• Kỹ năng thuyết phục, đàm 

phán thương lượng
• Team work
• Sự năng động
• …………………….



   

• Đừng xem đây là một bến đỗ, 
hãy xem đây là đòn bẩy cho 
sự nghiệp của bạn sau này



   

Làm sao để thành công trong 
công việc?

• Cố gắng bán đạt và vượt chỉ tiêu đề ra.
• Đừng vội hài lòng với việc khách hàng mua 

dùng thử một sản phẩm 
• Điều Công ty cần là bạn làm cho họ thực 

sự hiểu rõ và cảm thấy giá trị khi sử dụng 
sản phẩm sữa của Công ty. 

• Bằng cách đó, doanh số của bạn sẽ tăng 
liên tục và bền vững 



   

   Doanh số của một nhân viên cũng 
chưa hẳn nói lên điều gì. Điều quan 
trọng ở một nhân viên là cách họ làm 
như thế nào để đạt được kết quả đó.



   

• Bạn muốn cải tiến?
• Bạn dự định cải tiến?

• Bạn sẽ lập kế hoạch cải 
tiến?



   

Hãy lập kế hoạch hành động 
ngay hôm nay!



   

 Một ngày mới với 
nhiều năng lượng 
và sự hào hứng!



   

 Chúc các bạn 
thành công!
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